
 

证券代码：002456                                    证券简称：欧菲光 

欧菲光集团股份有限公司 

2022 年 2 月 11 日投资者关系活动记录表 

编号：20220211 

投资者关系活

动类别 

 

■ 特定对象调研            □ 分析师会议 

□ 媒体采访                □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会              □ 路演活动 

□ 现场参观                □ 其他   

参与单位名称 银华基金、兴全基金、信达澳银基金、格林基金、方位投资、华创

证券合计 9 人。 

时间 2022 年 2 月 11 日 

地点 深圳市南山区蛇口商海路 91 号太子湾商务广场 T6 栋 9 层 

上市公司接待

人员姓名 

董事长 蔡荣军 先生 

董事会秘书兼副总经理 郭瑞 先生 

记录人 证券事务代表 周亮 先生                               

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、 公司基本情况介绍 

公司聚焦光学核心业务，以经营利润为导向、以市场客户为中

心，不断加强存货管理和运营管理，巩固公司在行业内的龙头地位。

在稳固智能手机业务的基础上，公司积极发展智能汽车及新领域等

创新业务，蓄力构建智能手机、智能汽车、新领域三大板块的业务

架构体系，为客户提供一站式光学服务。 

前三季度经营情况： 2021 年前三季度，公司实现营收 171.98

亿元；实现归母净利润-4038.71 万元。 

全年度经营情况：2021 年 1 月 1 日至 2021 年 12 月 31 日，预

计公司归属于上市公司股东的净利润为亏损 190,000–270,000 万

元，扣除非经常性损益后的净利润为亏损 192,000–267,000 万元。



 

多重因素导致公司整体业绩下滑，具体经营情况公司将在后续定期

报告中发布。 

未来规划：2021 年 6 月，公司发布了《未来五年（2021-2025

年）战略规划》，在未来五年力争实现以下三项战略目标： 

1、智能手机业务稳中求进，保持市场领先定位； 

2、智能汽车、VR/AR 等新业务开拓进取，收入占比显著提升，

成为公司新的增长动力； 

3、加大研发创新力度，发挥产业链整合能力，坚定不移向产

业链上游延伸发展。 

公司预计，未来五年智能汽车行业将进入黄金发展时期，公司

将把智能汽车业务作为重点开拓的业务领域，从研发、市场销售、

生产等全方位加大资源配置，力争实现到 2025 年智能汽车业务收

入规模行业领先。 

二、问答环节 

Q1：公司发布了 2021 年度业绩预告，预告显示 2021 年度预计亏

损 19-27 亿元，请问是什么原因导致的？ 

A1：2021 年净利润同比降幅较大的主要原因如下： 

1、境外特定客户终止采购关系产生的影响： 

（1）公司与特定客户相关的产品出货量同比大幅度下降。 

（2）公司承担了与特定客户业务相关的子公司在终止采购关系后

所产生的运营成本。 

2、因国际贸易环境发生较大变化，公司 H 客户智能手机业务受

到芯片断供等限制措施，导致公司多个产品出货量同比大幅下降。 

3、公司对各类资产进行了全面清查，进行减值测试，对可能发生

减值损失的资产计提减值准备。 

4、结合公司实际情况，为盘活公司闲置资产，提高资产运营及使

用效率，公司处置部分子公司的土地使用权及厂房，对报告期内的

利润产生了一定影响。 



 

5、公司对参股公司安徽精卓光显科技有限责任公司及其子公司的

相关资产减值损失进行了补偿。 

6、公司相关参股公司报告期内经营出现亏损，导致公司承担相应

的投资损失。 

7、公司在发展核心业务的同时积极拓展新业务，布局智能汽车、

VR/AR、工业、医疗、运动相机等新领域产品等光学光电业务，

新业务研发投入较大，对报告期内利润产生了一定影响。 

 

Q2：公司的存货管理情况如何？  

A2： 2019 年以来，公司对内部管理体系进行了整改，具体措施为

加强财务系统建设、明确各部岗位职责、提高人员专业能力、谨慎

披露财务数据，并在 2019 年聘任新的副总经理及新的财务总监，

旨在优化内部控制体系，提升运营效率，加强财务管理。 

此外，公司还聘请了专业咨询机构，规划了供应链管理（物料管理、

生产管理）和成本管理项目，对运营管理流程进行优化，提升了业

务财务一体化的系统管理。 

公司高度重视存货管理，随着公司不断完善内部治理，成本控制和

存货管理得以加强，整体运营效率持续提升。2021 年存货相关的

数据将在年度报告中披露。 

 

Q3：公司在过往的发展中，汲取了哪些经验和教训？ 

A3：自创立以来，公司的主营业务发生了多次变迁，在此期间，

公司确实汲取了一些深刻的经验和教训。 

其中一个教训来自于触摸屏业务，也是公司曾经最赚钱的业务， 

但是行业的变化和技术路线更迭非常快，导致公司触摸屏业务的盈

利能力逐步下降。于是公司更换赛道，进军光学领域，并在光学赛

道取得了不错的成绩。 

基于对行业变化的深刻理解，公司于 2015 年就在智能汽车领域提

前卡位、广泛布局。目前智能手机进入了存量市场，公司未来将把



 

智能汽车业务作为重点开拓的业务领域。 

此外，我们也汲取了其他方面的教训，针对存货管理、财务管理、

运营管理，公司持续地进行改善和优化。 

 

Q4：公司未来的经营规划是怎样的？ 

A4：2021 年 6 月，公司发布了《未来五年（2021-2025 年）战略

规划》。据公司规划，公司将在巩固智能手机业务的同时，大力发

展智能汽车业务和新领域业务。 

具体来看，公司将稳中求进，保持公司智能手机市场的领先定位；

同时努力提升智能汽车业务和新领域业务的营收占比，使之成为公

司新的增长动力。 

自 2015 年起，公司开始布局智能汽车，并取得 20 余家国内外车企

的一级供应商资质。公司在智能汽车领域提前卡位、广泛布局，形

成了以光学为主的丰富产品矩阵，涵盖智能驾驶、车身电子、智能

中控等领域。受益于产品技术在硬件和软件方面的基础稳固，公司

智能汽车业务前期的沉淀初显成效，客户端项目开展顺利，订单实

现稳步释放，营收占比持续提高。 

新业务方面，公司布局了 VR/AR、工业、医疗、运动相机等新领

域光学光电业务，目前公司在 VR/AR 领域与国内多个主流品牌客

户开展了广泛合作。 

未来五年，智能汽车行业将进入黄金发展时期。公司将把智能汽车

业务作为重点开拓的业务领域，从研发、市场销售、生产等全方位

加大资源配置，力争实现到 2025 年智能汽车业务收入规模行业领

先。 

 

注：接待过程中，公司接待人员严格按照有关制度要求，没有出现

未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如

有） 

无 



 

日期 2022 年 2 月 11 日 

 


