
                                                                                                                                                                                                                                                                        

珠海英搏尔电气股份有限公司 

机构调研纪要 
 

会议目的 2022 年 2 月 11 日行业分析师及机构投资者交流纪要 

参加人 

交流机构 

中信资管  龙腾资产  景顺长城基金  申万宏源证券 

鼎力投资  乾明资产  华宝证券  华庆控股  永望资产 

翰聚资产  国政基金  金广资产  德毅资产  智立方集团 

英搏尔 

董事长：姜桂宾 

副总经理兼董事会秘书：邓柳明 

投资者关系总监：卢平 

会议地点 公司会议室 日期 2022-2-11 

讨论纪要 

说明： 

本次会议就公司基本情况等与投资者进行了交流，在此将会上的问答环节做如下记录。 

Q&A 

■Q：公司产品应用市场空间大，请简单介绍一下公司的产品应用情况？ 

■A：英搏尔致力于构建新能源汽车动力系统集成能力。主营产品包括新能源汽车动力总成、电源总成、

以及电机、电控等核心单体产品，能够满足从 A00 级至 B 级全系车型配套。目前在新能源汽车上应用的产品

包括多合一动力总成（含电源系统），动力总成，电源总成，以及电机、电机控制器单体等。 

商用车包含重卡，纯电大巴和电动物流车等特定应用场景，主要配套商用车电机控制器和动力总成。 

混合动力车型包含发电机总成和驱动总成，公司主要配套双电机控制器及 DC 模块。 

工程机械和场地物流车方面，公司主要提供电机控制器和驱动总成，具体配套产品和单车配套价值请参

照《珠海英搏尔电气股份有限公司 2021 年半年度报告》。 

 

■Q:公司客户有哪些？公司的动力总成、电源总成产品大概什么价格区间？ 

■A：公司目前有吉利汽车、长安汽车、长城汽车、上汽通用五菱、北汽新能源、江淮汽车、奇瑞汽车，

造车新势力有威马汽车、小鹏汽车等乘用车客户，以及采埃孚、杭叉、上汽大通、瑞驰新能源等商用车、专

用车客户。公司目前供应的动力总成产品，根据其功率及应用场景的不同，价格在 5500 元-7500 元不等，电

源总成产品单价相对低一些。目前部分车型，既配套供应动力总成，也供应电源总成产品。 

 

■Q:公司电机产品主要是通过外协还是自主生产，公司对电机扁线应用趋势如何看待？ 

■A：公司目前电机产品线主要生产永磁同步电机和交流异步电机，量产经验丰富。公司一楼厂房层高 9

米，放置有 2 台大型高速冲，从购买原材料硅钢片和电机外壳体，公司完成定子和转子的冲压、叠压、焊接

成型，以及电机的定子绕线和外购电机壳体进行精加工等，实现电机的组装。公司电机技术迭代速度快，转

速高，对供应商的加工精度和综合能力要求较高，为了快速响应整车厂需求和匹配公司自身的研发节奏，公

司电机以自主生产为主。 

扁线电机相对于圆线方案，槽满率有所提升，能降低铜损耗，提升电机功率密度，散热能力好、体积重

量等方面也有优势。公司认为动力总成走向集成化，集成商需要更全面的能力，扁线化是有效提升产品竞争

力的一个方面，公司现储备有领先的扁线电机技术方案和扁线电机产品，尚未建设扁线电机相关产线，在公

司发布的定增预案中有关于在珠海本部建设扁线电机产线的项目介绍，具体进展请关注公司相关披露公告。 

 

■Q:新能源汽车动力总成市场行业竞争格局如何？整车厂自供体系和第三方集成商关系将如何发展？ 

■A:新能源汽车动力总成的市场空间大，目前参与者包括整车厂商自供体系，第三方自主供应商，国际

零部件巨头以及新进入的企业。随着动力总成集成化程度的提高，对企业的全工艺生产能力，NVH\EMC 问题

解决能力，体积和成本解决方案等提出了更高的要求，行业的进入门槛提高。 
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2022 年新能源汽车补贴进一步退坡，高品质低成本的方案将更受青睐。拥有众多整车厂商客户的第三方

集成商，具有全车型动力总成解决方案和技术创新能力，更饱和的产能利用率，成本控制能力突出，后续在

核心产品实现平台化和模块化后，规模效益更加明显等优势，直接采购第三方集成商的动力总成是整车厂的

另一选择。目前，在国际一流车企及动力总成零部件市场，第三方集成商的供应比例较大。 

随着新能源汽车行业的快速发展，整车厂为了保证供应链安全，也可能会选择自己作为集成商，第三方

集成商在电控或者电机领域拥有先发优势，也可以成为集成商的二级供应商，例如公司也会供应单体电控产

品给相关客户等。 

 

■Q:公司产品在成本和体积方面具有明显优势的原因是什么？公司技术存在被其他企业模仿的风险？ 

■A:汽车核心零部件轻量化、小型化、降低成本对于推动新能源汽车行业的快速发展，具有重要意义。

公司拥有成熟的单管并联技术、层叠母排技术、静态均流技术和独立的电路设计，软件算法等能力，并且 IGBT

单管较 IGBT 模组成本更低，工艺设计灵活，有利于产品降低成本和缩小体积，提高功率密度。 

公司拥有十多年的单管并联技术和层叠母排设计专利，公司目前从 A00 级至 B 级车产品均已量产，产品

稳定、可靠、工艺成熟。其他企业学习公司部分技术仍需要经过较长的工艺成熟期和产品定点到量产的过程，

随着车型升级所需功率的增大，IGBT 单管并联数量与设计难度呈非线性增长关系，且产品广受认可需要经过

大量的产品交付和多级别车型路试数据支撑，不同级别车型量产时间跨度较大，公司先发优势明显。 

 

■Q:请问一下公司的产能储备情况如何？ 

■A:为顺应新能源汽车行业快速发展的市场需求和智能化工厂生产的要求，公司从欧洲、美国、日本等

国家引进先进的设备，2021 年 2 月，公司 6.5 万 m²的动力总成一体化高标准厂房建成投产，珠海本部已初

步形成了年产 50 万台套总成的生产能力，后续将继续投入相关设备和产线，满足日益增长的客户需求。 

公司为更好的贴近客户生产基地和实现不同品类产品的平台化生产管理，公司在山东省菏泽市建设年产

50 万台套轻型电动车辆驱动系统和电源系统的北方基地，2021年 8 月，第一期 20 万台套的轻型电动车动力

系统核心模块产品已投产，第二期建设已开工建设，菏泽北方基地的投产，将进一步巩固公司的产能优势和

行业地位。 

公司紧跟新能源汽车市场需求，推动产品快速创新、优化升级，做出质量可靠、成本可控的动力系统总

成产品，得到众多整车厂商的认可，获得了良好的行业口碑。 

 

■Q:请问公司未来 5 年的发展目标是什么，公司还需要做哪些准备工作？ 

■A:公司持续专注于新能源汽车动力系统的研发、生产，为整车企业提供高性能、低成本的电驱动系统。

公司希望通过持续努力，获得国际知名车企的产品配套，成为国际一流的新能源汽车动力系统供应商。 

为了实现未来 5 年的发展目标，公司认为有如下几点需要持续努力： 

首先，在优势明显的“集成芯”动力总成技术基础上，实现新能源汽车动力总成产品的平台化、模块化

生产。其次，需要大力引进优秀的研发和管理人才，加强在产品质量、流程等方面的管理，提升产线的自动

化程度。第三点是为了实现国际一流汽车零部件企业的远景目标，公司需要积极引进具有国际视野的专家人

才，加强在软件方面的持续投入，公司成立上海英搏尔技术有限公司，将有力支撑软件能力的发展。 

公司与全球知名汽车零部件公司德国大陆集团展开战略合作，大陆集团为公司提供产品质量管控及流程

管理、软件技术及全球销售渠道的支持，也标志着公司为实现远景目标，又迈出重要一步。 

 


