
 

 

 

宁波兴瑞电子科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2022-004 

投资者关系活动类

别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

2月 17 日 16:00-17:10 

招商证券：张益敏等 3位 

中欧基金：王健、金旭炜 

 

公司接待人员： 

董事长 张忠良先生 

董事会秘书/副总经理 张红曼女士 

时间 2月 17 日 

地点 上海市闵行区新虹街道甬虹路 69号虹桥绿谷广场 

形式 口头 

交流内容及具体问

答记录 

 
一、公司简要介绍： 

兴瑞科技成立于 2001 年，产品主要为电子连接器、结构件、
塑料外壳、镶嵌注塑件等产品的制造与研发，主要应用于家庭

智能终端、汽车电子和新能源汽车三电等领域。 
汽车电子领域的客户主要包括阿尔卑斯、博世、海拉、松

下、夏普等国际公司及国内新能源三电头部企业。家庭智能终
端领域的客户主要包括鋐宝科技、康普、泰金宝科技、和硕、

萨基姆、特艺集团等头部企业； 
 

二、系列产品介绍： 
 

 
 



 

 

三、互动问答 

问题 1：公司投资设立合资公司拓展热管理相关业务的目
的？ 

回答：基于全球汽车电动化、智能化的发展趋势，公司拟
借助热管理专业团队的行业经验和系统研发能力，布局新能源

汽车热管理业务。符合公司深耕新能源汽车业务的拓展战略，
有助于把握新能源产业未来的发展趋势，进一步提升公司综合

竞争力。 
 

问题 2：公司参与投资设立产业基金的情况？  
回答：产业基金主要拟投资于中国境内项目及其他适宜合

伙企业投资的境外项目，主要关注符合与公司主业相关联的先
进制造业投资机会，主要包括汽车电子、智能终端等领域。 

本次投资产业基金是在公司保证主营业务发展的前提下，
有效依托专业投资机构在国内外丰富的投资经验及其资源优

势，符合公司整体战略目标与经营发展的需要，有助于进一步
增强公司综合竞争力。 

 
问题 3：公司如何看待公司在国内市场开发？ 

回答：公司一直都有与国内市场客户合作，也包括国际头
部客户在国内的公司。兴瑞科技通过与松下、海拉、博世等长

年深度合作所积累的从研发到量产的制造能力、生产工艺、经
营效率、成本管控、自动化开发、产能扩张等综合优势，追求

以高附加值相关产品为开发核心，深耕国内国际双循环市场为
长期战略。 

 
问题 4：公司未来规划？  

回答：未来公司各项业务将重点围绕新能源汽车三电领域
和家庭智能终端规划布局。新能源汽车业务方面，公司重点聚

焦技术研发、组织能力和国际国内新能源汽车三电领域头部企
业的市场拓展，助推未来销售规模的快速增长。家庭智能终端

业务方面，随着 5G、大数据和人工智能等技术的发展和硬件设
备的迭代升级，在 2021 年业务范围从智能机顶盒、智能网关逐

步拓展至智能安防等领域，新品也逐步量产的基础上，进一步
依托国际大客户，通过横向拓展与垂直整合来扩充业务发展。  

 

以上内容未涉及内幕信息。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

本次活动不涉及应披露重大信息的说明 

活动过程中所使用 无 



 

 

的演示文稿、提供

的文档等附件（如

有，可作为附件） 

 


