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证券代码：002701                                     证券简称：奥瑞金 

奥瑞金科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2022-IR001 

投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □其他 

参与人员姓名 信达证券 李宏鹏 

时间  2022年 2 月 18 日 15:00-16:00 

地点 北京市朝阳区永安东里 8号 

方式 现场会议 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书 高树军 

投资者关系高级经理 王菲菲 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

1、公司自有品牌产品的进展情况？ 

答：围绕公司“包装+”的战略方向，基于大消费、大健

康的理念，以包装新型产品为基础，引导包装新技术、新材料，

公司持续推出了自有品牌的饮料和预制菜产品。  

一方面，公司通过与中体产业集团股份有限公司等合作，

双方将依托各自优势资源围绕体育营销传播、体育赛事 IP 打

造等领域展开深度合作，未来双方将共同开发运动类食品饮料

产品。 

另一方面，自有品牌的部分产品采用的是金属覆膜铁包

装，覆膜铁产品更加环保、安全和健康，我们认为覆膜铁是在

未来市场中具有核心竞争力的金属包装产品。 

 

2、2022 年二片罐是否有新增产能计划？ 

答：2022年公司有新增产能计划。随着市场需求端的稳定

增长，包括啤酒罐化率的确定性增长，今年部分新增产能将通

过现有产线的技改升级实现，以满足市场需求。 

 

3、公司绿色包装上是否有投入？ 

答：绿色包装这块，一方面，奥瑞金依托产业龙头优势广

泛开展再生回收类业务，新建了一个工厂专门负责原材料回

收、再利用；另一方面，奥瑞金将依托技术优势，广泛参与绿

色食品和健康产品开发。 
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4、公司的核心竞争力？如何绑定客户？ 

答：第一，公司作为行业龙头之一，在原材料采购、生产

制罐环节具有一定规模优势，生产效率比较高。第二，公司拥

有全国化的产能布局优势，通过“共生式”+“贴近式”生产

方式，绑定了核心客户。第三，公司的包装+罐装一体化的服

务模式，为公司引入了一批优质客户资源。 

 

5、公司一体化业务情况？ 

答：一体化业务包括制罐、灌装、设计、品牌策划、智能

营销等。公司目前为一些知名品牌提供一体化服务，主要客户

包括红牛、东鹏、元気森林、可口可乐、战马、Monster、安

利等。 

附件清单（如

有） 

无 

 


