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证券代码：002859                                         证券简称：洁美科技 

债券代码：128137                                         债券简称：洁美转债 

  

浙江洁美电子科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

    

编号：20220228 

投资者关系 

活动类别 

□√特定对象调研  □分析师会议 

□媒体采访  □业绩说明会 

□新闻发布会  □路演活动 

□现场参观    

□√其他（现场调研） 

参与单位名称及

人员姓名 

1、 富国基金 毕天宇、程溢 

2、 友邦保险 赵一路、黄怿炜 

3、 易方达 李中阳 

4、 太平养老保险 赵琦 

5、 申万资管 王子欣 

6、 长江资管 施展 

7、 华夏基金 刘沛奕 

8、 兴全基金 翟秀华 

9、 申万宏源证券 黄婷 

10、睿远基金 朱璘、钟明、孙瑶月、杨维舟 

11、国金证券 樊志远 

12、中信资本 陈卓苗 

13、嘉实基金 张宇驰 

14、雪湖资本 张正烨、杨子洲 

时  间 2022 年 2 月 28 日 上午 10:30 至 15:30 

地  点 浙江省湖州市安吉县阳光工业园区二区洁美科技公司 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理：孙赫民 

董事、董事会秘书：张君刚 

财务负责人（财务总监）：王琼 
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投资者关系活动

主要内容介绍 

一、生产基地参观情况 

公司参会人员陪同机构投资者参观了安吉生产基地 BOPET 膜生产车

间、CPP 流延膜生产车间、离型膜生产车间。各生产负责人向投资者介绍了

各产线的生产情况等。 

二、交流情况 

（一）公司情况介绍 

公司参会人员介绍了公司发展历程 、竞争优势 、生产经营情况和未来

战略规划，并与机构投资者进行了深入交流。 

（二） 重点关注问题问答 

问题一：公司自产基膜产线目前的情况如何？ 

回答：公司离型膜基膜已经于去年 12 月份进入试生产阶段，目前处于

品质提升期，接下来公司将尽快提升基膜的品质，争取一季度末使生产线进

入较好的状态，并尽快用自产的基膜生产离型膜并向客户送样测试。一般情

况下送样测试通过后就会进入小批量、中批量、大批量供货阶段。之前已经

批量供货，使用自产基膜相当于切换原材料供应商，速度会比较快，后续中

高端产品使用自制基膜，中低端产品依然外购基膜原材料。 

问题二：目前公司与三星的合作进展情况怎么样？ 

回答：公司历时 8 年时间成为三星的战略供应商，得到了三星总部认可，

随着公司产品质量的提升三星逐步提高了采购份额，双方关系非常紧密友

好。公司纸质载带、塑料载带、胶带在天津三星的份额占比超过 50%，三星

与公司早已是战略合作关系，2021 年 12 月公司与三星机电签署战略合作协

议，三星会优先使用公司的全系列产品。按计划离型膜一季度末送样，二季

度验证通过后将尽快实现供货。 

问题三：中高端离型膜给台系和国内客户放量的时间点会不会比三星更

快? 

回答：是的，因为中低端离型膜台系和国内客户都已经批量供货了，往

中高端相对会快一些。公司也会加快以自制基膜做成离型膜给这些客户尽快

送样测试。 

问题四：预计离型膜稳态毛利率水平能到多少？ 

回答：随着离型膜基膜的部分自供以及公司离型膜逐步中高端放量，离



3 
 

型膜的毛利率会持续提升。离型膜批量稳态的毛利率应该不会比载带类产品

差。 

问题五：基膜难度到底在哪里?和国内外其他同行比起来，洁美的基膜

有什么优势？ 

回答：基膜的难度有以下几个方面： 

（1）MLCC 离型膜基材的产品开发，特别是超低粗糙度基材原材料的

开发。截至目前国内尚没有成熟的高端 BOPET 基材生产技术，相关原料也

没有成熟方案； 

（2）高质量光学级基膜的生产和管理技术。高端 MLCC 离型膜、偏光

片离型膜基材对异物等点缺类缺陷要求非常高，目前国内产线基本无法达到

此要求。      

洁美基膜的优势： 

（1）公司 2018 年离型膜量产，采用的是外购基膜，在近几年外购基膜

期间公司有专业的技术团队对基膜的工艺配方、技术要求等进行深入研究，

积累了丰富的经验； 

（2）公司有优质的客户资源，上下游的产业链优势。公司与各家客户

合作紧密，能够了解客户对 MLCC 离型膜及基膜的具体要求等，客户能够

对产品验证测试提供相应的帮助； 

（3）公司基膜团队有丰富的光学膜产品开发、生产管理经验。 

问题六：公司现在生产的离型膜具有哪些竞争优势？ 

回答：客户优势：公司在电子信息行业已经深耕多年，主要产品纸质载

带实现了产业链高度一体化，竞争优势明显，基本已经完成了国产化替代进

口的进程，目前市占率全球第一。在此过程中，公司积累了大量优质的客户，

这些纸质载带的客户与我们正在开拓的离型膜的客户完全重叠，这有利于公

司新产品的送样、测试、批量供货等； 

先发优势：公司离型膜从 2017 年开始投资，2018 年以来离型膜业务保

持了稳定高速增长的态势。目前公司离型膜客户已经覆盖国内客户及我国台

湾地区的主要客户，新客户开拓进展顺利； 

技术优势：公司具有多年的胶带等产品研发、生产经验，在离型膜的相

关技术领域已有充足的技术积累，在此基础上公司分别引进了国产离型膜生
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产线、韩国、日本离型膜高端生产线，同时，公司有完备的技术储备和人才

储备，也组建了优秀的团队，确定了明确的目标；此外，公司正在借鉴载带

产品的成功经验加快实施离型膜产业链一体化战略。公司引进了第一条高端

BOPET 膜生产线，目前设备已经处于试生产阶段。后续随着 BOPET 基膜的

量产，离型膜产业链一体化构想将加速实现。除此之外，公司也制定了离型

膜后续的扩产计划，公司将进一步加速离型膜及离型膜基膜的扩产速度。 

问题七：CPP 流延膜目前的进展如何？ 

回答：CPP 流延膜主要用于铝塑膜、中小尺寸增亮膜、ITO 导电膜等产

品领域，对应下游应用主要是消费电子、新能源汽车等新兴领域。目前这些

领域使用的 CPP 流延膜主要由日韩企业供应，国产化率还较低，国产替代

空间较大。公司的 CPP 膜去年 7 月份试生产后已经陆续给国内铝塑膜的企

业送样，9 月份开始已经给客户批量供货。目前重点客户年度订单已签署，

还有些客户在验证，有些在小批量交货阶段。同时还在开拓 CPP 相关其他

应用领域的客户。此外，CPP 流延膜还要再扩一条线，新产线产能也是 3000

吨/年，目前设备已经预定。 

问题八：离型膜之后公司还可以做其他什么产品，公司未来的规划如

何？ 

回答：公司将以现有纸质载带和上下胶带产品为基础，通过持续研发投

入，向客户提供纸质载带、塑料载带、离型膜、CPP 流延膜等系列产品。在

离型膜基膜自产的基础上，公司可以横向延伸到各种相关膜材料应用领域。

公司的发展战略是成为电子耗材细分领域的领先企业，围绕电子行业以创新

为客户带来更高的产品价值，将每一个产品都做到全球领先水平。持续打造

“电子化学品技术平台、高分子材料技术平台、涂布技术平台”三大技术平台，

在技术平台的基础上，研发更多品类的高端电子耗材，助推相关电子耗材国

产化替代进程，公司还将进一步加速推进横向一体化，逐步将企业打造为一

家电子元器件使用及制程所需耗材一站式集成供应商。 

 

注：会议过程中，公司参会人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严

格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。参与现场调研

的投资者同时已按深圳证券交易所及公司《投资者来访接待管理制度》要求
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签署调研《承诺书》。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2022 年 2 月 28 日 

 


