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证券代码：002043                                     证券简称：兔宝宝 

德华兔宝宝装饰新材股份有限公司 

投资者关系活动记录表                                               

编号：2022-001 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            ☑电话交流会议 

参与单位名称 

广发证券股份有限公司、万家基金管理有限公司、中海基金管理有限公司、建信

基金管理有限责任公司、华夏基金管理有限公司、逸桦(香港)有限公司、国泰基

金管理有限公司、永赢基金管理有限公司、东方基金管理有限责任公司、中信建

投证券股份有限公司、东方阿尔法基金管理有限公司、深圳市君茂投资有限公司、

财信证券有限责任公司、深圳市前海德毅资产管理有限公司、太平洋证券股份有

限公司、浙江巴沃资产管理有限公司等 89 位投资者。 

时间 

2022 年 2 月 28 日 

地点 

电话会议，线上 

上市公司接待人员姓名 

董事会秘书丁涛 

投资者关系活动主要内容介绍 

一、公司业绩快报情况 

2021 年公司实现营业收入 95.03 亿元，同比去年增加 46.98%；归母净利润

7.16 亿元，同比增长 77.82%；扣非净利 5.88 亿元，同比增长 41.22%。 

2021 年第四季度实现营业收入 31.88 亿元，同比去年增长 21%；实现归母净

利润 1.93 亿元，同比-8%；扣非净利润 2.04 亿元，同比 14%。 

二、主要问题及回答 

1、公司装饰材料业务目前的渠道分布是怎么样的？ 

答：公司装饰材料业务从 2019 年下半年开始推行多渠道运营发展，通过这

两年小 B业务的不断推进，除分销零售渠道外，公司新增家装公司渠道、家具厂

渠道以及工程渠道等，尤其是家具厂渠道业务的增速是非常快的，目前家具厂数

量庞大，板材需求量还在提升，公司与经销商团队共同开拓维护地区家具厂，经
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销商团队配置和资金实力较同行更突出，公司产品能力和品牌影响力也更有优

势，因此家具厂渠道未来增量空间会比较大。而家装公司和工程渠道公司近两年

也在加快布局，多渠道运营策略是公司综合能力优势的体现，也是未来几年业务

持续增长的保障。 

2、公司装饰材料分公司运营所带来的优势是什么？ 

在公司战略层面，对于装饰材料渠道多元化的策略下，推行分公司运营机制

对于公司加强运营效率和提升管理和服务非常重要，这两年分公司的业务推进，

在经销商的管理和服务以及渠道的开拓方面呈现出比较好的效果。 

目前分公司运营让公司销售部门实现了归属地办公，解决了公司专业人才引

进的问题，通过华南公司的落地，我们在广州成功引进家装、家具厂业务的专业

人员，从综合来看，降低了公司运营的成本；分公司的落地支持了公司实现业务

下沉的发展策略，在家具厂业务开展上，公司业务团队可直接对接家具厂客户，

了解客户需求，做好产品结构调整，帮助经销商开拓家具厂业务，做好更深入的

服务。 

3、面对房地产企业目前的处境，公司青岛裕丰的业务规划是怎么样的？ 

我们认为 2021 年应该是房地产产业链压力最大的一年，受到原材料涨价的

成本压力，房地产企业去杠杆的政策压力，未来房地产的结构发展会更合理，优

质的房地产企业集中度会不断加大；虽然，房地产精装修率出现阶段性下滑，但

是从长期来看，精装修率提升还是一个长期的发展趋势。青岛裕丰汉唐公司负责

公司工程业务板块，会继续保持其客户优势，与优质房开商保持紧密合作，稳定

现有核心客户的份额，同时做好优质客户开发工作；其次，随着精装产品质量升

级的趋势，公司会加快产品升级以及融合多品类优势，发展以定制柜类、地板为

主，木门为辅的木作产品体系。 

目前，我们考虑整个房地产的风险与现阶段的调整，公司在 2022 年的工装

业务上的规划是稳健发展。 

4、公司全屋定制业务在整个行业竞争中的优势是什么？ 

公司定制业务的核心优势主要还是体现在材料端，兔宝宝板材的产品知名度

和品牌美誉度是我们发展定制业务最好的基础，板材材质的差异化和突出的环保

性能是门店获客强有力的手段。同时在外观设计以及交付、安装服务等方面不断

补强，目标通过几年发展成为华东地区强势品牌。 

附件清单（如有） 

无 

 


