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投资者关系活动记录表 
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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研 分析师会议 

 

□媒体采访 业绩说明会 

 

□新闻发布会 路演活动 

 

□现场参观 

 

其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

申万宏源、君康人寿、碧云资本、爱建证券、中银三星人寿保险、

汇泉基金、兴业基金、行知创投、中天国富证券、同犇投资 

时间 2022年3月24日  15：30-16：30 

地点 线上电话会议 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书郭泽珊女士 

 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

2022年3月24日，参加申万宏源“2022资本市场春季策略会

议暨上市公司交流会”线上电话会议，主要内容如下： 

 

一、公司董事会秘书介绍公司基本情况 

深圳科安达电子科技股份有限公司成立于1998年，是一家专

业从事轨道交通产品研发、生产、销售的国家高新技术企业，先

后获评工信部国家级专精特新“小巨人”企业、工信部制造业单

项冠军示范企业、深圳最具潜力50家上市企业之一、深圳500强

企业等荣誉。 

科安达主营轨道交通领域相关产品，包括计轴系统、全系列

防雷系统、道岔融雪系统、智能监测诊断系统等。 

公司核心产品计轴系统通过铁路最高安全等级SIL4级认证、

CRCC认证、URCC认证，产品广泛应用于国内轨道交通建设中，已

在全国近50个城市，超过190条地铁线路使用，市场份额居行业

领先地位。计轴系统为列车定位系统，实时监控列车运行情况，

保障列车的发车及运行安全。 



另一核心产品为雷电综合防护系统，公司拥有防雷工程专业

设计和专业施工双甲资质，是《铁路综合接地系统测量方法》

（TB/T 3233-2010）等多项标准的主要起草单位。公司的防雷产

品为业内首家通过CRCC认证产品，分别获得中国铁道学会“铁道

科技奖三等奖”和广铁集团“科技进步奖一等奖”。目前公司已

累计完成5000多个火车站场的防雷工程，其中武广客专、上海虹

桥、成都北编站、武汉北编站、广州南站、青藏铁路等防雷工程

已成为行业标杆。 

 

二、行业情况和未来前景 

1、“一带一路”国家战略提供发展契机 

基础设施互联互通是“一带一路”建设的优先领域，通过建

立中欧通道铁路运输、口岸通关协调机制，建设沟通境内外、连

接东中西的运输通道。这些基础设施的逐步建设与完善，为我国

轨道交通运输装备及相关配件的“走出去”提供了契机。科安达

也将紧随国家政策将公司产品推向国际市场，走向海外。 

2、产业政策大力支持行业发展 

《十四五规划和2035年远景目标纲要草案》提出，“十四

五”期间我国城市轨道交通运营里程数将新增3000公里，累计完

成投资额有望达到18188亿元。2020年3月《中国城市轨道交通智

慧城规发展纲要》2025至2035年的发展目标：覆盖智能列车运行、

智能技术装备、智能运维安全、智慧网络管理、中国智慧城规技

术标准体系等十大方面。未来轨道交通建设依然是国家基础设施

建设的重要部分。 

3、粤港澳大湾区城际铁路建设 

粤港澳大湾区实现全方位融合，规划了13个城际铁路和5个

枢纽工程项目，形成主轴强化、区域覆盖、枢纽衔接的城际铁路

网络。此外，5G建设也能带动新兴产业与轨道交通深度融合，为

智能运维赋能。 

4、5G建设带动新兴产业与轨道交通深度融合 

以5G、物联网、云计算、人工智能等为代表的颠覆性新兴产

业与轨道交通加速深度融合，有助于解决轨道交通目前所面临的

系统复杂、节点分散、运维人员缺乏等挑战。 

5、城镇化率提高刺激城轨交通需求，“碳中和”和“碳达

峰”大力支持城轨建设 

《2021年新型城镇化和城乡融合发展重点任务》提出建设轨

道上的城市群和都市圈，加快规划建设京津冀、长三角、粤港澳

大湾区等重点城市群城际铁路。截至2021年底，我国城轨交通累

计运营线路长度达到9192.6公里，预计2022年累计运营线路长度

将超1万公里，同比增长15.2%。 

 

三、公司未来发展目标 

公司的未来发展目标：1、强化金融作用，有效将实业与资

本市场相结合，实现产业升级；2、优化产业结构，成为多个细



分行业龙头，融合上下游产业构建产业链，打造成国内先进轨道

交通装备行业的领军企业；3、在德国成立生产研发中心，并打

造成为全球轨道交通检测、监测系统最先进的设备供应商，打开

国际市场；4、响应“一带一路”合作发展的理念，实施走出去

战略，借助既有的、行之有效的区域合作平台，同中国高铁一起

走向世界。 

目前公司产品已销往巴西、蒙古、埃及、越南、印度尼西亚、

埃塞俄比亚、巴基斯坦、老挝、塞尔维亚、尼日利亚、安哥拉、

黎巴嫩、几内亚等13个国家，计划开拓泰国、匈牙利、乌兹别克、

孟加拉、坦桑尼亚等国家的海外市场。 

 

四、互动交流 

1、公司的应收账款情况？ 

答：公司的回款情况按照合同执行。由于地铁及铁路轨道交

通装备行业的行业特性，项目有一定的建设周期，随着业务规模

的扩大，应收账款数额有所增长，公司产品主要用于铁路、城市

轨道交通等重大民生建设项目，建设资金来源有保障；公司应收

账款主要客户为大型国有企业，如中国铁路集团下属各路局公司

及铁路运营公司这类央企、国企及上市公司，资金实力雄厚，信

誉度良好，公司应收账款形成坏账风险较低，在可控范围内，不

影响公司的日常经营，公司的资产状况良好。 

 

2、公司计轴系统的未来发展空间如何？ 

答：计轴系统的未来需求取决于建设铁路的里程数。根据最

新发布的《十四五规划和2035年远景目标纲要草案》，“十四五”

期间我国城市轨道交通运营里程数将新增3000公里，累计完成投

资额有望达到18188亿元。截至2021年底，我国城轨交通累计运

营线路长度达到9192.6公里，预计2022年累计运营线路长度将超

1万公里，同比增长15.2%。到2026年预计我国城市轨道交通运营

里程或将达到1.37万公里。城市轨道交通行业将带动城市轨道交

通装备行业大力发展，我们认为计轴系统作为其中的细分行业未

来的前景是非常可观的。 

 

3、在手订单情况如何？未来发展如何？ 

答：目前公司在手订单充足，在国内公司的市场地位稳定基

础上，我们认为海外市场是一个新的开始，国家的“一带一路”

政策也引导轨道交通建设走出国门。我们在香港和德国都设立了

公司，为今后走向海外做准备。公司的产品已经走出国门，有巴

西、埃及、越南、埃塞俄比亚、黎巴嫩等国家。未来我们计划将

德国公司作为开拓海外市场的地点之一，将德国研发和中国效率

相结合，助力公司发展海外市场建设。 

 

4、为何公司毛利率、净利率很高？是否存在准入门槛？ 

答：基于行业的高级别安全特性，轨道交通行业存在高准入



壁垒，对供应商的产品及质量管理体系、产品安全性、配套能力

以及研发服务能力要求非常高。公司在产品的技术研发和创新

上，投入了5、6年以上的时间，不断的研发论证，才做到科技创

新并拥有核心竞争力，长时间的潜心研发和成本投入是很多初创

企业很难坚持的。另外，公司产品获得了最高的行业认证，比如

CRCC、URCC和CS4,SIL4级最高安全认证等，且该认证时间较长，

取得难度大。近年来，公司在研发投入方面持续加大力度，拥有

专业的研发团队。公司与北京交通大学、桂林电子科技大学保持

长期的产学研合作。除此以外，公司还拥有完善的服务体系和治

理体系，比如公司最近通过的IRIS认证（国际铁路行业质量管理

体系认证），公司拥有高质量的产品以及周到的服务，为轨道交

通工程建设提供助力。 

 

5、原材料采购是否依赖外部？还是能实现自研自产？ 

答：公司在原材料的采购上有能力实现自主可控。公司与德

国公司建立了长达二十多年的友好合作关系，在项目上进行互相

学习和研发，因此公司依然与德国公司保持部分原材料采购的合

作。 

 

6、公司披露的销售数据主要集中在华东地区，大湾区建设是否

有规划？未来销售的工作安排？ 

答：目前公司的营销中心分为东南西北四个大区，我们非常

看好各个区的未来发展。粤港澳大湾区的建设是一个很好的机

会，我们已对此事进行提前规划。去年公司在成都投资了5000万，

新设立了子公司以支持西部开发，城市集中的地方地铁数量多，

地铁多的地方科安达业务就多，我们对每个城市的业务开拓都潜

心跟进，争取业务全覆盖。近年来，不同于其他收缩的行业，轨

道交通的建设仍处于黄金发展期，对于每一个市场机会，我们都

会尽最大的努力去抓住，争取以优异的业绩回报广大投资者。 

 

7、公司产品交期大概是多久？ 

答：因为每条地铁线路存在不同的路段的配置不同，需要因

地适宜的定制化设计。公司的产品根据客户的具体需求进行配

置，交货期一般为一到三个月左右，具体需要根据不同的项目需

求与客户商定。 

 

8、有哪些竞争对手？如何看待？ 

答：公司的竞争对手大多都是国外的巨头，还有其他的上市

公司。但是从竞争力来讲，公司产品的成熟度、安全性和售后服

务，综合各方面都有一定的优势。经过多年的深耕，公司积累了

稳定的行业基础。目前公司产品居于行业领先地位，我们很有信

心继续保持。 

 



附件清单（如有） 无 

日期 2022年3月24日 

 


