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第一节 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。 

 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

 

4 致同会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

5 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

2022年3月30日，公司第三届董事会第二十三次会议审议通过了《关于2021年度利润分配预案

的议案》，公司拟从经审计的2021年度净利润中提取10%法定盈余公积金后，以实施权益分派股权

登记日登记的总股本为基数，向全体股东每10股派发现金红利3.5元（含税）。如在实施权益分派

股权登记日前公司总股本发生变动的，公司拟维持每股分配比例不变，相应调整分配总额。 

本利润分配议案尚需提交2021年年度股东大会审议。 

 



 

第二节 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 阿科力 603722 - 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 常俊 朱萌 

办公地址 
江苏省无锡市锡山区东港镇新材料

产业园 

江苏省无锡市锡山区东港镇新材料

产业园 

电话 0510-88263255 0510-88263255 

电子信箱 changjun@chinaacryl.com zq@chinaacryl.com 

 

2 报告期公司主要业务简介 

公司自成立以来，一直专注于研发及生产各类化工新材料产品，如聚醚胺、光学级聚合物材

料、高透光材料等。通过不断自主创新，公司凭借完善的化工基础设施、自行研发的专利技术以

及丰富的生产工艺流程控制经验，成为国内领先的规模化生产聚醚胺、（甲基）丙烯酸异冰片酯、

脂环族丙烯酸酯的科技型企业。 

1、聚醚胺 

近几年来，随着应用领域的不断增加，聚醚胺市场需求一直保持稳定的增长，亨斯迈和巴斯

夫等外资企业在亚洲也建有产能，并有继续扩大聚醚胺的计划，国内也有正大新材料、晨化股份、

万华化学、皇马科技等公司生产聚醚胺产品。目前，国内聚醚胺市场集中度较高，前五大参与者

为正大新材料、亨斯迈、阿科力、巴斯夫以及晨化股份。根据弗诺斯特沙利统计 2020 年五家供应

商按销量计市占率约 92.8%，其中阿科力占比 28.6%；按产量计占比和约为 92.6%，其中阿科力

23.2%。 

2020 年中国聚醚胺市场格局（按销量计） 
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资料来源：弗若斯特沙利文，中金公司研究部 

根据弗若斯特沙利文、中金公司研究部统计 2016-2020 年中国聚醚胺销量由 4.2 万吨增长至

10.1万吨，复合年均增速为24.5%；销售收入从9.15亿元增长至 25.81亿元，复合年均增速为 29.6%，

中国市场增速大幅高于全球增速。其中，因“碳达峰，碳中和”于 2021 年 3 月首次被写进“两会”政

府工作报告，作为清洁能源的其中一种，风电用聚醚胺是行业增长重要驱动力，风电行业聚醚胺

销量由 1.7 万吨增长至 6.3 万吨，复合年均增速为 38.4%，销售收入由 3.56 亿元增长至 15.90 亿元，

复合年均增速为 45.3%。 

2、光学级聚合物材料 

公司光学级聚合物材料产品主要为丙烯酸异冰片酯、甲基丙烯酸异冰片酯以及脂环族丙烯酸

酯。其中，丙烯酸异冰片酯、甲基丙烯酸异冰片酯因光泽感、高硬度等众多优异特性，广泛应用

于各类高端汽车的表面涂层（罩光层）。新能源汽车作为汽车领域表面涂层下游最重要的增长引擎，

其对外观要求更加新颖、独特；质量要求更加严苛。据工信部数据显示，2021 年中国新能源汽车

产销分别完成 354.5 万辆和 352.1 万辆，同比增长 1.6 倍，在欧洲市场，2021 年电动汽车销量增长

近 70%。随着新能源汽车产销量的不断增加，给光学级聚合物材料带来极大的增长空间。目前市

场以三菱化学、赢创化学、日本触媒等外资企业为主，国内除了阿科力，也有青松股份、天池化

工等企业。脂环族丙烯酸酯即涂料行业“十三五”规划重点研发的脂环基丙烯酸酯，应用于重点支

持发展的新型环保涂料领域，是国家支持发展的高固体份、低粘度、低挥发性有机物（VOCs）环

保涂料的关键原材料。 

3、高透光材料 

高透光材料即环烯烃聚合物（COC/COP）作为性能优良的热塑性工程塑料，广泛应用于光学

镜头、显示屏偏光片、药品包装等领域。目前市场中，塑料镜头已经对玻璃镜头进行了大幅度替

代。除此之外，在塑料包装领域，COC 的使用也在持续放量。COC 的现有需求与潜在市场容量



提升相对成熟。COC/COP 是环烯烃单体自聚或与其他烯烃共聚的一系列高分子产品，由于其生产

技术存在较大难点，导致我国 COC/COP 行业工业化生产长期处于空白状态。目前据市场研究数

据，瑞翁公司 COC/产能 37,000 吨，宝理塑料产能 COC30,000 吨，三井化学产能 6,400 吨，日本

合成橡胶产能 5,000 吨，瑞翁、宝理、三井未来两年都有扩产计划。 

 

1、主要业务 

2021 年，公司继续秉持高端、优质客户优先，信誉优良客户优先的销售思路，保证重点优质

客户的需求，与瀚森化工、兰科化工、斯伦贝谢、立邦、PPG、帝斯曼、湛新等世界知名企业保

持良好的合作关系。在国内，“碳达峰，碳中和”2021 年 3 月首次被写进“两会”政府工作报告，作

为清洁能源的重要组成部分，风电行业受此影响，持续保持高景气；在国外，受疫情、灾情影响，

国外同类企业开工率较低，加之全球原油价格持续走高，页岩油气开采量增加。多重原因导致聚

醚胺出现供需不平衡的情况，公司聚醚胺产品（MA-223）一直处于供不应求的状态，销售单价也

随原材料价格提升而提高。另外，为了保持公司产品的系列化和多样性，2021 年，公司继续开拓

聚醚胺其他型号市场，持续向北美、欧洲等地出口，总销售量达到约 3,700 吨。其中分子量为 2000

的聚醚胺产品的销售量约 2,800 吨，同比增加约 400%。 

公司光学级聚合物材料产品（丙烯酸异冰片酯、甲基丙烯酸异冰片酯）的销售量相对比较稳

定。其主要客户新增了富士胶片、KCC 等国外知名企业，目前主要应用领域还是以知名高档汽车、

新能源汽车表面涂层为主，光固化涂层其他领域为辅。2021 年全年销售量达到 4,377 吨，同比增

长了 22.47%。 

高透光材料（环烯烃聚合物 COC）目前还处于中试研发阶段，已经完成了环烯烃聚合物原料

千吨级生产线以及环烯烃聚合物的实验室级别合成与验证，各项指标均达到预期；千吨级环烯烃

聚合物生产装置已完成初步设计，实施工作正在如期推进。 

2、 经营模式 



公司的主营业务为聚醚胺、光学级聚合物材料、高透光材料等化工新材料产品的研发、生产

和销售。公司的商业模式是以市场需求为导向，以自主研发的专利技术为基础，凭借多年积累的

完善生产工艺和生产流程控制为下游客户提供符合其实际生产需要的高品质产品。 

（1）采购模式 

公司遵循行业惯有采购方式，向生产厂家直接采购与通过贸易商进行采购相结合。公司采购

模式为以产定采，公司制定了严格、科学的原材料采购制度，形成了从原材料供应商的选择、采

购价格确定到采购产品质量检验的完善采购体系。公司综合考虑材料价格、产品质量、商业信誉，

以及相应的采购服务、送货服务与售后服务等因素选择合作供应商。公司以市场行情为基础，通

过查询卓创资讯、金银岛等市场价格咨询平台了解市场行情，采用询价、议价等方式与合格供应

商协商确定主要原材料的采购价格，签订采购合同。公司向供应商下达采购订单后，供应商将原

材料送货至公司。 

（2）生产模式 

公司主要产品聚醚胺、光学级聚合物材料及高透光材料采取以销定产的生产模式，根据客户

订单需求制订生产计划，同时销售部门根据市场淡旺季及节假日情况及时会同生产部门，提前备

有安全库存，以便及时满足客户需求。在聚醚胺、高透光材料方面，公司均采取连续法生产。在

光学级聚合物材料方面，公司采取了柔性生产模式，即同一大类下不同型号的产品在生产设备、

工艺流程等方面基本相同，可以实现共线生产、产能共用。 

（3）销售模式 

公司主要产品聚醚胺、光学级聚合物材料和高透光材料目标市场是风电、页岩气、海洋石油、

复合材料、汽车涂料、新型环保涂料、光学镜头、显示屏偏光片、药品包装等行业，公司根据目

标市场需求变化和市场竞争情况来制订销售策略。公司与瀚森化工、兰科化工、斯伦贝谢、立邦、

PPG 等知名企业建立长期合作关系，利用产品质量、价格、供货速度和服务等优势来占领市场。

同时公司积极开拓国际市场，拓宽市场销售区域。在稳固现有产品目标市场的情况下，公司加快

新产品研发，拓展产品的应用领域，促进销售稳定增长。 

公司面对境内客户主要采取直销模式。公司按照产品种类划分销售人员业务覆盖范围，由所

对应产品销售员及销售经理与下游客户直接建立合作关系。对于境外用户，公司直接销售给最终

客户或以卖断方式销售给贸易商，并通过贸易商销售给最终用户。公司选择信用良好、付款及时

的客户进行合作。在风险可控的前提下，公司一般给予优质、长期客户一定账期。对于新开发客

户、中小客户基本采用现款现货的方式进行销售。 



公司同时向境内外客户销售的产品为聚醚胺、光学级聚合物材料。公司根据市场行情、客户

采购规模、客户合作关系、市场竞争态势、原材料价格等因素与客户协商确定产品销售价格，对

客户信用期一般不超过 90 天。境内外客户的定价原则、销售政策、信用政策不存在重大差异。 

（4）研发模式 

公司根据市场发展趋势和客户需求变化开展研发工作，积极参与国内相关方面的技术研讨、

培训，了解行业发展的动向及前沿生产技术及其难点；通过参加国内外的各种行业展会，了解终

端用户需求，及时反馈市场发展趋势，汇总分析后开展相应前期准备。公司管理层牵头技术部与

销售部进行调研工作、寻找新产品、拟定可行性报告，并提送公司讨论。公司通过对行业相关政

策规划、行业科技发展动态及下游客户需求等信息进行收集、整理、分析，形成对于未来研发方

向的初步判断，继而经过公司内部研发项目立项流程。通过立项审核后，确定开发计划，在公司

技术部门、生产部门、销售部门以及管理层的共同决策下确定并执行研发项目。根据研发计划，

公司技术部积极进行新产品开发，参与技术创新、技术引进、工艺改进的研究课题，重大技术、

设备及质量攻关的研究实验。实验完成小试并形成工艺路线后，生产部进行工艺配套、设备改造

并实施中试生产，研发成功进入市场销售后根据市场反馈不断完善产品。 

公司分别利用已建成的博士后工作站和研究生工作站与相关高等院校开展人才的合作培养，

为公司技术更新及持续发展奠定了人员与技术基础。公司持续投入研发经费用于加强新产品开发、

提高现有产品质量、节能降耗、提高生产效率、提高原材料利用率等方面。在新产品开发上，公

司以“生产一代、开发一代、研究一代、储存一代”为宗旨，一方面努力提升现有产品质量与性价

比；另一方面，及时瞄准有发展潜力、高附加值、且技术门槛高的新产品，结合公司工艺装备水

平，做好技术研究和准备，为公司产品顺应发展趋势、迅速把握市场机会提供了有力保证。 

 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 
2021年 2020年 

本年比上年 

增减(%) 
2019年 

总资产 884,501,858.77 754,229,129.74 17.27 686,723,670.89 

归属于上市公司股

东的净资产 
661,020,143.71 580,453,914.17 13.88 541,469,349.60 

营业收入 880,230,613.67 538,046,840.26 63.60 504,989,521.39 

归属于上市公司股

东的净利润 
100,436,604.25 51,778,171.85 93.97 39,207,013.28 

归属于上市公司股

东的扣除非经常性
95,429,112.56 49,282,621.87 93.64 34,796,206.40 



损益的净利润 

经营活动产生的现

金流量净额 
150,058,924.56 49,764,782.27 201.54 42,491,441.71 

加权平均净资产收

益率（%） 
16.43 9.27 增加7.16个百分点 7.42 

基本每股收益（元

／股） 
1.15 0.59 94.92 0.45 

稀释每股收益（元

／股） 
1.16 0.59 96.61 0.45 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 

营业收入 189,651,869.45 226,500,458.85 223,580,392.78 240,497,892.59 

归属于上市公司股东的净

利润 
21,241,402.88 29,721,865.48 17,648,508.15 31,824,827.74 

归属于上市公司股东的扣

除非经常性损益后的净利

润 

20,230,218.57 29,269,374.86 16,983,337.66 28,946,181.47 

经营活动产生的现金流量

净额 
15,305,065.35 29,408,989.54 73,777,165.23 31,567,704.44 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用  √不适用  

 

4 股东情况 

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况 

 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数（户） 7,500 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） - 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） - 

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户） - 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内

增减 

期末持股

数量 

比例

(%) 

持有有

限售条

件的股

份数量 

质押、标记或冻结

情况 股东 

性质 股份 

状态 
数量 

朱学军 -1,997,300 21,912,700 24.92 0 质押 3,500,000 
境内自

然人 



崔小丽 -282,500 9,717,500 11.05 0 无 0 
境内自

然人 

朱萌 0 9,125,900 10.38 0 无 0 
境内自

然人 

董敏 170,000 2,850,000 3.24 0 无 0 
境内自

然人 

尤卫民 0 2,517,500 2.86 123,750 无 0 
境内自

然人 

黄剑斌 550,900 1,268,681 1.44 0 无 0 
境内自

然人 

俞晓寅 757,300 1,245,100 1.42 0 无 0 
境内自

然人 

隋熙明 1,004,000 1,004,000 1.14 0 无 0 
境内自

然人 

张文泉 0 940,000 1.07 160,000 无 0 
境内自

然人 

夏斯瑾 736,100 736,100 0.84 0 无 0 
境内自

然人 

上述股东关联关系或一致行动的说

明 

报告期内，朱学军与崔小丽是一致行动人，朱学军与崔小丽

是夫妻关系，朱学军与朱萌是父子关系。 

表决权恢复的优先股股东及持股数

量的说明 
不适用 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 

 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用  □不适用  

 



4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  

 

5 公司债券情况 

□适用 √不适用  



 

第三节 重要事项 

1 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生

的对公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。   

报告期内，公司实现营业收入 880,230,613.67 元，较上年同期上升 63.60%；归属于母公司净

利润 100,436,604.25 元，同比上升 93.97%。 

 

2 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示

或终止上市情形的原因。 

□适用  √不适用  

 

 


