
 

 

航天彩虹无人机股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                              编号：2022-003 

投资者关系活动类

别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

▇其他（电话会议） 

活动参与机构 

公司董事会秘书                  杜志喜 

公司证券事务代表                郭婧锐 

 

中信建投证券股份有限公司        黎韬扬 

易方达基金管理有限公司          刘健维 

北京高信百诺投资管理有限公司    孙向忠 

汇添富基金管理股份有限公司      袁建军 

上海趣时资产管理有限公司        彭翔远 

上海趣时资产管理有限公司        吴  菊 

上海原点资产管理有限公司        崔尚晨 

招商基金管理有限公司            李  崟 

淡水泉（北京）投资管理有限公司  刘晓雨 

福州开发区三鑫资产管理有限公司  冯  强 

太平资产管理有限公司            郑金镇 

上海深积资产管理有限公司        梅话雨 

创金合信基金管理有限公司        李  晗 

金元证券股份有限公司            梁乐健 

融通基金管理有限公司            王  迪 

新华资产管理股份有限公司        赵博睿 

华安证券股份有限公司            邓  军 

汇添富基金管理股份有限公司      董  霄 

国新投资有限公司                张亚滨 

海南进化论私募基金管理有限公司  王中胜 

长信基金管理有限责任公司        李  欣 

财通证券股份有限公司            郭  琦 

华泰柏瑞基金管理有限公司        董  辰 

中国国际金融股份有限公司        董俊业 

广州市玄元投资管理有限公司      杨腾武 

光大保德信基金管理有限公司      林晓枫 

上海深积资产管理有限公司        苏才国 

先锋基金管理有限公司            曾  捷 

北京宏道投资管理有限公司        程伟庆 

上海仁布投资管理有限公司        张界科 



 

 

南方基金管理股份有限公司        张延闽 

大成基金管理有限公司            魏庆国 

星网宇达                        黄靖超 
时间 2022 年 3 月 31 日 

地点 北京办公区 

形式 电话会议 

交流内容及具体问

答记录 

首先由杜总介绍公司 2021 年主要经营情况与 22 年的计划 

杜：2021 年，公司积极应对宏观经济形势下行压力和新冠

疫情影响，实现营业总收入 29.14 亿元，较上年同期下降

2.49%，其中：无人机业务营业收入 14.53 亿元，新材料营

业收入 14.61 亿元；归属于上市公司股东的净利润 2.28 亿

元，较上年同期下降 16.93%。净利润下降的主要原因是无

人机产品结构发生了变化，即无人机出口业务（高于国内业

务）受疫情影响有所下降。 

公司在战略与经营方面主要做了以下几项工作： 

1、加强战略引领 

（1）确立“建成世界一流特种飞行器产业公司”“打造无人

机产业链链长”“中国高性能特种薄膜的产业领导者”的战

略目标； 

（2）制定综合规划、无人机和新材料专项规划，引领产业

发展； 

（3）部署全年研发及经营计划、明确经营指标和风险管控

目标，推进全面预算管理，落实经营责任机制。 

2、市场开拓 

(1)国外市场，签约额有所下降，采取多种措施积极应对，

与多个国外用户达成续订、增订意向； 

(2)国内军用市场，圆满完成各项履约交付任务，实现批量

续订，型号签约额创历史新高； 

(3)民用市场，完成应急测绘、航空物探等项目履约，驰援

多地突发灾害，获得国内首个中大型无人机适航资质； 

(4)无人机服务能力再创新高，全年各型无人机累计任务飞



 

 

行近 2000 架次，总航时近 10000 小时，最高周出勤率近 300

小时； 

(5)新材料市场实现满产满销，整体盈利水平较去年有明显

提高。 

3、技术创新 

(1)多个重要型号研发取得阶段性进展，涉及 CH-4 增强型、

CH-6、CH-7、CH-10、低成本机载武器、智能集群等； 

（2）多项关键技术攻关取得重大突破，包括复合材料机身

机翼结构整体优化设计、任务级指挥与控制软件开发、CH-4

重磁综合测量等； 

（3）持续推进精益制造，提升产品品质，推进实现快速批

产能力。 

（4）新材料业务实现多型产品研发试制，良品率稳定保持

在行业较高水准；光学膜开发多款高附加值产品并成功实现

量产，实现产业链关键环节国产替代。 

4、能力建设 

圆满完成北京测试实验室、天津基地二期工程、东旭成光学

膜扩产、椒江南洋大厦等项目年度建设任务。台州生产基地

产能利用率稳步提升，无人机总装脉动生产线及机载武器总

装流水化生产线能力提升论证工作有序开展，生产效率实现

逐步优化；完成北京厂区电装能力、战术导弹生产单元建设

及生产车间改造、动力实验室二期、MRO 二期建设、飞控仿

真实验室二期建设，为后续高端无人机提供优质培育场所。 

5、资本运作 

（1）完成非公开发行，落实募集资金 9.11 亿元，投向高端

无人机研发； 

（2）完成电容膜业务整体处置，优化资产质量，回笼资金

发展核心业务； 

6、基础管理能力 



 

 

（1）优化内部资源配置，对无人机业务分军用、外贸、民

用进行整合并调整公司组织机构； 

（2）实施型号质量管控能力提升工程； 

7、人力资本 

（1）全面推行任期制和契约化管理制度，公司中、高层与

公司签订明确、细化的考核协议并严格执行； 

（2）落实股权激励和企业年金方案。 

2022 年主要经营管理工作 

继续锚定“建成世界一流特种飞行器产业公司”“打造无人

机产业链链长”的战略目标，不断推动改革创新，继续筑牢

核心竞争力。 

1、大力推进市场开拓，持续提升品牌效应 

市场开拓继续坚持“国际国内并重、军用民用协同”的发展

模式，既要巩固已有市场、争取后续订单，又要力争拓展新

市场；加强营销理念和手段，分领域做好市场策划，充分利

用积累的大量飞行数据和国外实战使用经验，打造市场推介

亮点，树立“彩虹”品牌优势。深耕新材料业务市场，积极

布局产品，夯实销售基础，持续优化新材料产品架构，开发

新的市场应用，确保公司经济稳定增长。 

2、高水平完成竞标，扎实做好项目履约 

公司将在确保现有项目顺利履约方面下功夫，自上而下统筹

部署、合理规划，实现各履约交付项目高质量完成。及时跟

进重点竞标项目，确保高水平完成竞标任务，做到多点布局，

力争全面开花。 

3、加大研发资源投入，提高科研创新水平 

2022 年，大力推进新型号研发及科研创新能力提升，加大

研发投入经费；加快推动高透低雾聚酯膜等多项新产品研发

进度，做好重点领域技术改进，着力于高附加值产品技术攻

关。 



 

 

4、2022 年，公司将进一步加强与投资者的互动与沟通，让

更多的潜在投资人与支持航天彩虹的有识之士了解航天彩

虹，实现共同成长与发展。 

 

以下为问答环节： 

1、公司去年因产品结构调整，业绩小幅下滑，通过已披露

的 2021 年度财务数据，在建工程有所上升，短期是否可投

产？是否会影响今年业绩增速？结合主营业务变化，展望

公司 2022 年业绩？ 

答：在建工程有所上升主要系新材料子公司反射膜生产线项

目和行政楼尚未正式竣工验收所致。无人机业务产能饱满，

不会因在建工程受影响；新材料业务年产 5000 万平方米反

射膜项目，主要生产线设备部分已试产成功，预计全部产线

今年中期基本可成功投产。公司将在 2022 年继续加大研发

资源投入，提升运营管理水平，推进履约保障工作，加强市

场开拓力度，健全多元保障体系，总体来看，我们对公司

2022 年业绩较乐观。 

2、无人机业务国内、外占比？展望 2022 国内外市场态势 

答：2021 年度无人机国内外业务占比如下，国外业务大概

占 30-35%，其余为国内业务，民用业务在国内业务中占比

不到 10%。 

2022 年展望：国外业务，通过加大市场开拓力度，向多个

用户国进行产品推介，多个国外用户达成续订、增订意向，

对国外市场可恢复到疫前水平充满信心；国内业务，自十三

五末取得突破以来，项目履约和续签进展顺利，客户认可度

较高，后续市场空间较大，伴随着国内十四五军工行业大背

景，国内市场 2022 年或有更大期待。 

3、年报披露无人机技术服务多领域应用，今年各领域增幅

情况及亮点？ 



 

 

答：公司基于彩虹无人机平台，自主开发民用技术，已在地

质、海洋、公安、环保、气象、通信、测绘、应急灯行业完

成示范应用。无人机森林防火应用，已于 2017 年在大兴安

岭部署，其后应用于国内其他地区，客户反馈较好；航空物

探应用，主要用于国内、外探矿，具有较好潜力；应急测绘、

应急救援应用，CH-4 表现较好，多次参与应急救援；航空

物探、应急测绘等领域已进入产业化阶段并占据领先地位，

相信民用各领域应用今年会有所突破、多点开花、再创佳绩！ 

4、公司前几大客户中的中国航天科技集团有限公司内部成

员是集团内部军贸公司吗？ 

答：一部分，有军贸公司。 

5、年报中按地区分项，国外产品都是无人机吗？ 

答：百分之八九十。 

6、2021 年公司产品结构变化，毛利率下滑，2022 年毛利

率展望 

答：2022 年，随着国外业务回归正常水平、交付数量增加，

毛利率将有所提升；如无重大供应链价格上涨，国内无人机

业务毛利率应该不会再下行；此外，无人机与机载武器两大

业务结构持续优化，也会影响毛利率水平；综上所述，2022

年毛利率估计有希望好于去年。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

否 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供

的文档等附件 

无 

 


