
 

 

航天彩虹无人机股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                              编号：2022-006 

投资者关系活动类

别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 
□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

▇其他（电话会议） 

上市公司接待 

人员名单 

董事会秘书：  杜志喜 

证券事务代表：郭婧锐 

活动参与机构 
华泰证券、白犀资产、富国基金、创金合信基金、摩根华鑫、
华安基金、角点资管、鑫焱创投、深圳格林帕、互兴资本、

立名投资等 11 家机构投资者共 15 人。 
时间 2022 年 4 月 1 日 

地点 北京办公区 

形式 电话会议 

交流内容及具体问

答记录 

1、请从国内、外市场分析各型号无人机销售情况及毛利率，

以及未来需求展望 

答：中大型无人机是未来国家之间博弈的战略领域之一，国

外市场容量大、发展潜力足；伴随着十四五军工行业大好背

景，国内用户需求激增，逐渐成为采购重点，国内市场或有

更大发展机遇。公司在销主力机型为 CH-4，少量 CH-5。公

司数十年深耕国外市场，毛利率较为稳定；国内业务，自十

三五末取得突破以来，毛利率暂低于国外市场，未来公司将

持续优化竞争策略，希望通过客户检验和市场积极反馈，争

取在国内项目中形成产品溢价，提升销售端毛利；从成本控

制方面入手，着力打造优质的无人机生态链，协同产业链上

游供应商、优化完善生产环节、强化供应链管控，统筹布局，

实现降本增效，希望未来国内市场毛利率有所稳步改善。 

2、公司开拓国际业务市场，公司是否有主动接触国外市场，

还是只依靠军贸公司？ 

答：军贸公司具备资质，市场开拓能力强，国际业务市场开



 

 

拓主要依赖军贸公司。为积极应对疫情不利影响，公司在海

外市场开拓中，主动关注市场需求动态，引进专业营销人才，

深化和军贸公司的合作，在符合国家相关法律法规的前提

下，积极引导军贸公司开拓市场，建立主动的营销机制。 

3、国际战争局势下，分析国际市场对无人机的需求？ 

答：本次俄乌冲突中双方察打一体无人机使用相对较少，主

要受制于双方无人机装备数量有限、市场主流察打一体无人

机适用场景和使用思路等因素。目前成熟的察打一体无人机

主要适用于侦察、监视和非对称作战等低烈度的战争环境。

同时本次冲突也侧面印证了加快契合现代战争场景的高端

无人机研发的必要性和急迫性。公司将着力于加快高空、高

速、隐身等高端无人机的研发进度，持续扩大产品型谱，以

期更快、更好的适应市场需求变化。 

4、公司目前产能及产能利用率？募投项目达产时间点？ 

答：公司目前产能为年产中大型无人机 300 架，未全部利用，

具体产能释放以客户需求为准。公司研发项目，多从客户需

求出发，攻关技术难题。募投项目具体进度一方面与研发进

度有关，一方面还需匹配用户需求。根据募投项目方案，新

概念无人机研发项目计划研制周期 24-36 个月不等，CH-4

增强型无人机科研项目较快些；机载武器科研及产业化项目

计划研制周期约 24个月、产业化计划建设周期约 9 个月，

各募投项目均按照计划研发周期稳步推进中。 

5、伴随湖南低空空域开放，公司民用无人机对此的切入

点？有何竞争优势？ 

答：根据国内外数家研究机构预测，无人机民用市场未来

5-10年需求复合增长率可达 30%以上，值得期待，具体视空

域开放程度而定。公司将继续坚持“国际国内并重、军用民

用协同”的发展模式，加强民用领域投入。全国民用无人机

企业千余家，在工业级中大型无人机民用领域，公司起步早，



 

 

自主开发民用技术，多领域探索应用，先后完成了航空物探、

环境监测、卫星通通信、应急测绘、农林保护、灾害救援等

无人机应用系统研制及飞行试验。其中，在无人机航空物探、

应急测绘等领域已进入产业化阶段并占据领先地位。服务民

用领域十余载，从示范应用行业、承接项目数量以及平台保

有量，公司都名列前茅。 

6、CH-5售价、毛利率，与 CH-4 相比的优势？ 

答：较CH-4相比，CH-5载重量更大、升限更高，巡航能力大

幅度提升，具备强大的攻击力和极高的侦察能力，军用、民

用具有更大的优势。CH-5目前已小批量销售，单价较CH-4

倍数增长，彩虹系列无人机原材料成本占比较高，毛利率与

CH-4相比暂无测算，随着未来产量增加毛利率或有提升。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信
息的说明 

否 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供

的文档等附件 

无 

 


