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浙江苏泊尔股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2022001 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

中金公司何伟&魏儒镝&张瑾瑜、华富基金聂嘉雯、东方证券吴

瑾、申万宏源沈呈熹、国金证券贺虹萍&谢丽媛、国泰君安证

券蔡雯娟、首创证券陈梦、施罗德基金黄亚文、光大证券金屹

唯、瑞银证券潘人怡、东北证券赵哲、高盛证券伊健、摩根士

丹利凌珈瑜等 

时间 2022 年 4 月 1 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书：叶继德，证券事务代表：方琳 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

董事会秘书叶继德先生首先对公司 2021 年度的整体情况

做了总结，并从内外销业务开展情况、公司产品战略及新品推

广、渠道变革、品牌建设、未来发展布局及整体行业发展趋势

等方面与投资者进行深入交流。 

主要问题具体如下： 

 

渠道改革备受关注，抖音平台发展情况及未来展望？ 

公司自去年二季度开始投入资源发力抖音平台，主要品类

增速较快，在抖音上销售情况、占有率也都不错。今年，公司

会继续投入资源加快抖音渠道的发展，让其带动线上渠道整体

增长。  

 



公司各品类及毛利率的情况？ 

优势品类上，公司推出远红外电饭煲等强势产品，炒锅推

出无涂层炒锅；新兴品类如空气炸锅，各平台增长情况也较好。

新品类如吸拖一体洗地机、集成灶等增长也较快，去年开始产

品线丰富、竞争力不断提升，双十一大促表现较好。虽然原材

料价格使得成本压力较大，但经过一年消化，内销毛利率能够

维持在较好的水平。外销方面，去年原材料价格大幅快速上涨

导致外销毛利表现欠佳，今年重新协定价格后，预期能有所改

善。 

 

新兴品类未来增长规划？ 

厨卫大家电品类，公司原先在集成灶品类上的产品型号

少、竞争力偏弱，去年公司丰富了产品线，竞争力也快速提升。

清洁电器品类，业内小家电企业都进入了清洁电器品类，再加

上原本强势品牌科沃斯、石头等参与者，品类竞争会愈发激烈，

公司作为后进入者和学习者希望能够不断学习和成长。 

 

线上渠道改革有何成效？ 

公司自 2020 年开始进行线上渠道改革，在线上平台整合

物流和供应链，通过京东、菜鸟的物流仓储负责配送打通物流

和降低代理商运营成本负担，使公司在线上渠道具备更强的竞

争力。此外，销售数据与工厂订单直接匹配使得制造更加高效；

过去 1-2 年，公司提高了线上渠道能力与精准数字化营销能

力，内部在供应链制造端效率也进一步提升。  

 

公司产品的核心原材料有哪些？ 

炊具产品，大宗原材料中铝和不锈钢占比最高；小家电产

品，内胆类产品会使用铝和不锈钢，还有塑料、电气元器件等。

小家电产品生命周期在 6-12 个月，经过一年的消化，今年内

销方面有压力但较去年有所缓解。 

  



公司线上直营店占比是否会持续提升？ 

线上直营店占比预计未来仍会有所提高，但直营占比不会

无限增加。公司过去以线下渠道为主，受到疫情影响线下萎缩

但还是会占据一定的比例；线上部分经销商、代理商转为代运

营模式后会继续与公司合作发展。公司在直营渠道结构与销售

上有不同的战略定位，未来占比有望继续提高。 

 

公司今年渠道表现预期？ 

分渠道看，传统电商平稳增长，新兴电商更具活力，增长

更快；线下渠道总体基数较大，增速较过去几年有所放缓，目

前正在逐步恢复，未来希望能够实现同比增长。 

  

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 4 月 6 日 

 

 

 

 


