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深圳市奥拓电子股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-001 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ■业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称

及人员姓名 

东方证券    宋海亮        海通证券    薛逸民 

国海证券    马泽川        国信证券    邹姣丽 

华安证券    郑超君        长江证券    李飞虎 

上海德汇    王省之        信达澳银    邱 睿 

工商银行    杨卉婷        五矿证券    王少南 

山东国投    周佳明        秋阳基金    成 龙 

深圳瑞达资产   黄登峰         

北京景策基金   孔  彬 

深圳远致富海   唐  文         

中原股权投资   王永朝        

上海市发展改革研究院    黄晓芬 

时间 2022年 4 月 7 日 15:30 

地点 奥拓电子总部会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事长           吴涵渠； 

总裁             杨四化； 

董事会秘书       孔德建； 

投资者关系总监   高 路 



投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

 

一、孔德建董秘介绍公司 2021 年度业绩情况； 

二、吴涵渠董事长介绍公司发展战略和新一届管理团

队； 

三、与投资者互动交流环节 

 

1、公司扭亏为盈的主要原因？ 

2021年，公司积极应对外部环境不确定因素，一方面挖

掘市场机会，巩固优势细分市场地位，在影视、广告、政企

及金融等市场均取得较好成绩；同时组建内容团队，积极开

拓虚拟数字人、裸眼3D、沉浸式数字直播间等新市场，提升

公司数字内容能力；另一方面，持续推动智能视讯技术的创

新，强化“硬件+软件+内容”相结合的一站式解决方案能

力。2021年，计提商誉减值的金额较小，新产品、新市场及

新业务推动公司业绩增长，实现扭亏为盈。 

 

2、公司作为智能视讯解决方案提供商，相比之下优势

是什么？ 

公司作为行业内拥有“硬件+软件+内容”三位一体能力

的企业，始终致力于为客户提供全面及一站式的解决方案。 

硬件方面，公司拥有Mini LED多合一核心技术以及自行

研发的64K控制系统，能为各行业客户设计、研发、制造专

业的LED显示设备及其他智能化显示终端。报告期内，公司

承接了深圳市科技计划项目—“巨量转移技术实现超高分

辨率Micro LED显示关键技术研发项目”，将推动行业Micro 

LED技术的进步，加快公司Micro LED商用的步伐。 

软件方面，公司高度重视软件研发，并拥有150多人规模

的软件开发团队。截至目前，已取得了241项软件著作权，



公司的软件开发工程师占公司总研发人员比例超过40%。报

告期内，公司立项开发了“基于机器视觉和边缘计算的网点

数字画像”系统；同时，公司研发了LED显示屏亮暗线智能

校正系统，解决了行业痛点；另外，公司的智能播控管理系

统也完成了华为鲲鹏兼容性认证，为客户打造自主可控的智

能视讯解决方案。  

内容方面，为提升公司数字内容能力，公司成立了创想

数维，作为公司的数字内容中心，专注于创意数字内容制作

以及沉浸式数字直播间运营，致力于为客户提供专业的虚拟

数字人、虚拟会场、裸眼3D、创意交互应用等内容产品及服

务。报告期内，创想数维已为国有大型银行等客户提供了虚

拟数字人、裸眼3D视频制作等服务，获得客户广泛好评。 

交互技术作为公司智能视讯解决方案核心组成部分，已

实现了多个突破。报告期内，公司在智能会议一体机交互控

制软件上取得了重大突破；公司研发的“奥拓营业网点数字

画像系统”软件成功入选了江苏省第26批省重点推广应用

的新技术新产品目录，极大的提升了银行网点与客户之间的

服务交互体验；同时，公司中标了建信金科北京总部物联网

项目，为智慧银行绿色网点推广树立了标杆。 

 

3、今年直显 LED 需求状况，国内和海外需求怎么样？ 

海外大交通广告正在逐步复苏，预计有较大市场增量，

高端租赁市场也将逐步复苏。政企、教育、金融、XR影视拍

摄等市场预计会有较多需求。能否较好克服外部环境不确定

的变化，拿到更多的订单及较好的落地项目是关键。 

 

4、驱动 IC 依然在涨价，如何看待后续价格趋势，公司

如何提升盈利能力？ 



驱动 IC在 2019年四季度价格有所回落，今年部分驱动

IC 价格持续上涨了一段时间，但 IC 价格的上涨会促使行业

进一步集中在具有优势的企业，我们也跟部分 IC 供应商达

成了相关合作。公司将围绕智能视讯主业，以客户需求为导

向，巩固已有细分市场优势，加大 XR虚拟拍摄、数字内容、

教育、高端租赁等解决方案的研发投入，提升解决方案交付

能力，优化人员结构，加强营销力量，提升公司品牌知名度，

降低成本，以期提升盈利能力。 

 

5、景观亮化近年来受疫情影响严重，2022 年该板块收

入预期如何，未来如何规划？ 

景观亮化业务在 2017、2018、2019 年发展较好，2019

年之后国家提出不做过度景观亮化政策等原因，行业受到影

响。去年景观亮化业务收入占公司总收入 20%左右，公司主

要布局在智慧城市建设、智慧杆领域，并做了相关的系统及

平台等方面的储备。 

 

6、今年美国对 Mini LED 产品的需求怎么看？ 

公司“四合一”技术的 Mini LED 显示产品在稳定性、

减少摩尔纹等方面有明显的优势，相信未来靠着高性价比，

美国市场对 Mini LED显示产品的需求依然比较高。 

 

7、如何看待国内 LED 直显行业的未来竞争格局，部分

友商陆续有新产能开出，未来供需是否会不平衡？ 

国内 LED直显行业特点较为分散，随着行业的成熟度不

断提高，行业也会越来越集中。整个行业也会随着产能的变

化、上游芯片及工艺的提升，迎来更进一步的发展。供需平

衡会保持一个动态变化，随着市场的供需波动从而达到平衡



发展。 

 

8、虚拟拍摄预期市场有多大，单个项目的毛利率会比

传统 LED 直显高出多少？ 

XR影视拍摄技术的应用拓展至影视剧拍摄、线上演唱会、

春晚及电视演播厅等。根据Mordor Intelligence数据显示，

2021年全球XR Video Entertainment细分市场规模可达到32

亿美元。2021至2026年期间，XR产业市场规模将以62.67%的

复合增速增长。虚拟拍摄LED项目一般比传统LED直显平均毛

利率高，但不同项目、使用的解决方案不同，其毛利率也不

尽相同。 

 

9、公司在客户拓展方面的情况？ 

公司智能视讯解决方案在相关应用领域均有较高的品牌

知名度和客户认可度。公司各类解决方案已成功应用于德高

集团、工商银行、建设银行、中国银行、农业银行、交通银

行、招商银行、兴业银行、中国邮政、中国移动、中国联通、

中国电信、招商蛇口、中集集团、香港地铁、腾讯、华为等

国内外大型知名企业。 

 

10、新成立的创想数维涉及的领域比较新，能否详细介

绍下？ 

为提升公司数字内容能力，公司成立了创想数维，作为

公司的数字内容中心，专注于创意数字内容制作以及沉浸式

数字直播间运营，致力于为客户提供专业的虚拟数字人、虚

拟会场、裸眼 3D、创意交互应用等内容产品及服务。报告期

内，创想数维已为国有大型银行等客户提供了虚拟数字人、

裸眼 3D视频制作等服务。 



 

11、公司的研发情况？ 

公司作为技术驱动型公司，高度重视技术创新和研发投

入，依托智能视讯技术研究院和各研发中心的创新科研能

力，驱动公司各类解决方案不断升级迭代，并积极探索新的

技术应用和拓展。 

报告期内，公司研发投入 8,909.91万元，占全年营业

收入 9.23%。截至 2021年 12月 31日，公司拥有授权专利及

软件著作权共计 723项，其中发明专利 112项（其中含海外

发明专利 8项），占比超过 15%。报告期内，公司新增授权

专利及软件著作权 138项，其中新增发明专利 24项。 

 

 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2022年 4 月 7日 

 


