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2022 年 4 月 8 日武汉锐科光纤激光技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022-002 

投资者关

系活动类

别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访           √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位

名称及人

员姓名 

社会公众 

时间 2022年 4 月 8日 15:00-17:00 

地点 深圳证券交易所互动易 

上市公司

接待人员

姓名 

董事长：伍晓峰先生 

副总经理兼董事会秘书：卢昆忠先生 

财务总监兼法律顾问：黄璜先生 

独立董事：赵纯祥先生 

保荐代表人：周聪先生 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

锐科激光 2021年全年实现营业收入 34.10亿元，同比增长 47.18%，实

现归母净利润 4.74 亿元，同比增长 60.17%，全年非经常性损益 5834

万元，扣非后的净利润为 4.16亿元，同比增长 66.69%，整体情况表现

良好，并呈现出疫情后逐渐恢复的态势。单季度来看，去年市场需求

情况呈现上高下低的局面，一至四季度公司收入分别为 5.8/10.3/9/9

亿元，上半年受制于产能紧缺导致公司主动放弃了部分订单，影响了

上半年的收入，而下半年因 9-10月份的限电限产，导致四季度整体市

场环比三季度出现了较为明显的萎缩，公司通过各种方法争抢订单，

最终做到了三、四两个季度收入持平，也是在三季度公司市场占有率

首次超过美国 IPG 公司，成为国内最大的激光器制造商。但从利润率

的情况来看，2021 年的价格竞争十分激烈，在传统切割加工市场已形

成国内厂商厮杀的局面，因此即使公司通过各方面的降本尽量缓解的
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价格降幅对利润产生的不利影响，但整体利润率还是出现了下滑。四

季度利润率较低也不全与降价有关，还与研发费用、销售费用、股权

激励摊销费用等有关，导致四季度利润率较低。从费用端来看，主要

为研发与销售费用。公司通过研发中心的设立，优化了薪酬绩效考核，

并成立多个战略条线和数个创客部，提升了公司的综合研发实力，2021

年全年公司研发投入 2.88亿元，同比增长 64.86%。四季度研发费用环

比增长较多主要是研发人员绩效发放、内部项目结转导致。销售费用

方面因产品物流费用从费用项移至成本项，再加上疫情导致国内多个

展会取消或延期，所以整体费用控制得当，全年销售费用绝对值同比

增长 21%，低于收入增幅，四季度销售环比增加较多主要是销售部门发

放绩效的原因。 

1、IPG 目前国内出货是否会受俄乌冲突影响，一季度订单是否下滑？

下游激光集成企业是否会进入激光器领域？  

答：IPG此前已就相关问题公开进行了说明。目前公司并未看到更多下

游激光集成企业进入激光器领域。 

2、目前的疫情对激光下游行业的影响怎样？ 

答：目前国内疫情呈现点多、面广、频发的局面，对激光下游需求产

生了不利的影响，一方面疫情导致公司部分下游设备集成商处于间歇

性停产停工的状态，并且国内多地的疫情影响设备集成商其他生产物

料的交付，导致设备产能下滑，集成商需求降低；另一方面因华东、

华北为国内集中的板金加工地，疫情导致区域内终端客户处于间歇性

停工状态，终端使用客户需求降低。两方面因素的叠加造成目前整体

下游需求处于疲软的状态。 

3、超快激光今年会起量吗？ 

答：目前公司超快激光器下游主要应用于 LED、脆性材料、柔性 PCB、

显示面板等领域，属于高端精密加工行业，该领域终端客户对产品参

数、性能、可靠性要求极高，导致产品验证周期长，目前公司主要通

过项目的形式进行产品销售，近年来已与部分细分领域客户展开合作，

预计今年超快业务将保持快速增长。 
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4、今年全国的万瓦切割机市场您估计有几台的容量？ 

答：万瓦切割机随着性价比的提升，正在厚板领域替代火焰、等离子

等传统切割方式，今年万瓦以上产品还将保持较快增长。预计今年全

国万瓦切割需求有望超过 7000台。 

附件清单

（如有） 

 

 


