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招商公路投资者关系活动记录表

编号：2022-05

投资者关系

活动类别

 特定对象调研 □分析师会议 □新闻发布会

□媒体采访 业绩说明会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称

及人员姓名

华泰证券 林霞颖 刘 凯 博时基金 田俊维

嘉实基金 董福焱、刘 畅、吴 昊、关盼龙

银华基金 贾鹏、张珂、江珊

时间

2022 年 4 月 13 日

15:00-16:00

地点
公司会议室（现场及电话参会）

上市公司接待

人员姓名
孟杰（首席分析师、资本运营部、董事会办公室总经理）

投资者关

系活动主要内

容介绍

问：请介绍一下招商公路 2021 年业绩情况。

答：2021 年，公司实现营业收入 86.26 亿元，同比增长 22.03%，

利润总额 59.39 亿元，同比增长 92.18%，实现归属母公司净利润 49.73

亿元，同比增长 123.74%，每股收益 0.77 元，同比增长 117.41%。面

对全国疫情多点、多时段散发的不利局面，招商公路克服困难，在全

国公路客、货运同比 2019 年下降的情况下，全年利润目标实现逆势上

扬，公司利润总额、归母净利润等指标取得历史性突破，经营业绩表

现靓丽。

问：公司对于参股上市公司股权投资的考量是什么？

答：投资优质上市公司参股股权，一是可以增加公司投资收益，

二是可以巩固行业影响力。招商公路参股多家行业上市公司，多年来

基于行业估值变化持续进行优化配置，动态调整。2015 年是行业估值



的相对高点，公司在这一年适时减持了一些股份。同时近年来也在持

续利用市场估值地位机会增持优质上市公司股份。通过不断的优化调

整为公司提供了稳定的投资收益。

问：公司在外延并购方面优势体现在哪些方面？

答：公司收购项目主要来源于三个方面，一是央企间合作，招商

公路是行业内唯一一家央企公路上市公司，具有专业丰富的公路运营

经验与能力，路网遍布全国多个省、自治区、直辖市，路产经营范围

不受区域限制。面对行业内一些主业非公路运营的央企公司，在聚焦

主业退出公路行业的战略选择时，招商公路在央企间的合作上有一定

的优势，公司近年来先后完成了中信重庆资产包和中铁资产包的收购；

二是与省交投之间的合作，招商公路参股行业内三分之二的公路上市

公司，在行业内具有一定的影响力，与各省交投建立了长期良好的合

作关系，因此在项目收购方面，二者竞合并存，共同推动促进行业健

康发展；三是与民营企业间的合作，招商公路具有较强的市场化属性，

能及时把握一些民营企业的优质路产退出机会。

问：公司对于分红政策有何考量？

答：公司上市以来，始终将回报股东作为重要的企业社会责任，

在满足公司自身快速发展的资金需求下兼顾公司股东的现金回报，上

市以来已累计分红近 80 亿元。同时，公司近年来通过投资主业，不仅

路产规模实现了由 643 公里向 1799 公里的跨越式增长，管控里程和剩

余收费年限均处于行业前列，而且经营业绩也处于板块头部水平，较

好实现了股东现金回报和公司长远发展的平衡。

2021 年，面对全国疫情多点、多时段散发的不利局面，招商公路

克服困难，经营业绩实现逆势上扬。21 年度计划向全体股东每股派发

现金红利 0.346 元（含税），总计派发约 21.38 亿元，较 2019 年、

2020 年分别提升 23.65%、95.60%，分配金额有了较大幅度提升。



问：2022 年公司的资本性开支计划有哪些？

答：2021 年，公司完成了乍嘉苏、昆玉高速公路等骨干路网路产

投资，公司投资范围增加到 22 个省市，主业规模进一步扩大，收益及

持续成长性都有良好预期。同时，入股三家上市公司，进一步提升了

公司行业地位和影响力。2022 年，公司将坚持“稳字当头、稳中求进”

的工作总基调，落实“三看一定位”发展要求，具化“一路一赛道”

发展策略，一方面持续关注优质高速公路的投资机会，另一方面研究

智能交通、以高速公路业务场景为基础的清洁能源等业务方向的投资

机会。

附件清单

（如有）

日期 2022 年 4 月 13 日


