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第一节 重要提示 

1 本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到 www.sse.com.cn 网站仔细阅读年度报告全文。 

 

2 本公司董事会、监事会及董事、监事、高级管理人员保证年度报告内容的真实性、准确性、

完整性，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并承担个别和连带的法律责任。 

 

 

3 公司全体董事出席董事会会议。 

 

 

4 利安达会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

 

5 董事会决议通过的本报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

经利安达会计师事务所（特殊普通合伙）审计，截至 2021 年 12 月 31 日，公司母公司报表账

面未分配利润为-206,639.58 万元，截至本报告期末累计可供股东分配的利润为-206,639.58 万元。

可供股东分配利润为负，不具备利润分配条件，因此 2021 年度公司不分配现金股利、不送红股，

也不进行公积金转增股本。 

 

第二节 公司基本情况 

1 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 圣济堂 600227 赤天化 

 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 先正红 钟佩君 

办公地址 贵州省贵阳市观山湖区阳关大道

28号赤天化大厦 

贵州省贵阳市观山湖区阳关大

道28号赤天化大厦 

电话 0851-84397219 0851-84396315 

电子信箱 177848551@qq.com 357720435@qq.com 

 

2 报告期公司主要业务简介 

1. 化工行业 

（1）尿素行业基本情况 



2021 年国内尿素市场价格呈现低开高走，冲高后价格有所回落。受供需错配、国际、政策面

以及通货膨胀等因素影响，2021 年尿素价格屡创历史新高。 

价格方面：2021 年年初开启尿素价格上涨序幕，一月上旬，局部疫情反扑，使得部分区域运

输受限，下游担心后期局势严峻，农业提前启动备肥；加之西南气头企业集中停车较多，尿素日

均产量大幅下降，供应下降需求回升的局面推动尿素价格稳步上涨。第二、第三季度国内尿素市

场价格继续上涨，价格创历史新高，往年三季度属于尿素需求淡季，价格处于国内低位水平。主

要因素一是国内尿素装置检修集中导致阶段性尿素供应下降；二是 7 月份受印标提振，尿素价格

延续高位上涨趋势。但进入 8 月份，随着出口热度消退，加之政策面对出口实行收紧政策，国内

需求明显下滑，尿素价格呈现回落。四季度，起初煤炭供应紧张，价格大幅上涨，工厂在成本压

力的推动下，尿素报价不断上调，10 月份国内尿素价格屡创新高，虽下游严重抵触高价，市场情

绪不稳，但工厂依旧挺价。10 月下旬后，迎来国家政策对煤炭价格的管控，各项措施推动煤炭保

供，随后煤炭价格出现明显下跌，外加尿素需求低迷，让高筑尿素价格出现大幅下滑。单从价格

走势来看，2021 年底，国内尿素价格水平仍处于中高位水平。 

生产方面：2021 年，全国尿素生产总量 5,369.9 万吨，较 2020 年同比减少 0.06%，其中 2021

年 1 月份生产量 366.17 万吨，同比 2020 年减少 11.13%，对全年生产量影响较大。 

需求方面：由于近一年尿素过山车式行情，下游需求多偏向少库存快周转模式，下游备肥情

绪减弱，并且备肥时间后置，目前虽然部分地区受多种原因限制，下游工业开工下降明显，但是

需求面尚存，包括农业方面，如果尿素价格到达下游理想价格点，仍考虑适当备肥，所以对价格

持续下行有支撑。 

行业利润方面：新型煤气化完全成本 1900-2100 元/吨，固定床完全成本大约 2100-2300 元/吨上

下。 

 

 

新型煤气化工艺企业成本盈利图                 气头企业成本盈利图 

 

 

 

进出口方面：2021 年我国尿素进口量在 5.40 万吨，环比增加 5.20 万吨。进口均价 941.45 美

元/吨。2021 年我国尿素出口量在 529.91 万吨，环比减少 15.20 万吨。出口均价 393.77 美元/吨。 

 



2021 年尿素进口对比                       2021 年尿素出口对比 

 

数据来源：海关总署 

 

后市分析：整体来看，尿素市场行情利好利空因素频发，但因新冠疫情及国际复杂多变的环

境影响等因素，全球各国高度重视粮食的生产和安全问题，利多影响一定程度大于利空，但政策

面、国际消息对市场影响存在不确定性。 

（2）复合肥行业基本情况 

市场价格方面：后疫情时代，全球经济复苏，流动性增强，国际化肥缺口较大，在各品种肥

价大涨的带动下，国内氮肥、磷肥、钾肥价格持续上探，均突破近十年新高，复合肥受制于原料

成本的增加，价格涨幅也较为明显，2021 年年均价在 2,744 元/吨。2021 年国内复合肥市场价格

经历以下几个阶段，上行阶段有 2-3 月份；6-8 月份。横盘整理阶段有 4-5 月，9-12 月。 

2021 年中国复合肥价格走势图 

 

数据来源：隆众资讯 

 

生产方面：据隆众资讯统计，2021 年国内复合肥平均开工率在 39.09%，比去年同期低 4.91%。

主要原因一是原料价格过高打压了企业生产积极性，部分中小企业因原料不足的原因出现较长时

间的停车现象。另一方面，环保、疫情以及特殊天气等因素继续影响主要供应省份的开工，湖北、

江苏、山东以及河南区域较为明显。年内 3 月份产量最高，6 月产量最低。从企业来看前二十名



企业产量占全国总产量 48%，占比较上年度提高，而缺乏资源、资金实力的中小企业在下半年生

产减量较为明显。2021 年 1-12 月，累计产量为 5,438.2 万吨，较去年 5,482.46 万吨减少 0.81% 

进出口方面：相较于国内庞大的复合肥产能产量，其进出口量占比较小，影响也有限，不过

在出口零关税的利好促进下走势是逐年增长的，疫情以来国际化肥价格持续拉涨，且货源紧张均

侧面促动了三元复合肥及氮磷二元肥的出口势头，2021 前三季度出口增量明显，不过 10 月中旬

《中华人民共和国进出口商品检验法》增加了化肥检验的政策落地后，国内出口量相应减少，使

得最终出口量低于 2020 年，同比减少 10.13%。 

后市分析：在粮食安全重视度不断提升背景下，各项政策扶持，加上效益带动等因素，2021

年粮食种植面积稳中有增。2021-2022 年稳口粮和稳大豆的基础上增玉米，重点扩大东北地区和

黄淮海地区玉米种植面积。另一方面，玉米价格上涨，也影响东北、华北黄淮、西北等主产区种

植意愿，对于复合肥而言刚需是较为稳定的。但由于 2021 年农资产品价格偏高，使得下游部分存

在抵触情绪，一定影响市场销售进度。 

（3）甲醇行业基本情况 

价格方面：2021 年，在高煤价、MTO 企业外采、低预期进口等因素影响下，中国甲醇市场延

续涨势，创下了 2008 年金融危机以来的新高，全年稳稳地走出了一个漂亮的“倒 V 型”走势。

一季度，在沙特宣布维持额外减产、美国参议院通过 1.9 万亿刺激计划的审核以及沙特石油重镇

遭遇袭击等利好因素支撑下，国际原油价格强势重回 70 美元/桶上方，大宗品出现暴涨行情，商

品联动增强，加之春季检修预期刺激，甲醇行情上扬（MA 主力盘面最大涨幅超 410 点）。 

二季度，全球通胀、煤价持续创新高、甲醇进口不及预期等利好因素叠加，低估值+低库存+

强现实下，盘面一度走出意料之外的两个涨停板，最高达到 2,852 元/吨（盘面最大涨幅接近 500

点，刷新年内高点）。 

三季度，西北、北方甲醇装置集中检修，同时宁夏宝丰每周意外大量外采甲醇，且台风等因

素影响，港口进口货卸船持续推迟，内地及港口库存降低，盘面再度冲高，最大涨幅接近 360 点。

进入金九银十，需求旺季刺激，能耗双控、环保限电、碳达峰、碳中和等政策实施，甲醇生产企

业开工降低，甚至停产，限制甲醇供应，多方利好支撑行情冲至历史新高。 

进入四季度，煤炭价格虽受到一定程度的管控，但自 2021 年 7 月份以来，由于煤炭价格的不

断暴涨，导致甲醇的生产成本居高不下，内地及沿海地区多数 MTO 企业亏损严重，装置停车检修，

转为外卖甲醇。政策压制、需求减弱等因素影响下，甲醇市场大幅降温，很多企业出现年度性的

亏损。 

生产方面：据隆重资讯统计，2021 年全国甲醇产能 9,674 万吨，同比 2020 年增长 3.54%，2021

年全国甲醇生产企业整体开工率 81.66%，实际产量 7899.95 万吨，同比 2020 年增长 9.45,%，受冬

奥会、能耗双控、原材料价格、疫情、国际局势等因素影响，预计 2022 年全国甲醇产量 7734.65

万吨。 

利润方面：回看 2021 年国内煤制甲醇利润，虽然甲醇的价格较往年同期相对较高，但由于煤

炭价格持续疯狂上涨，甲醇价格跟涨乏力，导致煤制甲醇利润整体出现亏损状态。 



进出口方面：近几年甲醇进口量震荡增长，据隆众资讯预估，2021 年甲醇年度进口量约

1,127.34 万吨附近，在全球产能持续增量及国内沿海需求支撑下，甲醇进口量震荡增长，逐年刷

新进口高点，在 2020 年达到顶峰，2021 年虽进口预期仍维持较高水平，但全球需求复苏，多地

美金年内多进入上行通道，国内美金的倒挂格局，使得部分美金商多意愿货源发往周边价高区域

进行套利操作，另外国际新增产能增量不及预期，伊朗地区部分装置试车后并未及时对市场形成

供应增量影响，仅在四季度开始有部分招标货源装船发往国内；另外甲醇下游经济性承压严重，

沿海地区 MTO 开工下降，对于进口货源需求量亦有缩减，下半年开始港口更是由于引航短缺以及

天气等多重影响，卸货速度缓慢，亦压制月均进口数量，年内整体进口量预估缩减至 1,127.34 万

吨附近。 

后市分析：展望未来，国内下游需求仍将继续提升，但增长率或将放缓，随着碳中和国策的

实施，国产供应将再难有较大幅度的增长，因此进口货源将继续填补国内供应缺口。另外伴随未

来伊朗等多地新装置的试车投产，中国作为最大的甲醇消费区域，MTO 消耗仍为主流需求，中国

将持续作为国际货源供应的目标市场，预计 2022 年全年甲醇进口量或将在 1200 万吨附近水平，

仍需关注各区域套利情况以及新装置投产进度。 

 

（二）医药制造行业 

（1）公司所处医药制造行业市场规模 

医药行业是我国国民经济的重要组成部分，对保护和增进人民健康、提高生活质量、抗疫救

灾、军需战备等均具有重要的作用。随着我国人口老年化程度的进一步加深、城镇化比例的提高、

国民健康意识的增强，以及慢病患病率的不断上升促使医药需求持续增长。卫生医疗支出占比持

续提升，医药健康市场规模持续扩大，受益于国家对医药产业政策相继落地。国家新医改政策成

效明显：“全民医保制度全面建立，药品供应保障制度全面完善，综合监管体系更加健全，老百姓

就医难问题逐步趋于好转”。 

进入 2021 年，医药经济在经历了 2020 年疫情影响的短暂低潮后，出现较大的幅度的反弹，

医药制造业营业收入增速稳中趋缓”。随着国家带量采购政策的进一步推进，国家医保目录的持续

扩容，医药市场竞争态势更加激烈，国家对药品制造、流通的合规检查更加严格，原材料及能源

价格不断上涨，受部分地方政府出台的“能耗双控”措施影响，促使医药产业加快转型升级。国

家统计局网站数据显示，2021 年 1-12 月，全国规模以上医药制造业营业收入人民币 29,288.5 亿

元，同比增长 20.1%，实现利润总额人民币 6,271.4 亿元，医药制造业利润总额同比增长达 77.9%。

增长的主要动力在于 2020 年受疫情影响医院销售滑坡，2021 年疫情控制后，医院运行恢复正常，

化学制剂、中药、生物制品均出现反弹，整体来看，2021 年医药经济运行持续恢复，增速呈现稳

中趋缓。 



 

（数据来源：国家统计局官网） 

（2）医药行优胜劣汰竞争加剧、创新转型升级。 

随着带量采购常态化，越来越多的仿制药进入螺旋式降价通道，价格越来越透明，对企

业规模化降成本要求越来越高，产业集中度将进一步提升。新药创新方面，研发投入加大，

对没有创新能力的企业面临淘汰风险。《“十四五”医药工业发展规划》提出，“十四五”是医

药工业向创新驱动转型，支持企业立足本土资源和优势，面向全球市场，紧盯新靶点、新机

制药物开展研发布局，积极引领创新。推进中药守正创新，开发与中药临床定位相适应、体

现其作用特点和优势的中药新药。完善以临床价值为导向的药物临床研发指导原则，强化信

息引导，促进企业合理布局研发管线。 

①化学药：重点发展针对肿瘤、自身免疫性疾病、神经退行性疾病、心血管疾病、糖尿病、

肝炎、呼吸系统疾病、耐药微生物感染等重大临床需求，以及罕见病治疗需求，具有新靶点、

新机制的化学新药。发展基于反义寡核苷酸、小干扰 RNA 蛋白降解技术（PROTAC）等新型技

术平台的药物。根据疾病细分进展和精准医疗需求，发展针对特定疾病亚群的精准治疗药物。

发展有明确临床价值的改良型新药。 

②中药：以临床价值为导向，以病证结合、专病专药或证候类中药等多种方式开展中药新

药研制，重点开展基于古代经典名方中药复方制剂研制，以及医疗机构中药制剂向中药新药转

化；深入开展中药有效物质和药理毒理基础研究；开展中成药二次开发，发展中药大品种。 

③生物药：在抗体药物领域，重点发展针对肿瘤、免疫类疾病、病毒感染、高血脂等疾病

的新型抗体药物，新一代免疫检测点调节药物， 多功能抗体、G 蛋白偶联受体（GPCR）抗体、

抗体偶联药物（ADC），发展抗体与其它药物的联用疗法。在疫苗领域，重点发展新型新冠病

毒疫苗、疱疹疫苗、多价人乳头瘤病毒（HPV）疫苗、多联多价疫苗等产品。在重组蛋白质药

物领域，重点发展新靶点创新药物，以及采用长效技术、新给药途径的已上市药物的升级换代

产品。在其它领域，重点发展针对新靶点、新适应症的嵌合抗原受体 T 细胞（CAR-T）、嵌合

抗原受体 NK 细胞（CAR-NK）等免疫细胞治疗、干细胞治疗、基因治疗产品和特异性免疫球

蛋白等。 



④医疗器械：重点发展新型医学影像、体外诊断、疾病康复、肿瘤放疗、应急救治、生命

支持、可穿戴监测、中医诊疗等领域的医疗器械， 疾病筛查、精准用药所需的各类分子诊断

产品，支架瓣膜、心室辅助装置、颅骨材料、神经刺激器、人工关节和脊柱、运动医学软组织

固定系统、人工晶体等高端植入介入产品；重组胶原蛋白类、可降解材料、组织器官诱导再生

和修复材料、新型口腔材料等生物医用材料。加快人工智能等信息技术在医疗装备领域应用。 

（3）“互联网+医疗”持续推进 

随着 5G 网络、大数据等技术应用的高速发展，极大推进了“互联网+医疗” 的发展。2021

年发布的“十四五”规划中。提出了“以数字化、智能化、集约化、国际化为发展方向”的指导

思想，“互联网+医疗”将会是未来几年的重点任务。与此同时，在全球疫情的背景下，互联网医

疗也成为缓解患者就医难的重要渠道，也在便捷患者医疗服务、缓解医院就诊压力、减少人员聚

集、降低交叉感染方面发挥了积极的作用。国家也为具备符合条件的“互联网+医疗”服务纳入医

保支付范围，未来在线上医疗服务、在线处方药费等在线医保结算将覆盖更广范围，进一步为互

联网医疗落地实施提供支持保障。在药物研发方面：通过对生物学数据挖掘分析、模拟计算，提升

新靶点和新药物的发现效率。在实验动物模型构建、药物设计、药理药效研究、临床试验、数据分析

等环节加强信息技术应用，缩短研发周期、降低研发成本。推进健康医疗大数据的开发应用和整合共享，

探索建立统一的临床大数据平台，为创新药研发及临床研究提供有力支撑。 

公司现有业务主要由化工业务和医药业务构成。公司化工生产基地是以煤为主要生产原料的

大型煤化工企业桐梓化工，公司全资子公司桐梓化工是贵州省大型氮肥生产企业，主要产品为尿

素、甲醇、复合肥。同时，公司是贵州省重要的医药制造企业，公司医药制造企业是以生产治疗

糖尿病药为主的全资子公司圣济堂制药，主要从事药品、医疗器械和保健品的生产与销售。 

（一）公司主要产品及其用途 

1、化工业务：主要从事尿素、甲醇及复合肥的生产和销售。尿素是一种高浓度氮肥，为植物

生长提供必需的氮元素,主要用作植物的氮肥；甲醇是一种基础的有机化工原料和优质燃料，主要

应用于精细化工，塑料等领域，也是农药、医药的重要原料之一；复合肥是指含有两种或两种以

上营养元素的化肥，复合肥具有养分含量高、副成分少且物理性状好等优点，主要用作植物的肥

料。 

2、医药制造业务：主要从事药品、医疗器械和保健品的生产与销售。公司药品包括治疗糖尿

病用药、心血管药、皮肤病药、妇科用药、消化系统用药、内分泌用药、精神类药以及保健品等。 

 

（二）公司主要经营模式 

1、化工业务 

（1）采购模式：桐梓化工所需主要原材料为煤炭，采用签订年度合同的模式进行采购，每月

根据生产计划制定采购计划，同时根据煤炭市场情况进行阶段性储备，确保煤炭及时供应。 

（2）生产模式：桐梓化工采用连续高效运行，年度集中检修的生产模式。 

（3）销售模式：尿素、复合肥产品销售模式采取经销和直销两种模式，一般通过有实力并在



区域内有影响力的经销商占领终端市场，对复合肥厂、电厂等客户则直接销售；公司甲醇产品销

售模式也主要采取经销和直销两种模式，通过有实力并有一定渠道的经销商占领市场，同时向有

条件的厂家和终端客户直接销售，获取部份终端市场份额。 

2、医药制药业务 

（1）采购模式：圣济堂制药采购物料以原料、辅料、包材为主，根据销售情况制定生产计划，

再根据生产计划制定原辅料的采购计划，公司每年年末将根据营销规划制定次年生产计划和采购

计划，并根据实际执行情况及时动态调整。原料、辅料、包材的采购在遵循药品 GMP 的要求下，

以邀标竞谈、询比价的方式进行采购，确保原辅包材料的质量稳定及合规。 

圣济堂制药所使用的原料、辅料以及直接接触药品的包装材料均严格遵守《药品生产质量管

理规范》（2010 年修订）的规定，从具有相关资质的企业采购。一般采用以下方式保证货源质量

及供货价格的稳定：①优先选择与规模较大且声誉较好的大公司合作；②多家比价，全面比较价

格、物流、质保、性能等重要指标；③随时跟踪物料价格，在物料价格低点时与供货商沟通备货，

降低采购单价；④通过招标以及签订年度合同的方式降低采购成本。 

采购物料到货以后，由采购部门、仓储部门按药品 GMP 规定进行初步验收，如核对品名、数

量、规格、包装状况等，并按规定通知质检部门进行取样检验，验收合格后方能办理正式入库手

续。 

圣济堂制药有完善的物料存储管理制度，物料由仓储部门按照物料的技术要求进行存储，存

储过程中仓库管理人员对物料进行巡查和记录，并定期进行盘点，对盘点中出现的差异进行调查，

分析原因，明确责任，保证物料的安全。 

（2）生产模式：圣济堂制药实施以销定产的生产模式，执行内部计划管理工作流程，以销售部

门确定的内部订单和交货时间为依据组织生产。生产部每年根据年度销售计划制定全年生产计划，

并分解到月，每月参考销售计划、库存量、年初计划、生产设备情况制定下月生产计划。每月在

执行生产计划过程中若出现特殊情况，通过上报按照流程审批可以适当调整。 

圣济堂制药制定了严格的生产管理制度，从生产准备阶段的技术管理、生产过程的控制管理、

清场管理和生产记录管理等各个环节均有严格的规定，以保证整个生产过程严格按照药品 GMP

规范及公司制定的产品生产工艺规程和生产操作标准进行生产。 

（3）销售模式：经销模式是圣济堂制药将产品以买断方式销售给具有药品 GSP 认证的药品流

通企业，与药品流通企业及经销商直接进行货款结算，药品流通企业及经销商通过其销售渠道将

药品最终销售至医院、药店、诊所等终端，在合作客户的选择上营销中心根据产品与终端的实际

情况进行选择，与网络齐全、资信良好的经销商合作。 

对于产品的销售推广，圣济堂制药通过组建多种模式的终端推广团队，负责产品的推广工作

和售后服务、货款回笼。在渠道上通过各省招投标模式以及“国采”中标进入医院销售（含基层

医院、社区卫生中心）、以“慢病服务模式”的连锁药店合作和以“合力共赢”模式的药店服务型

销售进入各地 OTC 网络。目前，圣济堂的销售网络遍布全国主要城市，已形成了比较完善的销售

网络和渠道，同时圣济堂也通过品牌建设、患者教育等方式传播公司产品的特点和适应症，树立



公司品牌，提升患者选择圣济堂制药产品的意愿，最终实现药品的推广销售。 

 

(三）公司产品的市场情况 

1、化工业务：目前氮肥制造行业和甲醇制造行业大部分装置已经实现大型化、规模化、自动

化，以煤炭为原料的生产装置占到 70%，工艺技术较为复杂，生产工序较长，三废治理难度大。

公司各生产工艺均采用目前世界或者国内先进的生产工艺，主体装置全自动化控制，三废治理在

西部地区处于领先地位，主要生产工艺在国内同类型装置中名列前茅，是典型的现代化煤化工企

业。 

尿素：桐梓化工尿素产品市场主要面向贵州市场，贵州省内的尿素年需求量大概 50-55 万吨

左右，在贵州市场赤牌尿素具有领先的品牌优势与运输优势，公司充分利用自身优势在贵州尿素

市场保持 70-80%的占有率。同时，公司尿素产品积极耕耘广西、云南、湖南等周边市场，目前在

广西、云南、湖南和川渝市场等西南地区也有一定的知名度。 

复合肥：桐梓化工复合肥产品采用国内领先的生产技术，同时选用优质原材料，产品市场主

要面向贵州省内市场，同时辐射贵州周边相邻的云南、重庆、湖南、广西市场，依靠原有的赤牌

尿素品牌和便捷的运输优势，自 2021 年复合肥产品投入市场以来，产品知名度和销售量逐步增加。 

甲醇：桐梓化工采用世界最先进的德士古技术，甲醇质量稳定，高品质的质量保证了桐梓化

工甲醇销售下游的渠道更加丰富，除了传统下游甲醛、二甲醚以外，桐梓化工高品质的甲醇质量，

还可以用于聚甲醛、MTBE、氯甲烷等精细化工领域。广西甲醇市场是桐梓化工最重要的目标市场，

广西林业发达，甲醛生产企业众多，2021 年 7 月底，广西华谊 180 万吨/年甲醇一体化装置投产

销售之前，广西区域无甲醇生产装置，属于完全消费区域，公司甲醇销售区域主要集中在广西、

广东、贵州地区；2021 年 6 月 15 日，广西华谊 180 万吨/年甲醇一体化装置正式开车试运行，7

月 8 日部分醋酸产品开始对外销售，7 月底开始甲醇产品对外销售，实行广西、福建直销，广东

珠三角槽罐设点等模式，同时继续保持进口贸易等业务，导致公司在广西区域的销售量大幅度减

少，下半年主要销售地区为贵州本省、广西北部、湖南西部地区；同时桐梓化工的煤炭供应量价

稳定，生产装置安全高效运行，生产成本较低，使得甲醇销售在目标市场内极具竞争优势。 

 

2、医药业务 

公司制药行业主要营业收入来自于糖尿病药物。糖尿病行业的基本情况：根据国际糖尿病联

盟（IDF）数据显示，2019 年全球成人糖尿病患者人数已达 4.63 亿人（患病率 9.3%），推测 2030

年全球成人糖尿病患者人数将增至 5.78 亿（+24.8%），2045 年高达 7 亿（+51.2%），2019 年全球

糖尿病医疗支出约 7,600 亿美元，预计 2030 年用于糖尿病的医疗总支出将增至 8,250 亿美元，2045

年将增至 8,450 亿美元。糖尿病负担将逐步向发展中国家转移，由低收入向中等收入转变的国家

和地区将面临更高的患病率增长。未来中国糖尿病患者人数大量增加，国内企业机会巨大。 

圣济堂制药销售收入主要来源于糖尿病药品的盐酸二甲双胍肠溶片（商品名：圣妥、圣特）、

格列美脲片（商品名：圣平）、盐酸罗格列酮片（商品名：圣敏），公司主要竞争优势是在糖尿病



领域口服制剂有双胍类、磺脲类、噻唑烷二酮类、a-糖苷酶抑制剂阿卡波糖片共有近 8 个糖尿病

药品批文，加上公司后续研发产品琥珀酸曲格列汀片，圣济堂制药囊括了目前糖尿病治疗药品口

服制剂的常用的主要产品。糖尿病药品其市场主要份额目前仍然主要以外资企业为主，圣济堂制

药经过二十多年的努力，已在糖尿病领域积累了较为广泛的客户资源，已经形成一批忠实的消费

者，随着公司 2021 年阿卡波糖片获取批准文号，圣济堂制药糖尿病药品更加齐全，消费者具有更

多的选择。 

在中成药方面，圣济堂制药位于四大药材基地之称的贵州，公司拥有五个独家苗药产品（重

楼解毒酊、复方重楼酊、博性康药膜、胆清胶囊、九龙解毒胶囊），其中重楼解毒酊是 2020 年版

《国家基本医疗保险、工伤保险和生育保险药品目录》的独家品种，随着国家集中带量采购常态

化，进入国家集采的药品进入微利时代，拥有独家医保目录的产品受到行业青睐，重楼解毒酊在

皮肤科肝经火毒所致的带状疱疹有较好的疗效，市场前景广阔，这是未来圣济堂制药具有重要竞

争力的品种之一。 

 

3 公司主要会计数据和财务指标 

3.1 近 3 年的主要会计数据和财务指标 

单位：元  币种：人民币 

 

2021年 2020年 

本年比上

年 

增减(%) 

2019年 

总资产 4,602,167,789.46 4,655,407,666.13 -1.14 4,705,287,386.48 

归属于上

市公司股

东的净资

产 

3,165,129,156.69 3,220,207,150.01 -1.71 3,164,576,125.02 

营业收入 2,181,369,746.320000 1,926,852,891.740000 13.21 2,026,286,236.70 

扣除与主

营业务无

关的业务

收入和不

具备商业

实质的收

入后的营

业收入 

2,075,212,366.580000 1,854,705,684.420000 11.89 

1,995,736,224.25 

归属于上

市公司股

东的净利

润 

-51,868,730.39 55,605,342.41 不适用 -1,709,715,926.23 

归属于上

市公司股

东的扣除

非经常性

损益的净

利润 

-57,222,197.64 34,563,693.75 不适用 -1,720,534,542.92 



经营活动

产生的现

金流量净

额 

276,666,953.35 264,557,038.82 4.58 140,093,494.34 

加权平均

净资产收

益率（%） 

-1.62 1.74 不适用 -42.69 

基本每股

收益（元／

股） 

-0.0306 0.0328 不适用 -1.0098 

稀释每股

收益（元／

股） 

-0.0306 0.0328 不适用 -1.0098 

 

 

3.2 报告期分季度的主要会计数据 

单位：元  币种：人民币 

 
第一季度 

（1-3 月份） 

第二季度 

（4-6 月份） 

第三季度 

（7-9 月份） 

第四季度 

（10-12 月份） 

营业收入 440,200,269.

71 

591,624,045.

12 

623,238,078.

51 
526,307,352.98 

归属于上市公司股东的净

利润 

30,873,936.7

2 

51,305,225.8

4 

36,513,639.5

6 

-170,561,532.5

1 

归属于上市公司股东的扣

除非经常性损益后的净利

润 

29,009,908.7

1 

51,429,935.2

5 

34,542,757.0

9 

-172,204,798.6

9 

经营活动产生的现金流量

净额 

114,553,375.

80 

107,241,759.

10 

-11,539,922.

54 
66,411,740.99 

 

季度数据与已披露定期报告数据差异说明 

□适用 √不适用  

4 股东情况 

4.1 报告期末及年报披露前一个月末的普通股股东总数、表决权恢复的优先股股东总数和持有特

别表决权股份的股东总数及前 10 名股东情况 

 

单位: 股 

截至报告期末普通股股东总数（户） 67,022 

年度报告披露日前上一月末的普通股股东总数（户） 66,375 

截至报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户）   

年度报告披露日前上一月末表决权恢复的优先股股东总数（户）   

前 10 名股东持股情况 

股东名称 

（全称） 

报告期内增

减 

期末持股数

量 

比例

(%) 

持有有限售

条件的股份

质押、标记或冻结

情况 

股

东 



数量 股

份 

状

态 

数量 

性

质 

贵州渔阳贸易有限

公司 
0 447,733,356 26.44 414,954,654 

质

押 
443,326,840 

境

内

非

国

有

法

人 

长城国融投资管理

有限公司 
0 95,660,378 5.65 0 无   

国

有

法

人 

中国长城资产管理

股份有限公司 
0 94,339,622 5.57 0 无   

国

有

法

人 

云南国际信托有限

公司－云南信

托·大西部丝绸之

路 2号集合资金信

托计划 

0 28,950,670 1.71 0 无   

境

内

非

国

有

法

人 

贵州赤天化集团有

限责任公司 
-62,312,566 19,726,644 1.17 0 

质

押 
13,500,000 

境

内

非

国

有

法

人 

冻

结 
2,922,200 

曾鸿斌 0 14,294,540 0.84 0 无   

境

内

自

然

人 

聂平 0 11,480,000 0.68 0 
冻

结 
6,000,000 

境

内

自

然

人 

伍腾 0 11,283,400 0.67 0 无   境



内

自

然

人 

王淑霞 727,300 10,087,600 0.6 0 无   

境

内

自

然

人 

李红卫 -4,398,900 9,203,282 0.54 0 无   

境

内

自

然

人 

上述股东关联关系或一致行动的

说明 

上述股东中，贵州渔阳贸易有限公司和贵州赤天化集团有限

责任公司为同一实际控制人；中国长城资产管理股份有限公

司和长城国融投资管理有限公司为同一实际控制人。其余为

流通股东，公司未知其关联关系、是否一致行动人。 

表决权恢复的优先股股东及持股

数量的说明 
不涉及 

 

 

 

4.2 公司与控股股东之间的产权及控制关系的方框图 

√适用□不适用 

 

 

4.3 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

√适用□不适用 



 

4.4 报告期末公司优先股股东总数及前 10 名股东情况 

□适用 √不适用  

5 公司债券情况 

□适用 √不适用  

第三节 重要事项 

1 公司应当根据重要性原则，披露报告期内公司经营情况的重大变化，以及报告期内发生的对

公司经营情况有重大影响和预计未来会有重大影响的事项。   

报告期内，公司实现营业收入 218,136.97 万元，实现归属于母公司所有者的净利润-5,186.87

万元，实现归属于母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润-5,722.22 万元。其中化工板块营

业收入 204,343.23 万元，利润总额 7,983.25 万元；公司医药制药板块营业收入 13,793.75 万元，

利润总额-15,004.13 万元。营业收入较上年增长 25,451.69 万元，主要是桐梓化工尿素、甲醇平

均销售价格增加。 

截至 2021 年 12 月 31 日，公司总资产 460,216.78 万元，较报告期初减少 1.14%；归属于母

公司的所有者权益 316,512.92 万元，较报告期初减少 1.71%。资产负债率为 31.12%。 

 

2 公司年度报告披露后存在退市风险警示或终止上市情形的，应当披露导致退市风险警示或终

止上市情形的原因。 

□适用√不适用 

 

 


