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深圳华大基因股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2022-002 

投资者关系活动类

别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 √其他（电话交流会）  

参与单位名称及人

员姓名 

中信证券：陈竹、宋硕；兴业证券：孙媛媛、赵培森；华安基金：刘

潇；华夏基金：常亚桥；富国基金：彭维熙；兴全基金：邱晓旭、谢

长雁、隋毅；华宝基金：卢毅、魏扬帆；汇添富基金：樊勇；高毅资

产：万明亮、罗鸣、兰兰等 93 人。 

时间 2022 年 4 月 24 日 16:00-17:00 

地点 广东省深圳市盐田区北山道 136 号华大基因会议室 

上市公司接待人员

姓名 

副董事长 尹烨；CEO 赵立见；副总经理 朱师达；副总经理 刘娜；

副总经理、董事会秘书 徐茜；财务总监 王玉珏；科技服务事业部副

总经理 余丛；华大因源运营管理专家 袁健 

投资者关系活动主

要内容介绍 

本次活动是深圳华大基因股份有限公司（简称公司或华大基因）

在 2021 年年度报告和 2022 年第一季度报告发布后的业绩说明会，活

动采用线上电话会议的形式，公司和投资者就公司 2021 年及 2022 年

第一季度经营情况进行了深入交流。  

一、 公司 2021 年年度和 2022 年第一季度经营情况的简要介绍 

首先，公司财务总监王玉珏先生和董事会秘书徐茜女士分别简要

回顾了 2021 年全年及 2022 年第一季度华大基因的经营情况和公司各

板块业务的发展情况。 

公司 2021 年度实现营业收入 67.66 亿元，归属于上市公司股东净

利润 14.62 亿元。 

报告期内，因全球新冠核酸试剂和检测单价下降，以及部分国家

和地区防疫策略的变化，公司主动战略性调整新冠相关产品结构与供

应链策略，基于新冠相关的业务收入较 2020 年同期较高基数相比有所



下降。 

公司坚持“防大于治、人人可及”的公共卫生普惠精准防控理念，

继续聚焦主营业务，谋求稳健、长足发展。剔除新冠业务变化情况，

公司生育健康、感染防控、多组学大数据服务与合成业务收入较去年

同期基本持平；肿瘤防控和基于常规业务相关的精准医学综合解决方

案收入较去年同期实现稳健、有机增长。 

公司紧抓后疫情时代全球精准医学服务体系建设扩容的契机，加

大常规业务海外拓展的产品储备。报告期内，公司针对多联检检测、

核酸快速检测、不同变异株检测的市场需求所研发的相关检测试剂盒，

核酸多重检测试剂产品、地中海贫血基因检测试剂盒、镰刀型细胞贫

血病基因检测试剂盒、肠癌辅助诊断检测试剂盒、肺癌 ct DNA 检测试

剂盒、实体肿瘤多基因联合检测试剂盒等产品均获得了欧盟 CE 准入资

质，无创产前基因检测产品获印度准入资质，未来有望依托“火眼”

实验室平台，为公司海外业务的可持续发展提供重要支持。 

国际业务方面，公司与 NUPCO 签订的重大经营合同在原有合同

金额 265,183,792 美元基础上，累计追加了合同金额 259,190,053 美元；

此外，目前公司地中海贫血基因检测产品、肠癌检测产品、肺癌检测

产品和新生儿遗传代谢筛查产品已经获得沙特阿拉伯食品药品管理局

批准上市，为中东地区长期本地化发展与合作奠定基础。 

2022 年第一季度公司实现营收 14.3 亿元，归属于上市公司股东净

利润 3.3 亿元。 

报告期内，公司基于新冠相关的业务收入较 2021 年同期较高基数

相比有所下降；公司积极参与援港抗疫，部分业务的结算进度受疫情

影响，报告期内暂未确认收入。肿瘤防控和基于常规业务相关的精准

医学检测综合解决方案收入较去年同期实现稳健增长。  

二、 关于投资者问题及回复 

1、公司新冠相关业务收入结构分布情况如何？ 

答：公司新冠相关业务主要分布在两个业务板块中，即感染防控

基础研究和临床应用服务、精准医学检测综合解决方案，其中前者主



要是新冠病毒检测服务，而后者则是提供实验室设计、仪器设备、试

剂耗材、分析软件、技术转移、人员培训、数据库建设及使用、信息

分析及检测报告解读等全流程解决方案。2021 年，针对国内部分地区

疫情散发、国际疫情突发的情况，公司充分发挥气膜“火眼”实验室检测

通量高、建设速度快的优势，助力全球抗疫，新冠相关业务在前述两

个业务板块中占比较高。 

2、请介绍一下目前公司肿瘤早筛产品的布局规划情况？ 

答：新冠疫情以来，“防大于治”、“防在治先”理念已在全社会的

普及，并与公司科技普惠的愿景高度契合，公司多年的技术沉淀及项

目经验的积累已经验证了通过公共卫生模式解决癌症防控问题的有效

性。公司基于 DNA 甲基化、肿瘤标志物、片段组学、多组学等多种技

术路线和检测平台，针对中国高发癌种开发多个单癌及多癌检测技术，

为不同的应用场景和群体提供全方位系统性的肿瘤早筛解决方案。 

以公司率先开展的宫颈癌筛查业务为例，截至 2021 年末，宫颈癌

筛查业务已覆盖全国 31 省 130 余个市或地区，累计为近 620 万人提供

HPV 检测，通过及时进行临床确诊或干预治疗，有效预防了宫颈癌的

发生。同时，公司为打通肿瘤早筛的“最后一公里”，推出了“两癌”

智能筛查车，致力于提高县乡村女性“两癌”的早诊早治率。公司已

推出肠癌检测产品华常康®无创肠癌基因检测，可提供肠癌阳性确诊及

阴性保险服务，打造肠癌“筛诊保”一站式闭环解决方案，积极探索

推进大人群筛查模式。近期推出百元级肝癌基因检测产品，为肝癌筛

查提供科学有效普惠可及的方案。 

未来，公司将继续结合多组学技术优势研发适用于不同癌症防控

场景的高中低通量产品，积极推动大人群肿瘤筛查服务项目。此外，

公司也在大力推进肠道菌群应用于消化道病变联检的研究，积极探索

消化道癌症筛查的技术升级，进一步完善公司肿瘤防控布局成为早筛

业务新的增长点。 

3、公司在海外建设的实验室、IVD 工厂情况及进度，以上海外基

础设施向常规业务转化的情况如何？ 



答：全球新冠疫情为国内 IVD 企业带来了出海契机，华大基因积

极将公共卫生防控的一体化解决方案输出至海外，并把中国的技术通

过工程化赋能的方式进行全球拓展。 

截至 2021 年末，公司累计在海外启动“火眼”实验室近 100 个，

分布在全球近 30 个国家和地区，致力于为各个国家和地区的公众健康

做出积极贡献。在海外业务本地化发展规划方面，公司利用自身技术

优势和工程化能力，开展“前店后厂”战略规划，推进 IVD 工厂建设。

目前，公司已经在非洲埃塞俄比亚建立了 IVD 工厂，为公司立足于埃

塞俄比亚，并辐射非洲其他国家奠定了良好的基础；沙特子公司 IVD

工厂已在筹建中，并与沙特阿拉伯国家工业发展中心主席签署谅解备

忘录以加强本地化合作。 

目前，公司新冠检测向常规业务转化已初具规模，公司已有多项

常规业务的产品已经在海外取得了准入的资质，包括地贫、肺癌、肠

癌、常见感染性疾病等产品已获得了 CE 的准入资质，无创产前基因检

测产品获印度准入资质，此外，公司地中海贫血基因检测产品、肠癌

辅助诊断检测产品、肺癌基因检测产品和新生儿遗传代谢筛查产品也

已经获得沙特阿拉伯食品药品管理局批准上市，为进一步拓展国际业

务提供了相应的产品储备，推动了公司海外业务的可持续发展。 

未来，公司将进一步以“火眼”实验室所建设的渠道为切入点，不断

加强海外业务合作，结合各地特点深入探索向常规业务的转化模式，

拓展未来业务的增量空间。 

4、沙特订单执行情况及收入确认进度？ 

答：目前合同内部分服务尚未完全执行完毕，公司将根据产品和

服务的交付进度确认收入。 

5、请介绍下公司在新冠检测产品方面未来的市场策略？ 

答：在新冠病毒检测方面，目前公司已经形成抗原检测、核酸检

测、核酸快检、变异检测、病毒测序和中和抗体检测等全线产品布局，

可满足国内外不同使用需求及应用场景。全品类的产品布局是市场化

策略的根基，公司将结合不同产品的技术优势，服务于大规模的核酸

检测、集采招标、基层医疗机构、To B 端的企业、海关、口岸以及个

人自测等全方位的市场需求。 



6、华大基因作为率先布局质谱业务的企业，如何看质谱检测未来

的发展？公司质谱业务当中，使用的是进口设备吗，还是与国内企业

合作开发？ 

答：公司目前质谱检测业务主要分为两部分，一是基于质谱的临

床检测应用，二是基于蛋白质组学、代谢组学检测的科研服务。公司

当前主要使用进口设备，基于国产替代的相关解决方案也在积极合作

布局。 

相比欧美等发达国家，临床质谱检测在我国尚处于起步发展阶段，

因此未来有望在更大范围发展。基于质谱的蛋白组、代谢组学检测是

华大基因多组学大数据业务的重要组成部分，与基因测序业务相结合

可以更好的为生命科学研究提供全方位解决方案，随着人们对生命科

学研究及医学健康研究的进一步关注，也将会有长期持续的发展。 

7、公司无创产前基因检测产品在印度市场的开拓情况如何？  

答：公司无创产前基因检测相关产品此前已经获得印度中央药品

标准控制组织颁发的进口许可证，已具备了在印度进行销售的准入资

质，可满足印度市场的临床使用需求。业务的具体开展需要依托本地

的医检所提供检测服务，目前公司已在印度优选本地实验室作为公司

的合作伙伴，相关商务正常推进中，公司目前尚无法预测其对未来业

绩的影响。华大基因基于国产测序平台的技术优势和成本优势，可以

为更多发展中国家带来普惠的精准医学检测服务。 

8、新冠疫情对病原微生物领域的基础研究有哪些影响？  

答：新冠疫情是超大规模分子检测和基因测序技术能力的普及，

相应地也会促进病原微生物相关的研究，即宏基因组测序相关的基础

研究呈现了较快的发展。目前来看，无论是研究课题数量还是经费投

入都出现了崭新的高度。2020 年，国家基金委中在关于病毒的项目约

680 个，与 2019 年相比增加超过 30%，而总体的项目资助金额也比 2019

年实现了较大幅度的增长。伴随而来的是微生物基因组研究的增长，

国际领域的研究亦如此，根据 PubMed 的数据库显示，感染相关的文章

数在 2020 年迎来了较大幅度的增加。华大基因多组学大数据业务推出



的宏基因组测序相关研究也在 2020 和 2021 年取得了较快的增长。 

公司多组学大数据服务领域的宏基因组测序主要用于环境微生物

多样性研究，宿主-微生物共生研究，挖掘功能基因，疾病关联分析，

辅助医药研究，开发天然产物新资源，工程菌改造等。 

华大基因在病原微生物研究方面处于领先地位，拥有丰富的宏基

因组项目经验，目前已参与发布数百篇科研文章，并可提供宏基因组

测序、代谢组及宏基因组-代谢组关联分析等服务，能够提供切实可行

的项目方案。此外，公司在基于宏基因组技术的临床应用服务方面，

也具有深厚的业务积累，科研和临床的相互促进，将对整体业务发展

起到积极影响。 

9、公司在辅助生殖相关检测领域的有哪些产品布局或规划？ 

答：在辅助生殖方向，公司已完成现有胚胎植入前非整倍体/遗传

病检测的产品优化升级，开发 PGT-A（胚胎植入前染色体非整倍体检

测）适配不同测序机型一体机，以满足海内外生殖中心 PGT-A 本地化

的需求；完成极速 PGT-A 产品的研发，24h 以内可出具 PGT-A 检测报

告，以适配海内外有鲜胚移植需求的生殖中心；开发基于全基因组测

序的 PGT-M（胚胎植入前单基因遗传病检测）的一体化解决方案，可

同时检测 PGT-M、PGT-A 和 PGT-SR（胚胎植入前染色体结构重排检

测），不仅拓展检测疾病种类，还可以实现无需先证者/家系成员直接构

建单倍体型，以适应当前携带者筛查的需求，包括受检人群增加和病

种增加，检出的碰对高风险夫妻的辅助生殖需求，形成闭环；同时开

发基于胚胎培养液的植入前非整倍体检测技术，为下一代植入前胚胎

遗传学检测储备技术。 

10、科研服务毛利率趋势以及科研服务的战略定位情况？  

答：华大基因的科研服务即定期报告中多组学大数据服务与合成

业务，致力于为从事生命科学研究的机构和企业提供高质量、行业领

先的多组学大数据全流程系统解决方案，主要包含基因测序、质谱分

析、生物数据库管理、数据云分析等标准化技术服务和全流程系统解

决方案。近年来该业务板块毛利率趋于稳定。 



附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 4 月 24 日 

 


