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四川国光农化股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

 编号：2022-005 

投资者关系 

活动类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

 其他（） 

活动参与人员 

中信建投证券股份有限公司田雨侬，上海复熙资产管理有限公司王

铮，中信建投证券股份有限公司高净值投资人张晓旭、马复旦、蒋

辉辉 

时间 2022 年 4 月 27 日 

地点 网络会议 

形式 电话会议 

交流内容及具

体问答记录 

一、公司董事/董事会秘书/副总裁何颉向证券、投资机构介绍

了公司的经营情况 

（1）公司 2021 年度经营情况 

公司主要从事植物生长调节剂、杀菌剂为主的农药制剂和高端

水溶性肥料的研发、生产和销售，是目前国内植物生长调节剂原药

及制剂登记产品最多的企业。公司产品在配合农业提质减量、绿色

防控、抗灾减害、减少人工、配合机械化等方面发挥着重要作用。

2021 年公司实现营业收入 13.58 亿元，同比增长 17.11%,净利润为

2.06 亿元，同比增长 20.68%，拟向全体股东每 10股派发现金红利

2.20 元(含税)。 

（2）新冠肺炎疫情影响对公司的影响 

今年以来新冠肺炎疫情多点爆发，我公司各省仓库在年初已充

分备货，且各省省内物流基本未受影响，因此对公司农业相关业务
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影响较小。非农（园林）相关业务主要在城市，个别疫情城市受到

一些影响。但整体来讲，对公司影响不大。近期以来，国家出台了

保供保产保流通的重要措施，有利于公司业务开展。 

（3）2022 年展望 

农业因受粮食价格上涨等因素，用户投入积极性较高，有利于

公司业务推广。公司因受恒大事件的影响2021已计提减值2728万，

2022 年情况有所好转，估计不会再提计减值，园林板块业务或有所

改善。公司 IPO 募投项目规划 4-5 年的产能，2021 年 4季度项目顺

利通投产，为日后带动公司业绩持续改善奠定了坚实基础。 

公司今年3月控股鹤壁全丰后，预计2022全年销售收入从2021

年的 13.5 亿元增长到 2022 年 18 亿元，增长约 32%。 

（4）收购鹤壁全丰生物科技有限公司对公司未来的影响 

鹤壁全丰以植物生长调节剂原药生产为主，亦是公司重要的原

药供应商，曾是国内植物生长调剂的优秀企业之一，植物生长调节

剂登记证行业内排名第三位。 

未来公司将有“国光”、“双丰”、“浩之大”、“全丰”四

个农业作物品牌和“国光园林”一个非农作物品牌，五个品牌不断

拓展，国光的品牌影响力将持续扩大。 

收购鹤壁全丰后，公司的植物生长调节剂登记证件占全国调节

剂登记的 9%。将进一步充实公司的产品矩阵、销售渠道，行业龙头

地位进一步巩固，进一步增厚公司业绩。 

二、沟通交流情况 

问 1：植物生长调节剂的应用及市场规模？ 

答：植物生长调节剂能够对作物的生长发育起到与内源激素相

同的调节、控制、指挥、诱导作用。具有使用成本低、见效快、用

量低、效果显著、投入产出比高的特点，有助于农业的规模化和集

约化生产，是生产优质农产品必不可少的生产资料。 

国际上把它分类为农药、肥料或植物刺激素的国家都有。我国

把植物生长调节剂纳入农药管理，在完成田间药效、毒理学、残留、

环境毒理和环境行为及农药全组分分析等工作，符合相关要求后才

能获得农药登记证，因此获得一个原药登记证一般需要 3-5 年，登
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记费用 1000 万元左右。 

目前世界上有 100 余种、我国有 50 多种植物生长调节剂应用

于农业生产。目前植物生长调节剂在国内还处于导入期，据测算，

未来国内的市场空间约 600 亿元。 

问 3：公司高端水溶肥产品的优势？ 

答：氨基酸具有促进营养物质快速吸收等作用。公司的水溶肥

与传统的氮磷钾水溶肥有所区别。公司主要通过建立在调控技术服

务基础上的以调节剂为主的作物套餐服务于种植户。所以公司的高

端水溶肥主要跟调节剂配套使用。 

问 4：公司产品在终端市场的竞争优势？ 

答：一是公司深耕行业多年，品牌影响力较强，市场认可度高。 

二是公司应用研发能力较强。应用技术积累丰富，技术服务独

具特色，具有先发优势，有较强的竞争优势。 

三是渠道建设较完整，客户粘性高。公司目前约有 3500 个经

销商（包括国光（含农资和园林）、双丰、浩之大，不含鹤壁全丰），

其中园林经销商约 1000 个。在全国还有 20多个仓库，可以及时将

产品提供给种植户使用。 

四是近几年的并购不但使公司产品越来越丰富，也降低了成

本。未来公司五个品牌不断拓展，品牌影响力将持续扩大，竞争力

将不断加强。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

公司不存在应披露而未披露的重大信息。 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无。 


