
丽珠医药集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                            编号： 2022-010 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

√媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 
中国经营报——苏浩 记者 

丽珠集团——杨亮 副总裁、董事会秘书 

时间 2022年 4月 28日 

地点 线上 

形式 文字回复 

交流内容及具体问答

记录 

问：据年报披露，2021 年，公司实现营业收入 120.64 亿

元，同比增长 14.67%，其中化学制剂板块销售增速明显，

消化道、促性激素、精神等重点优势领域销售同比实现持

续快速增长。据此请问，截至 2021 年公司辅助生殖相关

业务实现多少收入？占公司同期营业收入比重为多少？ 

答：公司拥有丰富的辅助生殖药物产品线，已上市的产品

有尿促卵泡素、尿促性素、绒促性素、重组人绒促性素、

西曲瑞克。此外，亮丙瑞林微球（1个月缓释）可用于子

宫内膜异位症的治疗，也适用于辅助生殖领域。在研管线

包括重组人促卵泡素、曲普瑞林微球、亮丙瑞林微球（3

个月缓释）等。2021 年，公司促性激素产品实现销售收

入 24.54 亿元，约占总营收的 20.57%。 



 

问：现阶段，公司辅助生殖相关产品销售渠道主要布局院

内还是院外市场？如此布局的逻辑是什么？ 

答：相关数据显示，2020 年，我国具有辅助生殖牌照的

医疗机构仅有 536 家，其中近 90%是公立医院，并且主要

集中在城市地区，基层能够完全开展辅助生殖技术的医院

数量十分有限。目前，丽珠的产品已基本覆盖了这些医疗

机构。 

此外，丽珠产品还适用于妇科内分泌等领域，所以医

院的相关科室也均有覆盖。 

综上，目前公司辅助生殖用药产品基本覆盖的渠道主

要还是在院内市场。因为这些药品需在医生指导下使用。 

 

问：2021 年 4月，丽珠集团的注射用重组人绒促性素（丽

得宝）获批上市。截至目前，丽得宝放量是否符合公司预

期？ 

答：目前，市场上的重组人绒促性素产品只有原研的产品

和丽珠的丽得宝。公司重组人绒促性素在 2021 年 4 月上

市，销售正处于爬坡上量阶段。未来，该产品有望与尿促

卵泡素等辅助生殖产品形成协同效应，快速放量抢占进口

产品在国内的市场份额，加快实现国产替代。 

 

问：2 月 21 日，北京市医保局会同北京市卫生健康委、

北京市人力社保局下发《关于规范调整部分医疗服务价格

项目的通知》，将门诊治疗中 16 项辅助生殖技术项目纳入

医保甲类报销范围。并且，上海、江苏医疗保障局也表示



会将部分符合规定的辅助生殖的诊疗项目纳入基本医保

基金支付范围。伴随着未来辅助生殖纳入医保，公司辅助

生殖相关产品是否有望加速放量？对公司而言将产生怎

样的影响？ 

答：中国人口协会此前发布的《中国不孕不育现状调研报

告》显示，近年来我国不孕不育现状严峻，中国育龄夫妇

的不孕不育患者超过 4000 万，占育龄人口的 12.5%～15%。

2015 年～2020 年，中国辅助生殖行业的市场规模由 185

亿增长到 434 亿。未来，随着三胎放开后生育需求的增加、

育龄人群受生育年龄推迟、不良生活习惯、工作生活压力

提升等因素影响，不孕不育率或将持续走高，患者基数的

日益增长有望带动辅助生殖相关需求的增长。 

我们认为，辅助生殖技术纳入医保可以切实满足群众

基本的医疗需求，减轻相关患者的支付负担。同时有望促

进辅助生殖用药的用药可及性。我们对自己的产品很有信

心，公司辅助生殖用药产品线齐全，具备非常强的市场竞

争力。 

 

问：对于丰富在研产品方面，公司未来围绕辅助生殖领域

还将在哪些方面发力？ 

答：辅助生殖用药主要包括降调节药物、促排卵药物、诱

发排卵药物和黄体支持药物，其中，促排卵药物占比最高，

市占率为 62%。目前，公司产品已涵盖降调节、促排卵和

诱发排卵三大环节。公司在原有尿源产品的基础上，也不

断加大重组产品的研发，此外，公司还将加速推进包括亮

丙瑞林微球（3 个月缓释）、曲普瑞林微球（1 个月及 3个

月缓释）、丙氨瑞林微球（1 个月缓释）和戈舍瑞林缓释



植入剂（1个月缓释）等瑞林类药物的研发进度。 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 

本次调研活动期间，公司不存在透漏任何未公开重大信息

的情形。 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件） 

无 

 


