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投资者关系活动类别 

□特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 □一对一沟通 

■其他    投资者交流会    

 

参与单位名称及

人员姓名 

中信建投、弘毅远方基金管理有限公司、农银汇理基金管理有限公

司、泰信基金管理有限公司、湘财基金管理有限公司、平安资产管

理有限责任公司、新华资产管理股份有限公司、泰康资产管理（香

港）有限公司、信银理财有限责任公司、中信证券股份有限公司、

浙商证券股份有限公司、光大证券股份有限公司、申万宏源证券有

限公司、Bin Yuan Capital Limited、云程泰 、上海世诚投资管

理有限公司、厦门金恒宇投资管理有限公司、上海景熙资产管理有

限公司、上海拾贝能信私募基金管理合伙企业（有限合伙）、华能

贵诚信托有限公司、 Manulife Investment Management (Hong 

Kong) Limited。 

 

时间 
2022 年 4 月 28 日 10:30-11:30 

会议方式 
电话会议 

上市公司接待人员 

 

姓名 

董事长/总裁王海荣、董事会秘书李良友、副总裁王伟、副总裁虞

兰剑 

 

 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

（一）公司2021年度及2022年一季度情况介绍 

1、经营业绩。2021年收入10.41亿元，同比下滑25.85%；净利

润3000万元，同比增长24.02%。主要是新签合同在疫情影响下减少

导致。截至报告期，2021年新签合同额32.37亿元，2022年1季度新

签合同超过7亿，将有效改善2022年度财务状况。 

2022年1季度收入3.35亿元，同比增长65.99%；净利润3000万

元，与去年同期基本持平。2022年3月份疫情对部分工程项目的工



 

程进度有所影响。 

2、业务分布。2021年锂电业务收入占比81%，未来将保持这个

水平。从产品角度看，公司锂电智能产线和锂电设备销售占比

47%；工程总包占比37%，未来公司仍会持续增加智能产线和锂电设

备销售的收入占比。 

 

（二）主要交流问题 

1、公司在战略布局上的总体目标是否能按预期推进？ 

公司整体战略方向未变：（1）石化业务：主要承揽工程咨

询、设计业务；（2）锂电业务：正在按照既定目标推进各项业务

发展，预计 2022 年锂电业务将会有较快的成长。 

2、2021 年全年营收同比下降的具体原因，如果受到合同周期

的影响，预计何时体现？ 

2021 年收入下降主要是受疫情影响。2020 年订单已大部分交

付，目前在执行的订单是 2021 年至今签订的，2022 年一季度和二

季度初期会受交通运输的影响，导致项目完工进度放缓。 

3、目前石化和锂电在手订单情况如何？ 

截至目前，公司累计新签合同额超过 40 亿元，其中锂电订单

占 90%；石化业务订单多是毛利较高的设计订单为主。 

4、行业的技术变化较快，公司在新产品上的研发情况有什么

进展？ 

公司持续推进技术创新和专利申报工作，整合研发体系，提升

新技术开发成效。截止报告期末，公司共拥有 153 项专利，报告期

内公司新获授权专利 30 项。 

5、今年行业景气度是否波动，对公司是否有影响？ 

从目前接到的订单看，今年我们除了完成去年的订单，新接订

单已超过 7 亿，在建项目进展顺利，几个大客户均在密集接触。未

来趋势看，市场刚需依然保持高速增长，行业景气度持续向好。 

6、客户是最看重公司哪一点？ 

（1）公司和知名材料生产企业、国内外材料专家的密切结合；

对未来行业发展方向率先进行大量研发投入（2）技术角度看，产

线和工厂建设是 相互依存前进 的，在行业 进入高镍三元

（93/92/95）的发展趋势下，领先的产线制造技术和全厂化的工程

建设能力将成为公司的核心竞争力。 

7、未来单产线的规模会达到多大？对公司的技术挑战如何？ 



 

我们预计未来三元会从 1500-2000 吨达到 3000-5000 吨的单线

产能。我们已经为其做了两三年准备了，优势比较明显。 

8、对于锂电材料业务而言，公司的主要竞争对手有哪些，自

身竞争优势有哪些？公司在全球是什么水平？ 

从公司为锂电材料企业提供全生命周期服务来看，公司目前形

成有效竞争的对手还不太明显，竞争对手主要来自于单机设备企

业、设计企业等。但竞争对手也在成长，公司面对目前的行业现

状，也在更新工艺技术和新的装备的研发，并争取能为客户提供更

优质更全面的服务，满足行业智能化程度不断提升的要求。 

全球范围内，中美、中欧关系紧张的情况下，海外在材料领域

做了很多投资，和我们做同样服务的还有日韩的企业。公司曾成功

为欧洲知名材料企业设计了高镍三元材料工厂并销售了设备，国内

客户也有扩张海外板块的预期，基于良好的合作基础，公司也有计

划在海外建立专业机构。但由于全球疫情影响，海外业务暂时无法

开展，公司在保持国内市场份额不断提升的基础上，抓住时机拓展

海外市场。 

9、公司这两年订单主要来自于正极材料企业，目前负极材料

的订单有准备吗？ 

有多个负极项目正在洽谈中，部分项目的前期设计工作已经开

始。 

10、锂价 40 多万，会不会影响客户项目开展进度？ 

成本影响会对技术路线有影响，锂价如果一直很高，可能会出

现少用锂的技术路线。对于我们设备商，无论用什么技术路线，都

需要技术商提供服务和设备。对我们的影响比较少。目前看，锂价

还是会维持比较高的水平，行业发展的比较快。 

11、正负极行业内有大量的新进入者，公司在对他们的服务上

有什么优势？ 

这是市场的一个大的增长点，新进入者大部分都是大型国企、

民企，如万华化学、海创、宝武等，他们逐步进入锂电材料领域具

有一定优势，布局新能源产业符合他们的战略规划，选择我们为其

提供服务，也是对公司经验和能力的肯定。 

12、对于锂电材料业务而言，EPC 模式的优势在哪里，下游哪

些客户更可能采取 EPC 模式，未来 EPC 模式的整体渗透率多少，对

于不采取 EPC 模式的客户，我们是否有合作的可能性。 

EPC 模式可以有效解决设计与施工的衔接问题、减少采购与施



 

工的中间环节,顺利解决施工方案中的实用性、技术性、安全性之

间的矛盾。 

对于客户来说，采用 EPC 的模式可以帮助客户快速达成生产目

标，减少成本支出，提升生产效率。新增扩产的企业更愿意采用委

托我们承接总包业务。如果客户自己承建土建，我们可以为客户提

供产线总包、设备销售和设计、咨询服务。 
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