
江苏裕兴薄膜科技股份有限公司 

投资者调研活动会议纪要 

 

会议时间：2022 年 4 月 28 日 14:00~15:00 

2022 年 4 月 28 日 15:00~16:00 

会议方式：电话会议。裕兴股份-中信证券电话交流会；裕兴股份-长信基金电话

交流会 

参会人员： 

投资者： 

中信证券-王喆； 

中信证券-姚光夫； 

中信证券-张天舒； 

中信证券-伍昱霖； 

中信证券-郭羽； 

长信基金-何增华； 

长信基金-倪伟； 

宝盈基金-赵国进； 

国寿养老-鲁嘉琪； 

弘毅远方基金-黄振东；

华夏基金-吴凡； 

诺安基金-张立； 

融通基金-李冠頔； 

珈元资管-汪元刚； 

朴易资管-董国星； 

申万菱信基金-王瀚； 

太平基金-田发祥； 

万丰友方-张荣福； 

禹合资管-周海霞； 

巴沃资管-陈承尚； 

中欧基金-朱晨杰； 

中银国际-陈冠雄； 

中宏卓俊-陈金红。 

公司： 

刘  全  总经理、董事会秘书； 

缪敬昌  副总经理； 

王长勇  财务总监、证券事务代表。 

会议纪要 

1、公司基本情况介绍 

公司是一家专注于功能聚酯薄膜制造的高新技术企业，主要业务为中厚型特

种功能性聚酯薄膜的研发、生产和销售，是国内规模最大的中厚型特种功能性聚

酯薄膜生产企业之一。公司生产的特种功能性聚酯薄膜产品广泛应用于新能源、

电子光学、电气绝缘等工业领域，厚度 50-500μm之间，具备优异的尺寸稳定性

能、绝缘性能、耐热性能、耐候性能和光学性能等。 



公司功能聚酯薄膜产品主要集中于三大应用领域：（1）新能源应用领域，公

司太阳能光伏用聚酯薄膜收入占总营业收入的 65%左右；（2）消费电子应用领域，

公司可生产不同种类、不同功能、不同规格的电子光学用聚酯薄膜，其销售收入

占总营业收入的 20%左右；（3）电气绝缘应用领域，公司生产的特种电气绝缘薄

膜主要用于各种电机马达槽间、匝间的绝缘材料，干式变压器线圈之间以及槽间

的隔断绝缘材料等，其销售收入占总营业收入的 15%左右。 

此外，公司凭借在聚酯基膜行业多年的技术积累和储备，正在向聚酯薄膜下

游行业进行延伸，开展精密涂布加工业务，构建聚酯薄膜制造、精密涂布加工的

功能聚酯材料产业链技术体系，进一步提升公司整体竞争实力。 

2、2021 年年度经营情况和 2022 年第一季度经营情况分析 

2021 年公司积极增销特色膜和新产品，持续推进产品研发、降本增效等工

作，提质增量，实现营业收入 13.65 亿元，同比增长 36.48%，实现净利润 2.41

亿元，同比增长 54.45%。 

2022 年第一季度公司年产 5 亿平米高端功能聚酯薄膜项目第一条生产线投

产，同时公司加快库存备货的周转，叠加原材料价格上涨因素，实现营业收入

3.86 亿元，同比增长 24.19%。受原材料价格上涨以及公司新生产线调试、试运

行成本增加等因素，公司第一季度实现净利润近 5,965 万元，同比下降 8.65%。 

3、公司利润增长是否能否与收入增长相匹配？ 

随着生产线投产后产能逐步释放，公司产销规模会持续扩大。公司通过积极

增销特色膜和新产品，优化工艺配方，改进产品性能和质量，开展降本增效等工

作，提质增量，努力实现利润增长与收入增长相匹配。 

4、2022 年第一季度经营现金流净流出较多的原因 

由于公司在销售回款中收取一部分承兑汇票，目前公司需要支付的募投项目

在建工程、设备采购款金额较大，公司使用部分收到的承兑汇票支付工程款，导

致承兑到期托收的金额减少，因此第一季度经营现金流净流出较多。 

5、公司产品价格情况和 2022 年利润率的预计 

公司产品价格受原材料价格波动和市场供需情况综合影响。随着公司新生产



线的投产，产能规模持续扩大，公司供应能力提升，对客户的议价能力会有提升。 

2022 年利润率波动预计相对平稳。未来供需总体保持高速增长，公司会积

极增销特色膜和新产品，持续提升盈利水平。 

6、目前订单情况 

根据中国光伏行业协会数据统计，预计 2022 年，国内光伏新增装机容量超

过 75GW，全球新增装机容量有望达到 200-220GW。2022 年至 2030 年全球光伏

年度新增装机规模预计仍将保持高速增长。随着 5G 智能手机、平板电脑、智能

穿戴等消费类电子产品市场持续增长，电子光学用聚酯薄膜产品需求旺盛。公司

与下游客户建立了稳定的供货关系，太阳能光伏背板薄膜和电子光学用膜订单充

足。此外，公司在电气绝缘用膜和纺织综丝用膜领域保持较高的市占率，订单稳

定。 

7、目前聚酯薄膜行业发展趋势及公司未来发展战略 

目前行业内各家企业以差异化发展进行错位竞争。随着聚酯薄膜新的应用领

域不断被开发，下游客户的需求更加多元化，未来业内企业差异化发展更加明显。 

公司将立足适度规模，重点围绕光伏、动力电池新能源和高端光学应用领域，

做专做精功能聚酯薄膜，同时开展精密涂布加工业务，拓展功能聚酯薄膜功能，

构建聚酯薄膜制造、精密涂布加工的功能聚酯材料产业链技术体系，进一步提升

公司整体竞争实力，成为全球知名的功能聚酯薄膜供应商。 

8、可转债募投项目的建设情况 

年产 5 亿平米高端功能聚酯薄膜项目第一条生产线已于第一季度投产，第二

条生产线目前主线设备已安装完成，预计二季度实现投产，第三条生产线和年产

2.8 万吨特种太阳能背材用聚酯薄膜生产线正在积极推进建设进度。目前项目进

度符合公司之前的预期，公司力争至 2022 年四季度末实现 4 条生产线的投产。 

9、目前新投产生产线的产能释放情况，2022 年新增产能会有多少？预计何

时能够实现募投项目的达产？ 

5 亿平米项目第一条生产线目前产能释放情况良好，符合预期。新生产线从

投产至完全达产有个产能逐步释放的过程，后续随着生产线的建成与产能的逐步



释放，预计 2022 年会新增产量约 5 万吨。公司将加快新生产线产能释放，预计

四条生产线中有三条今年底可以达产，另一条线预计 2023 年下半年实现达产。 

10、对比现有及新进入的同行，公司的优势有哪些？ 

（1）公司深耕功能聚酯薄膜行业数十年，积累了丰富的装备、工艺、技术

优势。拥有稳定的技术研发团队，为公司原料、产品研发提供支持。 

（2）公司产品可应用新能源、动力电池、电子光学、电气绝缘等诸多工业

应用领域，产品差异化优势明显，能满足下游客户的不同需求。 

（3）公司坚守诚信，以优异的产品质量和良好的售后服务赢得客户的信赖，

形成了优良的口碑及品牌效应，与下游客户建立了长期稳定的合作关系。 

（4）公司拥有一支经验丰富的项目建设团队，与设备供应商共同设计、定

制设备装配生产线，能够有效降低投资成本,缩短产线建设周期。公司目前有 5

条生产线是和供应商一同设计、安装、调试建成的，对整线购置的同行具有明显

的竞争优势。 

（5）公司位于经济发达的长三角地区，物流运输方便快捷，与部分核心客

户地理位置接近，区位优势明显。 

11、公司光伏背板基膜客户有哪些？ 

公司光伏背板基膜下游客户有中来股份、赛伍技术、福斯特等。 

12、公司新能源、电子光学产品目前占比及未来该类产品发展规划 

公司新能源薄膜产品主要有：太阳能光伏背板基膜、动力电池用膜等。 

光伏背板基膜目前占营业收入约 65%左右。随着新生产线的逐步投产和产能

释放，光伏背板基膜产销规模将持续扩大。功能方面，从中国光伏行业协会公开

数据显示，2021 年及 2022 年一季度分布式光伏新增装机容量要高于集中式光伏

新增装机容量。公司开发不同细分功能的光伏背板基膜，比如透明抗紫外薄膜、

白色抗紫外薄膜等。 

动力电池用膜目前占比较小，但呈现爆发式增长，未来预计保持快速增长的

趋势，公司已进入部分终端客户的供应链体系，有部分客户是公司独家供货。 

公司电子光学用膜目前约占 20%。公司一方面通过加快推进进口生产线建设



进度，早日实现投产以提升高端光学聚酯薄膜生产能力。另一方面，公司正开展

精密涂布加工业务，向下游发展，赋予聚酯薄膜更多的应用功能，以提升产品综

合竞争力。 

13、公司认为生产高端光学薄膜的核心要素有哪些？ 

（1）基础研究能力，生产高端光学薄膜对原材料的性能指标更为严苛、生

产工艺水平要求更高； 

（2）设备的先进程度，生产高端光学薄膜需要更高端、更稳定的设备； 

（3）生产环境的洁净程度，生产高端光学薄膜的车间洁净程度要远高于生

产普通薄膜的水平，对生产现场的管控能力要求高。 

14、公司目前股价低于可转债初始转股价格，是否会向下修正？ 

公司会按照相关法规和《募集说明书》的规定，结合市场情况去安排。 

 

 

江苏裕兴薄膜科技股份有限公司 

2022 年 4 月 28 日 


