
证券代码：002345  证券简称：潮宏基 

广东潮宏基实业股份有限公司 

2021 年度业绩说明会投资者活动记录表 

编号：20220512 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       √业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                       □电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称  
及人员姓名 

潮宏基2021年度业绩说明会采用网络远程方式进行，面向全体投资者

时间 2022年 5 月 12 日 15:00-17:00 

地点 深交所“互动易平台”http://irm.cninfo.com.cn“云访谈”栏目 

公司接待人员 
姓名 

主持人：潮宏基 

董事长、总经理：廖创宾 

董秘：徐俊雄 

财务总监：苏旭东 

独立董事：林天海 

投资者关系活动 
主要内容介绍 

1、直播带货的利润水平如何？这块业务公司是如何定位？ 

答：您好！直播销售是公司全网营销的一个重要渠道，直播电商

发展较快，公司也非常重视。旗下品牌都有自己的直播团队，同时还

会跟外部网红和带货达人合作，公司也持续研究和尝试如何针对公司

核心的消费群体——年轻一代进行品牌传播，公司更注重各个平台的

自播以及各个重大节日的直播活动，跟外部主播合作主要以品宣为

主，就线上业务来说，直播是有利于以设计、工艺品质有明显优势的

时尚珠宝在线上渗透率的提升，因为直播对珠宝美的方面比平面展示



更全面、更直接，首饰以及包包都需要这样的展示。直播带货带来了

销售增量，也贡献了一定的利润。谢谢！ 

2、最近也去了潮宏基的店里看看，产品确实越来越好看了。公

司今年的新品研发规划情况如何，还有哪些新款推出？如何保证产品

设计的创新？ 

答：感谢您对公司产品的认可。公司一直以来重视产品设计和工

艺研发，瞄准年轻客群，以珠宝服饰化为产品研发主要方向，今年的

新品开发仍专注国潮，将传统非遗工艺与现代时尚审美相结合，强化

品牌印记。4 月底刚刚推出的彩金潮流新品，很多都得到非常高的评

价，包括“心之锁向”、“花丝风雨桥”、“竹编”、“浮光掠影”、“叩响

心扉”、“方圆”、“芳华”等系列新品，均可在我们微信云店看得到。

此外，公司继续深耕黄金时尚化改造项目，在古法金和 5G 等足黄金

产品方面也会适当增加新品的开发，通过提升下沉渠道黄金销售带动

时尚珠宝的收入增长。 

3、21 年销售费用中有 4358 万元使用权资产折旧，之前年份没

有这项，能具体介绍一下吗？ 

答：您好！21 年销售费用中有 4358 万元使用权资产折旧，之前

年份没有这项，是由于 2021 年起执行财政部新的租赁会计准则，有

关租金费用按新准则规定列示，因此也可以看到，销售费用中的场地

使用费有相应减少。谢谢！ 

4、公司在品牌建设上有什么样长期规划？ 

答：您好！公司一直重视品牌美誉度，除了做好产品研发推出适

合消费者需求的产品外，在门店装修、体验、陈列较为用心，在门店

的形象、货品、体验持续进行升级，并结合品牌定位与优势，以东方

时尚品牌系列为抓手，整合跨界、明星、事件营销等资源，充分利用

新媒体如微信服务号、抖音、小红书、微博、哔哩哔哩等社交渠道，

加大品牌宣传投入，优化新媒体传播矩阵，保证品牌力的多维度渗透

曝光，提高品牌溢价 。谢谢！ 



5、请问公司互联网销售情况如何？是否也受本次疫情的影响？

答：公司互联网销售相对影响较小，在 3，4 月份因部份地区物流

不畅通部份订单无法发货而受到一定的影响，目前相关问题已基本得

到解决。谢谢！ 

6、因为疫情，公司线下门店受影响的程度如何？恢复情况如何？

答：针对近期的疫情，公司积极应对，包括通过智慧云店为线下

门店引流，加强员工培训，在争取减少疫情影响的同时，也积极为疫

情后复苏做准备。目前，在发生疫情的城市线下门店的影响较大，非

疫情区域在五一后销售有明显改善。 

附件清单 无 

日期 2022 年 5 月 12 日 

 


