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云南白药集团股份有限公司 

投资者调研会议记录 

 

时间：2022 年 5 月 13 日 

地点：集团总部办公大楼 

召开方式：电话会议 

投资者：华夏基金-郑煜、陈悦、胥梦缘，招商基金-王景 

参加人员：董事会秘书-钱映辉、证券事务代表-赵雁、项目管理-李孟

珏 

 

会议内容 

1、请介绍公司“1+4+1”战略规划的具体内容。 

答：公司将围绕着1+4+1战略来做好企业转型和发展。 

第一个1+4+1战略中的“1”，是指深耕中医药领域，用现代科学推动公

司中医药产品的开发，并助推中医药产业的发展。 

第二个“4”就是公司重点发展的4个领域，具体包括口腔领域、皮肤

领域、骨伤领域以及女性关怀领域。公司的定位是不仅要成为这些领域的

综合解决方案提供商，更要成为这些赛道的领先者和领航者。在这四个既

定的领域里，公司的产品布局以多种形态的药品为主，涵盖相关器械及功

能性食品，建立从预防、检测、治疗到康复的全产品矩阵。 

1+4+1战略中最后一个“1”是指数字化技术。公司会把包括人工智能

在内的前沿数字化科技引入到研发与经营的各个环节里，将云南白药的产

品创新与业务运营能力提升到一个全新的高度。 
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2、请问公司数字化方面工作取得哪些进展？ 

答：在公司数字化运营方面，云南白药已开始通过整合集团职能部门

和业务部门的数据，搭建涵盖整个生命周期的全方位大健康综合服务，实

现精准化服务和精准化营销的闭环。公司先后启动主数据系统建设、“数据

湖”建设、会员系统建设以及围绕白药生活+业务的主数据系统建设。 

在数字化业务变革方面，公司自主创新研发云南白药慢病管理平台，

从预防、诊断、治疗、康复护理、随访五个全流程的角度进行系统研发，

为客户提供慢病精细化管理服务；通过骨伤科大数据人工智能应用平台、

医疗影像系统部署实施，完成了集合医疗技术与人工智能、信息技术深度

融合的“骨伤科大数据人工智能应用平台”的建设，该项目成功入选国家

工业和信息化部组织开展的《2021年大数据产业发展试点示范项目》名单。 

3、公司对香港万隆控股平台未来的定位是什么？ 

答：公司对该平台定位主要聚焦 4 个方向——（1）有利于充分利用香

港的区位优势和投融资便利条件服务公司的全球化战略，以万隆控股为平

台开展全球范围内的产业资源整合和人才团队搭建；（2）有利于进一步强

化云南白药的境内外产业资源整合，打造面向海外的工业大麻产业平台；（3）

有利于基于海外资源特色开展保健品及功能性食品的引进，与云南白药现

有保健品业务协同发展，打造全新生态，抢占高速增长的保健品和功能性

食品市场；（4）利用香港全面开放的自由贸易市场地位以及税收优惠等多

方面优势，打造大健康相关产品及原材料的国际贸易业务。 

4、公司与上海医药合作的战略意图是什么？ 

答：公司通过参与认购上海医药非公开发行 A 股股份的方式达成双方



3 / 3 

的股权合作和战略合作，借助上海医药优质平台和产业资源协同，进一步

放大云南白药既有资源优势，把握产业整合的重要机遇，拓展主营业务规

模、既有产业布局，提升整体运营效率，通过在区域互补和物流仓储、采

购议价、品种代理、品牌推广、新药研制等方面的整合协同，有利于扩大

主营业务规模、提升运营效率，提升企业核心竞争力和盈利水平。 

 

 

2022 年 5 月 13 日 


