
证券代码：002406                               证券简称：远东传动 

远东传动上市公司投资者关系活动记录表 

编号：2022-04 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       □业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                       □电话会议 

√其他： 线上交流 

参与单位名称  

及人员姓名 

东北证券：薛进、胡嘉祥、余袁辉；中信资管：李度 

金信基金：杨杰；秋阳投资：马皓森 

时间 2022 年 5 月 18 日 

地点 公司证券部 

公司接待人员 

姓名 

董事会秘书 刘硕 

证券事务代表 张鹏 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

部分调研纪要问题：  

1、当前公司 600 万套非等速传动轴产能、50 万套等速驱动轴产能，请问当前

这两块分别对应的营业收入、占比是多少，分别的毛利率水平如何？ 

根据公司当前的客户资源以及在手订单情况，非等速传动轴整轴及配件产品的

销售收入在整体营业收入中贡献率最高、占比最大，非等速传动轴整轴及配件

的毛利率分别为 24.84%、20.95%。对于等速驱动轴产品，公司目前处在市场攻

坚、产能爬坡阶段，一旦客户数量、订单体量突破瓶颈期，必将成为公司新的

利润增长点。 

2、非等速传动轴业务方面，2021 年受重卡市场下滑影响，之后情况如何看？

新能源重卡这一块的切入情况如何？主要的客户关系如何？  

跟据中汽协最新数据统计显示，2022 年 4 月商用车产销分别完成 21 万辆和

21.6 万辆，同比分别下降 59.8%和 60.7%，商用车产销延续了快速下降趋势。

其中重卡销量 4.4 万量，较去年同期减少了 14.9 万辆，同比下降 77.3%；1-4

月，重型货车累计销 27.6 万辆，同比下降 61.9%。一方面，疫情反复影响了人



员流动和物资运输，延缓了各地复工复产和基建投资项目的启动，一段时期内

将是阻碍商用车行业发展的不稳定因素；另一方面，经济下行的压力传导至交

通运输和商用车行业，导致消费、投资都出现了较大波动，因此 2022 年受宏

观经济增速放缓、运费低迷、芯片供应紧张、原材料价格高位运行等不利因素

影响，中国重卡市场需求将有所放缓，但市场长期向好的基本面不变。 

2021 年许多商用车主机厂加速绿色低碳转型，布局新能源产业，例如福田推出

1000 公里续航液氢重卡，上汽红岩启动万辆级氢能重卡产业链项目，北奔联合

打造“散改集+新能源”绿色物流项目，吉利远程发布星瀚 H 充换电重卡，徐工

推出“e蓝”新能源重卡品牌，三一重卡打造的三一江山 EV550 新能源重卡，汉

马科技新能源重卡项目开工等等，公司作为上述主机客户的战略合作供应商，

积极致力于与其共同构建可持续、正循环的新能源生态圈。 

3、等速驱动轴业务方面，之后产能达产进度如何？当前该块业务应用于新能

源车的比例如何？之后是否有进一步拓产能的计划？200万套产能达产后和上

海纳铁福、万向钱潮体量相比如何？ 

关于等速驱动轴业务，公司计划投资建设“年产 200 万套高端驱动轴智能制造

生产线项目”，目前已批量供货的客户雷诺江铃、宇通、福田、厦门金旅等配套

车型均为新能源汽车。后续 150 万套产能规划，公司仍需要充分考虑行业竞争

环境、客户体量、市场供需等因素的分步实施投入，避免在未来市场开发不力

情况下，造成新增产能无法充分利用，部分生产设备闲置情形。根据万向钱潮

（证券代码：000559）2021 年年度报告披露数据，等速驱动轴总成产销分别完

成 623 万套和 600 万套，上海纳铁福在汽车传动系统领域主要产品的市场份额

约占 45%以上，因此公司作为该领域新晋者在品牌知名度、产品完备性以及产

能规模等方面仍存在一定差距，是我们需要学习和赶超的目标。 

4、国内外营收情况中，2021 年国内 17.23 亿元、国外 1 亿元，国外的 1 亿元

主要是等速驱动轴业务吗？之后国外营收占比是否会提升？ 

2021 年公司海外业务销售收入同比增长了 120.48%，主要是源于公司非等速传

动轴相关业务在欧美市场大幅提高，目前海外业务的主要市场份额集中在美国

地区，主要客户是美国美驰公司。此外，随着公司与德国戴姆勒 H6 重卡项目、

俄罗斯 GAZ 公司的深度战略合作，公司的品牌知名度、产品竞争力在国际市

场的影响力与渗透率会逐步提升，未来出口销售会有更广阔的增长空间。 

5、目前在手订单金额？今年 1 到 4 月的新签订单情况？订单从接单到交付并

形成收入周期大概多久？ 

在非等速传动轴市场，公司客户几乎覆盖了国内商用车、工程机械领域的主机

厂，与中国重汽济南商用车有限公司、北京福田戴姆勒汽车有限公司、陕西重

型汽车有限公司、上汽通用五菱汽车股份有限公司、上汽依维柯红岩商用车有

限公司、江铃汽车股份有限公司、三一重工股份有限公司、东风柳州汽车有限

公司等多家大型商用车整车制造商建立了长期稳定的战略合作关系，在上述企

业中的供货份额平均能达到 70%以上，订单持续且稳定，具体订单及交付情况

还会根据主机厂的年度、季度以及月度的装车量计划而定。 

6、重卡市场传动轴预计每年还能有多少增量，未来下游是不是主要以维修替

代为主了？ 



2020 年国内重卡销量达到 162 万辆，创造历史新高，2021 年国内重卡销量 139.5

万辆。在经过连续五年的市场高峰之后，由于治超治限、老旧车辆淘汰和排放

标准升级等行业政策带来的大幅增长红利开始衰退，国内重卡市场迎来调整

期。进入 2022 年，由于新冠疫情反复，消费水平仍未完全恢复，重卡行业的发

展将进入存量竞争阶段。但是随着电商消费、都市圈的推进、运输方式的改变、

标准法规不断升级以及新能源、智能网联新技术应用仍将会催生新的市场需求

和商业机会。 

7、当前需求端较为疲软，公司对闲置产能的费用管控措施？ 

尽管当前商用车市场景气度不高，公司凭借市场占有率优势，各类产品生产线

依旧保持稳定的订单输出，同时根据在手订单情况和主机客户的定制化需求会

对设备利用率进行科学合理的调整。 

8、非传动系统的零部件中公司正在布局法兰轴和刹车片，21 年和今年一季度

贡献了多少营收和净利?毛利率水平如何？法兰轴和刹车片市场竞争格局是怎

么样的，法兰轴除了大众奥迪，下一步可能可以开拓哪些客户？未来非传动系

统有没有其他零部件发展计划？ 

目前，公司在非传动系统的汽车零部件领域还处在探索阶段，主要目的是为了

应对当前重卡市场持续低迷的不利影响，充分利用部分闲置产能，丰富客户群

体，增加新的利润增长点。后续相关业务的发展，公司会通过与主机厂之间的

需求沟通，同时围绕新能源、新业态的发展，多元化开展市场调研，加快布局

新兴产业、未来产业。 

附件清单 无 

日期 2022 年 5 月 18 日 

  


