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证券代码：300111          证券简称：向日葵       公告编号：2022—037 

 

浙江向日葵大健康科技股份有限公司 

关于深圳证券交易所对本公司年报问询函回复的公告 

    本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整， 

没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

浙江向日葵大健康科技股份有限公司（以下简称“公司”、“上市公司”或

“向日葵”）于 2022 年 5 月 16 日收到深圳证券交易所创业板公司管理部下发的

《关于对浙江向日葵大健康科技股份有限公司的年报问询函》（创业板年报问询

函【2022】第 366 号）（以下简称“问询函”）。收到问询函后，公司立即组

织相关部门及中介机构就问询函所提问题进行了认真分析与核查，并向深圳证券

交易所递交了书面回复，现将回复内容公告如下： 

问题 1、你公司 2021 年度医药行业产品营业收入同比增加 3.89%，其中原

料类产品营业收入同比下滑 27.23%，制剂药产品营业收入同比增加 49.48%，

请你公司说明以下问题： 

（一）2021 年你公司原料类产品、制剂药产品销售毛利率分别为 2.10%、

69.48%，较去年同期分别下滑 17.79、0.97 个百分点，请结合你公司生产经营及

市场情况等说明原料类产品毛利率大幅下滑的原因，并与同行业可比公司对比

说明你公司原料类产品、制剂药产品毛利率的合理性。 

【上市公司回复】： 

1、公司经营业务主要集中在控股子公司浙江贝得药业有限公司（以下简称

“贝得药业”），主要产品结构及毛利率变动情况如下： 

                                                          单位：万元 

产品大类 

2021 年 2020 年 

销售收入 销售占比 毛利率 销售收入 销售占比 毛利率 

原料药 13,979.95  47.27% 2.10% 19,210.56  67.42% 19.90% 
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制剂药 15,420.91  52.14% 69.48% 9,089.61  31.90% 70.45% 

合计 29,400.86  99.41% 37.44% 28,300.17  99.32% 36.13% 

由上表可见，公司主要产品构成为原料药、制剂药。公司 2021 年综合毛利

率较 2020 年相比，略有上升,主要系毛利率高的制剂药销售占比增加所致。原料

药和制剂药的毛利率波动情况如下： 

（1）原料药 

                                                        单位：元/千克 

产品 

2021 年 2020 年 

单价 单位成本 毛利率 单价 单位成本 毛利率 

克拉霉素 1,139.51 1,125.80 1.20% 1,021.79 820.81 19.67% 

公司原料药主要产品克拉霉素 2021 年度毛利率由 2020 年度毛利率 19.67%

下降至 1.20%，主要系原材料硫氰酸红霉素单价大幅度上升，大于销售单价增加

幅度所致。主要原材料硫氰酸红霉素 2020-2021 年平均采购单价如下：   

                单位：元/千克 

项目 2021 年度 2020 年度 采购价变动比例 

硫氰酸红霉素 445.08 332.68 33.79% 

（2）制剂药 

公司制剂药毛利率 2020 年与 2021 年基本持平。 

2、与同行业比较 

公司名称 

原料药产品毛利率对比 制剂药产品毛利率对比 

2021 年 2020 年 2021 年 2020 年 

国邦医药集团股份有限公司  22.38% 31.70% / / 

浙江震元股份有限公司 14.18% 26.14% 69.80% 70.31% 

浙江昂利康制药股份有限公司 20.55% 31.45% / / 

浙江贝得药业有限公司 2.10% 19.90% 69.48% 70.45% 

公司原料药的毛利率下降幅度与同行业上市公司的变动趋势基本一致。其中

浙江震元股份有限公司的产品和公司的产品较为类似，故毛利率下幅度与贝得药

业基本一致；由于公司原料药产品品类较为单一，主要以销售克拉霉素为主，因

克拉霉素原材料硫氰酸红霉素的单位采购成本持续上涨，从而导致其毛利率明显
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降低，可比上市公司原料药产品种类更加多元化，原料药整体毛利率要高于贝得

药业。 

（二）你公司 2021 年国外销售毛利率为 0.2%，较去年同期下滑 21.9 个百

分点，请列示近两年你公司主要国外销售客户名称、销售产品类型、销售金额、

期末应收账款余额及期后回款情况等，结合前述情况及市场变化、汇率变动等

情况说明国外销售毛利率大幅下降的原因。 

【上市公司回复】： 

1、近两年国外销售客户情况如下： 

2020 年度前十大国外客户： 
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序号 国外销售客户名称 销售产品类型 销售金额(万元) 
期末应收账款余额 

（万元） 

一季度回款情况 

（万元） 
期后回款占比 

1 第一名 克拉霉素 1,856.72 0.00 0.00 0.00 

2 第二名 克拉霉素 984.56 0.00 0.00 0.00 

3 第三名 克拉霉素 660.80 0.00 0.00 0.00 

4 第四名 克拉霉素 476.30 0.00 0.00 0.00 

5 第五名 克拉霉素 460.29 93.63 93.63 100.00% 

6 第六名 克拉霉素 453.86 0.00 0.00 0.00 

7 第七名 克拉霉素 411.01 0.00 0.00 0.00 

8 第八名 克拉霉素 361.40 0.00 0.00 0.00 

9 第九名 克拉霉素 284.93 0.00 0.00 0.00 

10 第十名 克拉霉素 263.94 64.86 64.86 100.00% 

合计 6,213.81 158.49 158.49 100.00% 

占总外销比 81.18% - - - 
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2021 年度前十大国外客户： 

序号 国外销售客户名称 销售产品类型 销售金额(万元) 
期末应收账款余额

（万元） 

一季度回款情况 

（万元） 
期后回款占比 

1 第一名(同 2021 年度第一名） 克拉霉素 664.30 672 672 100.00% 

2 第二名(同 2021 年度第九名） 克拉霉素 486.61 0.00 0.00 0.00 

3 第三名(同 2021 年度第五名） 克拉霉素 413.99 216.14 216.14 100.00% 

4 第四名(同 2021 年度第七名） 克拉霉素 387.14 52.28 52.28 100.00% 

5 第五名(同 2021 年度第三名） 克拉霉素 311.45 111.57 111.57 100.00% 

6 第六名(同 2021 年度第二名） 克拉霉素 283.40 0.00 0.00 0.00 

7 第七名 克拉霉素 270.50 0.00 0.00 0.00 

8 第八名(同 2021 年度第十名） 克拉霉素 234.46 0.00 0.00 0.00 

9 第九名 克拉霉素 232.85 84.64 84.64 100.00% 

10 第十名 克拉霉素 213.42 73.64 73.64 100.00% 

合计 3,498.12 1,210.27 1,210.27 100.00% 

占总外销比 73.69% - - - 
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公司 2020 年、2021 年度主要国外销售客户应收账款期后回款较好。国外销

售毛利率主要系因为公司外销产品主要为克拉霉素，如上题所述克拉霉素销售单

价较上期略有增加，但由于受主要原材料硫氰酸红霉素 2021 年度采购单价大幅

度上升的影响，故导致国外销售毛利率大幅度下降。 

2021 年下半年开始，公司逐步提升克拉霉素销售价格，克拉霉素毛利率呈

现回升趋势。 

（三）你公司 2021 年投标模式销售产品营业收入同比增加 89.13%，毛利

率较去年同期下降 8.29 个百分点，请列示近两年你公司投标模式销售产品中标

地区、中标产品类型、中标期限、中标量、2021 年销售量、2021 年确认销售收

入、毛利率等，并说明 2021 年投标模式销售产品毛利率下滑原因。 

【上市公司回复】： 

1、公司制剂药销售模式及毛利率构成 

                                                                    单位：万元 

模式 

2021 年度 2020 年度 波动 

收入 毛利率 收入 毛利率 收入 毛利率 

招投标模式 12,516.61 78.69% 6,618.01 86.98% 89.13% -8.29% 

经销商代理模式  2,904.31 29.80% 2,471.59 26.19% 17.51% 3.61% 

小计 15,420.92 - 9,089.60 - 69.65% - 

由上表可见，招投标毛利率较去年同期下降 8.29%，主要系公司中标产品单

价略有降低，故导致该模式的毛利率略有下降。 

2、公司投标模式销售产品中标地区、中标产品类型、中标期限、中标量、

2021 年销售量、2021 年确认销售收入 

公司采用招投标销售的制剂药主要为拉西地平分散片、克拉霉素片，公司招

投标模式销售产品根据各地政策极积参与，分为带量集采和直接挂网等类型。 

招投标模式 

2020 年度 

产品 中标

期限 

中标

地区 

中标产品类型 中标量（万

片） 

2020 年销售量

（万片） 

2020 年确认销售收

入（万元） 

拉西地平分散片 

未明

确 
福建 直接挂网 

平台实际

采购量 
1,358.56 1,398.07 
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拉西地平分散片 

未明

确 
江西 挂网议价 

平台实际

采购量 
952.56 1,173.33 

拉西地平分散片 

未明

确 
浙江 直接挂网 

平台实际

采购量 
891.22 1,030.74 

拉西地平分散片 

未明

确 
上海 挂网议价 

平台实际

采购量 
560.00 1,030.16 

拉西地平分散片 

未明

确 
山西 直接挂网 

平台实际

采购量 
610.40 654.33 

拉西地平分散片 

未明

确 
广东 直接挂网 

平台实际

采购量 
215.59 436.09 

拉西地平分散片 

未明

确 
四川 直接挂网 

平台实际

采购量 
147.84 200.96 

拉西地平分散片 

未明

确 
安徽 

公立医院基本

用药中标 
无 95.62 88.57 

拉西地平分散片 

未明

确 
广西 直接挂网 

平台实际

采购量 
38.08 54.26 

拉西地平分散片 

未明

确 
湖南 直接挂网 

平台实际

采购量 
34.44 37.99 

拉西地平分散片 

未明

确 
辽宁 直接挂网 

平台实际

采购量 
28.00 33.36 

拉西地平分散片 

未明

确 
河北 直接挂网 

平台实际

采购量 
23.52 26.65 

拉西地平分散片 

未明

确 
湖北 直接挂网 

平台实际

采购量 
18.06 25.97 

拉西地平分散片 

未明

确 
贵州 直接挂网 

平台实际

采购量 
16.80 19.52 

拉西地平分散片 

未明

确 

内蒙

古 
直接挂网 

平台实际

采购量 
9.52 12.90 

拉西地平分散片 

未明

确 
新疆 直接挂网 

平台实际

采购量 
10.08 12.27 

拉西地平分散片 

未明

确 
北京 直接挂网 

平台实际

采购量 
9.52 10.75 

拉西地平分散片 

未明

确 
江苏 直接挂网 

平台实际

采购量 
5.88 10.46 

拉西地平分散片 

未明

确 
吉林 直接挂网 

平台实际

采购量 
7.28 8.53 

拉西地平分散片 

未明

确 
河南 直接挂网 

平台实际

采购量 
6.72 7.42 

拉西地平分散片 

未明

确 
重庆 直接挂网 

平台实际

采购量 
1.68 1.86 

拉西地平分散片 

未明

确 
云南 直接挂网 

平台实际

采购量 
1.12 1.41 

小计 6,275.60 
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克拉霉素片 
3 年 浙江 国家集采 78.42 382.40 155.06 

克拉霉素片 
3 年 安徽 国家集采 46.2 139.84 56.85 

克拉霉素片 3 年 陕西 国家集采 62.45 124.80 50.25 

克拉霉素片 3 年 山西 国家集采 23.49 80.64 32.47 

克拉霉素片 
3 年 辽宁 国家集采 20.29 67.20 27.04 

克拉霉素片 
3 年 重庆 国家集采 8.22 43.20 17.39 

克拉霉素片 
3 年 青海 国家集采 2.79 8.32 3.35 

小计 342.41 

总计 6,618.01 

     2021 年度 

产品 中标

期限 

中标

地区 

中标产品类

型 

中标量（万

片） 

2021 年销售量

（万片） 

2021 年确认销售收

入（万元） 

拉西地平分散片 

未明

确 
上海 挂网议价 

平台实际采

购量 
1,147.99 2,112.88 

拉西地平分散片 

12 个

月 
福建 省级集采 800.13 2,343.60 1,622.04 

拉西地平分散片 

未明

确 
江西 挂网议价 

平台实际采

购量 
1,219.12 1,494.62 

拉西地平分散片 

未明

确 
浙江 直接挂网 

平台实际采

购量 
910.34 1,058.13 

拉西地平分散片 

未明

确 
山西 直接挂网 

平台实际采

购量 
694.96 746.77 

拉西地平分散片 

未明

确 
广东 直接挂网 

平台实际采

购量 
187.60 318.57 

拉西地平分散片 

未明

确 
四川 直接挂网 

平台实际采

购量 
189.84 225.59 

拉西地平分散片 

未明

确 
湖南 直接挂网 

平台实际采

购量 
88.48 92.86 

拉西地平分散片 

未明

确 
安徽 

公立医院基

本用药中标 

平台实际采

购量 
95.48 88.45 

拉西地平分散片 

未明

确 
广西 直接挂网 

平台实际采

购量 
42.56 60.64 

拉西地平分散片 

未明

确 
河南 直接挂网 

平台实际采

购量 
38.36 40.53 

拉西地平分散片 

未明

确 
辽宁 直接挂网 

平台实际采

购量 
31.50 36.05 

拉西地平分散片 

未明

确 
河北 直接挂网 

平台实际采

购量 
25.76 28.90 
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拉西地平分散片 

未明

确 
贵州 直接挂网 

平台实际采

购量 
23.52 27.27 

拉西地平分散片 

未明

确 
北京 直接挂网 

平台实际采

购量 
21.84 24.95 

拉西地平分散片 

未明

确 
湖北 直接挂网 

平台实际采

购量 
14.42 23.40 

拉西地平分散片 

未明

确 
新疆 直接挂网 

平台实际采

购量 
13.44 16.35 

拉西地平分散片 

未明

确 

内蒙

古 
直接挂网 

平台实际采

购量 
11.20 15.26 

拉西地平分散片 

未明

确 
吉林 直接挂网 

平台实际采

购量 
3.36 3.94 

拉西地平分散片 

未明

确 
陕西 直接挂网 

平台实际采

购量 
2.24 2.49 

拉西地平分散片 

未明

确 
江苏 直接挂网 

平台实际采

购量 
1.12 1.46 

拉西地平分散片 

未明

确 
天津 

监控挂网（议

价） 

平台实际采

购量 
1.12 1.25 

拉西地平分散片 

未明

确 
山东 直接挂网 

平台实际采

购量 
1.12 0.82 

拉西地平分散片 

未明

确 
重庆 直接挂网 

平台实际采

购量 
0.56 0.62 

小计 8,043.84 

克拉霉素片 

未明

确 
上海 挂网议价 

平台实际采

购量 
291.18 1,211.74 

克拉霉素片 

未明

确 
北京 直接挂网 

平台实际采

购量 
233.89 1,180.19 

克拉霉素片 
3 年 浙江 国家集采 470.54 1,612.80 654.03 

克拉霉素片 3 年 安徽 国家集采 277.23 1,062.40 431.89 

克拉霉素片 3 年 陕西 国家集采 374.68 778.88 313.62 

克拉霉素片 
3 年 山西 国家集采 140.92 384.64 154.86 

克拉霉素片 
3 年 重庆 国家集采 49.31 228.46 94.87 

克拉霉素片 
3 年 辽宁 国家集采 121.74 198.40 79.83 

克拉霉素片 

未明

确 
福建 直接挂网 

平台实际采

购量 
9.92 41.35 

克拉霉素片 

未明

确 
天津 挂网议价 

平台实际采

购量 
4.56 18.62 

克拉霉素片 

未明

确 
海南 直接挂网 

平台实际采

购量 
5.12 16.99 
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克拉霉素片 

未明

确 
广东 直接挂网 

平台实际采

购量 
3.84 16.01 

克拉霉素片 

未明

确 
山东 直接挂网 

平台实际采

购量 
3.84 15.60 

克拉霉素片 
3 年 青海 国家集采 16.77 38.4 15.45 

克拉霉素片 

未明

确 
湖北 直接挂网 

平台实际采

购量 
1.60 6.51 

克拉霉素片 

未明

确 
四川 直接挂网 

平台实际采

购量 
0.32 1.33 

克拉霉素片 

未明

确 
河南 直接挂网 

平台实际采

购量 
0.32 1.29 

小计 4,254.18 

合计 12,298.02 

公司招投标模式下的毛利率下降主要系受拉西地平分散片销售单价下降影

响导致。拉西地平分散片 2021 年度通过福建省集采招投标竞价，在福建省中标，

该产品 2021 年度福建地区销售量 2343.60 万片，同比增长 72.51%，销售收入

1622.04 万元，同比增长 16.02%，集采的产品销售单价一般低于直接挂网售价，

故福建地区产品销售模式的变化，导致拉西地平分散片在当地毛利率较上年下降

33%，从而导致了招投标模式下的制剂药销售毛利率同比下降 8.29%。 

问题 2、你公司控股子公司贝得药业 2020 年、2021 年业绩承诺完成率分别

为 57.18%、42.85%，请结合近三年贝得药业主要客户、产品结构、销售模式、

毛利率、产品核心竞争力等的变化说明贝得药业 2020 年、2021 年承诺完成率较

低的原因。剥离光伏业务后，你公司主要收入来源为贝得药业医药相关产品销

售收入，请结合前述情况及你公司扣除非经常性损益后净利润变化情况说明你

公司持续经营能力是否存在不确定性，并请你公司年审会计师发表明确意见。 

（一）你公司控股子公司贝得药业 2020 年、2021 年业绩承诺完成率分别为

57.18%、42.85%，请结合近三年贝得药业主要客户、产品结构、销售模式、毛

利率、产品核心竞争力等的变化说明贝得药业 2020 年、2021 年承诺完成率较低

的原因。 

【上市公司回复】： 

贝得药业 2020 年、2021 年业绩承诺完成情况如下： 

单位：万元 

项目 2020 年 2021 年 
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扣除非经常性损益后的净利润 2,773.36  2,656.89  

业绩承诺金额 4,850.00  6,200.00  

业绩承诺完成比例 57.18% 42.85% 

从上表可见，贝得药业 2021 年扣除非经常性损益后的净利润与 2020 年基本

持平。贝得药业 2020 年、2021 年扣除非经常性损益后的净利润与业绩承诺金

额差异较大的原因主要系：①业绩承诺期的销售收入增长未达预期；②自 2020

年初新冠疫情爆发以来，原材料硫氰酸红霉素采购价格增长较快，导致原料药毛

利率未达预期。 

（1）主要产品结构及毛利率变动情况 

近三年，贝得药业主要产品结构及毛利率变动情况如下： 

单位：万元 

产品 

大类 

2021 年 2020 年 2019 年 

销售收入 
销售 

占比 
毛利率 销售收入 

销售 

占比 
毛利率 销售收入 

销售 

占比 
毛利率 

原料药 13,979.95  47.27% 2.10% 19,210.56  67.42% 19.90% 20,047.94  71.42% 16.38% 

制剂药 15,420.91  52.14% 69.48% 9,089.61  31.90% 70.45% 7,899.67  28.14% 69.01% 

合计 29,400.86  99.41% 37.44% 28,300.17  99.32% 36.13% 27,947.61  98.76% 31.26% 

2019 年及 2020 年原料药产品的销售收入及毛利率较为稳定，而 2021 年下

降幅度较大，主要系受国外新冠疫情影响，2021 年度原料药外销收入发生明显

下滑，同时其主要原材料硫氰酸红霉素的单位采购成本持续上涨，从而导致其毛

利率明显降低。 

2019 年至 2021 年，制剂药产品的毛利率较为稳定，收入呈稳步上升趋势，

主要系制剂药产品克拉霉素片于 2020 年 8 月在第三批全国药品集中采购中成功

中标，并于 2020 年 11 月开始执行。此外，制剂药产品拉西地平分散片于 2021

年中旬在福建省中标，产品销售市场进一步扩大。 

综上所述，贝得药业制剂药产品的毛利率水平明显高于原料药产品，故随着

制剂药产品销售收入的稳步提升，其整体营业收入及综合毛利率水平呈逐年上涨

趋势，公司的持续经营能力不存在重大不确定性。 

（2）主要客户及其相关销售模式变动情况 

近三年，贝得药业主要客户及其相关销售模式变动情况如下： 

2021 年 
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单位：万元 

主要客户名称 销售模式 产品大类 销售额 销售占比 

第一名 招投标 制剂药 2,242.83  7.58% 

第二名 直接销售 原料药 1,700.92  5.75% 

第三名 直接销售 原料药 1,077.92  3.64% 

第四名 直接销售 原料药 917.46  3.10% 

第五名 直接销售 原料药 774.04  2.62% 

第六名 招投标 制剂药 755.29  2.55% 

第七名 直接销售 原料药 638.56  2.16% 

第八名 直接销售 原料药 664.30  2.25% 

第九名 招投标 制剂药 523.19  1.77% 

第十名 代理 制剂药 516.08  1.75% 

小计 - - 9,810.58  33.17% 

2020 年 

单位：万元 

主要客户名称 销售模式 产品大类 销售额 销售占比 

第一名(同 2021 年度第八名） 直接销售 原料药 1,856.72  6.52% 

第二名(同 2021 年度第二名） 直接销售 原料药 1,396.51  4.90% 

第三名(同 2021 年度第五名） 直接销售 原料药 1,368.67  4.80% 

第四名 通过外贸公司销售 原料药 1,265.49  4.44% 

第五名(同 2021 年度第三名） 直接销售 原料药 1,160.44  4.07% 

第六名 通过外贸公司销售 原料药 984.56  3.46% 

第七名(同 2021 年度第六名） 招投标 制剂药 836.60  2.94% 

第八名 直接销售 原料药 717.37  2.52% 

第九名 通过外贸公司销售 原料药 614.31  2.16% 

第十名(同 2021 年度第七名） 直接销售 原料药 609.82  2.14% 

小计 - - 10,810.50  37.94% 

2019 年 

单位：万元 

主要客户名称 销售模式 产品大类 销售额 销售占比 

第一名(同 2021 年度第五名） 直接销售 原料药 2,621.22  9.34% 

第二名(同 2021 年度第八名） 直接销售 原料药 2,075.57  7.39% 

第三名(同 2021 年度第三名） 直接销售 原料药 1,588.30  5.66% 

第四名 通过外贸公司销售 原料药 1,250.87  4.46% 



13 

 

第五名 通过外贸公司销售 原料药 1,075.29  3.83% 

第六名 直接销售 原料药 883.63  3.15% 

第七名 直接销售 原料药 887.81  3.16% 

第八名(同 2021 年度第七名） 直接销售 原料药 676.11  2.41% 

第九名(同 2020 年度第八名） 直接销售 原料药 647.38  2.31% 

第十名 招投标 制剂药 641.07  2.28% 

小计 - - 12,347.25  43.99% 

根据上表数据可见，近三年，贝得药业主要客户分布较为分散，其中招投标

模式客户占比逐年增加，而直接销售及通过外贸公司销售模式的客户占比有所下

降，主要原因系原料药产品销售主要分为直接销售和通过外贸公司销售两种模

式，受国外新冠疫情影响，原料药克拉霉素作为疫情非相关类用药，其市场需求

下滑，导致对应的直接销售及通过外贸公司销售模式的客户销售量明显减少；制

剂药产品销售则主要为招投标及代理模式。制剂药产品克拉霉素片于 2020 年通

过一致性评价，并在国家集采中中标。同时制剂药产品拉西地平分散片于 2021

年中旬在福建省中标，上述两项原因综合导致招投标模式的客户销售收入不断增

加。 

综上所述，贝得药业主要客户变化受市场环境及产品竞争力等因素综合影

响，与其整体发展情况相适应，主要客户分布相对分散，对单一客户的依赖程度

较低。 

（3）产品核心竞争力变化情况 

贝得药业目前最主要的产品为原料药克拉霉素和制剂药拉西地平分散片、克

拉霉素片。克拉霉素片成功被收录于《2018 年版国家基本药物目录》和《2020

年版国家医保目录》，拉西地平分散片被成功收录于《2020 年版国家医保目录》。

借助于多年的专业生产和品质专注，其品牌具备了较好的形象和较高的知名度，

拥有一定客户基础。其中，克拉霉素片产品于 2020 年通过了一致性评价，产品

市场竞争力及市场份额得到进一步提高。 

综上所述，近三年，贝得药业整体的营业收入金额及毛利率水平逐年增长，

制剂药产品竞争力不断提升，主要客户及相关销售模式变动与整体经营业务变化

情况相适应。但受新冠疫情影响，原料药产品克拉霉素市场需求下降，其销售收

入增长未达预期水平。同时，由于原材料价格不断上涨，导致原料药产品克拉霉
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素的毛利率明显下降。因此，贝得药业 2020 年、2021 年业绩承诺完成率较低。 

（二）剥离光伏业务后，你公司主要收入来源为贝得药业医药相关产品销

售收入，请结合前述情况及你公司扣除非经常性损益后净利润变化情况说明你

公司持续经营能力是否存在不确定性。 

【上市公司回复】： 

2020 年及 2021 年，公司扣除非经常性损益后净利润变化情况如下： 

单位：万元 

项目 2021 年 2020 年 2021 年较 2020 年变动比例 

扣除非经常性损益后净利润 380.89  1,710.44  -77.73% 

其中： - - - 

贝得药业扣除非经常性损益后净利润 2,656.89  2,773.36  -4.20% 

2020 年及 2021 年公司扣除非经常性损益后的净利润金额分别为 1,710.44

万元、380.89 万元，变动金额较大，主要系受母公司以前年度光伏业务影响。剥

离光伏业务后，公司主要收入来源为贝得药业医药相关产品销售，2020 年及 2021

年贝得药业扣除非经常性损益后的净利润金额分别为 2,773.36 万元、2,656.89 万

元，变动金额较小，公司持续经营能力不存在重大不确定性。 

【年审会计师回复】： 

我们针对公司持续经营能力执行的审计程序包括但不限于： 

（1）对公司主要财务指标进行分析，并关注公司偿债能力是否受到重大不

利影响； 

（2）对资产受限情况进行查验，核实公司是否存在大额资产受限的情况； 

（3）检查 2020 年度及 2021 年度未决诉讼（仲裁）事项进展及期后执行情

况，核实负债计提的完整性； 

（4）获取公司期后销售数据，检查是否存在期后大额退货或销售收入大幅

下滑的情况； 

（5）了解公司主要产品结构及所处行业环境，分析是否存在对公司持续经

营能力造成重大不利影响的因素； 

（6）了解和评价公司管理层与收入确认相关的关键内部控制设计和运行的

有效性； 

（7）对收入执行分析性复核程序，判断销售收入和毛利率的合理性； 

（8）对记录的交易选取样本，核对销售合同、发票及出库单，评价相关收
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入确认的会计政策和会计估计是否准确； 

（9）就资产负债表日前后记录的交易，选取样本，核对出库单及其他支持

性文档，评价收入是否计入恰当的会计期间； 

（10）对主要客户的应收账款余额及销售数据进行函证确认； 

基于实施的审计程序，我们认为，公司持续经营能力不存在重大不确定性。 

问题 3、请说明以下与你公司应收账款相关问题： 

（一）2021 年你公司营业收入同比增加 3.6%，应收账款、应收款项融资合

计金额（以下简称应收款项）同比增加 63.3%，请列示近两年你公司前十大应

收款项客户名称、期末应收款项余额（应收账款、应收款项融资余额分别列示）、

相应年度销售金额、信用减值损失计提及转回情况、截至 2022 年一季度末回款

情况，结合前述情况及你公司销售模式、销售产品类型等的变化说明 2021 年你

公司应收款项增幅远大于营业收入增幅的原因及合理性。 

【上市公司回复】： 

1、公司 2021 年末应收账款、应收款项融资合计金额情况如下： 

                                                        单元：万元 

项目 2021年末/2021年度 2020 年末/2020 年度 变动 

应收账款、应收款项融资 12,120.11 7,421.98 63.30% 

营业收入 29,728.99 2,869.55 3.60% 

近两年前十大应收款客户情况如下：
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序号 2021 年客户名称 

不含税销售额 

（万元） 

期末余额金额（万元） 信用减值损失计

提及转回情况 

截至 2022 年一季度末应收

账款回款情况（万元） 应收账款 应收款项融资 合计 

1 第一名 0.00  1,094.00  1,200.00  2,294.00  有 1,094.00  

2 第二名 2,242.83  1,470.51  0.00  1,470.51  无 1,470.51  

3 第三名 1,700.92  1,030.00  421.99  1,451.99  无 560.72  

4 第四名 664.30  672.00  0.00  672.00  无 670.84  

5 第五名 917.46  333.74  234.48  568.22  无 332.27  

6 第六名 523.19  536.25  0.00  536.25  无 298.09  

7 第七名 518.74  193.19  134.04  327.23  无 0.00  

8 第八名 278.73  314.96  0.00  314.96  无 0.00  

9 第九名 442.99  297.59  0.00  297.59  无 243.22  

10 第十名 620.86  0.00  268.60  268.60  无 0.00  

合计 7,910.02  5,942.24  2,259.11  8,201.35  - 4,669.65  
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序号 2020 年客户名称 

不含税销售额 

（万元） 

期末余额金额（万元） 

应收账款 应收款项融资 合计 

1 第一名(同 2021 年度第一名） 0.00 800.00 325.00 1,125.00 

2 第二名(同 2021 年度第三名） 1,396.51 968.91 63.10 1,032.01 

3 第三名 1,368.67 772.20 0.00 772.20 

4 第四名 614.31 549.00 0.00 549.00 

5 第五名 0.00 364.80 0.00 364.80 

6 第六名(同 2021 年度第五名） 609.73 237.92 98.96 336.88 

7 第七名 401.46 220.54 62.30 282.84 

8 第八名 574.87 255.91 0.00 255.91 

9 第九名 1,160.44 177.00 0.00 177.00 

10 第十名 452.13 160.60 0.00 160.60 

合计 6,578.12 4,506.88 549.36 5,056.24 
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2021 年度，公司开拓了克拉霉素片与注射用法莫替丁的新市场，制剂药产

品销售额同比增加 69.65%。公司借助国家集采中标契机，抓住克拉霉素片带量

采购新销售模式的机会，第四季度克拉霉素片销售收入较 2020 年同比增长

414.92%，同时，拉西地平分散片通过省集采招投标竞价，获得福建省独家销售

机会，第四季度销售收入较去年同期实现增长 37.44%。制剂药销售市场的扩大

及销售收入的同比增加导致期末应收账款余额同比变动较大。 

（二）你公司 2020 年、2021 年分别转回对应收中民能控有限公司（以下简

称中民能控）计提的坏账准备约 3,300 万元、3,494 万元，相应增加的收益占公

司相应年度净利润的比例分别为 59.07%、65.41%，请简要说明你公司与中民能

控之间的销售情况，相关诉讼、仲裁、和解协议签订情况及主要内容，应收账

款回收情况（包含回收金额、回收时点等），并报备相关销售合同，诉讼、仲

裁、和解协议，及相关银行流水等。请说明相应年度转回金额确认的依据、合

理性及准确性，是否存在利用坏账转回调节利润的情形，并请你公司年审会计

师发表明确意见。 

【上市公司回复】： 

2018 年 6 月，中民能控与公司签订销售合同，采购太阳能光伏组件设备。

合同签订后，公司根据相关约定履行了发货义务，交易价款金额为 7,296.05 万元。

2018 年 10 月 13 日，中民能控向公司开具了 3,648.03 万元的商业承兑汇票，但

在承诺到期日后拒绝付款。2019 年 4 月，公司就货款本金 7,296.05 万元向中民

能控提起诉讼，要求其支付货款及相应赔偿款。同月，双方达成和解协议，约定

中民能控应在 2019 年 5 月 31 日前全额支付货款本金。 

截止 2019 年底中民能控仍未按约定如期支付全部货款，公司 2019 年末对剩

余应收货款 6,794.00 万元（含上述未兑付的商业承兑汇票金额）全额计提了坏账

准备。 

由于中民能控未能依照约定支付货款，公司向相关人民法院申请了强制执

行。2020 年度和 2021 年 3 月，公司分别收回中民能控的货款 2,500.00 万元、800.00

万元，截止 2020 年度财务报表批准报出日，中民能控尚欠公司货款 3,494.00 万

元。故公司 2020 年度转回已计提的坏账准备 3,300.00 万元。 

鉴于中民能控回款进度较慢，2021 年末公司与中民能控再次进行调解，最
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终达成和解协议，约定中民能控应于 2022 年 1 月 20 日前支付所有剩余货款。截

止 2021 年度财务报表批准报出日，公司收回剩余货款 3,494.00 万元，故公司 2021

年度转回已计提的坏账准备 3,494.00 万元。 

综上所述，2020 年至 2022 年 3 月末，公司应收账款中民能控的变动及坏账

转回情况具体如下： 

单位：万元 

年份 2020 年 2021 年 2022 年 3 月 31 日 

期初应收账款余额 6,794.00  4,294.00  1,094.00  

期初坏账准备金额 6,794.00  3,494.00  0.00  

期初应收账款净额 0.00  800.00  1,094.00  

当期回款金额 2,500.00  3,200.00  1,094.00  

当期坏账转回金额 3,300.00  3,494.00  0.00  

期末应收账款余额 4,294.00  1,094.00  0.00  

期末应收账款坏账准备金额 3,494.00  0.00  0.00  

期末应收账款净额 800.00  1,094.00  0.00  

【年审会计师回复】： 

我们针对中民能控应收账款执行的审计程序包括但不限于： 

1、检查公司与中民能控的相关销售合同、诉讼及和解协议等相关法律文件； 

2、了解 2020 年度及 2021 年度未决诉讼（仲裁）事项进展及和解协议的具

体执行情况； 

3、检查 2020 年至 2022 年 3 月 31 日中民能控回款单据，并与账面记录进行

核对； 

基于实施的审计程序，我们认为，公司相应年度转回金额确认的依据较为充

分，坏账转回金额合理且准确，不存在利用坏账转回调节利润的情形。 

（三）截至 2020 年末你公司应收浙江中硅电子科技有限公司（以下简称“中

硅电子”）账面余额 4,359,133 元，并对其全额计提减值准备，2021 年年报未单

独列示该项金额。请说明截至 2021 年末你公司该项应收账款回收情况，应收账

款坏账准备计提或转回情况及相应依据。 

【上市公司回复】： 

截至 2021 年末我公司已收回浙江中硅电子货款 4,153,001.00 元，并据此于

2021 年度转回前期计提的坏账准备 4,153,001.00 元，期末浙江中硅电子应收账款

余额为 206,132.00 元，坏账准备金额为 206,132.00 元。 
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（四）你公司 2022 年第一季度末应收账款、应收款项融资合计金额较年初

下滑 37.81%，请结合一季度销售情况及 2021 年末前十大收款项客户回款情况等

说明应收款项大幅下滑的原因及合理性。 

【上市公司回复】： 

1、一季度销售情况 

分产品 营业收入金额（万元） 占营业收入比重 

原料药产品 4,078.04 66.72% 

制剂药产品 2,020.21 33.05% 

其他（非主营） 14.25 0.23% 

合计 6,112.50 100% 

2、2021 年末前十大收款项客户回款 

详见“三”之（一）应收账款期后回款情况 

一季度末应收账款、应收款项融资合计金额较年初变动情况如下：   

                                                     单位：万元 

科目 2022 年 3 月 31 日 2021 年 12 月 31 日 变动金额 变动比例 

应收账款 5,493.31 9,361.85 -3,868.55 -41.32% 

应收款项融资 2,043.72 2,758.25 -714.53 -25.91% 

合计 7,537.03 12,120.10 -4,583.08 -37.81% 

2022 年第一季度末应收账款、应收款项融资合计金额较年初（四季度末）

下滑主要系以下两方面原因： 

①、药品行业具备较为显著的季节性特点，销售存在一定的周期性，抗生素

药类通常四季度为销售旺季，且受春节及物流的影响，四季度客户存在正常备货

行为，因此四季度的销售收入通常比前三季度高，而一季度因春节等节假日的影

响，故对比四季度销售收入下降幅度较为明显； 

②、年初应收账款于一季度逐渐收回，贝得药业期后回款率达 74.20%，另

外，母公司收回中民能控货款 1,094 万元，故在一季度营收规模小且期后回款率

增加的双重因素下，导致一季度末应收账款较年初下滑明显。 

问题 4、你公司 2021 年度向第一名供应商采购金额占比 43.68%，向前五名
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供应商采购金额合计占比 64.36%，请列示你公司近三年前五名供应商名称、采

购产品品类、采购金额、相应占比、是否与你公司存在关联关系，结合前述情

况说明你公司对前五名供应商是否存在重大依赖、相关交易是否公允等。 

【上市公司回复】： 

近三年前五大供应商情况如下： 

2021 年度：                                

              单位：万元 

供应商名称 

采购金额

（不含税） 

占年度采购

总额比例 

采购产品品类 关联关系 是否当年新增 

第一名 8,121.24 43.68% 硫氢酸红霉素 否 否 

第二名 1,737.52 9.34% 硫氢酸红霉素 否 否 

第三名 840.60 4.52% 电力 否 否 

第四名 678.39 3.65% 供热 否 否 

第五名 590.35 3.17% 二甲基亚砜 否 否 

前 5 大供应商采购金额合计 11,968.10 64.36% - - - 

2020 年度： 

单位：万元 

供应商名称 

采购金额

（不含税） 

占年度采购

总额比例 

采购产品品类 关联关系 是否当年新增 

第一名(同 2021 年度第一名） 7,253.98 45.25% 硫氢酸红霉素 否 否 

第二名  1,168.14  7.29% 硫氢酸红霉素 否 否 

第三名  774.16  4.83% 2-乙氧基丙烯 否 否 

第四名(同 2021 年度第二名）  704.42  4.39% 硫氢酸红霉素 否 是 

第五名  408.50  2.55% 盐酸羟胺 否 否 

前 5 大供应商采购金额合计 10,309.2 64.31% - - - 

2019 年度： 

单位：万元 

供应商名称 

采购金额

（不含税） 

占年度采购

总额比例 

采购产品品类 关联关系 是否当年新增 
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供应商名称 

采购金额

（不含税） 

占年度采购

总额比例 

采购产品品类 关联关系 是否当年新增 

第一名(同 2021 年度第一名） 7,505.74 50.00% 硫氢酸红霉素 否 否 

第二名(同 2020 年度第二名） 1,128.32 7.52% 硫氢酸红霉素 否 否 

第三名(同 2020 年度第五名） 436.25 2.91% 盐酸羟胺 否 否 

第四名(同 2020 年度第三名） 379.01 2.52% 2-乙氧基丙烯 否 否 

第五名 333.92 2.22% 设备、配件类 否 否 

前 10 大供应商采购金额合计 9,783.24 65.17% - - - 

经自查，近三年公司前五大供应商与公司不存在关联关系。相关交易价格均

符合市场公允价格。 

问题 5、2021 年你公司销售费用中咨询服务费同比增加 34.94%，高于你公

司营业收入增幅。你公司在回复我部 2020 年度年报问询函时称 2020 年度咨询

服务费大幅上升的主要原因是“2019 年期末公司开始与服务商进行合作，推广

制剂产品”，请列示你公司近两年咨询服务费主要构成及对应金额，以及近两

年你公司前五名推广服务商名称、推广服务费计提及支付比例等，结合该情况

说明你公司推广服务费持续增加的原因及合理性。 

【上市公司回复】： 

咨询服务费用主要构成情况如下： 

                                                                

单位：万元 

年度项目 销量服务费 回款服务费 其他服务费 期末计提额 合计 

2020 年 1,287.49 249.06 1,689.63 325.00 3,551.18 

2021 年 2,093.55 521.89 1,518.00 658.39 4,791.83 

                                                        单位：万元 

年度项目 

2020 年 2021 年 

发生额 占比 发生额 占比 

拉西地平分散片 3,551.18 100% 4,004.61 84% 

克拉霉素片 － － 715.95 15% 

法莫替丁 － － 71.27 1% 
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年度项目 

2020 年 2021 年 

发生额 占比 发生额 占比 

合计： 3,551.18 100% 4,791.83 100% 

近两年贝得药业前五名推广服务商费用及支付情况如下： 

2021 年度： 

推广费服务商名称 发生额（万元） 发生额当年对应支付（万元） 支付比例 

第一名 377.68 354.54 94% 

第二名 298.14 283.78 95% 

第三名 290.62 278.18 96% 

第四名 250.30 220.62 88% 

第五名 245.09 150.41 61% 

2020 年度： 

推广费服务商名称 发生额（万元） 发生额当年对应支付（万元） 支付比例 

第一名(同 2021 年度第四名） 421.70 372.96 88% 

第二名 398.99 384.16 96% 

第三名 353.36 323.86 92% 

第四名 260.47 198.61 76% 

第五名 239.86 236.60 99% 

为将疫情影响和行业政策影响因素降到最低，贝得药业在做好防疫工作的同

时，严格控制生产经营成本，尽最大努力减少疫情对贝得药业的影响；同时，在

医保控费、招标降价、集中采购、医保目录调整、一致性评价等行业政策的大趋

势下，市场竞争日益激烈，贝得药业以积极的态度响应市场变化，加强销售团队

建设，优化市场推广方案、提高市场开拓能力，不断完善销售渠道。贝得药业积

极探索市场推广策略，2021 年公司新增了克拉霉素片与注射用法莫替丁的市场

推广业务，相应的推广费用有所增加，且制剂销售金额也较 2020 年度同比上涨

69.65%。 

问题 6、2021 年你公司以 410 万元向同一实际控制人控制的关联方浙江向

日葵聚辉科技产业园有限公司转让公司持有的 4.87MWp 屋顶光伏发电设备，该

屋顶光伏发电设备账面原值 12,294.24 万元，截至出售时点账面价值 982.88 万元，
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本次交易减少 2021 年度归属于上市公司的净利润为 620.05 万元。请补充列示

2021 年你公司光伏设备等固定资产出售情况（包括但不限于设备类型、账面原

值、累计折旧、减值准备、账面价值、出售金额、销售对象名称、是否与你公

司存在关联关系等），结合前述情况以及相关设备评估情况、可比交易情况等

说明相关交易是否公允，是否涉嫌向相关方输送利益。 

【上市公司回复】： 

1、4.87MWp 屋顶光伏发电设备的相关情况 

4.87MWp 屋顶光伏发电设备主要安装于浙江向日葵聚辉新能源科技有限公

司（以下简称“聚辉”）位于袍江三江路厂区内多个车间屋面。光伏发电设备系

统主要由太阳能电池组件、控制器和逆变器组成，其中太阳能电池组件是光伏发

电系统的关键部分，技术升级迭代较快。太阳能发电设备主要为单晶硅太阳能电

池组件，多生产于 2009 年及 2012 年，型号在 145W-190W 之间，单位面积发电

量小，电池衰退率高，2013 年配置的电池组件实际测量的电池衰减率高达

68%-71.4%。 

为避免公司持续关联交易的产生，公司拟通过公开透明的方式转让公司持有

的 4.87MWp 屋顶光伏发电设备，市场上未找到可比信息，公司聘请绍兴宏泰资

产评估有限公司以 2021 年 10 月 31 日作为评估基准日对 4.87MWp 屋顶光伏发电

设备价值进行了评估，并出具了《浙江向日葵大健康科技股份有限公司拟对外转

让涉及的 4.87MWp 屋顶光伏发电设备价值的资产评估报告》（绍宏泰评报字

[2021]第 170 号），评估值为 405.92 万元。资产出售情况详见下表：                                                                             

单位：万元 

项目 截至 2021 年 12 月 31 日 说明 

原值 12,294.24  

累计折旧 3,958.27  

减值准备 4,859.20  

账面净值① 3,476.77  

评估价格  405.92  

转让价格（注 1）② 362.83 注 1、转让价格含税价 410 万元，不含税价 362.83 万元。 

递延收益余额③ 2,493.89  
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项目 截至 2021 年 12 月 31 日 说明 

差额④=①-②-③ 620.05  

2、出售 4.87MWp 屋顶光伏发电设备的相关情况 

（1）公开挂牌出售 

2021 年 12 月 1 日，公司召开的第五届董事会第四次会议审议通过了《关于

拟公开挂牌转让 4.87MWp 屋顶光伏发电设备的议案》，同意拟以人民币 410.00

万元的挂牌价通过公开挂牌的方式转让持有的 4.87MWp 屋顶光伏发电设备。

2021 年 12 月 28 日，公司收到绍兴市产权交易有限公司发来的《挂牌项目信息

反馈函》，本项目公开信息披露（挂牌）期间，无意向方报价，根据挂牌时的约

定，该项目不成交并予以撤牌。 

（2）关联交易 

2021 年 12 月 29 日，公司与浙江向日葵聚辉科技产业园有限公司（以下简 

称“聚辉产业园”）签订了《资产出售协议》，决定将位于聚辉、绍兴向日光电

新能源研究有限公司（以下简称“向日光电”）、贝得药业厂区内多个车间屋面

的 4.87MWp 屋顶光伏发电设备以总价为人民币 410.00 万元的价格出售给聚

辉产业园。 

本次交易对方聚辉产业园系聚辉全资子公司，聚辉系绍兴向日葵投资有限公

司（以下简称“向日葵投资”）全资子公司，向日葵投资股东为胡爱和吴灵珂，

胡爱与向日葵实际控制人吴建龙为夫妻关系，吴灵珂与吴建龙为父子关系，向日

葵投资执行董事兼总经理吴峰系向日葵董事。根据《深圳证券交易所创业板股票

上市规则》等相关规定，本次交易构成关联交易。 

公司独立董事出具了关于本次出售资产暨关联交易的事前认可意见及独立

意见，并经公司于 2021 年 12 月 29 日召开的第五届董事会第五次会议及第五届

监事会第四次会议审议通过。 

本次交易定价系参考绍兴宏泰资产评估有限公司以 2021 年 10 月 31 日作为 

评估基准日出具的《浙江向日葵大健康科技股份有限公司拟对外转让涉及的 

4.87MWp 屋顶光伏发电设备价值的资产评估报告》（绍宏泰评报字[2021]第 170 

号）的评估结论为依据，经交易双方充分谈判协商而确定的，交易定价公允，不

存在损害公司及中小股东利益的情形。董事会对本次交易表决时，程序合法。本
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次出售资产暨关联交易事项的审议程序，符合《公司法》、《深圳证券交易所创

业板股票上市规则》及《深圳证券交易所创业板上市公司规范运作指引》等文件

的要求和《公司章程》的规定。 

特此公告。 

 

                           浙江向日葵大健康科技股份有限公司董事会 

  2022 年 5 月 20 日 


	（1） 原料药
	单位：元/千克
	单位：元/千克
	（2） 制剂药
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	（二）你公司2021年国外销售毛利率为0.2%，较去年同期下滑21.9个百分点，请列示近两年你公司主要国外销售客户名称、销售产品类型、销售金额、期末应收账款余额及期后回款情况等，结合前述情况及市场变化、汇率变动等情况说明国外销售毛利率大幅下降的原因。
	2021年度前十大国外客户：
	公司2020年、2021年度主要国外销售客户应收账款期后回款较好。国外销售毛利率主要系因为公司外销产品主要为克拉霉素，如上题所述克拉霉素销售单价较上期略有增加，但由于受主要原材料硫氰酸红霉素2021年度采购单价大幅度上升的影响，故导致国外销售毛利率大幅度下降。
	2021年下半年开始，公司逐步提升克拉霉素销售价格，克拉霉素毛利率呈现回升趋势。
	（三）你公司2021年投标模式销售产品营业收入同比增加89.13%，毛利率较去年同期下降8.29个百分点，请列示近两年你公司投标模式销售产品中标地区、中标产品类型、中标期限、中标量、2021年销售量、2021年确认销售收入、毛利率等，并说明2021年投标模式销售产品毛利率下滑原因。
	1、 公司制剂药销售模式及毛利率构成
	单位：万元
	由上表可见，招投标毛利率较去年同期下降8.29%，主要系公司中标产品单价略有降低，故导致该模式的毛利率略有下降。
	2、公司投标模式销售产品中标地区、中标产品类型、中标期限、中标量、2021年销售量、2021年确认销售收入
	公司采用招投标销售的制剂药主要为拉西地平分散片、克拉霉素片，公司招投标模式销售产品根据各地政策极积参与，分为带量集采和直接挂网等类型。
	2021年度
	问题2、你公司控股子公司贝得药业2020年、2021年业绩承诺完成率分别为57.18%、42.85%，请结合近三年贝得药业主要客户、产品结构、销售模式、毛利率、产品核心竞争力等的变化说明贝得药业2020年、2021年承诺完成率较低的原因。剥离光伏业务后，你公司主要收入来源为贝得药业医药相关产品销售收入，请结合前述情况及你公司扣除非经常性损益后净利润变化情况说明你公司持续经营能力是否存在不确定性，并请你公司年审会计师发表明确意见。
	（一）你公司控股子公司贝得药业2020年、2021年业绩承诺完成率分别为57.18%、42.85%，请结合近三年贝得药业主要客户、产品结构、销售模式、毛利率、产品核心竞争力等的变化说明贝得药业2020年、2021年承诺完成率较低的原因。
	（1） 主要产品结构及毛利率变动情况
	（2） 主要客户及其相关销售模式变动情况
	（3） 产品核心竞争力变化情况
	（二）剥离光伏业务后，你公司主要收入来源为贝得药业医药相关产品销售收入，请结合前述情况及你公司扣除非经常性损益后净利润变化情况说明你公司持续经营能力是否存在不确定性。
	问题3、请说明以下与你公司应收账款相关问题：
	（一）2021年你公司营业收入同比增加3.6%，应收账款、应收款项融资合计金额（以下简称应收款项）同比增加63.3%，请列示近两年你公司前十大应收款项客户名称、期末应收款项余额（应收账款、应收款项融资余额分别列示）、相应年度销售金额、信用减值损失计提及转回情况、截至2022年一季度末回款情况，结合前述情况及你公司销售模式、销售产品类型等的变化说明2021年你公司应收款项增幅远大于营业收入增幅的原因及合理性。
	【上市公司回复】：
	1、 公司2021年末应收账款、应收款项融资合计金额情况如下：
	单元：万元
	近两年前十大应收款客户情况如下：
	2021年度，公司开拓了克拉霉素片与注射用法莫替丁的新市场，制剂药产品销售额同比增加69.65%。公司借助国家集采中标契机，抓住克拉霉素片带量采购新销售模式的机会，第四季度克拉霉素片销售收入较2020年同比增长414.92%，同时，拉西地平分散片通过省集采招投标竞价，获得福建省独家销售机会，第四季度销售收入较去年同期实现增长37.44%。制剂药销售市场的扩大及销售收入的同比增加导致期末应收账款余额同比变动较大。
	（二）你公司2020年、2021年分别转回对应收中民能控有限公司（以下简称中民能控）计提的坏账准备约3,300万元、3,494万元，相应增加的收益占公司相应年度净利润的比例分别为59.07%、65.41%，请简要说明你公司与中民能控之间的销售情况，相关诉讼、仲裁、和解协议签订情况及主要内容，应收账款回收情况（包含回收金额、回收时点等），并报备相关销售合同，诉讼、仲裁、和解协议，及相关银行流水等。请说明相应年度转回金额确认的依据、合理性及准确性，是否存在利用坏账转回调节利润的情形，并请你公司年审会计...
	【上市公司回复】：
	（三）截至2020年末你公司应收浙江中硅电子科技有限公司（以下简称“中硅电子”）账面余额4,359,133元，并对其全额计提减值准备，2021年年报未单独列示该项金额。请说明截至2021年末你公司该项应收账款回收情况，应收账款坏账准备计提或转回情况及相应依据。
	【上市公司回复】：
	截至2021年末我公司已收回浙江中硅电子货款4,153,001.00元，并据此于2021年度转回前期计提的坏账准备4,153,001.00元，期末浙江中硅电子应收账款余额为206,132.00元，坏账准备金额为206,132.00元。
	（四）你公司2022年第一季度末应收账款、应收款项融资合计金额较年初下滑37.81%，请结合一季度销售情况及2021年末前十大收款项客户回款情况等说明应收款项大幅下滑的原因及合理性。
	【上市公司回复】：
	1、一季度销售情况
	2、2021年末前十大收款项客户回款
	详见“三”之（一）应收账款期后回款情况
	一季度末应收账款、应收款项融资合计金额较年初变动情况如下：
	单位：万元
	2022年第一季度末应收账款、应收款项融资合计金额较年初（四季度末）下滑主要系以下两方面原因：
	①、 药品行业具备较为显著的季节性特点，销售存在一定的周期性，抗生素药类通常四季度为销售旺季，且受春节及物流的影响，四季度客户存在正常备货行为，因此四季度的销售收入通常比前三季度高，而一季度因春节等节假日的影响，故对比四季度销售收入下降幅度较为明显；
	②、 年初应收账款于一季度逐渐收回，贝得药业期后回款率达74.20%，另外，母公司收回中民能控货款1,094万元，故在一季度营收规模小且期后回款率增加的双重因素下，导致一季度末应收账款较年初下滑明显。
	问题4、你公司2021年度向第一名供应商采购金额占比43.68%，向前五名供应商采购金额合计占比64.36%，请列示你公司近三年前五名供应商名称、采购产品品类、采购金额、相应占比、是否与你公司存在关联关系，结合前述情况说明你公司对前五名供应商是否存在重大依赖、相关交易是否公允等。
	【上市公司回复】：
	近三年前五大供应商情况如下：
	2021年度：
	单位：万元
	2020年度：
	单位：万元
	2019年度：
	单位：万元
	【上市公司回复】：
	咨询服务费用主要构成情况如下：
	单位：万元
	单位：万元
	近两年贝得药业前五名推广服务商费用及支付情况如下：
	2021年度：
	2020年度：
	为将疫情影响和行业政策影响因素降到最低，贝得药业在做好防疫工作的同时，严格控制生产经营成本，尽最大努力减少疫情对贝得药业的影响；同时，在医保控费、招标降价、集中采购、医保目录调整、一致性评价等行业政策的大趋势下，市场竞争日益激烈，贝得药业以积极的态度响应市场变化，加强销售团队建设，优化市场推广方案、提高市场开拓能力，不断完善销售渠道。贝得药业积极探索市场推广策略，2021 年公司新增了克拉霉素片与注射用法莫替丁的市场推广业务，相应的推广费用有所增加，且制剂销售金额也较2020年度同比上涨69.65%。
	【上市公司回复】：

