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√ 

广东众生药业股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研            □分析师会议 

□媒体采访                □业绩说明会 

□新闻发布会              □路演活动 

□现场参观                □一对一沟通 

其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

珠海横琴南山开源资产管理有限公司、上海正享投资管理有

限公司、深圳市安通私募证券基金管理有限公司、东莞市宏

商资本投资有限公司、招商证券股份有限公司 

华鑫证券有限责任公司、汇添富基金管理股份有限公司、国

金证券股份有限公司、深圳市中欧瑞博投资管理股份有限公

司、长江养老保险股份有限公司、上海域秀资产管理有限公

司、兴全基金管理有限公司、相聚资本管理有限公司、上海

仙人掌资产管理合伙企业(有限合伙)、上海汐泰投资管理有

限公司、太平基金管理有限公司、上海睿亿投资发展中心

(有限合伙)、上海冲积资产管理中心(有限合伙)、上海朴道

投资有限公司、平安基金管理有限公司、农银汇理基金管理

有限公司、民生加银基金管理有限公司、海南翎展私募基金

管理合伙企业(有限合伙)、玖鹏资产管理有限公司、深圳市

金友创智资产管理有限公司、上海慧琛私募基金管理有限公

司、华夏久盈资产管理有限责任公司、华泰柏瑞基金管理有

限公司、华安基金管理有限公司、海南和谕私募基金管理有

限公司、广发基金管理有限公司、上海鼎锋资产管理有限公

司、德邦基金管理有限公司、上海诚熠私募基金管理中心共

34家机构投资者 

时间 
2022年 5月 25日 10:00～11:30（现场调研） 

2022年 5月 26日 10:00～12:00（电话会议） 
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地点 广东众生药业股份有限公司会议室 

上市公司 

接待人员 

董事、高级副总裁  龙超峰 

副总裁、董事会秘书  李滔 

控股子公司众生睿创董事兼总裁 陈小新 

证券事务代表  陈子敏 

证券业务经理  刘志 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司产品优势。 

答：公司拥有较为丰富的产品管线，能够持续支撑业绩的

稳步增长。现有产品管线覆盖眼科、心脑血管、呼吸、消化、

妇科等多种重大疾病领域，产品布局完整、梯队合理，符合国

家产业政策和药物政策，能够满足全终端市场需求。创新药管

线覆盖呼吸、肿瘤和代谢性疾病等治疗领域，通过产学研合作

及公司的技术转化，形成创新药、改良型新药、仿制药、仿制

药一致性评价、中成药上市后再评价的短、中、长期产品研发

组合，为公司发展持续注入动力。 

在公司现有产品管线中，中成药是公司核心业务基础和

重要的增长来源。复方血栓通系列是国家基本药物、国家医保

目录品种，临床证据丰富，疗效确切，药物经济学优势突出，

连续多年保持了良好增速。脑栓通胶囊基于“毒损脑络”病机

学说而研发，用于治疗缺血性脑卒中，是国家医保目录品种，

疗效确切，在缺血性脑血管疾病防治中发挥独特的作用，具有

较大的市场拓展空间，继续保持快速增长。复方血栓通系列药

品、脑栓通胶囊在慢病治疗领域的持续拓展，山庄降脂颗粒、

固肾合剂等符合慢病治疗需求的产品的持续放量，逐渐形成

了公司在慢病治疗领域的特色，为公司的长期增长奠定了基

础。众生丸、清热祛湿颗粒作为岭南名药的代表产品，在两广

市场居于领导地位，目前正在实现全国布局。当前，在多产品

运营、“每个产品都有自己的贡献”的总体策略下，一批原有

小份额产品的市场销售均有长足进步，整体贡献公司业绩的
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有效提升。 

既有化学药产品也占有重要地位。盐酸氮䓬斯汀滴眼液、

普拉洛芬滴眼液是具备独特优势的眼科抗过敏、抗炎药物，品

类增速居于眼科药物市场前列，与复方血栓通系列产品及其

它化学药滴眼液产品协同，形成了公司在眼科领域的竞争壁

垒，随着公司大型公益活动“心脑眼关爱工程”在全国零售端

的开展，眼科系列产品的零售市场占有率将有望快速提升。羧

甲司坦口服溶液作为国家基本药物和呼吸系统的基础用药，

逐渐释放新的市场机会，与公司众生丸等呼吸系统产品共同

拓展市场，为未来呼吸科创新药上市奠定市场基础。硫糖铝口

服混悬液、头孢克肟分散片、氯雷他定片等重点品种是相关治

疗领域的重要市场参与者，在公司“全产品、全渠道、全终端”

的策略推动下亦呈现快速增长态势，逐渐形成良好的产品集

群梯队。 

《国家基本药物目录（2018年版）》继续收录复方血栓通

胶囊（片）、利巴韦林胶囊（片），包括羧甲司坦口服溶液、

注射用更昔洛韦等新进入品种在内，公司及子公司共有71个

产品品规入选《国家基本药物目录（2018年版）》，131个产

品品规入选《国家基本医疗保险、工伤保险和生育保险药品目

录（2021年版）》。公司12个品种通过了仿制药一致性评价，

部分产品属于首家过评，有效提升了公司化学药产品的市场

价值，具有原研替代的机会。随着仿制药一致性评价产品的陆

续研发成功，公司在化学药板块的经营份额也有望加速提升。 

2、公司市场优势。 

答：（1）渠道布局优势。公司发挥前瞻性营销策略规划，

基于分级诊疗和县域医共体建设提速的预判，制定“全产品、

全渠道、全终端”的营销策略，持续推进营销网络扩面下沉，

提高全市场、全终端的覆盖率。目前公司产品覆盖全国30多个

省市，8000多家等级医院，10000多家基层医疗终端。（2）组
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织机制优势。公司经过多年的建设，建立了一支高素质、专业

化、管理成熟、覆盖全国的营销队伍，按照“事业合伙人”的

现代企业管理原则，适时启动了营销组织“内部合伙人”计划，

已经完成了营销组织的公司化改造，营销组织的组织活力得

到进一步提升，主观积极性明显提升，组织价值正在逐步彰

显。（3）营销创新优势。公司敏锐把握营销趋势的变化，不

断创新营销思路，顺应行业变化，探索多元化复合销售模式，

拓展市场销售的广度和深度。公司通过数字化技术为营销赋

能，开展线上和线下相接的学术推广活动，满足医生临床需

求，改善患者用药体验。通过与医药电商等新兴渠道合作，探

索创新合作模式，提升药品网络销售的覆盖率。创新零售服务

增值模式，激活特色产品，与连锁合作，开展店员培训和患者

教育，推广合理用药，提升品牌认知度和美誉度。 

3、公司未来的战略规划。 

答：公司将继续秉承“以优质产品关爱生命，以优质服务

健康大众”的企业使命，坚持以医药制造为核心主业，持续夯

实医药制造的核心能力，研发创新、生产制造、营销服务三大

能力同步提升，从研发到销售的产业链条进一步完善；坚持内

生式增长与外延性拓展齐头并进、研发创新和营销创新双轮

驱动，坚持改善子公司的管理效率和经营质量，提高公司内部

资源的协同性、互补性和整合力，矢志成为中国一流的医药健

康产业集团。 

公司将按照“中药为基、创新引领，聚焦特色的医药健康

企业”的中期战略目标定位，继续夯实公司核心能力。公司将

持续夯实当前业务基础，通过产品医学研究与市场准入能力

建设，强化产品的循证医学证据与药物经济学依据，提升核心

产品护城河能力，并发掘核心产品在预防和康复阶段的临床

价值；通过精心梳理库存产品批文资源，充分发挥研产销协作

与技术攻关能力，激活休眠品种市场价值；通过产地资源构建
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核心竞争力，围绕优势药食品种资源探索中药大健康的进阶

之道，多措并举深挖中药板块产品潜力，夯实公司发展的基本

盘。 

4、公司新药研发管线的布局。 

答：公司已建立多模式良性循环的研发生态体系，构建自

主研发为主、合作研发有效补充研发模式，主要聚焦代谢性疾

病、呼吸系统疾病、肿瘤等治疗领域，打造一类创新药、改良

型新药、特色仿制药的多层次研发管线。截至目前，公司已有

7个一类创新药项目及2个改良型新药项目分别处于临床研究

的不同阶段。 

代谢性疾病研发管线，公司布局了五个治疗非酒精性脂

肪肝炎（NASH）的创新药，分别是ZSP1601、ZSP0678、RCYM001、

RAY001以及RAY002，其中ZSP1601片是国内第一个获批临床用

于NASH治疗的小分子创新药物，目前已完成Ib/IIa期临床试

验，试验获得了积极结果，达到了主要终点，支持ZSP1601片

继续开展IIb期临床试验。RAY001是用于治疗2型糖尿病、肥

胖、非酒精性脂肪性肝炎等代谢性疾病的创新药，已经确定候

选化合物，正在进行临床前开发工作；RAY002是用于治疗非酒

精性脂肪性肝炎，已经确定候选化合物，正在进行临床前开发

工作。 

呼吸系统研发管线，用于预防和治疗甲型流感及人禽流

感的一类创新药物ZSP1273片是全球同靶点唯一正在开展Ⅲ

期临床研究的潜在best-in-class药物，有望为解决重大公共

卫生事件提供新的治疗选择，目前处于Ⅲ期临床研究中，Ⅲ期

临床试验首例受试者已入组。另外，ZSP1273片已收到美国食

品药品管理局签发的药物临床试验批准通知书（Study May 

Proceed Letter），同意ZSP1273片在美国开展临床试验。用

于治疗特发性肺纤维化（IPF）和恶性肿瘤的一类创新药物

ZSP1603项目目前正开展用于治疗IPF的Ib/IIa期临床研究，
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属于境内外均未上市的创新药。口服抗新型冠状病毒3CL蛋白

酶抑制剂RAY1216片I期临床试验方案获得吉林大学第一医院

伦理委员会同意，并完成首例受试者入组。 

肿瘤研发管线，用于治疗肝癌、胃癌等恶性肿瘤的一类创

新药 ZSP1241、用于治疗恶性肿瘤的一类创新药 ZSP1602（国

家重大新药创制项目）两个创新药肿瘤项目进展顺利，目前正

开展Ⅰ期临床试验。同时，公司研发两个纳米制剂，治疗卵巢

癌、肺癌等恶性肿瘤的注射用多西他赛聚合物胶束和治疗乳

腺癌、肺癌等恶性肿瘤的注射用紫杉醇聚合物胶束已获药物

临床试验批件，均在开展 I期临床试验。 

5、公司NASH方面的新药情况及进展。 

答：公司布局治疗非酒精性脂肪肝炎一类创新药时间较

早，针对非酒精性脂肪肝炎病因复杂多样、病程较长的特点，

公司布局了五个治疗非酒精性脂肪肝炎小分子创新药。 

ZSP1601片是具有全新作用机制和全球自主知识产权的

用于治疗NASH的一类创新药物，属于First-in-class药物，是

国内第一个获得临床试验批件并具有全新作用机制用于治疗

NASH的创新药物，也是首个完成健康人药代及安全性临床试

验的用于治疗NASH的国内创新药项目，并且是首个进入评价

NASH患者早期药效学临床试验的国内创新药项目。临床前多

个NASH动物药效模型研究结果表明，ZSP1601在改善肝组织炎

症、水样变性和坏死，以及改善纤维化方面，药效结果与对照

药物奥贝胆酸相当或更优，其强效抗肝纤维化作用是该领域

治疗的最重要关注点，未来可能成为NASH联合用药治疗的基

石药物。 

目 前 ZSP1601 片 已 完 成 Ib/IIa 期 临 床 试 验 ， 顶 线

(TopLine)数据初步分析表明，ZSP1601对于NASH患者具有较

好的安全性和药代动力学特性，在丙氨酸氨基转移酶(ALT)、

门冬氨酸氨基转移酶(AST)、脂肪含量(PDFF)等多个观察指标
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获得积极性的改变，试验获得了积极结果，达到了主要终点，

支持ZSP1601片继续开展IIb期临床试验。 

众生睿创除了ZSP1601外，NASH在研管线产品还包括 

ZSP0678、RCYM001、RAY001以及RAY002，这些项目作用于不同

靶点，未来可能成为NASH联合用药治疗的基石，市场前景巨

大。 

6、RAY1216项目的研发情况。 

答：2020年初以来，新型冠状病毒肆虐全球，公司基于对

核心治疗领域呼吸系统病毒性、感染性疾病的理解和新药研

发丰富经验，果断布局广谱抗新冠病毒药物的研发。 

RAY1216是众生睿创研发的、具有全球自主知识产权的强

效、广谱抗新冠病毒3CL蛋白酶抑制剂，通过作用于新型冠状

病毒主蛋白酶（main protease，Mpro，3CLpro），抑制病毒

前体蛋白质的切割，进而阻断病毒复制，达到抗新冠病毒的作

用。 

临床前研究表明RAY1216是广谱、强效的抗新冠临床候选

化合物，对新冠病毒3CL蛋白酶具有显著的抑制作用，且对不

同新冠病毒变异株（野生株、Alpha、Beta、Delta、Omicron）

均有高效的体外抑制活性，抑制作用与被美国和我国药品监

管部门批准紧急授权使用（EUA）或附条件批准上市的奈玛特

韦（PF-07321332）相当；在新冠病毒Delta株感染的K18-hACE2

小鼠模型中，RAY1216能有效保护小鼠，可显著降低肺组织病

毒滴度，改善肺部病变，对新冠病毒导致的组织损伤具有明显

的改善作用，呈现出较好的量效关系，其抗新冠病毒效果与同

剂量PF-07321332相当。安全性结果提示，RAY1216存在脱靶副

作用的风险较低，致畸、致突变等研究结果为阴性，具有较高

的治疗指数和良好的安全性。 

目前，RAY1216片的I期临床试验已于近日完成首例受试

者入组和给药。众生睿创将继续按照相关要求高质量、快速度
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推进临床研究。 

7、ZSP1273项目的进展情况。 

答：ZSP1273片是具有明确作用机制和全球自主知识产权

的一类创新药物，临床上拟用于甲型流感及人禽流感的预防

和治疗，是国内首个获批临床试验的治疗甲型流感的小分子

RNA聚合酶抑制剂，其作用机制新颖明确，靶点选择性高，体

外活性强ZSP1273具有强大的体外广谱抗甲型流感病毒活性，

对多种甲型流感病毒的抑制能力明显优于同靶点化合物以及

神经氨酸酶抑制剂奥司他韦；体内药效试验也较同靶点参考

化合物和奥司他韦有更佳的保护动物、降低动物肺部病毒滴

度的药效；ZSP1273对于奥司他韦耐药的病毒株及高致病性禽

流感病毒均具有很强的抑制作用，并且与奥司他韦联合用药

展现高度协同作用；在符合药物非临床研究质量管理规范下

的毒理研究结果表明ZSP1273安全性良好，安全治疗窗口非常

高。 

在耐药性方面，ZSP1273也表现出明显的优势。在流感大

流行期间，现有抗病毒药物一旦发生耐药，将对社会公共卫生

造成较严重威胁，需要有更多的抗流感治疗药物。众生睿创根

据美国FDA要求，开展了对美国甲型流感病毒株和对巴洛沙韦

耐药的病毒株活性测试，其结果显示，ZSP1273对两种美国流

感病毒株H1N1和H3N2以及巴洛沙韦耐药的病毒株均有活性，

且活性水平EC50（引起50%最大效应的浓度）仍保持在

0.01~0.03nM水平，ZSP1273对巴洛沙韦耐药病毒株的体外

EC90（引起90%最大效应的浓度）活性为巴洛沙韦的3000倍。

若ZSP1273将来研发成功，可以为应对奥司他韦耐药和/或巴

洛沙韦耐药甲型流感提供新的治疗选择，以解决未满足的重

大公共卫生需求。 

受新型冠状病毒肺炎疫情和防控政策影响，近两年全球

和国内的甲型流感处于低流行水平，给ZSP1273片Ⅲ期临床试
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验的入组带来的严峻挑战。众生睿创采取多种措施，持续关注

国内甲流流行动态，一直与各临床研究中心和合作单位保持

密切联系和沟通，加大甲流受试者招募和筛选力度，积极促进

入组工作。目前，ZSP1273片Ⅲ期临床试验首例受试者已入组。 

为方便特殊人群，包括儿童患者以及吞咽困难患者的用

药，众生睿创开发了ZSP1273颗粒剂，并获得国家药品监督管

理局的临床试验批准通知书，同意ZSP1273颗粒剂开展临床试

验。此外，众生睿创收到美国食品药品管理局签发的ZSP1273

片药物临床试验批准通知书，同意ZSP1273片在美国开展临床

试验。 

8、ZSP1603项目的研发情况。 

答：ZSP1603是众生睿创研发的具有明确作用机制和全球

自主知识产权的用于治疗特发性肺纤维化及晚期复发性、难

治性或转移性实体瘤的化学药一类创新药物。众生睿创已完

成ZSP1603胶囊在健康成人受试者中的Ia期临床研究，正在特

发性肺纤维化（IPF）患者中进行Ib/IIa期临床研究。  

IPF发病年龄大多在 50~70岁之间，随着人口的老龄化，

在全球范围内，该疾病的发病率越来越高。IPF 病因及确切发

病机制还不完全清楚，目前尚无肯定显著有效的治疗 IPF 的

药物。吡非尼酮和尼达尼布已被证明可以减缓疾病的进展，然

而，它们对于 IPF的长期疗效、对生存期的影响等尚不确定，

需更多的研究支持。此外，这两种药物的治疗费用昂贵，有较

明显的副作用。基于目前 IPF 的治疗现状及现有药物存在的

不足，IPF仍然是一个临床需求高度未得到满足的领域。 

众生睿创开发的ZSP1603胶囊，属于境内外均未上市的创

新药。ZSP1603胶囊是一种多靶点酪氨酸激酶抑制剂，既抑制

血管内皮细胞的异常增生，同时也抑制成纤维细胞的活化，进

而抑制新生血管的生成及纤维化的进程。ZSP1603项目的成功

开发将为IPF的临床治疗提供更多的治疗选择，满足患者的临



                                   证券代码：002317              编号：2022-006 

第10页/共10页 

 

 

床治疗需求。ZSP1603项目将进一步充实众生睿创在呼吸系统

疾病研发领域的管线。 

9、公司2021年的收入情况。 

答：报告期内，公司实现主营业务收入241,635.26万元，

同比上升27.98%，其中中成药实现营业收入156,058.61万元，

占主营业务收入的64.58%；化学药实现营业收入73,698.73万

元，占主营业务收入的30.50%；原料药及中间体实现销售收入

2,256.48万元，占主营业务收入的0.93%；中药材及中药饮片

实现销售9,535.97万元，占主营业务收入的3.95%；眼科医疗

器械及耗材实现销售85.46万元，占主营业务收入的0.04%。 

10、公司研发投入情况。 

答：近年来，公司提取销售收入8%以上进行持续的研发投

入，引领公司发展。药品研发是一个高投入、长周期、高风险

的过程，公司以保障研发项目的顺利推进为前提，根据各研发

项目的进度阶段性投入相应研发费用。研发代表的是公司的

未来，公司将持续投入以研发创新引领公司发展。 

附件清单 无 

日期 2022年 5月 25日、26 日 


