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证券代码：300358                                   证券简称：楚天科技 

楚天科技股份有限公司 

                投资者关系活动记录表 

                                                    编号：2022-010 

调研活动类别 

 特定对象调研        □分析师会议 

媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观            其他 

参与单位名称及

人员姓名 

姓  名 单    位 

唐爱金 方正证券 

曹佳琳 方正证券 

章钟涛 方正证券 

曹 阳 红塔红土基金 

毛丁丁 创金合信基金 

秦乾一 南方基金 

葛 晨 高毅资产 

杨皓童 富荣基金 

张馨洋 招商基金 

董 函 汐泰投资 

时  间 2022年 6 月 1 日 09:30-12:00 

地  点 楚天科技会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

投资与发展总裁兼董事会秘书：周飞跃 

财经总裁兼财务总监：肖云红 

证券事务代表：黄玉婷 

证券事务专员：周德伟 

 

 

交流活动内容 

 

 

一、内容提要： 

1、厂区参观 

2、会议室座谈 

二、主要关注的问题与回复如下： 

1、公司怎么看行业的景气度？ 



 

2 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

交流活动内容 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

原来下游行业开展了两轮运动式的 GMP 改造，强制规定药厂

在限定日期内须完成改造，人为的造成了周期。现在 GMP 认证已

经常态化，药企具备条件再申报即可，这样对于上游制药装备行

业的产能释放给予了时间和空间。同时，全球创新药、生物药蓬

勃发展，对于高水平、高质量的医药装备需求很大。 

现在面临的一个新变化是行业集中度的提高，不管是医药行

业还是制药装备行业。为了提升市场竞争力，对企业在产品技术、

制造技术投入的要求更高，这对于行业内头部企业是更有利的。 

去年的新冠疫苗相关订单，对我们来说是一个检验产品品质

的机会，借此我们进入了高端医药领域的供应链。我们将逐步实

现国内高端进口替代和出口替代，以维持公司的持续高质量增长。 

2、新冠疫苗订单需求下降后，今年和未来公司的增长点有哪些？ 

①与生物制药有关的工艺设备、仪器等。从硬件设备来说，

细胞或病毒的提取、培养、分离、纯化、超滤、配液、无菌分装、

检测后包等相关设备。 

②产品链条增加，楚天过去没有但未来会高速增长的新产品。 

③高端设备领域进口替代。 

④强力拓展海外业务，重点市场建销售服务公司，促进出口

业务提升。 

3、公司产品与行业一流水平还有多大差距？ 

前端、中段和后段都有已具备进口替代水平的产品，公司的

无菌分装产品已达到行业一流水平，后包装产品已接近行业一流

水平，其他产品还有一定差距。公司会继续大力推进技术创新（包

括产品技术和制造技术）、管理创新、体制机制创新，规划到 2025

年前后能将主要的几个产品线提升到国际一流水平，2030年左右

能全面赶超行业一流水平。 

4、公司 2022 年新增订单的目标是多少？ 

2022年新增订单目标不低于 100亿。 

5、公司订单交付周期和收入确认是什么样？ 

一般情况在 3-9个月，受客户的现场条件和项目的进度影响。

公司国内订单是以取得客户签字的现场安装调试验收（SAT）合格
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单为收入确认时点。 

6、公司今年的增长规划是怎样？ 

规划收入、净利润较 2021年增长不低于 20%。 

7、公司近年来毛利率的趋势及未来规划是怎么样？ 

公司近几年始终产品技术和制造技术双优先，产品竞争力持

续提升，销售端议价能力增强，毛利率从 2019 年期持续回升，未

来 3-5 年，毛利率预计还会维持上升态势。公司希望未来毛利率

能维持在 40%以上、净利率维持在 10-15%以上的水平。 

8、公司的产能建设和规划是什么样？ 

公司自成立以来，一直在扩建产能，产能较公司的发展速度

还是慢了一些，但公司会提前预判并做一些土地、资源储备。第

四期建设完成后，整体可达到 100 亿产能。工厂已建好投产，还

有中央技术研究院检测及研发楼、全球客户培训中心、公寓楼正

在建设。 

第五期建设，规划主要用于生物药领域的相关布局，包括一

次性耗材、层析超滤设备、配液系统、其他产品等，将根据公司

发展实际情况逐步建设。 

9、Romaco 一季度的情况怎么样？ 

因供应链受到俄乌冲突、新冠疫情的影响，Romaco一季度的

订单交付还是受到一定影响，营收较去年同期相比略有下降，另

外有几个毛利率偏低的战略订单在一季度确认收入，导致一季度

毛利率也没有达到全年预期水平，但整体还是没有偏离公司的全

年预算目标。从往年来看，Romaco一季度的业绩基本都低于其他

三个季度。 

2022年 Romaco规划收入、净利润在 2021年基础上增长，从

接触到的市场信息和意向订单来看，固体制剂装备市场需求旺盛，

Romaco对完成今年的预算指标充满信心。 

10、公司产品对标的有哪些公司？ 

医药装备行业从产品形态、产品技术来划分，可分为两个板

块，一个是以工艺技术为特征的工艺技术设备板块，这个板块国
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际著名的公司有赛默飞、丹纳赫、赛多利斯；另一个是以装备形

态呈现的硬件装备板块，比如无菌分装、配液工程、智能检测、

后包装等。楚天起家于中后段，向全线、全流程拓展，中后段对

标星德科、伊马、乌尔曼、马克西尼等，在工艺装备和技术方面

对标赛多利斯、丹纳赫等。 

11、近两年国内高端药的生产对国内制药装备的采购情况怎么

样？ 

随着国内制药装备产品质量、性能的提升，已逐步接近欧洲

水平，加之售后服务的优势，药厂对国内高端制药装备的采购量

在逐年增长，比如百济神州、中国生物技术集团等。 

12、SUT 一次性产品膜材验证进展怎么样？ 

膜材的配方和生产工艺已经固定，内部测试后，理化性能与

赛多利斯对比大部分指标有优势。基于进口膜材的制袋工艺已完

成验证，可以向市场推广和销售。我们自主开发的膜材，制袋工

艺的验证还在进行中，预计今年下半年可以完成验证并规模化推

广。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022年 6 月 1日 
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