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国信证券股份有限公司 

关于浙江杭可科技股份有限公司 

2021 年年度报告信息披露监管问询函回复的核查意见 

 

上海证券交易所： 

根据贵所《关于对浙江杭可科技股份有限公司 2021 年年度报告的信息披露

监管问询函》（上证科创公函【2022】0164 号，以下简称“问询函”）的要求，

国信证券股份有限公司（以下简称“保荐机构”或“国信证券”）作为浙江杭可

科技股份有限公司（以下简称“公司”或“杭可科技”）的保荐机构，会同上市

公司及相关中介机构，对问询函所列问题进行了逐项落实，现将问询函所涉及问

题回复如下： 

一 、 关于经营情况 

1、年报显示，公司 2021 年实现营业收入 24.83 亿元，同比增长 66.35%；

实现归属于母公司所有者的净利润 2.35 亿元，同比下降 36.79%。公司 2021 年

前五大客户销售额合计 14.23 亿元，占年度销售总额的 57.32%，较上年减少

19.62 个百分点。其中，向第一大客户销售额占年度销售总额比例由上年的

47.85%下降至报告期内的 16.96%。 

请公司：（1）补充披露报告期内前五大客户的名称、交易内容、较上年变

化情况；（2）结合公司客户拓展、业务发展情况，说明报告期内主要客户销售

情况发生大幅变动的原因及合理性、是否存在与大客户合作进展不利的情况。

若存在，请说明具体情况并充分提示风险。 

【上市公司披露及说明】 

（1）补充披露报告期内前五大客户的名称、交易内容、较上年变化情况 
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2021 年度营业收入前五大客户情况如下： 

客户名称 
2021 年度营业收入

（万元） 

占比

（%） 
主要交易内容 

客户 A 42,108.23 16.96 化成分容自动线系统 

客户 B 27,769.97 11.18 高温加压充放电设备 

客户 C 27,349.13 11.01 充放电设备 

客户 D 24,717.81 9.95 化成分容及自动检测系统 

客户 E 20,415.93 8.22 自动化成分容系统 

合计 142,361.07 57.32 — 

2020 年度营业收入前五大客户情况如下： 

客户名称 
2020 年度营业收入

（万元） 

占比 

（%） 
交易内容 

客户 C 71,430.67 47.85 
充放电设备和高温加压

化成分容系统 

客户 F 14,223.75 9.53 锂电池充放电机 

客户 G 11,010.43 7.38 高温加压充放电设备 

客户 H 10,311.76 6.91 
锂离子电池化成分容自

动物流系统 

客户 I 7,882.37 5.28 
锂离子电池化成分容自

动物流系统 

合计 114,858.98 76.94 — 

2021 年度前五名中，除客户 C 外，其余四家均非 2020 年前五名客户。其中，

客户 B 和客户 D 分别为 2020 年度营业收入的第六名和第七名，保持较好的稳定

度。 

客户 A 和客户 E 为近年来公司开拓的新客户。客户 A 成立于 2001 年，其主

要业务包括消费电池（包括锂原电池、小型锂离子电池、圆柱电池）和动力电池

（包括新能源汽车电池及其电池系统、储能电池）的研发、生产和销售。客户 A

的锂原电池产销规模多年来稳居国内第一，动力电池装机量同样排名前十。近年

来客户 A 的产能扩建速度加快，规模快速提升，因此向公司采购锂离子电池生

产线后处理系统。 

客户 E 成立于 2006 年，主要从事锂离子圆柱电池及相关配套产品的研发生
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产、制造、销售的企业。客户 E 深耕电动工具用高倍率锂电池细分领域多年，

产品在高倍率锂离子电池的多方面具有较强的优势。其在碱电池领域，客户 E

产销量在国内市场均排名第五，而在高倍率锂离子电池领域，客户 E 则处于第

一梯队。近年来，客户 E 扩张加码，由于新建生产线的需求与公司开展合作，

采购锂离子电池生产线后处理系统。 

（2）结合公司客户拓展、业务发展情况，说明报告期内主要客户销售情况

发生大幅变动的原因及合理性、是否存在与大客户合作进展不利的情况。若存

在，请说明具体情况并充分提示风险 

2021 年度营业收入前五名客户的收入变动情况如下： 

单位：万元 

客户名称 2021 年度 2020 年度 变动 

客户 A 42,108.23 1.05 42,107.18 

客户 B 27,769.97 5,469.03 22,300.94 

客户 C 27,349.13 71,430.67 -44,081.54 

客户 D 24,717.81 5,426.92 19,290.89 

客户 E 20,415.93 0.00 20,415.93 

合计 142,361.07 82,327.67 60,033.40 

公司研发、生产和销售的锂离子电池后处理系统（包括充放电设备、其他设

备等），是客户生产锂离子电池生产线的组成部分，属于客户的固定资产投资。

而固定资产投资具有集中性和阶段性的特点，再加之客户本身的战略、技术、产

品、环境的不同，导致客户向公司采购的产品在不同年度可能存在较大的数量和

金额差异，进而引起公司的主要客户发生较大变动。 

2020 年由于疫情的爆发，导致了国内市场和海外市场陆续受到影响，特别

是海外市场，由于欧美等国家疫情反复爆发，长期无法得到有效控制，导致海外

客户在海外的扩产进度受到了较大的影响。因此，公司在 2020 年度逐步将市场

开拓重心转移至国内市场，全面开拓国内客户，国内客户的订单比重也逐步提升。

2020 年至 2021 年，公司开拓了如宁德时代、亿纬锂能、长虹能源等多家国内知

名的电池生产商。2020 年国内疫情稳定后，国内的一二线电池生产厂商纷纷开

启了大规模扩张浪潮，给公司带来了大量的订单，公司国内客户的订单占比得到

的快速的提升。 
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客户 A 及客户 E 系公司近年来开拓的国内新客户，客户 B 和客户 D 为公司

长期合作的客户。随着国内新能源行业的快速发展，国内客户的加快了扩产步伐。

客户 A 在建工程和固定资产合计值从 2019 年末的 49.92 亿快速增长至 2021 年末

的 116.83 亿，增幅达 134.01%；客户 E 在建工程和固定资产合计值从 2019 年的

6.03 亿快速增长至 2021 年末的 12.43 亿，增幅达 106.34%；客户 B 在建工程和

固定资产合计值从 2019 年的 18.54 亿快速增长至 2021 年末的 60.42 亿，增幅达

225.85%；客户 D 物业、厂房和设备值从 2019 年的 552.96 亿快速增长至 2021

年末的 755.45 亿，增幅达 36.62%。由于国内客户的扩张速度较快，导致公司主

要客户中，前五名客户发生了较大的变化。 

相比国内客户的快速增长，客户 C2021 年度营业收入较 2020 年度有所下降，

主要系受海外疫情影响，海外扩产速度有所放缓。经查询，客户 C 的物业、厂

房和设备值从 2020 年末的 520.76 亿元人民币增长至 2021 年末的 592.34 亿元人

民币（按期末即期汇率测算），增幅约 13.75%，增幅显著低于国内客户的增幅。

2020 年度，公司营业收入中，客户 C 的收入金额较大，主要系 2019 年客户 C

快速扩张欧洲波兰电池工厂，将波兰工厂产能快速扩展至 65GWH，设备需求较

大（相关订单公司主要在 2020 年实现收入确认）。而 2020 年，客户 C 的海外扩

展放缓，从而导致公司对客户 C 的海外销售额有所下降（相关订单公司主要在

2021 年实现收入确认）。 

上述变化主要为海外疫情影响导致的海外电池工厂扩张放缓所致，不存在与

大客户合作进展不利的情况。 

【保荐机构核查程序及核查意见】 

一、保荐机构核查程序 

1、查阅公司收入成本明细表，复核公司主要客户及其销售金额； 

2、访谈公司管理层及主要销售负责人，了解公司客户拓展、业务发展情况

及主要客户的需求和与公司合作的情况； 

3、查阅主要客户公开披露的信息，了解客户固定资产、在建工程等长期投

入的变动情况。 
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二、保荐机构核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

2021 年前五大客户与 2020 年有所变化，主要与行业发展及客户自身情况有

关，前五大客户变化具有合理性。 

 

2、年报显示，公司 2021 年主营业务毛利率为 25.72%，比上年减少 21.35

个百分点。公司主要产品充放电设备、其他设备分别实现营业收入 18.16 亿元、

6.09 亿元，分别同比增长 64.31%、78.37%，毛利率分别较上年减少 21.81 个百

分点、19.40 个百分点。公司境内、境外主营业务收入分别较上年增长 176.15%、

下降 88.95%，毛利率分别较上年减少 12.76 个百分点、7.78 个百分点。同时，

公司披露，由于确认收入周期，2021 年度确认收入的订单多数在 2020 年签订，

而 2020 年市场竞争激烈导致新接订单价格下降较大，加之原材料涨价明显，海

外客户扩产放缓，当年度订单主要以国内客户为主，导致综合毛利率下滑较大。 

请公司：（1）分别列示报告期内充放电设备、其他设备的前五大客户的名

称、销售金额及占比、较上年发生变化情况、2021 年度确认收入的订单签订及

履行情况；（2）分别列示报告期内境内、境外前五大客户的名称、交易产品类

型、销售金额及占比、较上年发生变化情况；（3）结合近三年公司境内外主营

业务销售规模及占比、主要客户、主要销售产品类型及毛利率等变化情况，说

明客户结构变动导致公司综合毛利率下降的合理性；（4）结合公司主营业务模

式、收入确认政策、同行业可比公司情况，说明公司收入确认周期较长的原因、

是否与同行业可比公司存在较大差异；（5）说明公司产品确认收入周期较长对

公司经营可能产生的不利影响并充分提示风险；（6）结合公司 2021 年主要订单

签订情况、客户结构、议价能力，说明公司主营业务毛利率是否存在进一步下

滑的风险，若存在，请说明具体应对措施并充分提示风险。 

【上市公司披露及说明】 

（1）分别列示报告期内充放电设备、其他设备的前五大客户的名称、销售

金额及占比、较上年发生变化情况、2021 年度确认收入的订单签订及履行情况 
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1）2021 年度充放电设备前五名客户如下： 

排名 
前五大客

户 

2021 年度 2020 年度 
销售额变

化（万元） 
销售额 

（万元） 

占充放电设

备收入比例 

销售额 

（万元） 

占充放电设

备收入比例 

第一名 客户 B 27,734.57 15.27% 5,469.03 4.95% 22,265.55 

第二名 客户 D 21,512.21 11.84% 5,096.25 4.61% 16,415.96 

第三名 客户 A 19,563.46 10.77% 0.00 0.00% 19,563.46 

第四名 客户 C 18,331.45 10.09% 56,353.52 50.98% -38,022.07 

第五名 客户 J 14,016.14 7.72% 3,408.14 3.08% 10,608.00 

合计 101,157.84 55.70% 70,326.94 63.62% 30,830.91 

2021 年度充放电设备的前五大客户，除客户 A 外，其余客户均为 2020 年度

前十名客户。除客户 C 外，公司对其余客户 2021 年度营业收入均有较大幅度增

长，主要系 2020 年疫情爆发以来，国内疫情防控较好，国内市场得到了快速的

发展，而海外市场受疫情影响较大，扩产速度放缓所致。 

2）2021 年度其他设备前五名客户如下： 

排名 
前五大客

户 

2021 年度 2020 年度 
销售额变

化（万元） 
销售额 

（万元） 

占其他设备

收入比例 

销售额 

（万元） 

占其他设备

收入比例 

第一名 客户 A 22,404.64 36.78% 0.00 0.00% 22,404.64 

第二名 客户 E 8,785.54 14.42% 0.00 0.00% 8,785.54 

第三名 客户 K 5,877.33 9.65% 951.66 2.79% 4,925.67 

第四名 客户 C 3,674.27 6.03% 14,106.39 41.30% -10,432.12 

第五名 客户 D 3,062.86 5.03% 283.06 0.83% 2,779.80 

合计 43,804.64 71.91% 15,341.11 44.92% 28,463.54 

2021 年度其他设备的前五大客户，除客户 A 和客户 E 外，其余均系 2020

年度前十名客户。除客户 C 外，其余客户 2021 年度营业收入均有较大幅度增长，

主要系 2020 年疫情爆发以来，国内疫情防控较好，国内市场得到了快速的发展，

而海外市场受疫情影响较大，扩产速度放缓所致。 

3）2021 年度确认收入的订单签订及履行情况 
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2021 年度确认收入的充放电设备及其他设备共计 242,541.96 万元，情况如

下： 

订单签订年份 收入金额（万元） 主要产品 执行情况 

2016-2018 年 8,556.77 充放电设备及其他设备 2021 年完成验收交付 

2019 年度 17,139.71 充放电设备及其他设备 2021 年完成验收交付 

2020 年度 130,543.83 
充放电设备、其他设备及设

备改造 
2021 年完成验收交付 

2021 年一季度 68,171.06 
充放电设备、其他设备及设

备改造 
2021 年完成验收交付 

2021 年二季度 17,348.71 
充放电设备、其他设备及设

备改造 
2021 年完成验收交付 

2021 年三季度 641.21 设备改造 2021 年完成验收交付 

2021 年四季度 140.68 设备改造 2021 年完成验收交付 

合计 242,541.96 — — 

（2）分别列示报告期内境内、境外前五大客户的名称、交易产品类型、销

售金额及占比、较上年发生变化情况 

1）境内主营业务收入前五名客户情况 

排名 
前五大

客户 
产品类型 

2021 年度 2020 年度 

销售额 

（万元） 

占境内收

入比例 

销售额

（万元） 

占境内收

入比例 

第一名 客户 A 锂电池设备及配件 42,108.23 17.63% 1.05 0.00% 

第二名 客户 B 锂电池设备及配件 27,769.97 11.62% 5,469.03 6.32% 

第三名 客户 C 锂电池设备及配件 26,262.53 10.99% 12,361.68 14.29% 

第四名 客户 D 锂电池设备及配件 24,717.46 10.35% 5,445.57 6.29% 

第五名 客户 E 锂电池设备及配件 20,415.93 8.55% 0.00 0.00% 

合计 141,274.12 59.13% 23,277.33 26.91% 

境内客户 2021 年营业收入均有较大幅度的增长，主营系 2020 年以来国内新

能源行业快速成长，各电池厂商加快了扩产速度，因此国内客户的收入占比快速

提升。 

2）境外主营业务收入前五名客户情况 
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排名 
前五大

客户 
产品类型 

2021 年度 2020 年度 

销售额

（万元） 

占境外收

入比例 

销售额

（万元） 

占境外收

入比例 

第一名 客户 L 锂电池设备及配件 2,929.74 43.82% 0.00 0.00% 

第二名 客户 K 锂电池设备及配件 2,084.59 31.18% 698.19 1.15% 

第三名 客户 C 锂电池设备及配件 1,060.38 15.86% 59,066.23 97.63% 

第四名 客户 G 锂电池设备及配件 430.47 6.44% 505.93 0.84% 

第五名 客户 M 锂电池设备及配件 169.35 2.53% 0.00 0.00% 

合计 6,674.53 99.84% 60,270.35 99.62% 

2021 年境外销售收入下降较大，主要系 2020 年以来，海外受疫情持续影响，

锂电池扩产速度放缓，导致海外订单大幅下降。 

（3）结合近三年公司境内外主营业务销售规模及占比、主要客户、主要销

售产品类型及毛利率等变化情况，说明客户结构变动导致公司综合毛利率下降

的合理性 

1）近三年公司境内外主营业务收入规模及比例情况如下： 

明细 
2019 年 2020 年 2021 年 

收入（万元） 占比 收入（万元） 占比 收入（万元） 占比 

境内 98,398.71 75.30% 86,512.35 58.85% 238,902.79 97.28% 

境外 32,284.09 24.70% 60,498.03 41.15% 6,685.26 2.72% 

合计 130,682.80 100.00% 147,010.39 100.00% 245,588.05 100.00% 

近三年境外收入比例波动较大，其中 2021 年度比例下降较大。 

2）近三年公司境内外主营业务毛利率情况如下： 

明细 
2019 年 2020 年 2021 年 

收入（万元） 毛利率 收入（万元） 毛利率 收入（万元） 毛利率 

境内 98,398.71 45.63% 86,512.35 39.62% 238,902.79 24.97% 

境外 32,284.09 59.87% 60,498.03 61.40% 6,685.26 52.65% 

合计 130,682.80 47.74% 147,010.39 47.07% 245,588.05 25.72% 

近三年境内外销售的毛利率均有所下滑，其中境内毛利率下滑较大，从 2019

年的 45.63%下降至 2021 年的 24.97%，下滑了 20.66%，而境外毛利率从 2019
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年的 59.87%下滑至 2021 年的 52.65%，下滑了 7.22%，下滑幅度明显低于境内。 

从近三年的境内外毛利率情况看，2019 年至 2021 年度，境外毛利率比境内

毛利率分别高了 14.24%、21.78%、27.68%。境外收入毛利率明显高于境内收入

毛利率，因此，2021 年由于境外收入比例大幅下降，而境内毛利率下滑幅度明

显高于境外，故境内外收入结构变化导致了公司综合毛利率下滑。 

（4）结合公司主营业务模式、收入确认政策、同行业可比公司情况，说明

公司收入确认周期较长的原因、是否与同行业可比公司存在较大差异 

公司主要从事锂离子电池的后处理系统的设计、研发、生产与销售。主要的

销售模式为：公司一般直接与客户签订销售合同，根据合同的要求进行开发设计、

采购原材料并生产产品，在合同约定期限内将产品生产完毕，并发送至客户处并

派人员进行安装、调试并保障客户试运行，试运行期满客户对产品进行验收，验

收通过后确认营业收入。 

因此，公司的收入确认原则为：按照合同约定的时间、交货方式及交货地点，

将合同约定的货物全部交付给买方并安装、调试及试运行，经买方验收合格、取

得经过买方确认的验收证明后确认收入。 

由于公司的产品主要为客户定制的大型专用设备，所生产的设备到达客户现

场进行初步的安装调试后，进行试产、量产，调试人员根据运作情况继续对设备

进行调整，以达到客户对产能、优率、稼动率等各性能参数的要求，满足量产性

能参数要求后，设备最终验收并确认收入，因此收入确认周期较长，根据以往经

验总体可估算验收周期一般在 9 个月到 1 年左右。 

同行业可比公司的收入确认周期情况如下：先导智能生产周期大约为 3-6 

个月，发货后验收周期大约为 6-12 个月（来源于 2020 年 9 月 3 日无锡先导智能

装备股份有限公司关于对深圳证券交易所问询函回复的公告 2020-082）；利元亨

设备类产品验收周期（发货至终验收）主要为 3 个月到 13 个月，平均验收周期

约为 7 个月（来源于 2022 年 5 月 6 日关于广东利元亨智能装备股份有限公司向

不特定对象发行可转换公司债券申请文件的审核问询函的回复）。因此，与同行

业可比公司的收入确认周期差异较小。 
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（5）说明公司产品确认收入周期较长对公司经营可能产生的不利影响并充

分提示风险 

公司产品均为定制化设备。在前期研发、设计及工艺调试环节均与客户进行

充分沟通，在设备发货到客户现场前也已经过客户对设备的初验收，后续发往客

户现场后再配合客户的生产线进行现场调试。从整个生产到销售环节，公司对客

户的需求充分了解且公司的产品技术已经成熟，不会存在较大的不利因素导致发

出商品无法实现销售退回的情况。但仍然可能会存在因遇到行业剧烈波动，部分

下游锂电池生产商开工率较低或处于停业状态，且经营业绩大幅下降，资金紧张，

有可能推迟或拒绝对设备进行验收，公司的部分收入将可能无法得到确认的风

险。 

因此，公司已在年度报告内的“第三节 管理层讨论和分析”之“四、风险

因素（四）经营风险”之“5、客户验收的风险”中提示。提示内容为：公司所

处的锂电池后处理设备行业主要以设备验收确认收入，根据以往经验总体可估算

验收周期一般在 9 个月到 1 年左右，但受部分下游客户的设备安装调试时间及其

经营情况、资金状况的影响，上述周期也可能会延至 1 年以上。若未来遇到行业

剧烈波动，部分下游锂电池生产商开工率较低或处于停业状态，且经营业绩大幅

下降，资金紧张，有可能推迟或拒绝对设备进行验收，公司的部分收入将可能无

法得到确认，这将会对公司的经营业绩产生重大不利影响。 

（6）结合公司 2021 年主要订单签订情况、客户结构、议价能力，说明公

司主营业务毛利率是否存在进一步下滑的风险，若存在，请说明具体应对措施

并充分提示风险 

2021 年度营业收入毛利率相比 2020 年度有所下降，主要原因为：（1）2020

年以来市场行业竞争激烈，为开拓国内市场，公司在销售价格方面有较大程度的

降低；（2）行业产品成本以直接材料为主，上游材料成本上涨导致毛利率下降；

（3）人工成本上涨较快，加之外协加工增加，导致项目成本有所增加；（4）因

疫情影响，公司内外销的结构比重发生变化导致综合毛利率下降。 

从近期的营业收入毛利率看，毛利率有小幅回升，但回升幅度较小。公司

2022 年一季度营业收入毛利率为 30.30%，较 2021 年度毛利率 26.25%有所回升，
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回升了 4.05%，回升幅度较小。此外，截至 2021 年末，公司共有发出商品 7.47

亿元，其中在 2021 年末已将订单下需发货设备基本发货的项目发出商品账面余

额为 6.63 亿元，此类项目对应合同不含税金额约 9.39 亿元，初步预估产品毛利

率约 29.46%，与 2022 年一季度毛利率情况基本持平。 

从主要订单的客户结构方面看，2021 年和 2020 年变化不大。截至 2021 年

末，公司共有在手订单 49.85 亿元（含已在 2021 年度中标但 2021 年末尚未签署

正式合同 5.47 亿元），其中，外资客户的在手订单为 6.59 亿元，占比 13.22%。

截至 2020 年末，公司共有在手订单 23.83 亿元（合同金额），其中外资客户的在

手订单为 3.38 亿元，占比 14.27%。2021 年末外资客户在手订单比例与 2020 年

末相比基本一致，故内外资客户结构比例未发生明显变化。 

从市场议价能力方面看，一方面，下游锂电池生产产商的集中度较高，且全

球动力电池行业集中度还在持续提升，GGII 数据显示，2020 年全球动力锂电池

CR10 总装机量为 134.3GWh，为占全球动力电池装机总量的 91.5%；2021 年，

CR10 总装机量为 270.8GWh，占比为 91.24%，但其中 CR5 集中度由 2020 年的

79%提升至 85%。下游客户的集中度不断提升，使得下游客户的话语权进一步加

大，从而对设备产商的议价能力造成一定的不利影响。另一方面，锂离子电池大

规模应用所带来的对锂离子电池生产设备的大量需求，也刺激了行业的发展，不

断有新的厂家进入后处理系统领域，导致竞争日趋激烈，也会削弱设备产商的市

场议价能力。 

因此，公司已在年度报告内的“第三节 管理层讨论和分析”之“四、风险

因素（五）财务风险”之“1、主营产品毛利率下降的风险”中补充提示。提示

内容为：公司的主营产品锂离子电池生产线后处理系统是公司营业收入的主要来

源。由于产品均为定制化生产，公司产品在技术水平、可靠性等各方面均有较强

的核心竞争力，因而一直以来保持较高的主营业务毛利率，并且，订单毛利率呈

现海外客户毛利率较国内客户高的特点。近三个会计年度内公司主营业务毛利率

分别为 49.15%、48.58%和 25.72%。自 2020 年开始，受海外新冠疫情防控不佳

影响，海外客户投资放缓，设备购买需求暂时减少，导致公司订单结构中国内订

单占比提升，从而拉低了销售毛利率。从行业发展的角度来看，一方面，随着锂
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离子电池的大规模应用和规模化生产，锂离子电池存在逐步降低成本售价的压

力，而锂离子电池生产厂家，也必然会将降成本的压力转嫁一部分给上游设备供

应商；另一方面，锂离子电池大规模应用所带来的对锂离子电池生产设备的大量

需求，也刺激了行业的发展，不断有新的厂家进入后处理系统领域，导致竞争日

趋激烈。因此公司的主营产品始终面临市场竞争及客户要求降价的压力，如果公

司无法保持已经取得的竞争优势及进一步提升成本控制能力，则可能导致公司主

营产品订单减少或毛利率进一步下降。另外，公司自 2016 年开始逐步以集成商

的形式向客户销售全自动后处理系统生产线，其中包含了外购或自制的自动化物

流线产品，也会拉低公司的销售毛利率。 

针对上述风险，公司将通过以下方式加强应对能力： 

1）加强创新及技术研发：公司将紧跟市场需求，持续加大研发投入，加速

完善后段产品线布局，提升产品的技术优势来加强议价能力； 

2）加强海外市场的开拓，不断改善客户结构：公司一方面将继续紧跟客户

需求，在全球主要市场设立子公司等方式，为客户提供及时和快速响应，深化与

客户关系，同时以此为基础开发当地和邻近市场；另一方，公司将根据市场需求，

以现有产品为基础，向客户推广符合其核心需求，能够降本增效的新产品，提升

公司竞争力和品牌知名度，以提升市场占有率。 

3）扩大产能和降低成本：公司一方面将持续推进制造的精益化、智能化和

信息化，加大自动化设备的应用，实现机器换人，着力提高产能利用率；另一方

面，积极推进在建生产基地建设进度，力求 2022 年度逐步投入使用。在降低成

本方面，从研发、生产、销售和服务各个环节入手，继续推动通用化、模块化、

平台化设计，加强流程控制，避免重复开发和返工等，同时通过规模化生产，降

低单位成本。 

【保荐机构核查程序及核查意见】 

一、保荐机构核查程序 

1、查阅公司收入成本明细表，复核公司 2019-2021 年度充放电设备、其他

设备和境内、境外前五大客户及其销售金额、销售占比； 
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2、分析 2019-2021 年毛利率变动情况及其合理性； 

3、就收入确认政策与同行业可比公司进行对比； 

4、访谈公司管理层及主要销售负责人，了解公司收入确认政策时间较长对

公司经营可能产生的不利影响，查阅公司年报，了解公司风险披露情况； 

5、了解公司截至 2021 年末尚未收入确认的主要订单的预计毛利率，查阅公

司年报，了解公司风险披露情况并督促公司对毛利率波动进行补充风险披露。 

二、保荐机构核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

2021 年公司综合毛利率下降主要由于 2020 年签订的合同价格降低、成本上

升使得毛利率有所降低，同时毛利率较高的国外订单销售占比下降所致；公司的

收入确认政策和收入确认周期较长符合行业特征，公司已对此进行了风险披露；

根据截至 2021 年末已签订但尚未确认收入的合同情况估算，公司主营业务毛利

率暂时稳定，公司已对此进行了补充风险披露。 

 

二、 关于资产 

3、年报显示，公司应收账款期末账面价值为 9.88 亿元，同比增长 183.00%，

占公司期末总资产的 17.14%，主要是由于本年度业务规模增幅扩大，对客户应

收账款余额随之增加。公司对应收账款计提坏账准备共计 1.90 亿元，其中，分

别按单项计提坏账准备 1.07 亿元、按信用风险特征组合计提坏账准备 0.83 亿

元。公司对江西远东电池有限公司（以下简称远东电池）应收账款期末账面余

额为 0.38 亿元，单项计提坏账准备 0.11 亿元，计提比例为 30.00%。 

请公司：（1）补充披露报告期内应收账款前五名客户的名称、交易背景、

账龄、逾期情况、期后回款情况、与报告期内公司销售前五大客户重合情况；（2）

根据远东电池经营情况、期后回款情况，说明公司对远东电池单项计提坏账准

备比例的依据及合理性；（3）结合应收账款主要客户的信用风险情况、期后回
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款情况、同行业可比公司情况，说明按照账龄组合计提坏账准备的比例是否充

分。请年审会计师对以上问题核查并发表明确意见。 

【上市公司披露及说明】 

（1）补充披露报告期内应收账款前五名客户的名称、交易背景、账龄、逾

期情况、期后回款情况、与报告期内公司销售前五大客户重合情况 

1、报告期末应收账款前五名客户的名称、交易背景及与报告期内公司销售

前五大客户重合情况 

序

号 
客户名称 交易背景 付款政策 

是否为销售

前五大 

1 客户 A 
该客户为电池生产商，采购公司

设备直接用于电池生产 

预付 30% 
发货 30% 
验收 30% 
质保 10% 

是 

2 客户 D 

该客户为电动汽车生产商，同时

自产汽车动力电池，向公司采购

设备用于汽车动力电池生产 

货到 60% 
验收 30% 
质保 10% 

是 

3 客户 J 
该客户为电池生产商，采购公司

设备直接用于电池生产 

预付 30% 
发货 30% 
验收 30% 
质保 10% 

否 

4 客户 B 
该客户为电池生产商，采购公司

设备直接用于电池生产 

预付 30% 
发货 30% 
验收 30% 
质保 10% 

是 

5 客户 E 
该客户为电池生产商，采购公司

设备直接用于电池生产 

预付 30% 
发货 20% 
调试 10% 
验收 30% 
质保 10% 

是 

[注] 上述客户均为集团合并统计 

2、报告期末应收账款前五名客户账龄情况 

客户名称 
期末余额

（万元） 

1 年以内 1-2 年 2-3 年 3 年以上 

金额 

（万元） 

占余额

比（%）

金额 

（万元）

占余额

比（%）

金额 

（万元）

占余额

比（%）

金额 

（万元）

占余额

比（%）

客户 A 12,604.47 12,602.14 99.98     2.33 0.02 

客户 D 12,092.92 11,399.43 94.27 628.60 5.20 64.89 0.53   
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客户 J 11,847.59 11,565.54 97.62 60.23 0.51 209.09 1.76 12.73 0.11 

客户 B 9,273.19 9,273.19 100.00       

客户 E 8,821.00 8,821.00 100.00       

合  计 54,639.17 53,661.30 98.21 688.83 1.26 273.98 0.50 15.06 0.03 

从上表可以看出，公司报告期末应收账款前五名客户应收账款余额账龄 1

年以内的占比为 98.21%，1 年以上的比例仅为 1.79%，占比较小。 

3、应收账款期后回款及逾期情况 

客户名称 
期末余额 

（万元） 
信用期 

截至 2022

年 5月 31日

回款（万元） 

回款占

比（%） 
付款方式 

是否

逾期 

客户 A 12,604.47 
30 天 

[注 1] 
3,941.50 31.27 电汇 是 

客户 D 12,092.92 [注 2] 5,559.12 45.97 电汇+迪链金融 是 

客户 J 11,847.59 30 天 7,244.00 61.14 安凯金融+电汇 是 

客户 B 9,273.19 90 天 1,921.00 20.72 电汇 是 

客户 E 8,821.00 [注 2] 3,121.00 35.38 电汇+银行承兑 是 

[注 1]该客户仅个别销售合同中明确约定了信用期限，未明确约定的合同参考已约定的

合同的信用期限为限 

[注 2]该等客户销售合同中未对款项支付期限作出明确约定，公司基于经营管理和谨慎

性以超过三个月未支付的款项为逾期款项 

从上表可见，公司前五大期后回款比例分别为：31.27%、45.97%、61.14%、

20.72%和 35.38%。影响回款的主要原因为 2022 年初至今，受国内外疫情影响，

长春、吉林、河北、江苏、上海、深圳、广东等地众多汽车供应链相关的企业存

在停工、停产或零配件供应短缺而减产的情况，导致整个汽车行业周转减慢，公

司的客户多数生产动力电池，受上游整车厂回款速度减缓的影响较大，客户对公

司延迟付款。 

（2）根据远东电池经营情况、期后回款情况，说明公司对远东电池单项计

提坏账准备比例的依据及合理性 

江西远东电池有限公司（以下简称“江西远东公司”）成立于 2009 年，注册

资本为 105,302 万元，由其母公司远东电池有限公司 100%控股，远东电池有限
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公司系远东智慧能源股份有限公司（以下简称“远东股份”，证券代码：600869）

旗下全资子公司。 

公司 2018 年 3 月开始与江西远东公司开展业务，向江西远东公司销售锂离

子电池化成分容自动堆垛系统。截至 2021 年 12 月 31 日，公司对江西远东公司

应收账款余额为 37,925,377.78 元，账龄均为 2-3 年。 

经公开资料查询，江西远东公司 2020 年及 2021 年的经营状况如下： 

单位：万元 

指标 2021年 12月 31日/ 2021年度 2020年 12月 31日/ 2020年度 

资产总额 100,512.28   115,431.96 

负债总额 130,000.41      122,107.48 

净资产 -29,488.13       -6,675.52 

营业收入      52,437.05  42,574.88 

净利润     -22,812.62      -110,999.98 

经营活动现金净额 10,560.98[注] -23,966.38  

[注]系 2021 年 1-9 月数据，2021 年度经营活动现金净额未披露 

从上表可以看出，江西远东公司 2021 年度相比 2020 年度，营业收入、经营

活动现金流量和净利润均有明显改善。 

据远东股份公告显示，2021 年 1 月，江西远东公司与江苏小牛电动科技有

限公司（以下简称小牛电动）签署了《意向战略采购协议》，2021 至 2023 年，

小牛电动将向江西远东公司采购不低于 1.5 亿支的 18650 三元锂电芯，预计产生

营业收入不低于 9 亿元。2022 年 2 月获海外用户储能订单 2.28 亿。相关订单和

协议的签订，表明江西远东公司的生产经营状况正逐步好转中。 

截至 2022 年 3 月 30 日，远东股份为江西远东公司提供担保余额为 26,400.00

万元。该等担保系为满足江西远东公司电池生产经营的需求，确保其持续稳健发

展，且为其提供的担保未发生过逾期情形。据远东股份 2021 年度报告显示，其

2021 年营业收入为 208.71 亿元，较上年增长 5.39%，2021 年归属于母公司所有

者的净利润为 5.31 亿元，较上年增长 131.39%，经营活动产生的现金流量净额为

11.03 亿元，经营状况良好。从其为江西远东公司提供担保的情况表明，江西远
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东公司具备相关金融机构认可的偿债能力。 

江西远东公司相关应收款项已陆续回款中，截至 2022 年 5 月 31 日，公司共

计收到江西远东公司回款 170 万元。 

综上所述，公司鉴于对江西远东公司的偿债能力和风险判断，相关应收账款

不存在进一步减值的迹象，故仍按 30%计提坏账准备。 

（3）结合应收账款主要客户的信用风险情况、期后回款情况、同行业可比

公司情况，说明按照账龄组合计提坏账准备的比例是否充分 

1、应收账款主要客户的信用风险情况、期后回款情况 

报告期末应收账款前五大客户信用期和期后回款情况详见本问题“ （1）之

3”之说明。 

2、同行业可比公司情况 

（1）同行业应收账款预期信用损失率 

账龄 公司（%） 赢合科技（%） 先导智能（%） 利元亨（%） 中国电研（%） 

1 年以内 5 5 5 5 3.69 

1-2 年 15 10 20 20 20.08 

2-3 年 30 30 50 50 43.18 

3-4 年 100 100 100 100 75.23 

4 年以上 100 100 100 100 100 

从上表可见，公司账龄组合计提坏账准备的比例与同行业公司不存在重大差

异。 

（2）期末按照账龄组合计提坏账准备的情况 

项目 公司 赢合科技 先导智能 利元亨 中国电研 

采用账龄组合计提坏账准

备的应收账款余额（万元） 
99,131.72 299,101.19 460,074.88 69,682.91 85,963.48 

采用账龄组合计提的坏账

准备余额（万元） 
8,347.70 29,457.44 54,110.91 4,000.71 6,325.54 



18 

计提比例（%） 8.42 9.85 11.76 5.74 7.36 

从上表可见，公司期末按照账龄组合计提坏账准备的应收账款坏账准备计提

比例，较同行业公司不存在重大差异，公司按照账龄组合计提坏账准备的比例充

分。 

【保荐机构核查程序及核查意见】 

一、保荐机构核查程序 

1、查阅公司应收账款明细表，关注公司 2021 年末前五大应收账款客户的信

用期、支付方式、账龄、期后回款情况、坏账计提情况等； 

2、通过企查查、上市公司公告等公开渠道对江西远东公司及其母公司远东

股份相关信息进行查询，了解客户经营是否存在重大异常、是否存在较大坏账风

险的情况； 

3、访谈公司管理层，了解公司对有关客户信用政策的决策考虑因素和程序，

以及回款逾期的主要原因和是否存在进一步无法收回风险的判断依据； 

4、就坏账准备计提政策、实际计提比例与同行业可比公司进行对比； 

5、对公司主要客户进行了访谈，了解公司与其合作情况。 

二、保荐机构核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

公司对江西远东公司单项计提坏账准备的比例合理；公司按照账龄组合计提

坏账准备的比例充分，与同行业不存在显著差异。 

 

4、根据前期披露，公司对郑州比克电池有限公司和深圳市比克动力电池有

限公司（以下简称比克电池）存在大额应收账款，报告期内该事项有相关进展。

年报显示，公司于 2019 年收到比克电池方支付的由众泰汽车股份公司（以下简

称众泰汽车）出具的 3,500 万元商业承兑汇票，公司将其中尚未承兑的 2,500 万
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元在众泰汽车重整案中申报该等商业承兑汇票债权，经审查完毕确认普通债权

2,590.98 万元。根据众泰汽车重整计划草案，公司约可分得 200 万股众泰汽车 A 

股股票。根据 2021 年 12 月 31 日股价计算，公允价值约为 1,270 万元。2021 年

12 月 31 日，公司与比克电池签署付款协议，约定由郑州比克电池有限公司分别

于 2021 年 12 月 31 日前向公司支付 1,800 万元、于 2022 年 3 月 31 日前向公

司支付 1,876.74 万元，若比克电池按约定履行付款义务，则公司自愿放弃除郑

州比克电池有限公司支付货款 3,676.74 万元外的其余款项。公司已按时收到相

应应收款项 1,800 万元和 1,876.74 万元。截至 2021 年 12 月 31 日，公司对比

克电池应收账款余额共计 6,591.57 万元，根据上述付款协议约定和预计可分得

股票价值，公司账面确认坏账准备余额为 3,447.29 万元，2020 年末公司已计提

坏账准备共计 8,588.60 万元，因此本期转回坏账准备 5,141.32 万元。 

请公司：（1）结合众泰汽车重整进展，披露公司获得众泰汽车 A 股股票事

项的最新进展；（2）补充说明公司与比克电池签署上述付款协议、自愿放弃其

余款项的具体考虑、对公司经营情况的影响；（3）结合公司获得的众泰汽车 A 股

股票价值测算方法、说明对比克电池应收账款坏账准备计提的充分性与合理性。

请年审会计师对以上问题核查并发表明确意见。 

【上市公司披露及说明】 

（1）结合众泰汽车重整进展，披露公司获得众泰汽车 A 股股票事项的最新

进展 

公司 2019 年 12 月 31 日收到比克电池支付的由众泰汽车出具的 3,500 万元

商业承兑汇票，其中 1,000 万元已于 2020 年度兑付，剩余 2,500 万元，公司在众

泰汽车重整案中申报债权，经审查完毕确认的普通债权 2,590.98 万元。根据众泰

汽车股份有限公司重整计划草案，每 100 元普通债权约可分得 7.70416025 股众

泰汽车 A 股股票。 

众泰汽车及其八家子公司债权人会议已于 2021 年 11 月 9 日上午 9 时采取网

络会议方式召开，本次债权人会议表决通过了《重整计划草案》。公司证券账户

于 2022 年 4 月 6 日实际收到 1,988,426 股众泰汽车A股股票。根据重整计划草案，
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该部分股票将于 2022 年 7 月 1 日上市流通。 

（2）补充说明公司与比克电池签署上述付款协议、自愿放弃其余款项的具

体考虑、对公司经营情况的影响 

2019 年 11 月 11 日，公司披露了对比克电池应收账款和存货风险的提示性

公告后，公司高度重视并一直密切关注该事项，积极要求比克电池履行付款义务。

公司分别于 2020 年 6 月 30 日、2022 年 1 月 6 日、2022 年 4 月 2 日发布相关应

收账款回款进展情况公告。公司基于对比克电池的经营状况、实际支付能力、双

方合作情况等因素考虑，认为比克电池全额还款的可能性较低，为保障公司合法

权益，严格控制风险，公司积极与比克电池洽谈应收账款回款计划，并于 2021

年 12 月 31 日达成上述付款协议。 

截至 2022 年 3 月 31 日，比克电池已按照协议履行全部付款义务，公司累计

收回现金 3,676.74 万元，其中 2021 年度收回 1,800.00 万元，2022 年收回 1,876.74

万元，同时，公司已于 2022 年 4 月 6 日收到众泰汽车 1,988,426 股股票。 

截至 2021 年 12 月 31 日，公司应收郑州比克电池有限公司和深圳市比克动

力电池有限公司余额分别为 56,523,867.85 元和 9,391,843.87 元，共计 

65,915,711.72 元，根据上述付款协议约定和预计可分得股票价值，公司账面确认

坏账准备余额为 34,472,854.59 元，2020 年末公司已计提坏账准备共计 

85,886,046.56 元，因此 2021 年末转回坏账准备 51,413,191.97 元。 

因此，本协议的执行对公司经营情况产生了有利影响。同时因该等事项系以

前年度合同产生，且已足额计提了坏账准备，公司自愿放弃其余款项对公司正常

的生产经营无影响。 

（3）结合公司获得的众泰汽车 A 股股票价值测算方法、说明对比克电池

应收账款坏账准备计提的充分性与合理性 

1、众泰汽车 A 股股票价值测算方法 

公司按照众泰汽车 2021 年 12 月 31 日 A 股股票收盘价 6.35 元/股与预计可

分得的股票股数 1,996,133 股，计算确定预计可取得的众泰汽车 A 股股票价值



21 

为 12,675,444.55 元。 

2、对比克电池应收账款坏账准备计提的充分性与合理性 

公司对比克电池应收账款坏账准备的计算过程如下： 

项目 金额（元） 

期末应收账款余额（①） 65,915,711.72 

预计可取得的众泰汽车 A 股股票 2021 年 12

月 31 日价值（②） 
12,675,444.55 

根据协议2022年3月31日前应收取金额（③） 18,767,412.58 

应计提坏账准备金额（④=①-②-③） 34,472,854.59 

比克电池已按协议约定于 2022 年 3 月 31 日前向公司支付 1,876.74 万元，且

公司已于 2022 年 4 月 6 日实际收到 1,988,426 股众泰汽车 A 股股票，与预计可

分得的股份数量差异较小，公司对比克电池应收账款坏账准备计提充分、合理。 

【保荐机构核查程序及核查意见】 

一、保荐机构核查程序 

1、查阅公司与比克电池签订的付款协议，检查相关付款条款； 

2、取得众泰汽车重整计划草案，了解公司申报债权情况及预计可分得的股

票情况是否合理； 

3、获取资产负债表日众泰汽车 A 股股票价格，并复核预计可取得的众泰汽

车股票价值是否计算正常； 

4、访谈公司管理层，了解管理层对比克电池应收账款重组的考虑及对公司

经营的影响； 

5、检查公司相关收款凭证以及证券账户，核实相关收款和股票取得的真实

性； 

6、复核比克电池应收账款坏账准备计提的准确性。 

二、保荐机构核查意见 
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经核查，保荐机构认为： 

公司对比克电池应收账款坏账准备的计提充分、合理。 

 

5、年报显示，公司存货期末账面价值为 14.23 亿元，同比增长 78.41%，占

公司期末总资产的 24.67%。其中，原材料、在产品、发出商品的账面价值分别

为 1.81 亿元、4.37 亿元、7.09 亿元，较期初分别增长 72.63%、274.37%、41.36%，

分别计提跌价准备 0 元、0.08 亿元、0.38 亿元。 

请公司：（1）列示原材料、在产品、发出商品的具体构成、金额及占比；（2）

结合下游行业需求变化、公司在手订单、采购及生产流程，说明报告期内原材

料、在产品大幅增长的原因及合理性；（3）结合公司业务模式、同行业可比公

司情况，说明报告期内公司发出商品规模较大且大幅增长的原因及合理性；（4）

结合公司近三年发出商品通过验证时长及通过率、期后存货变动情况，说明存

货跌价准备计提是否充分。请年审会计师对以上问题核查并发表明确意见。 

【上市公司披露及说明】 

（1）列示原材料、在产品、发出商品的具体构成、金额及占比 

2021 年末和 2020 年末，公司原材料、在产品、发出商品的具体构成情况如

下： 

科目名

称 
存货类型 

2021 年末 2020 年末 
变动额 
（万元） 

变动率 账面余额

（万元） 
占比 

账面余额

（万元） 
占比 

原材料 

半导体集成电路 4,044.31 22.36% 831.28 7.94% 3,213.03 386.52% 

导线 1,781.21 9.85% 1,242.64 11.86% 538.57 43.34% 

连接器 1,347.39 7.45% 526.93 5.03% 820.46 155.71% 

MOS 管、MOS 晶体

管、二级管、三级管 
979.57 5.42% 339.51 3.24% 640.06 188.52% 

金属原材料 832.15 4.60% 611.64 5.84% 220.52 36.05% 
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电阻、电容、电感 687.33 3.80% 321.07 3.06% 366.26 114.08% 

PCB 板 570.24 3.15% 360.63 3.44% 209.61 58.12% 

气缸、电机 443.02 2.45% 368.77 3.52% 74.24 20.13% 

传感器 368.79 2.04% 290.34 2.77% 78.44 27.02% 

风机及风机罩 287.55 1.59% 110.99 1.06% 176.56 159.08% 

逆变器 240.68 1.33% 97.87 0.93% 142.80 145.91% 

探针夹具 186.39 1.03% 262.32 2.50% -75.93 -28.95% 

其他材料 6,315.77 34.92% 5,111.75 48.80% 1,204.02 23.55% 

小计 18,084.39 100.00% 10,475.75 100.00% 7,608.64 72.63% 

在产品 

充放电设备 37,212.87 83.54% 9,493.46 77.15% 27,719.40 291.98% 

其他设备 6,896.63 15.48% 2,176.24 17.69% 4,720.39 216.91% 

配件 207.37 0.47% 107.49 0.87% 99.88 92.92% 

其他 228.23 0.51% 528.29 4.29% -300.06 -56.80% 

小计 44,545.10 100.00% 12,305.49 100.00% 32,239.61 261.99% 

发出商

品 

充放电设备 62,089.61 83.09% 42,396.64 79.34% 19,692.97 46.45% 

其他设备 11,733.82 15.70% 10,453.11 19.56% 1,280.72 12.25% 

配件 396.33 0.53% 183.95 0.34% 212.38 115.45% 

其他 506.72 0.68% 404.69 0.76% 102.03 25.21% 

小计 74,726.47 100.00% 53,438.38 100.00% 21,288.09 39.84% 

（2）结合下游行业需求变化、公司在手订单、采购及生产流程，说明报告

期内原材料、在产品大幅增长的原因及合理性 

1. 下游行业需求变化 

公司所处的锂电池行业按应用领域，可以分为动力市场、消费市场和储能市

场三大方面，即可以分为动力锂电池、消费锂电池和储能锂电池。 

（1）动力锂电池主要应用于新能源汽车。2021 年，新能源汽车全面进入市

场驱动的阶段，不同价格区间都出现爆款车型。根据全球汽车信息平台 MarkLines

数据，2021 年全球新能源车销量为 611 万辆，同比增加 110%。根据中国汽车工

业协会数据，2021 年国内新能源车销量为 352 万辆，同比增加 158%。2021 年国
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内新能源车渗透率逐月提升，全年新能源车渗透率达到 16%，较 2020 年的 5.4%

提升超过 10 个百分点。根据上海证券报资讯不完全统计，2021 年锂电扩产投资

额超 6,000 亿元。 

（2）消费锂电池主要应用于智能手机、笔记本电脑、平板电脑等传统 3C 消

费电子产品以及如智能可穿戴设备、无人机、AR/VR 等新兴消费电子产品。在

消费市场方面，可穿戴设备、无人机、蓝牙音箱、电子烟等新兴电子领域快速发

展，带动了消费锂电池的需求。 

（3）储能锂电池主要用于大型光伏和风电储能、通信基站的后备电源、家庭

储能。近年来，国家有关部门推出了多项有利于电化学等新型储能的政策，快速

刺激了储能市场的发展速度。高工产研锂电研究所（GGII）数据显示，2021 年

国内储能电池出货量达 48GWh，同比增长 2.6 倍；其中电力储能电池出货量

29GWh，同比 2020 年的 6.6GWh 增长 4.39 倍。预计 2025 年，全球储能电池出

货量将达到 416GWh。相比于 2020 年，电力储能市场快速增长是带动国内储能

锂电池出货量增长的主要原因。 

因此，锂电池行业在三大应用领域均处于高速发展阶段，从总体锂电池的出

货情况来看，据高工产研锂电研究所（GGII）统计数据显示，2021 年中国锂电

池出货量为 327GWh，同比增长 130%。在如此快速增长的市场需求驱动下，给

公司的销售增长带来了广阔的市场基础。 

2. 在手订单情况 

随着锂电池市场的快速增长，公司 2021 年的订单规模也随之快速增加，截

至 2021 年末，公司共有在手订单 49.85 亿元（含已在 2021 年度中标但 2021 年

末尚未签署正式合同的 5.47 亿元）。2020 年末，公司共有在手订单 23.83 亿（合

同金额），2021 年末在手订单比 2020 年末增长了 109.19%，增幅较大。 

3. 采购及生产流程 

由于公司的产品主要为客户定制的大型专用设备，取得订单后，从方案设计、

下单采购、到生产制造周期较长。公司目前主要根据客户订单情况来组织安排采

购、产品生产和新产品开发。经过严格方案设计，产品质量的严格把控，在安装
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调试试运行并验收完成后交付客户，并提供相应的技术支持和售后服务。 

公司产品的自制率程度较高，目前公司销售的主要产品有充放电设备、测试

设备、自动化物流设备等。其中充放电设备、测试设备为自主研发生产，自动化

物流设备中的部分产品为外购产品，并与其他设备集成销售。对于公司自主生产

的设备需经过电气部件组装、钣金件加工、精密机械加工以及整机组装调试四大

工序流程，制造周期较长，通常需要 3-6 月的生产周期。 

此外，随着公司产能的不断扩大，同时生产多个项目的能力有所提升。因此，

2021 年末原材料及在产品余额增幅较大。 

4、同行业可比公司原材料、在产品变动情况 

公司与同行业可比公司原材料、在产品变动情况对比如下： 

公司名称 

原材料 在产品 

期末余额

（万元） 

期初余额

（万元） 
增幅 

期末余额 

（万元） 

期初余额 

（万元） 
增幅 

利元亨 23,379.87 12,254.68 90.78% 56,654.79 44,746.16 26.61% 

先导智能 59,739.08 12,936.68 361.78% 331,374.41 167,216.74 98.17% 

赢合科技 63,539.14 19,594.94 224.26% 102,385.36 16,314.99 527.55% 

中国电研 12,220.54 6,120.93 99.65% 27,454.80 19,659.48 39.65% 

行业平均值 35,392.60 12,276.59 188.29% 112,482.89 52,048.57 116.11% 

杭可科技 18,084.39 10,475.75 72.63% 44,545.10 12,305.49 261.99% 

公司同行业可比公司 2021 年度原材料、在产品余额均呈现出大幅上升的情

况，与公司的原材料、在产品变动趋势一致。 

综上所述，由于下游行业需求的增加，在手订单增幅较大，公司通过扩大产

能以满足订单需求，导致报告期内原材料、在产品大幅增长，具有合理性。 

（3）结合公司业务模式、同行业可比公司情况，说明报告期内公司发出商

品规模较大且大幅增长的原因及合理性 

公司主要从事锂离子电池的后处理系统的设计、研发、生产与销售，主要产

品有各类电池充放电设备、测试设备、物流设备及相应配套软件系统等。公司为
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韩国三星、韩国 LG、韩国 SKI、日本村田、亿纬锂能、比亚迪、国轩高科、天

津力神、宁德时代等国内外知名锂离子电池制造商配套供应各类锂离子电池生产

线后处理系统设备。 

公司业务模式系直接与客户签订销售合同，根据合同的要求进行开发设计、

采购原材料并生产产品，在合同约定期限内将产品生产完毕，发送至客户处并派

人员进行安装、调试并保障客户试运行，试运行期满客户对产品进行最终验收。 

2021 年公司通过新增厂房、引进生产线、增加生产人员等多种途径提升产

能规模，提高生产效率以满足客户的需求，受订单量的大幅增长，公司 2021 年

总体发货量明显增加。由于公司产品属于高度定制化的产品，需先进行安装、调

试和试运行，在能够稳定地满足客户生产需求后，经客户最终验收合格后确认收

入，从发货至最终验收需要一定的时间，故期末发出商品规模较大且增幅明显。 

公司与同行业可比公司发出商品变动情况对比如下： 

公司名称 期末余额（万元） 期初余额（万元） 增幅 

利元亨 87,777.91 46,274.57 89.69% 

先导智能 395,788.24 112,178.16 252.82% 

赢合科技 29,230.62 20,718.41 41.09% 

中国电研 46,112.45 20,557.05 124.31% 

行业平均值 126,727.14 50,633.31 150.28% 

杭可科技 74,726.47 53,438.38 39.84% 

从上表可以看出，同行业可比公司发出商品均呈现出大幅上升的情况，且发

出商品余额均较大，与公司发出商品变动趋势一致。 

综上所述，报告期内公司发出商品规模较大且大幅增长与公司业务模式相匹

配，与同行业公司变动趋势一致，具有合理性。 

（4）结合公司近三年发出商品通过验证时长及通过率、期后存货变动情况，

说明存货跌价准备计提是否充分 

1、公司近三年发出商品平均通过验证时长及通过率如下： 
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期间 
平均验证时长（月） 
（500 万以上合同） 

通过率 

2021 年度 7.74 100% 

2020 年度 13.58 100% 

2019 年度 10.87 100% 

公司 2020 年度验证时长较长，主要系受新冠疫情影响，部分客户项目延期

所致。2021 年度国内锂电池行业快速发展，客户扩产规模快速增长，采购的设

备型号及功能较为相似，生产线投产加快。此外，2021 年公司安装调试人员增

加，安装调试进度加快，故整体验收周期缩短。 

2、期后存货变动情况 

公司 2021 年末发出商品账面余额为 74,726.47 万元，截至 2022 年 4 月 30

日已验收并结转成本 37,420.82 万元。 

3、存货跌价准备计提情况 

公司按照《企业会计准则第 1 号——存货》的相关规定对发出商品计提跌价

准备。发出商品均系已发货给客户的商品，对于发货后较长时间未验收的合同（一

般为 1 年以上），公司按该合同预计可收回的对价及商品可再次利用的价值孰高

确定其可变现净值；对于发货后尚未满 1 年的发出商品，公司按该存货的估计售

价减去估计的销售费用和相关税费后的金额确定其可变现净值。公司产品均系以

销定产，发出商品均存在对应销售合同或销售订单，故按销售合同或销售订单金

额确定估计售价。 

公司 2021 年末发出商品账面余额 74,726.47 万元，其中发货后尚未满 1 年，

且销售合同金额减去估计的销售费用和相关税费后的金额高于存货账面余额的

合同对应的发出商品余额为 53,179.92 万元，该部分存货无需计提存货跌价。其

余发出商品存货跌价计算过程如下： 

项 目 账面原值（万元） 可变现净值（万元） 存货跌价准备（万元） 

1 年以上未验收合同 9,301.95 6,920.42 2,381.53 

1 年以内未验收销售价格

低于存货余额合同 
12,244.60 10,822.24 1,422.36 
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合 计 21,546.55 17,742.66 3,803.89 

公司发出商品减值测试已逐项考虑合同验收风险、可收回金额等因素，报告

期公司发出商品跌价准备计提充分。 

【保荐机构核查程序及核查意见】 

一、保荐机构核查程序 

1、查阅公司 2020 年及 2021 年末原材料、在产品和发出商品明细表； 

2、查阅公开资料并访谈公司管理层，了解 2020 年以来锂离子电池行业的发

展状况、公司在手订单情况及采购和生产流程情况，分析 2021 年末原材料、在

产品和发出商品大幅增长的原因及合理性； 

3、就原材料、在产品和发出商品增长情况与同行业可比公司对比； 

4、取得发出商品的期末库龄清单，重点关注库龄较长的产品，结合销售合

同执行情况，判断较长库龄的存货是否存在减值的风险，复核发出商品计提跌价

准备的充分性和合理性。 

二、保荐机构核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

公司原材料、在产品大幅增长，发出商品规模较大且大幅增长系业务规模扩

大所致，与同行业公司变动情况一致，具有合理性；报告期末公司已按照企业会

计准则的相关规定对发出商品进行减值测试并根据测试结果充分计提了存货跌

价准备。 

 

6、年报显示，公司货币资金期末余额为资产的 33.67%，报告期内财务费用

中利息收入为 0.16 亿元。 

请公司：（1）说明报告期内财务费用中利息收入的具体来源；（2）说明报

告期内财务费用中利息收入与货币资金规模是否匹配。 
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【上市公司披露及说明】 

（1）说明报告期内财务费用中利息收入的具体来源 

2021 年度财务费用中的利息收入均为各类货币资金的活期利息收入，具体

情况如下： 

币种 活期利息收入（万元） 

人民币 1,165.76 

美元 309.26 

欧元 82.20 

日元、兹罗提、林吉特、韩元、港元等 0.06 

合计 1,557.27 

（2）说明报告期内财务费用中利息收入与货币资金规模是否匹配 

单位：万元 

货币资

金 

2021 年初 2021 年末 
2021 年度

平均额 

2021 年利

息收入         

年化利

率 

原币 人民币 原币 人民币 人民币 人民币 (%) 

人民币 90,779.13 90,779.13 104,691.97 104,691.97 97,735.55 1,165.76 1.19 

美元 7,463.74 48,700.16 7,610.35 48,521.29 48,610.73 309.26 0.64 

欧元 4,413.00 35,414.29 5,624.08 40,604.14 38,009.22 82.20 0.22 

日元 1,870.06 118.32 2,700.87 149.67 133.99 0.00 0.00 

兹罗提 167.95 294.23 81.22 127.66 210.95 0.00 0.00 

吉林特 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 

韩元 9,791.53 58.72 11,959.58 64.11 61.41 0.06 0.09 

港元 0.36 0.30 0.36 0.30 0.30 0.00 0.00 

合计 — 175,365.17 — 194,159.13 184,762.15 1,557.27 0.84 

根据央行存款基准利率，人民币活期基准利率为 0.35%，一年期基准利率为

1.5%，公司 2021 年度人民币年化利率 1.19%，介于 0.35%-1.5%的范围之内。 

其余外币资金利率较人民币利率低，各家银行外币存款利率差别较大，参考

中国银行外币存款利率，2021 年度美元活期存款利率为 0.2%，一年期定期存款

利率为 0.8%，公司 2021 年度美元平均年化利率 0.64%，介于 0.2%-0.8%范围之
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内；2021 年度欧元活期存款利率为 0.05%，定期存款各银行差异较大，公司 2021

年度与中国银行协议 1,000 万欧元以上的大额欧元年化利率 0.3%，公司 2021 年

度欧元平均年化利率为 0.22%，介于 0.05%-0.3%范围之内。 

综上，各主要币种平均年化利率与市场利率匹配，因此，报告期内财务费用

中利息收入与货币资金规模相匹配。 

【保荐机构核查程序及核查意见】 

一、保荐机构核查程序 

1、查阅公司 2021 年度财务费用中利息收入明细表，复核利息收入按币种的

来源； 

2、复核各币种利息收入的平均利率，并结合市场实际情况分析平均利率的

合理性。 

二、保荐机构核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

2021 年公司财务费用中利息收入与货币资金规模相匹配。 

 

（以下无正文） 




