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证券代码：002166                                  证券简称：莱茵生物 

 

桂林莱茵生物科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2022-008 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观 

□其他 电话会议 

参与单位名称及

人员姓名 

浙商证券杨骥、上善如是基金肖肖、大成基金李燕宁、共同投资谭鹏飞

等机构投资者 

时间 2022 年 6 月 24 日 

地点 公司 

上市公司接待人

员姓名 

董事、供应链总监      姚新德先生 

副总经理兼董事会秘书  罗华阳先生 

投资者关系管理专员    桂庆吉女士 

证券事务代表助理      尹菲麟女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、副总经理兼董事会秘书罗华阳先生带领参观公司植物科学创

新中心、生产厂区。 

二、公司董事、供应链总监姚新德先生、副总经理兼董事会秘书罗

华阳先介绍公司经营及未来发展情况，并进行互动问答： 

问题一：请问公司美国工业大麻提取项目优势有哪些？ 

1、工艺优势。公司工业大麻项目采用溶剂萃取法，具有可实现连续

生产、回收率高、设备成本低等明显优势，相较于当地多数使用超临界

萃取法提取的小型企业，公司工艺更加具有成本优势。 

2、规模优势。该工厂为全美最大 CBD 提取工厂，将可以规模化的

稳定供应产品，为全球工业大麻供应链的完善作出积极贡献。目前工厂
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已经使用的土地约占已购用地的 50%左右，未来公司如有扩建计划，土

地可直接使用。 

3、布局优势。公司选址于印第安纳州开展提取与生产，一是当地为

传统农业种植地区和配套的工业区，有利于原料采购，二是当地用工成

本低，可进一步降低成本及费用；公司工业大麻产品的市场和销售将布

局于纽约及洛杉矶，便于及时响应客户需求、快速了解工业大麻领域最

前沿技术信息。 

4、技术优势。公司工业大麻提取技术可实现将工业大麻中多种成分

单独分离，回收率及提取技术领先行业内众多企业。目前派往美国工厂

技术人员均为本部专家，未来将通过轮班驻点的方式确保长期的技术支

持。 

5、成本优势。基于上述工艺、规模、技术等优势，相较于其他同业

企业，公司该项目成本控制能力优秀，即使近几年 CBD 价格出现大幅

下降，公司预计仍可实现预定的毛利率目标。 

问题二：现阶段美国工业大麻行业发展情况如何？ 

欧洲、加拿大、美国等地对于工业大麻行业开放程度逐步加快。但

由于工业大麻原料、CBD 价格的下降，也出现市场参与者陆续退出的情

况，CBD 提取行业产能呈现缩减；同时行业的整合并购也加速启动。公

司认为以上变化对公司工业大麻项目来说是利好的，市场参与者减少，

即竞争者、供给端减少，但 CBD 终端应用及下游市场仍在快速增长，

因此这正是莱茵生物占据市场、打响品牌的好机会。 

问题三：公司工业大麻项目是否有盈利预测？ 

因工业大麻提取后的最终产品并非标准品，如结晶粉末、全谱油、

广谱油、水溶性 CBD、纳米乳液、CBN 等，存在有效成分含量不一、

价格并非与成分含量呈线性关系等特性，市场需求决定各产品价格，例

如公司自行研发的主推产品纳米乳液 CBD 含量约为 5%，但因其良好吸

收性，销售价格可与医用 CBD 一致。因此公司工业大麻项目盈利情况

将待年度生产计划明确后进行预测会较为准确。 

关于 2022 年的营收目标，公司根据现有订单情况预计，今年利润可
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覆盖经营成本，当年实现盈亏平衡。 

问题四：除了代加工订单外，公司是否有接到其他工业大麻订单？ 

除已公开披露的代加工意向性协议外，公司也收到部分其他工业大

麻订单，目前订单量不大，但表明了终端客户愿意进入工业大麻领域及

选择莱茵合作的意愿。 

问题五：请介绍一下公司选择进军工业大麻领域到工厂建设完成的

大致历程。 

2019 年工业大麻题材火热，属于天然健康产业，结合当时已有的应

用研究、行业空间测算等，公司初步判定该品种是值得公司高度关注的

植提单品。之后，公司在国内外开展全面调研，鉴于美国工业大麻原料

有效成分含量高、CBD 应用场景广、消费者认知深刻等因素，公司最终

决定在美设立工业大麻提取工厂，工厂设备、技术等均由国内运输至美

国，主要技术人员也是由总部分批委派驻点美国工业大麻提取工厂。 

问题六：天然甜味剂产品价格是否有变化？同业竞争是否更加激

烈？公司与芬美意在天然甜味剂产品方面的定价、现阶段各单品采购比

例、续签计划如何？ 

近年天然甜味剂产品价格有所上涨，主要是原材料价格提升，以及

人工成本、运输费的上涨等。产品价格的上涨会引起部分企业低价销售

以争夺市场，但对公司客户关系的稳定无任何影响，主要原因是公司合

作客户以欧美一线大公司为主，价格并非终端品牌客户的首要考虑因素，

他们更看重供应商产品品质、供应的稳定性等方面，因此小型企业难以

影响公司合作层级的客户。 

公司与芬美意每年第四季度根据当年原料采购价格等洽谈来年天然

甜味剂交易价格，年中如汇率变动触及约定标准线，双方将临时洽谈调

价。目前芬美意采购的公司天然甜味剂产品中，甜叶菊提取物与罗汉果

提取物比例约为 3:1，并且二者复配的订单量逐渐加大。目前双方合作

比较顺利，符合预期，续签合同的谈判预计将于今年底之前启动。 

附件清单（如有）  

日期 2022 年 6 月 24 日 

 


