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证券代码：688159                                   证券简称：有方科技 

 

深圳市有方科技股份有限公司 

投资者交流会议纪要 

 

深圳市有方科技股份有限公司（以下简称“公司”）于 2022 年

6 月以线上形式参加了天风证券和华安证券组织的策略会活动，具体

情况如下： 

 

一、 参会人员 

公司参会人：副董事长兼副总经理魏琼，副总裁兼市场总监罗伟，

董事会秘书黄雷，投资者关系总监陈凯思 

机构参会人：天风证券、华安证券组织的多家机构。 

 

二、 投资者交流会内容概要 

 

（一） 公司基本情况介绍 

有方科技是 2006 年成立的，从成立以来至今专注于为物联网提

供稳定、可靠安全的接入通信产品和服务。2016 年公司制定了“云管

端”的长期发展策略，因此主营业务和产品里除了无线通信模组之外

还有整机、物联感知云平台。 

从 2016 年开始，我们面向海外高端车联网市场，开发了智能 OBD
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终端。从 2018 年开始，我们借由万科物业投资契机，开发了地产物

业终端，近两年我们也面向智慧教育领域推出了智能电子学生卡终端，

并面向数智城市领域推出物联感知终端。我们的终端在不断丰富，而

且终端未来的营收占比将逐步扩大。 

在车联网终端方面，目前产品线进一步丰富，海外智能 OBD 终端

主要面向北美市场，是一个准前装产品，最终客户包括了奥迪、尼桑、

菲亚特-克莱斯勒等。另外，面向欧洲市场，我们推出了联网应急车

灯替代三角架，减少公路的事故并提升道路救援能力，西班牙走在前

列，欧洲其他国家在考虑跟进，由于俄乌冲突整体推进的时间表会比

预期会稍微慢一些，但仍是一个趋势。 

在地产物业领域，行业智能化正在发展，市场规模也在逐年增加，

所以地产物业终端未来的收入预期也会增加。 面向智慧园区/社区和

数智城市，我们基于地方政府的需求并基于自身通信连接的能力，开

发了一系列终端和解决方案，比如近期推出的异动监测仪。近期接连

发生了长沙危楼倒塌事故、泥石流导致高铁列车脱轨事故，异动监测

仪主要应用于边坡、堤坝、危楼的监测，对于预防地质灾害起着重要

作用，目前在做试点和市场推广。 

在智慧教育领域，我们去年推出了智能电子学生卡终端。去年初

教育部出台了有关规定全面禁止中小学生携带智能手机和智能手表

进入校园，作为替代方案建议使用带通信联网功能的智能电子学生卡，

但去年这块业务的推进较为缓慢。今年珠三角和长三角先后发生了疫

情，疫情期间对中小学生群体的防疫管理提出了挑战，大家开始认清
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智能电子学生卡在疫情防控方面的价值，新款带屏的智能电子学生卡

可以实时显示学生的健康码，极大减轻了家长和学校的工作量，提升

了管理效率，随着疫情常态化管控未来这块市场会比较大。目前产品

已在陆续供货，集中供货主要在第三季度也就是 9 月秋季开学前 1-2

个月进行。 

前面讲完了终端，下面讲讲无线通信模组。无线通信模组应用于

千行百业，我们占据优势的行业主要是智慧能源，包括电力、水务和

燃气。电力的需求有四块，一是电力的集中抄表，每年需求量几百万

只，较为稳定。二是电力配网，“十四五”规划期间国家电网和南方

电网的投资金额接近 3 万亿，比“十三五”规划期间的投资金额 2.5

万亿要多，而且规划重点为电力配网投资，带来了机会。三是分布式

光伏发电储能，前年国家提出了双碳目标，随后又出台了光伏整县推

进等政策，因此去年光伏逆变器厂商对于模组需求量有明显增长。未

来几年随着新能源政策的进一步推进，也会有较大幅度的增长。四是

海外电力，海外电力的远程抄表方式跟中国电力的集中抄表方式不一

样的，一般是网络表，每个电表会带个模组，所以海外的用量也会很

大。近两年我们在中东、东欧、印度持续开拓海外电力，去年四季度

在印度的模组发货量第一，其中主要用于电表。智慧能源还有水和燃

气，主要用 NB 模块，我们目前处于行业前三的位置，也与一些大型

水司、燃司合作开发解决方案，比如推出一些带安全功能的模组。水

和燃气的应用场景也在不断丰富，比如法规要求商用餐饮业要强制安

装带联网功能的燃气报警器，我们的模组就应用在燃气报警器上面，
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在智慧井盖也有应用。 

在车联网领域，模组用于前装和后装。前装应用于奇瑞、东风商

用等汽车上，以及上汽等新能源车的充电枪上，目前还在持续开发比

亚迪、五菱等客户。后装应用于追踪器上，追踪器的市场用量较大，

以前用的 2G，今年正全面切换为 4G。无线通信模组还用在两轮电动

车，包括美团等共享电动车，还有两轮电动车的前装，中国两轮电动

车保有量过亿，印度和越南的摩托车保有量也过亿，目前智能化率还

比较低，未来会有升级的需求，对模组的需求也将进一步提升。 

除终端和模组外，我们还有物联感知云，主要用于数智城市领域，

为政府提供共性支撑平台，实现城市级物联感知设备的统一接入、统

一管理和数据共享，这也是公司未来几年重要的增长点和收入构成。 

公司未来几年还会坚持“云管端”的架构和策略进行发展，也会

努力提升终端和云的营业收入及占比，并通过终端和云来带动公司毛

利率进一步提升。 

 

（二） 投资者问答概要 

1、关于智能电子学生卡业务，目前商业模式是怎样的？单个学

生卡的价格、服务费等收益构成是怎样的？在湖南推的电子学生卡今

年和明年的出货量有什么预期吗？除了在湖南布局外，在其他省有布

局吗？模式上是否一样？ 

答：第一个模式是向传统运营商渠道推广，去年的销售都是通过

运营商渠道进行的，但是总体出货量不算大，主要原因是运营商的招
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标价格很低，对于硬件供应商而言动力不会特别大。第二个模式是推

广重点即向传统教育渠道推广，我们制定价格策略并进行销售运营，

我们提供硬件、流量、平台，能有效提升毛利率和客户粘性。同时由

于提升了渠道利润空间，提升了下游渠道商的积极性。 

电子学生卡的运营收益将分为几块，一个是纯硬件的收益，一个

是流量运营，一个是平台使用的服务费用。在新的商业模式下，硬件

的毛利率提升了，流量运营也能获取一定毛利，软件平台服务费毛利

率也很高，然后增值的部分和教育渠道进行分成调动其积极性。  

湖南的中小学生人数约 1000 万，今年主要还是在重点学校等做

示范，希望能有 10%的覆盖率，示范做好后明年会有其他学校效仿，

进而延续下去。  

除湖南外，公司还在四川、河南等省份推广，推广模式一致。 

 

2、对于异动监测仪，公司能不能再详细介绍一下这个产品？目

前是已经在推广阶段还是处于研发阶段？像四川地震引发的泥石流、

动车隧道和沿路的场景下都会用到异动仪吗？对于有这方面需求的

部门，公司前期有没有做对接工作？ 

答： 针对城市生命线和自然灾害等应用场景，我们提供一系列设

备终端，异动监测仪是其中一款。它的应用场景会比较多，与结构安

全相关的场景都可以用。过去市场上也有一些场景监测设备，比如北

斗高精度 GNSS 接收机，但是由于设备贵，安装施工复杂，因此自动

化监测设备还没有大规模用起来。基于这些对实际场景的需求了解，
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我们开发了一款高精度、低成本的异动仪产品，主要希望将这些场景

变成自动化，过去花 3-4 万块钱购买设备只能监测一个点位，而异动

仪只有一千多块钱就能监测一个点位，还能多铺些对整片边坡进行监

测，效果比单个点位要好。 

异动仪在 5 月初就已经进入推广阶段，目前的渠道开发已开始布

局，未来主要还是依靠渠道销售，毕竟有方是一个产品技术型公司。

同时我们也在深圳、长沙、惠州等地方做试点，在城市的某个街道或

某条公路做边坡、危楼的试点，在样板建立后，后续的重点工作就是

市场推广和渠道开拓，目前处于这么一个阶段。 

当泥石流等灾害发生的时候，已经是最差最坏的状态了。在结构

变形的变化过程中，要把变形、位移等数据都监测到，并提前做预警

和加固，而不是等到灾害发生。异动仪就是监测结构性的变化数据的。 

典型的场景在做对接和试点，主要是为后面的渠道推广树立起样

板。 

 

3、前两天全国组织农村自建危房的整治，异动检测仪产品在这

里面的应用场景有哪些？对于异动仪的市场空间怎么看？是根据一

个区或者说一个城市大致的需求量，然后去看全国推广之后的市场吗？

边坡、桥梁、大坝的安装密度大致是怎样？高速公路安装的话体量级

会怎样？市场上现有的位移监测设备卖好几万，而且是基于激光雷达

方案和 GNSS 方案，公司的产品在技术原理上有何优势？异动检测仪

产品售价情况？近两年的需求和出货量怎么看？ 
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答：房屋整治，首先是做风险排查，然后做房屋危险等级的鉴定，

再用上一些信息化手段和人工手段，做好后续长期的监测工作。以往

的整治主要靠人工定期勘察部分危楼，缺乏专业的监测手段。这次则

是全面的整治和排查，目前全国的危楼排查工作尚未结束，等排查结

束才能知道有多少房屋存在隐患，以及有多少房屋需要安装设备进行

监测。个人认为前期排查的重点还是带运营性质的自建房，比如出租、

餐饮、住宿等经营用途，因为如果产生倒塌事故的话群死群伤的危害

性会比较大，因此这也是异动仪最先开始也是最主要的应用场景。异

动仪除了用于危楼监测外，还可以用于危险边坡监测，另外涉及到其

他结构变形的监测其实都用得到，比如桥梁、大坝、隧道。 

从调研深圳某区试点的需求数据来看，C 级以上危楼数量约 3000

多栋，按每栋安装 5 台异动仪算，区潜在需求约 2 万台。边坡也会划

分等级类别，对于危险程度高的，按平均每 50 平方米安装 1 台算，

区潜在需求约 5 万台。城市级的潜在需求会更大，高速公路和高铁隧

道旁的边坡数量也很大，但只有危险等级高的边坡才需要安装，而且

与高速公路的投资规模有关，目前还没有拿到这方面的数据。 

市面上 GNSS 产品已经推出数年时间，但铺设很少，因为单价很

高，对安装的要求也很高，需要有基站作为基准点，施工和协调复杂。

从精度上看，我们的产品不会差于竞品的位移监测设备。此外，我们

的产品安装施工简便，不需要损坏主体结构，不需要额外供电，电池

能运营 3 年时间，总体成本会比较低，而且数据上传率、在线率、准

确度都会比较高。 
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异动仪价格在 2000 元以内，今年通过样板试点带动部分片区使

用，从目前跟进的区域和项目来看约有 2-3 万台的需求水平，样板示

范完成后将采用渠道的方式去推广。 

 

4、车联网方面今年模组和整机有什么增长点和规模？欧洲智能

网联车灯的相关法案何时冻结，公司何时能够批量出货？这块的市场

需求和单价是怎样的？主要是通过西班牙电信去拓展吗？ 

答：车联网分四轮车和两轮车。四轮车分模组和整机。四轮车公

司的模组已在东风商用车、奇瑞的几款车前装上商用，还有上汽的充

电枪项目，其他的比如通用五菱、广汽等几个项目在测。由于公司的

四轮车模组过去两年基数不大，因此今年应该同比会有较大幅度增长。

两轮车共享除美团外，还有区域性运营商客户，且主要由两家方案商

提供终端和平台，公司与市占率高的那家在合作。两轮车前装智能化

也是趋势，公司在国内积极布局，在印度则抓住先机，发展势头良好。

整机方面，智能 OBD 今年会随汽车芯片供应的增加而增长，联网应急

车灯由于海外国家的标准落地较预期晚了一两个月，预计 7 月才能批

量发货，因此本年出货量可能较年初预计要少些，但批量发货后后续

就会持续批量。按照每年新增汽车 300 万辆，存量汽车 2000 万辆分

5 年替换来算，每年市场需求量约 500-600 万只，如果欧洲法规通过

的话潜在的需求量还要乘以 10。单价则取决于产品形态和产品规格，

终端价格在十几二十美金不等，另外有的客户不买终端买 PCBA。除西

班牙电信外，还有沃达丰等几个运营商，另外还有传统渠道。 
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5、我们关注到电网信息化，包括配网的智能化、相关集采从二

三季度开始加速，公司在电力份额一直较高，对于今年的增长和招标

集采节奏的看法是怎么样的？公司智能电表模组今年在海外的拓展

和收入情况，海外市场的毛利率如何？光伏逆变器和储能对模组预计

今年的出货量和增速怎样？ 

答：国内电网用采（集中抄表）方面总体的需求稳定，刚公布的

今年第一批招标比去年略有增加。电力的增长主要来自分布式光伏发

电储能和海外电力。海外电力对模组的需求是在持续增加的，海外电

力覆盖了印度、东南亚、中东、欧洲等众多国家和地区，毛利率则分

区域，东南亚可能会略低一些，欧洲可能会略高一些。光伏过去的市

场需求量年均两三百万只，由于基数较小，在国家现在政策推进下，

后期增长率可能会比较高，从去年下半年开始能感觉到下游客户需求

增速加快。智慧能源领域需求的年增长率约 30%。 

 

6、一二季度的疫情会对出货节奏和业绩有什么影响？ 

答：二季度下游国内客户对模组的需求有所放缓，但海外客户需

求有所提升。上半年还是以模组为主，终端主要集中在三季度出货，

像刚才提到的智能电子学生卡在 9 月秋季开学前后出货、应急车灯 7

月出货、异动仪监测仪也在三季度示范、推广和出货。 

 


