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证券代码：002372                        证券简称：伟星新材 

浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表 

 编号：2022-031 

 

投资者关系活动类

别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            √其他：电话会议 

参与单位名称及人

员姓名 

国信证券：黄道立、陈颖；Wellington：Andy Hsu；Dymon Asia：徐磊；国投瑞银

基金：杨枫；国泰基金：徐志青；光大保德信基金：李峙屹；中英人寿保险：汪凯

成；中睿合银投资：叶笑坤；中国人寿资管：杨大志；前海联合基金：张辰权；前

海昊创资本：王梓桓、陈春燕；瓦洛兰投资：程惠；创金合信基金：寸思敏；川财

证券：黄昱颖；华安财保资管：张文浩；向上资管：谷德林；淡水泉：林盛蓝等。 

时间 2022 年 6 月 30 日 

地点 公司 

上市公司接待人员

姓名 
谭梅、章佳佳等 

投资者关系活动主

要内容介绍 

1、请介绍一下公司近期的经营情况？ 

答：现阶段外部环境比较复杂，疫情散点爆发，公司二季度总体经营情况受疫

情的影响还是比较明显的：由于部分市场的物流运输和施工场地受到限制，零售业

务和建筑工程业务受影响更大；市政工程业务受影响相对较小。面对这种情况，公

司拒绝“躺平”，积极调整应对：首先积极做好员工的疫情防护工作，确保员工安

全；在此基础上，将部分线下工作转移到线上，做好线上培训、沟通、客情关系维

护等工作，同时积极探索创新线上营销模式。在非疫情区域，加大市场拓展力度，

通过提市占率和拓品类的方式，全力推进年度目标与计划的执行落地。 

2、请问公司近期原材料价格及调价情况？ 

答：近期公司产品原材料的价格环比略有下降，同比仍有增长，总体仍呈高位

震荡趋势。公司产品定价总体执行成本加成的原则，零售类产品的价格体系目前未

做调整，如果成本端波动较大，公司会综合考虑制造成本、市场需求、客户接受程

度等因素，对产品价格进行适当调整；工程类产品价格随行就市，按单定价。 
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3、请问公司今年的销售目标是否调整？ 

答：由于疫情以及宏观环境等因素影响，公司要完成年度销售目标的难度和挑

战性确实非常大，不过目前公司没有调整目标，主要是希望我们的团队在关键时刻

不泄气，积极调整创新，化压力为动力，尽最大努力做到最好。 

4、请问公司是否感受到疫情稳定后的需求释放情况？ 

答：目前上海区域疫情基本稳定，但从市场反馈来看，还未感受到需求有特别

明显的释放。 

5、请问公司如何实现防水产品的高品质？ 

答：首先是对高品质的支撑，公司防水产品定位高端，对标国际一线品牌，同

时引进了国际一流的技术团队，确保防水产品品质优异；其次是优质的服务，公司

“产品+服务”的模式能够确保防水施工质量，给消费者更好的用户体验，减少漏

水隐患。 

6、请问公司如何看待精装房趋势？ 

答：目前各地基本实施因城施策，精装房在不同区域呈现不同的情况：一二线

城市，精装房占比保持了较高的比例；三四线城市，精装房的推进速度和市场需求

均不如一二线城市。 

7、目前塑料管道行业发展趋势？是否存在“天花板”？ 

答：目前塑料管道行业处于相对成熟的阶段，从行业企业来说，小企业生存困

难甚至逐步被淘汰，优质的规模企业在该环境中生存更好并逐步扩张，行业集中度

在进一步提升。随着其应用技术、材料性能的不断进步，塑料管道在其他领域的应

用不断拓宽，油田、矿山、海洋等领域的应用比例将不断提高，目前还未看到“天

花板”。 

8、请问公司如何提升市占率？ 

答：公司主要通过完善渠道建设来提升市占率：一是横向拓展，在薄弱、空白

区域，开发更多的经销商，增加网点密度；二是纵向下沉，在相对成熟的区域，下

沉到县市、乡镇一级，全面提升市场份额。 

9、请问公司如何激励经销商？ 

答：公司对于经销商的激励是多层次、立体化的：一是通过配套率、销售规模

等考核指标的设置，给予一定的奖励；二是积极赋能经销商，帮助其开拓市场、管
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理团队以及开发大客户；三是通过多元化激励调动经销商的积极性。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 6 月 30 日 

 


