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投资者关系活

动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

☑其他 （券商策略会线上交流） 

参与单位名称

及人员姓名 

吴婧雯 进门财经；李林  浙江韶夏投资；黄成扬 泰康资产； 

朱庆新 上海甄投资产；惠博闻 聚鸣投资；王舒  上海尚雅投资；

柴明  浙商基金；袁龙华  上海璞远资产；王晗畅  安信资产；

张培培  上海混沌投资；李威 上海东恺投资； 

张天楠  上海彤源投资；李湉  深圳市同创佳业资产； 

傅鑫 中泰证券；陈笑宇  国联安基金； 

时间 2022 年 6 月 30 日 15:30-16:30 

地点 线上 

上市公司接待

人员姓名 

副总兼董秘孙汉武 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

问题1：公司的主营业务情况如何 ？ 

公司2011年上市，上市最初主要生产各类电加热器，分为民用

电加热器和工业用电加热器两大类。其中，民用电加热器主要为空

调、小家电用等电加热器以及新能源汽车用电加热器；工业电加热

器主要为多晶硅生产过程使用的冷氢化电加热器以及石油、化工等

行业用的电加热器等。 

经过10多年的业务布局和持续发展，公司主营业务已形成家用

电器业务、光通信材料业务和新能源业务三大板块。 

1、家用电器业务。与上市之初相比，该业务应用领域有所拓
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展，但不是很大，主要是产品或技术升级换代以满足客户需求； 

2、光通信材料业务。该业务是公司2016年收购江苏九天带来

的。2018年之前平稳增长，2018年四季度光(线)缆集采价格大幅下

跌，导致2019年业务亏损；经过2018年至2020年的行业洗牌，市场

从2021年开始触底反弹，需求正逐步恢复。公司作为该细分行业的

领先企业，市场份额逐步提高，业务盈利能力有所提升，对应的营

业收入及净利润也开始恢复稳定增长趋势。 

3、新能源业务。该业务目前可分为新能源装备制造、新能源

汽车用PTC电加热器及锂电池钢壳材料三个细分板块。 

（1）新能源装备制造：目前的主要产品为多晶硅还原炉和多

晶硅冷氢化用电加热器，是多晶硅生产的核心设备，市场认可度也

相当高。 

（2）新能源汽车用PTC电加热器：公司2008年开始开发，2012

年就与比亚迪合作，目前市场占有率位居行业前列。国内新能源汽

车市场的快速发展，为公司新能源汽车用PTC电加热器快速增长带

来了机会。 

（3）锂电池钢壳材料：公司的预镀镍电池钢基带虽然起步较

早，技术水平目前处于国内领先地位，但是目前的产能较小，短期

对公司的业绩影响不大；随着国产化需求的增加，后续的成长性更

大。 

未来三至五年，新能源业务是公司发展的重点，公司正在建设

的前次募投“年产350万套新能源汽车用PTC电加热器”项目和本次

拟募集资金的“年产2万吨预镀镍电池钢基带”项目将会为公司带

来新的业绩增长点。 

 

问题2：预镀镍钢壳材料客户情况及发展规划？产能是如何释

放？ 

1、该业务是从2016年收购的江苏九天承接过来。江苏九天光

通信产品用到电镀铬技术，后来随着和客户的接触，2014年开始研

发预镀镍技术。公司2016年收购的时候就是看重江苏九天预镀镍技

术的领先性，可用于动力锂电池钢壳材料生产。经过近八年的研发
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积累，江苏九天已拥有丰富的预镀镍技术经验，申请了多项专利，

同时积累了很多客户。 

公司目前没有向电池厂或整车厂直接供应预镀镍电池钢基带

材料，直接客户基本上是电池冲壳企业，我们了解的情况也是主要

应用在电子消费领域。公司原有一条预镀镍生产线，按生产0.3mm

厚度的预镀镍电池钢基带来计算，年产能约为7000吨。公司目前月

度在手订单大约在300吨左右。前段时间公告了和无锡金杨签订的

合作协议，若后续能够稳定采购，公司在手订单会进一步提高。 

 2、年产2万吨预镀镍电池钢基带项目相关工作都在积极推进，

项目进度要看实际建设情况。如果明年上半年能够建成投产，市场

需求旺盛，全年有希望能够实现超1.5万吨产量。 

 

问题3：预镀镍电池钢基带的定价模式？是否是按加工费定

价？ 

公司目前主要是直接购买原材料进行加工制造预镀镍电池钢

基带产品，按照成本加成的模式来进行销售定价，采用的是直销模

式。前段时间和无锡金杨签订了合作协议，其中包含来料委托加工

模式。预计公司今后会有来料加工、收取加工费的业务定价模式，

但目前还没有。 

 

问题4：公司预镀镍电池钢基带的定价依据是什么？原材料锚

定哪一种原材料，纯钢还是钢基带？单吨盈利能力如何？ 

公司目前主要是直接购买原材料进行加工制造预镀镍电池钢

基带产品，按照成本加成的模式来进行销售定价，采用的是直销模

式。目前购买的原材料有两种，一种是自己买钢卷，做成钢基带，

再加工成预镀镍电池钢基带；另外一种就是直接买进口的成品电池

钢基带，然后加工成预镀镍电池钢基带。 

公司目前的预镀镍电池钢基带产销量不高，毛利率也不是很

高，一般在15-20%之间。 

 

问题5：预镀镍扩产有什么规划？下游客户导入有没有更大的
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亮点？ 

公司已向很多有国产替代需求的企业进行了送样，大部分企业

都比较认可公司的产品。但公司目前没有做深度推广，主要原因是

产能受限。除了已发公告的年产2万吨预镀镍电池钢基带项目之外，

后续如果市场需求加快，公司会积极考虑扩产，但目前没有形成完

整的规划。 

 

问题6：单万吨预镀镍电池钢基带投资额多少？扩产周期需要

多长时间？ 

根据目前的项目概算，公司一万吨预镀镍电池钢基带需要的投

资金额大概在1-1.5亿元之间。 

由于镀镍涉及到环保问题，项目前期各项审批程序也比较长，

同时国产替代也是在逐步扩散，公司计划成熟一家推广一家。从时

间点上来说，扩产周期和国产替代可以做到有机衔接。 

  

问题7：目前预镀镍工艺，公司与海外的差距大吗？主要差距

体现在哪些方面？可通过哪些方式缩小？ 

从工艺角度来说，差距有；从产品质量来说，个别性能指标略

有差距，但从客户送样的反馈结果来看，产品质量可以满足客户需

求。同时，公司通过改进设备性能、优化工艺参数、创新关键技术

等，缩小差距甚至争取超越，目前来看，效果比较明显。送样得到

知名客户的认可，也间接证明了这一点。 

 

问题8：设备是否需要定制？是否已经完全实现国产化？ 

国外设备造价相对较高，公司的设备都是自己设计，委托国内

企业加工制造。 

 

问题9：预镀镍的难度体现在哪里？国内宝钢等为什么没有进

攻这块市场进行突破？ 

国内从事预镀镍材料的前瞻性、基础性研究较少，目前国内只

有我们有完整预镀镍生产工艺并产业化应用，其它公司仅仅只有部
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分工艺，工艺不完整。虽然公司目前的预镀镍产线与国外工艺有差

距，但经过持续的技术改进和优化，在拟建的年产2万吨预镀镍电

池钢基带募投项目中，我们采用的工艺与国外相比已非常接近。预

镀镍工艺的难点在原材料性能和镀镍工艺的精度要求高，对预镀镍

的效果及最终的质量稳定性有较大影响。 

 

问题10：动力类和消费类的预镀镍工艺差别是否大？消费类我

们是否有竞争对手，是否也会切入这块进行竞争？ 

我们的工艺没差别，公司目前生产的预镀镍电池钢基带既可用

于动力类，也可用于消费类。只是动力类电池的安全验证周期相对

较长。公司目前生产的预镀镍电池钢基带主要用于消费电子类产

品。 

 

问题11：是不是18650钢壳这种适合预镀镍，4680钢壳是不是

后镀镍也可以？ 

不是，用预镀镍主要基于产品的安全性能考虑。后镀镍是先冲

壳再镀镍，工艺简单、要求不高，具有明显的镀镍层，受到碰撞、

变形等外力冲击，有可能造成镀层脱落及焊接点脱焊，从而导致电

解液腐蚀壳体甚至造成电解液泄露发生安全事故。预镀镍是先镀镍

再冲壳，通过高温融合渗透，镍和钢基带融为一体，形成镍铁合金

层，没有明显的镀层，耐腐蚀，抗冲击变形，安全性远远好于后镀

镍。 

 

问题12：二季度各业务业绩并展望？ 

公司已披露了2022年半年度业绩预告，对公司上半年业绩影响

最大的是新能源装备业务，主要是多晶硅还原炉和辐射式电加热

器产品，这块业务在手订单饱满，去年的在手订单绝大部分将在

今年陆续确认，年初签的合同也有少部分希望在今年确认。新能

源车PTC电加热器业务订单也很饱满，业绩同比有增长，但产能有

限；募投项目一期工程两条线，一条水暧生产线，原计划六月底

投产，受疫情影响有所推迟，现估计在七月底投产；另一条风暧
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生产线，原计划年底投产，目前估计十月有可能建成；两条线下

半年会有部分产能释放；电池钢壳材料业务，今年的目标是扭亏

为盈，短期对业绩影响相对较小；光通信业务保持稳定增长；家

用电器业务波动不大。 

 

问题13：多晶硅行业遇到瓶颈是否有影响？ 

多晶硅行业是个周期性比较强的行业。目前国家出台了一些政

策，比如分布式光伏稳步推进，不搞运动式投资，投资线有望拉长；

另外，硅料价格仍属高位，利润空间较大，吸引不少硅料企业持续

扩产，同时一些投资资本也跨行业投身多晶硅项目投资；此外，6

月初美国宣布将对从泰国、马来西亚、柬埔寨、越南四国进口的太

阳能组件免征进口关税，期限为24个月，有望间接拉动国内光伏组

建的需求增长。上述因素综合影响，可能会拉长光伏产业的景气度

周期。公司目前在手订单饱满，今年新接已公告的多晶硅装备合同

订单也超过了十亿，绝大部分预计要在2023年确认。由于2023年的

基数会比较大，公司谨慎看待2024年的订单。 

 

问题14：多晶硅设备业务这块，规模上来看，净利润是否会有

上升？ 

理论上应该会有上升。生产规模上来后，固定费用没有同比例

上升，理论上单位销售的毛利、净利都会有提高的潜力。 

 

问题15：新能源汽车PTC客户结构如何？后续产能扩张放量是

如何安排的？ 

公司新能源汽车PTC电加热器现有理论产能25万套/年，根据客

户订单需要可适当增加生产班次，提高实际产量。由于目前产能有

限，公司的策略是保重点客户（如比亚迪、零跑等）。随着募投项

目一期工程的即将建成，年底理论产能有望达到200万套，2023年

募投项目一期产能会快速释放。 

 

问题16：新能源汽车PTC电加热器后续毛利率如何？ 
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现有募投项目都采用自动化设备，自动化程度升高将带来效率

提升、质量提高、降本增效，产能及毛利均有望提升。公司后续将

专注新产品开发，新产品的毛利一般会高于原有成熟产品。 

 

问题17：新能源汽车PTC电加热器的市占率可以快速提升是什

么原因？ 

新能源车产销增长速度要高于PTC电加热器的产能释放速度。

我国新能源汽车去年产销均超过350万辆，按今年1-5月的产销增速

（均超过1.1倍），预计2022年全年有望超过700万辆。按照当前一

台车配备两套PTC电加热器系统（电池组和空调加热各一套）计算，

全年至少需要1400万套PTC电加器。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2022 年 6 月 30 日 

 


