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佛山电器照明股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                  编号：2022-01 

投资者关系活动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 银河证券、国信证券 

时间 2022年 7 月 1日-7月 4日 

地点 佛山照明 5楼会议室 

形式 网络视频会议 

上市公司接待人员姓

名 

董事会秘书：黄震环 

董事会办公室主任：黄玉芬 

交流内容及具体问答

记录 

问题 1：公司为什么要收购国星光电？ 

公司属于 LED照明领域的下游应用端企业，而国星光

电属于 LED照明领域的中上游企业，是国内头部的封装企

业，它有丰富的行业经验，领先的研发技术实力和较显著

的市场份额。通过并购国星光电，不仅能为公司发展注入

新的活力，还能打通上下游产业链，发挥双方各自的优势，

特别是在公司新布局的汽车照明、智能照明、植物照明等

细分领域进行紧密合作，助力双方合作共赢，提高在行业

上的影响力。 

问题 2：公司为什么要收购南宁燎旺? 

公司看好汽车行业的发展，尤其是新能源汽车的发

展。根据汽车工业协会的统计，2021 年我国新能源汽车

产销量同比增长 1.6倍，新能源汽车市场渗透率达 13.4%。

南宁燎旺致力于研发、生产和销售具有国内先进技术水平

的汽车全车灯具，分别在南宁、柳州、重庆、青岛有生产

制造基地，具备年生产汽车灯具 530万台套的能力，是我

国规模较大的汽车灯具生产企业。公司收购南宁燎旺后，

将以南宁燎旺为平台，推动公司汽车照明产品从车灯光
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源、模组延展至车灯灯具产品，并利用公司的优势助力南

宁燎旺做强做大。 

问题 3：南宁燎旺的生产经营情况 

南宁燎旺是我国生产规模较大的车灯企业之一，经过

多年发展，南宁燎旺具有稳定的整车厂客户，包括上汽通

用五菱、重庆长安、一汽奔腾、上汽大通、北京汽车公司、

东风柳汽、东风小康等，同时正在对接多家新客户。南宁

燎旺正不断加大研发投入，攻克技术难点，加快产品升级

迭代，提升市场核心竞争力，全力向中高端市场进发。2021

年南宁燎旺实现营收 15.18亿元，净利润 3785万元。 

问题 4：公司在细分领域的布局情况 

公司紧盯市场需求，大力优化产业布局，积极开拓新

赛道。在海洋照明领域，与中科院深海研究所共建“深海

照明工程技术联合实验室”，共同开发深海照明、养殖照

明等系列产品，已推出了具有针对性的 LED水产养殖照明

产品及方案，满足从陆上至水下、从育苗至养成等不同养

殖模式及阶段的特定照明需求。同时，成立了海南子公司，

在海口市竞得约 52 亩工业用地，用于建设海洋照明产业

基地，并组建和派驻海洋照明相关业务团队进行市场拓展

和渠道建设。在动植物照明领域，推出了各种应用场景的

动植物照明和消杀解决方案，已推出了大麻补光灯、花卉

蔬菜水果种植补光灯、动物取暖灯、养殖保温灯、紫外线

杀菌灯等解决方案。在 5G 智慧灯杆领域，公司已取得了

与智慧灯杆相关的专利及软件著作权，并参与了多个智慧

灯杆项目。 

问题 5：公司在提高毛利率方面有何措施 

公司主要通过两方面来提高毛利率，首先是控成本，

一是通过集中采购、竞价采购、压减物料规格等举措降低

原材料采购成本；二是采取生产工艺改进、工序优化、材
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料消耗定额管控、新材料替代等手段降低制造成本；三是

持续通过自动化改造、机器换人等方式，降低用工成本。

其次是提价格，针对国内外不同品类销售产品适当提高价

格，同时收缩促销力度。 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 

否 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件） 

无 

 

 

 


