
峨眉山旅游股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-001 

投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

招商证券：李秀敏、潘威全、徐媛婷、刘烨鑫、张剑婷 

汇添富基金：张伟 

长信基金：朱辰菲 

前海联合：张磊 

民生通惠：郑开 

前海一丰资管：杨鹏 

浙商证券：徐晴 

中兵财富：孙一航齐 

中食科创资管：朱佳欢 

德邦基金：熊泰来 

景顺长城：梁荣 

国泰基金：姜英 

睿远基金：刘都 

华泰自营：郑恺 

时间 2022 年 7 月 15 日下午 16:00 

地点 峨眉山旅游股份有限公司 

上市公司接待人

员姓名 

党委书记、董事长王东 

财务总监王蓉 

董事会秘书张华仙 



投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1.问：大数据具体应用的年限以及大数据对公司产生的效应？ 

答：公司大数据历经初始、发展、应用阶段。初始阶段在 2016

年以前，在此阶段公司与相关的第三方已经建立起相应的合作

模型；2017-2020 年为发展阶段，在此期间，公司董事会、经

营层看到了大数据赋能于景区的前景和传统文旅在新机遇、新

赛道上面临的挑战，所以围绕峨眉山景区的痛点、堵点、难点

进行了探索、加大了投资力度；2020 年 9 月精彩亮相到现在

是应用阶段，我们整合乐山市 34 个景区数据资源，打造了西

南首朵文旅数据云。2021 年，由公司承建的“乐山市文旅大

数据中心数字文旅发展模式”作为全省唯一代表入选文化和旅

游部资源开发司智慧旅游典型案例。 

2.问：公司与大庆等类似项目的合作模式以及对未来的展望？ 

答：公司从事大数据研发工作的主要是领创数智科技有限公

司，从 19 年创立以来已经成为公司经营的重要增长点。我们

通过参与市场、进行公开的招投标，已经在全国多个省市布局

了领创的产品。这是老牌文旅企业在新赛道上的有力探索，也

是文旅人不断创新的体现。 

3.问：公司文旅大数据的主要竞争对手有哪些？公司产品如何

脱颖而出？ 

答：竞争对手普遍存在于市场中。我们的优势在于：相较于技

术头部企业，我们对文旅市场的了解更深入，作为西南文旅龙

头企业，我们深知旅游、政府、景区、游客需要什么样的数据

产品。在研发产品的过程中，我们能较为精准的识别市场需求，

加之来自实践的理论基础，使我们文旅大数据的服务更具实操

性。 

4.问：公司一年的最大旅客接待量？ 

答：根据历年年报数据，公司接待游客最多的年份为 2019 年。

2020 年后，因为疫情对行业的影响，公司经营面临着多次挑

战。面对疫情的反复，公司董事会和经营层积极对应施策，一



手抓疫情防控，一手抓提振经营复苏，千方百计降低疫情不利

影响，竭尽全力用经营业绩回馈市场关注。 

 

 

 

 

 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 7 月 19 日 



 


