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湖南达嘉维康医药产业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2022 -002 
 

投资者关系活动类别 
 

特定对象调研 ☐分析师会议 

 
☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 
☐新闻发布会 ☐路演活动 

 
☐现场参观 

 
☐其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

上海原点资产管理有限公司 刘世强 

财通证券资产管理有限公司 冯雪云 

时间 2022年08月08日 15:00-17:00 

地点 线上会议 

上市公司接待人员姓名 

总经理、财务总监 胡胜利 

董事会秘书 柴丹妮 

 

 

 

 
投资者关系活动 

主要内容介绍 

1、公司基本情况的介绍 

公司主要从事药品、生物制品、医疗器械等产品的分销及零售业务，2019

年，向下游终端涉足生殖医院领域，公司已在今年6月份发布公告，将以设立合

资公司方式收购制药厂的资产，向上游医药工业领域延伸。目前着重发展专业

药房，线上线下相融合，成为提供大病、慢病管理和临床服务解决方案等综合

服务的医药服务商。 

2022年1-6月，提高分销市场份额的同时推动专业药房服务落地，实现收入

利润双提升，实现营业收入139,546.76万元，较去年同期同比增长11.24%，实现

净利润3,821.08万元，较去年同期同比增长8.75%。 

2、零售业务板块中慢病业务、DTP业务、传统业务的销售收

入占比多少？ 

答：零售业务板块中，慢病业务和DTP业务销售占比90%以上，传统业务占比



不到10%。 

3、收购宁夏德立信医药有限公司的收购目的？西部地区相

对经济不发达，利润增长是否会受到市场制约？ 

答：（1）宁夏德立信拟拓展宁夏银川、吴忠、石嘴山及周边省市地区，市

场仍有较大发展空间。未来，宁夏德立信将在公司的支持下，以并购、直营及加

盟等方式开发新的区域市场，在宁夏区内其他市县及周边地区拓展门店，为进

入西北头部连锁奠定基础。 

（2）西部地区虽然经济相对不发达，作为医药流通行业，生活刚需，相比

经济发达地区，竞争力小，毛利相对高一些，同时容易形成规模。 

4、公司零售体量和同行业头部连锁相比，规模比较小，我

们的竞争优势是什么？并购优势是什么？ 

答：（1）从医药流通行业趋势来看，处方外流、集采降价、两票制，DRG/DIP

付费等政策促使了院外药品需求的增加，处方外流并不是在存量市场上的简单

加总，更多是连锁药店竞争新市场、产品结构转变与客流量提升。 

（2）公司二十年积累的慢病管理经验，扎实、系统的专业药房运营管理体

系，以及较高的药学服务能力，批零一体化的渠道优势，形成了公司以处方药

销售占比达到90%以上的专业药房模式，是具备承接市场流量能力的。 

（3）通过加大重点省份的并购，快速提高连锁率，加速终端布局，赋能产

品，健康管理模式，运营模式，具备较强的跨区域复制能力。 

      

5、目前除了当下主营业务的发展外，是否有其他业务板块

的扩展计划？ 

答：目前还是在当下业务上发力，外延扩张和内生增长相结合。公司已在

今年6月份发布公告，将以设立合资公司方式购药制药厂的资产，向上游医药

工业领域延伸。 

6、制药厂的主要产品介绍？目前打算投入规模多大？ 

答：药品批文共62个，其中全国独家产品6个，纳入国家医保目录的品种

20个，纳入国家基本药物目录的品种10个，OTC（非处方药）品种14个；医疗

器械产品16个，发明专利5项。公司主导产品有：小建中颗粒、五味安神颗

粒、九味肝泰胶囊、小儿咽扁颗粒、肠康片、新生化颗粒、妇良片、阿莫西林

抗生素类西药及妇科、口腔、外伤愈合系列医疗器械产品。化妆品批文15个，

其中两款为可标注功效的特殊化妆品（国妆特字号化妆品，育发液与腋尔爽

粉），主导产品为育发液、洗发水、祛痘灵、腋尔爽粉等。 

目前暂时不进行大规模投入，制药厂本身具有稳定的产能以及成熟的产

品，现阶段着重利用公司全国销售渠道和零售网点实现对制药厂产品快速推

广，扩大销售规模。 

7、嘉辰专科医院的优势？目前所处的阶段？ 



答：嘉辰专科医院是致力于成为以生殖与遗传专业为主的专科医院，是按

照国家人类辅助生殖技术管理相关要求建设辅助生殖医学中心现代化专业实验

室，配备国内外先进辅助生殖设备；以紧密型医联体方式积极引进专业人才，

储备和培养一支理论扎实、技术过硬的专业技术队伍，为取得人类辅助生殖技

术执业许可夯实基础。 

目前医院主要开展妇科和泌尿外科疾病的诊疗，并已运营满三年，正在申

请三级专科医院评审，目前因三级专科医院资质评审要求比三年前有所提高，

医院正在按照验收标准进行升级；待通过三级专科医院评审后申请人类辅助生

殖技术执业许可，取得许可后才能启动开展IVF业务。由于辅助生殖技术壁垒

高，牌照申请流程长、审批标准严格，对公司持续开展辅助生殖业务前景存在

不确定性。 

8、公司大力发展专业药房，并成为医药服务商转型，作为

服务商，提供哪些服务？ 

答：（1）公司药学部由专家团队组成，为门店患者提供大病、慢病管理

和临床服务解决方案等药学服务。 

（2）建设平台，配合穿戴式智能医疗设备、互联网医院，家庭医生等，为

社区患者提供健康管理服务。 

（3）零售药房执业药师提供成熟专业的药事服务，组织患者教育、按病种

用药咨询，客户群体主要为大病、慢病患者。 

（4）配套中西医诊所、网上的诊疗平台提供用药咨询服务。 

 

9、目前公司123家门店的构成？新店什么时候达到盈亏平

衡？老店净利率是多少？是否有下行趋势？ 

答：目前123家直营门店都集中在湖南省内，覆盖全省14个地市州及绝大

部分县域。门店以次新店为主，主要盈利来源还是来自老店。去年到今年新开

的门店还未达到盈亏平衡点，主要系新开门店申请双通道、医保、特门等资质

需要时间周期，资质全部具备后展开各种业务，预计明年实现盈亏平衡。 

随着医药行业的政策，尤其是我们主要销售的是处方药，目前老店的净利

率是3.5%，老店的毛利的确存在下降趋势，但是公司双通道产品、特门药品、

处方外流增加了销售量，弥补毛利下降的损失。 

10、公司是否在门店配备中西医诊所，是否会对门店贡献收

入？ 

答：目前带诊所的门店有四家，坐诊都是名医教授，在引流的同时带动了

大健康产品、药食同源产品的销售，单店的盈利产出要比普通店会高一些，所

以将来也计划会对客流量大的门店增加诊所。 

11、DTP药房毛利低，引流买其他产品，带来的高毛利产品



的收入占比高吗？ 

答：DTP业务毛利率比传统药房业务的毛利率低，但是从毛利额的贡献上

是高的，通过国家政策支持，纳入医保的大病病种越来越多，通过双通道药房

提供更大的终端销售市场；同时公司和上游供应商深度合作，不断丰富大病特

药品种，满足患者需求。 

通过大病患者购药引流购买其他产品的收入占比很低，公司DTP业务是零

售业务收入的主要来源，与公司发展专业药房的业务模式相匹配。 

12、公司以传统社区药房为转型目标，为周边客户提供专业

药学服务，通过增加可穿戴式智能医疗设备，提供个性化服

务，请问穿戴设备的运营模式是什么？ 

答：公司搭建了客户健康数据、门店信息平台、互联网医院实时连通的服

务平台，我们通过将门店客户转化为私域会员，通过收取基础检测数据流量费

用或者会员年费，为社区周边客户提供综合健康服务及解决方案，打造专业药

房新模式。目前主要针对血压、血脂、心率等心脑血管疾病相关的慢病监测服

务，前期主要是完善平台服务功能，运营模式的打通，形成可复制性，便于在

之后并购的门店同步实施。 

13、公司产品结构调整，引进药食同源的产品是否存在激烈

的竞争？ 

答：目前不存在较大竞争，因为公司引进渠道不同，公司引进的药食同源

产品主要是和湖南省的部分医院、高校研发项目合作，以销售代理模式引进他

们自主研发的一些具备治疗性功能的产品，比如糖尿病、降血压、助睡眠的食

物等，以及二类器械类的如对烧伤、晒伤有效果的产品。 

14、部分DTP产品是外资企业，公司和华润，国控相比，有

什么优势吗？ 

答：公司目前主要业务集中在湖南地区，和上游外资供应商保持长期稳定

的合作关系，在新药方面和公司合作的比较多，也得到了他们的认可。 

公司积累了二十年的分销渠道资源，分销业务以医院客户为主，我们会对

上游客户提供供应链延伸服务，尤其在新药学术推广、配合新药进院沟通衔接

的服务工作；同时，公司成熟的慢病管理服务经验和完善的患者档案数据系

统，在和上游供应商的新药合作上，具备较高的药学服务能力，对用药跟踪，

慢病、大病的患者教育，医生和患者的融合等服务上是我们的优势。 

 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2022年08月10日 
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