
丽珠医药集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                            编号： 2022-016 

投资者关系活动类

别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他：券商策略会 

活动参与人员 

国盛医药——胡偌碧 首席分析师 

国盛医药——宋歌 分析师 

大成基金——杨挺 基金经理 

大成基金——邹建 基金经理 

大成基金——阳洪宇 研究员 

丽珠集团——杨亮 副总裁、董事会秘书 

时间 2022年 8 月 19日 9:00-9:40 

地点 丽珠集团、线上接入 

形式 现场参会、线上接入 

交流内容及具体问

答记录 

问：艾普拉唑所属 PPI 药物,由于其他 PPI 集采价格较

低，如何看待后续竞争？ 

答：艾普拉唑较同类 PPI 药品相比优势明显，剂量小、

起效快、作用持久、安全性高、代谢机制独特无个体差

异，经过多年的专业学术推广有良好的医生及患者口碑。 

目前公司的艾普拉唑系列产品包括艾普拉唑肠溶片

及注射用艾普拉唑钠。总体而言，这两个产品的级别医

院覆盖率均较低，公司将持续加大医院覆盖及产品销量。

注射用艾普拉唑钠也已历经了两轮医保谈判降价。从上

半年来看，虽有疫情影响，但是新增医院覆盖及原有医

院上量都有一定提升，相信随着推广的持续进行，注射

用艾普拉唑钠有望逐渐实现 “以量补价”，继续巩固其

在消化道溃疡疾病用药市场的地位。另外，公司仍将持



续加强该产品的循证医学、药物经济学、真实世界研究

等学术证据积累，同时在新适应症及新剂型等方面深度

开发，保证产品后续的生命力及持续增长。目前注射用

艾普拉唑钠新适应症已完成 III 期临床试验，已提交申

请资料。 

 

问：请问公司的艾普拉唑如何应对武田伏诺拉生，罗欣

替戈拉生等新药对传统药物的竞争风险？ 

答：消化道疾病治疗药物市场空间广阔。其中，抑酸药

物是消化道溃疡、反流性食管炎患者重要且首选的治疗

方案。 

艾普拉唑具有以下优势： 

艾普拉唑临床应用超过 10年，市场覆盖广，经过多

年的专业学术推广有良好的医生及患者口碑； 

艾普拉唑是不经 CYP2C19酶代谢的新一代 PPI，快、

慢代谢型人群的血药浓度差异最小，疗效稳定，且可与

氯吡格雷等联用，联用更安全； 

艾普拉唑适应症更广，可用于治疗十二指肠溃疡及

反流性食管炎。同时，也是权威指南、共识推荐的一线

用药； 

公司正积极进行艾普拉唑系列产品的渠道拓展，通

过 OTC、基层、电商等促进销售持续增长。 

消化道领域一直是丽珠的重点优势领域，除了在艾

普拉唑新适应症及新剂型等方面深度开发，目前我们也

有 P-CAB 药物在研，包括仿制药、创新药，目前处于临

床前研究阶段。 

 

问：亮丙瑞林等存量品种后续集采压力如何？ 

答：公司的亮丙瑞林微球共五个适应症，分别是子宫内



膜异位、子宫肌瘤、前列腺癌、绝经前乳腺癌、中枢性

性早熟。目前主要集中在子宫内膜、子宫肌瘤相关疾病，

在前列腺癌、乳腺癌等肿瘤适应症还有很大的成长空间。

目前公司亮丙瑞林微球暂未进入到国家集采目录，目前

只列入了个别省级集采或联采目录中。由于微球产品研

发及产业化壁垒高，市场进入者少，竞争环境相对温和，

总体而言影响较小。 

由于公司产品结构中以创新药、高端复杂制剂、独

家产品等为主，具有良好的临床价值与竞争格局，以及

业务领域还包括原料药及中间体等并不适用于集采政策

的快速增长领域，故受国家集采的影响有限。过去几年

中，公司始终保持了可持续的业绩增长，也体现了公司

丰富的产品管线及多元化的业务结构在面临行业政策及

环境过程变化中的核心竞争力与抗风险能力。公司后续

仍将积极持续关注集采政策的变化情况，积极应对。 

 

问：公司制定的合伙人计划，目标为净利润 15%复合增

长，请问驱动来源和后续产品贡献？ 

答： 首先公司拥有多元化的业务布局、丰富的在销与在

研产品管线、持续的管理与经营创新，积极应对过去近

十年来的行业变化及挑战。过去十年，丽珠集团的净利

润复合增长约 17%，体现了优秀的可持续成长能力。 

现有业务中： 

1.原料药：公司原料药业务已由大宗原料药转型为

高端特色原料药，目前公司原料药中的特色原料药利润

占比已超过 50%，主要包括高端抗生素及宠物药等产品。

其次，公司原料药中的出口收入占比已超 50%，海外市

场已由非规范市场转向欧美等规范市场，并拥有 49个国

际认证证书，市场开拓布局仍在加强。再次，通过技术



优化，持续降低产品的生产成本，使得公司产品在市场

上具有质量优势的同时仍有较好的价格优势。近年来，

万古霉素、替考拉宁、达托霉素等高端抗生素海外市场

增长强劲，高端宠物药产品也加强了与全球各大动保公

司的合作，全球多个地区增量明显。目前原料药板块已

经成为公司利润端快速增长的主要动力之一，加之已有

多个高端抗生素及高端宠物药的原料药品种在研，预计

在未来几年内原料药依然能够提供较好的利润贡献。 

2.化学制剂：消化道、辅助生殖、精神领域等全面

布局了丰富且有市场潜力的产品，以上都将为公司业绩

提供强有力的支撑。尤其是精神领域近年来增长迅速，

也是公司目前重点布局的专科领域之一，现有马来酸氟

伏沙明片、盐酸哌罗匹隆片在销。其中用于治疗精神分

裂症的首仿产品盐酸哌罗匹隆片已纳入了国家医保，在

进入国家医保后放量明显。精神领域在研的管线中，盐

酸鲁拉西酮片、布南色林片、注射用阿立哌唑微球均有

望在未来 1-3年内陆续上市，同时还布局了阿塞那平贴

剂等产品，实现了较为完善的短、中、长期的精神专科

药物管线布局。辅助生殖方面，如前所述，亮丙瑞林微

球目前主要集中在子宫内膜、子宫肌瘤相关疾病，在前

列腺癌、乳腺癌等肿瘤适应症还有很大的成长空间。 

此外，公司持续加大创新研发投入，聚焦创新及高

壁垒复杂制剂研发，拥有领先的长效缓控释技术（如微

球、纳米晶等）研发与产业化平台。近年随着公司生物

药平台、复杂制剂平台的在研产品逐步进入中后期临床，

公司创新研发陆续进入收获期。除了上述提到的几个产

品之外，公司注射用重组人绒促性素、注射用醋酸西曲

瑞克、新冠抗原检测试剂等产品已获批上市；注射用醋

酸曲普瑞林微球（一个月缓释）、重组人源化抗人 IL-6R



单克隆抗体注射液均已报产。未来几年，预计平均每年

3-5个重点制剂产品能够获批上市。 

其次，公司在环境、社会及企业管治（ESG）方面，

连续 6年发布 ESG报告，2021 年 MSCI-ESG评级提升到

AA级。在全球范围内越来越多投资机构重视可持续发展

投资及 ESG投资，良好的 ESG管理水平无疑可吸引更多

投资机构的青睐。 

现金流充沛：公司账面现金储备充足，抗风险能力

较强。同时也会密切关注国内外医药行业的新业务与新

技术机会，积极考虑投资、合作，丰富公司的研发与销

售管线，加快创新研发及国际化产业布局，为公司长远、

高质量发展贡献新的增长点。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

本次调研活动期间，公司不存在透漏任何未公开重大信

息的情形。 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供的

文档等附件（如有，

可作为附件） 

无 

 


