
 

 

证券代码： 002286                                  证券简称：保龄宝 

保龄宝生物股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2022-010 

投资者关系活动

类别 

 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券股份有限公司（吴立、林逸丹、盖元萁、陈炼）、成都

万象华成投资管理有限公司（向柯舟）、德邦基金管理有限公司

（孙健）、东兴基金管理有限公司（王嘉琳）、佛山市东盈投资

管理有限公司（李金阳、隋阳）、广东腾润投资有限公司（姚伟

城）、杭州河清投资有限公司（夏冰清）、湖南皓普私募基金管

理有限公司（陈思序）、君颐资产（浙江）管理有限公司（钟炜

垚）、南方基金管理有限公司（郑勇）、青岛胤盛资产管理有限

公司（闵金鑫）、全国社会保障基金理事会（郑思文）、山东明

湖投资管理有限公司（李树武）、上海常瑜资本管理有限公司（许

迎新、闵浩博）、上海大筝资产管理有限公司（姜姗）、上海东

方证券资产管理有限公司（蔡毓伟）、上海理成资产管理有限公

司（徐杰超）、上海领久私募基金管理有限公司（张帅）、上海

星壤资产管理中心(有限合伙)（赵朝侠）、上海正享投资管理有

限公司（李淑圆）、上海卓尚资产管理有限公司（李晨）、深圳

前海登程资产管理有限公司（于骏晨）、深圳市红筹投资有限公

司（刘建阳）、泰达鼎盛资产管理有限公司（彭迅）、天治基金

管理有限公司（王策源）、万家基金管理有限公司（邱庚韬）、

西安久持投资管理有限公司（夏嘉琦）、兴合基金管理有限公司

（陈诚）、易米基金管理有限公司（刘泽晨）、浙江英睿投资管

理有限公司（马智琴）、中信资本（深圳）投资管理有限公司（黄

垲锐） 

时间 2022 年 8 月 25 日 (周四) 上午 10:00~11:30 

地点 电话会议 

上市公司接待人 张国刚、张锋锋、孙文佳、耿新宇、郭昱良 



 

 

员姓名 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

首先进行公司基本情况介绍： 

保龄宝成立于 1997 年，是国内功能糖行业的领军企业,20 

余年来，公司始终专注于酶工程、发酵工程等现代生物工程技术，

主要从事功能糖的研发、制造及方案服务。主要产品包括功能糖

系列、糖醇系列、膳食纤维系列、淀粉及淀粉糖系列、医药原辅

料系列及益生元终端等，广泛应用于健康食品、功能饮品、保健

品、医药、无抗饲料、日化等领域。公司重视产品研发创新，率

先实现低聚异麦芽糖、赤藓糖醇等功能糖产品的工业化应用，并

在新糖源阿洛酮糖产品市场发力，精准化培育储备未来新品，目

前已形成完整的“淀粉—淀粉糖—功能糖—功能糖醇—医药原辅

料—益生元终端”的全产业链产品结构。 

伴随中国老龄化趋势以及三高一超、肠道健康问题，消费者

控糖意识提升，最近五年全球蔗糖消费量增幅趋缓，年均复合增

速不到 1%，而与此同时，低糖或无糖产品平均复合增速为 20%以

上；公司历经十余年的市场培育，旗下多款产品系列（益生元系

列、膳食纤维系列、糖醇及新糖原系列）已进入到市场需求甜蜜

期，下游市场需求逐年递增；2022 年上半年，公司实现营业收入

13.82 亿元，同比增长 9.61%，公司归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润为 0.85 亿元，同比增长 68.96%。上半年

公司通过强化老产品创新、新市场开拓，推动产品升级、业务升

级，积极争取有价值客户、有价值订单、有价值业务。2022 年上

半年果葡糖浆、固体玉米糖浆、麦芽糊精等传统产品的毛利率稳

步提升，阿洛酮糖、低聚果糖、抗性糊精等中高端产品的经济价

值进一步释放，有效对冲赤藓糖醇等个别产品市场价格下滑的影

响，实现企业经营效率和效益的稳步提高。 

公司以聚焦主业，扩规模、促转型、提效益为未来战略规划，

着力打造“以生物配料为核心，生物医药和健康产业为重点，扩

展至其他新兴生物产业”的健康产业体系，以生物技术创造美好



 

 

生活。公司制定了未来五年发展规划，2021 年是公司的“乘势而

上”年，公司深入推进新项目建设和产能扩大，C端健康业务、

投资并购业务结合全面启动，三大板块齐头并进。通过赤藓糖醇

新建项目的提速扩产、果糖与阿洛酮糖的联产、技改扩产抗性糊

精项目等举措，提高高毛利产品的销售占比；2022-2023 年，是

公司的“布局整合”年，全面启动整合并购，在夯实 B端业务的

前提下，积极拓展 C端健康业务的发展，推动投资并购业务与实

体产业初步融合，形成生物、健康、投并三大板块融合发展新格

局；2024-2025 年，是公司的“跨越发展”年，生物、健康、投

并三大板块融合并逐步成熟，保龄宝进入跨越发展和利润提升

期。 

之后与投资者进行了深入的交流： 

Q&A 交流问题纪要 

Q：赤藓糖醇价格连续走低，请问公司怎么看待赤藓糖醇的供需

格局？  

A：首先，赤藓糖醇的供需格局和市场价格不能单从供给方的角

度考虑，合理的均衡价格会拓宽这一产品的应用范围，因为高价

会很大程度上限制产品应用场景的开发。另外赤藓糖醇的技术壁

垒无法阻挡资金对高利润的追逐，所以在赤藓糖醇的价格走高之

后，吸引了非常多的跨界资本的进入，然而紧跟着面对的是销售

渠道不通、产品质量瑕疵以及下游消费受到疫情抑制等系列问

题，促使很多中小厂家低价出售，无序的低价竞争扰乱了整个市

场，低价亏损策略长期来看，无法持续，对于一些厂家来说逐步

退出这个市场只是时间问题，随之市场供需会达成一个新的平

衡，价格逐渐恢复到合理区间。 

Q：受疫情因素影响下游市场的消费受到较大抑制，公司上半年

能取得这样的业绩实属不易，请问公司如何看待未来的赤藓糖醇

市场以及下游消费需求变化？ 

A：保龄宝在功能糖行业已深耕二十五年，早在 2003 年就率先在



 

 

国内实现了赤藓糖醇工业化生产，亲历了从果葡糖浆到人工甜味

剂、再到天然健康甜味剂多款代糖产品的迭代升级，我们更希望

赤藓糖醇价格维持在合理的区间，我们依靠公司长期积累的雄厚

的客户资源优势和高质量服务优势，进一步打开产品的应用领

域，将产品的销量持续做上去。 

目前越来越多的国内外饮料厂商更多关注具有健康功效的

食品开发与推广，逐步由最初单一无糖，向无糖且兼具健康功能

的饮品升级，功能化饮品逐渐增多，特别添加了益生元、膳食纤

维及维生素等配料，实现零糖、零热量的同时，亦具备改善肠道

健康、补充膳食纤维摄入量等功能，食品饮料进入功能百花齐放

的新阶段，未来不只赤藓糖醇，公司其他益生元、膳食纤维系列

等功能糖在饮料及食品领域也会有非常好的应用前景。 

Q：公司在 C 端有哪些尝试？ 

A：公司从 2016、2017 年，一直都在 C端做一些尝试，目前 C端

团队开发的产品包括爱欣童、益百润、零露里等系列，也在同不

同的运营团队、渠道等洽谈销售和推广。 

Q：公司是否对下游提供一些解决方案？  

A：保龄宝在应用解决方案方面具备优势，业务时间开展早，包

括最早为健特生物脑白金、乐百氏的健康快车、蒙牛酸酸乳等提

供应用方案，后来和元气森林方案的合作，还有一些其他新锐厂

家和我们公司都有方案方面的合作。 

Q：从成本的角度，阿洛酮糖未来的成本跟赤藓糖醇的成本比较。 

A：阿洛酮糖目前产品转化率相对低一点，随着工艺技术和酶制

剂转化效率的提高，阿洛酮糖成本会降低。阿洛酮糖应用酶工艺，

赤藓糖醇采用发酵工艺。利用合成生物学研发出高效的阿洛酮糖

酶制剂，整个产品转化率会大幅提高，所以不论从能源消耗上，

还是转化率上来说，阿洛酮糖在未来成本降低空间来说具备更大

潜力。同时随着成本降低，使用量及范围也会快速增加及拓展。 

Q：受国际形势的影响，公司的原材料成本是否会增加？ 



 

 

A：公司原材料端与去年年同期相比，单位成本有所下降，

果葡糖浆、固体玉米糖浆、麦芽糊精等传统产品的毛利率稳步提

升，阿洛酮糖、低聚果糖、抗性糊精等中高端产品的经济价值进

一步释放。主要为玉米、玉米淀粉等主要原材料价格较去年同期

有所下降，以及公司在 21 年年底和今年一季度对玉米等主要原

材料进行战略储备、开展套期保值业务。 

为应对原材料价格波动对公司带来的风险，公司将继续采取

多种措施来减少原料价格波动对公司的影响，包括开展期货套期

保值业务，锁定原材料价格；不断提升技术，改善生产工艺以降

低原材料单耗；积极探索采购模式，以达到降低采购成本的目的。 

附件清单（如有）  

日期 2022-08-25 

 


