
证券代码：300870                              证券简称：欧陆通 

深圳欧陆通电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：（2022-022） 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 

其他 （电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

信达证券、安信证券、中欧瑞博基金、上海开思股权投资基

金、太平资产管理、国联安基金、富国基金、南方基金、华

夏久盈资产管理、汇丰晋信基金、太平基金、泰康人寿、平

安资管 

时间 2022 年 8 月 26 日 

地点 线上会议 

上市公司接待人

员姓名 
投资者关系总监 蔡丽琳 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、2022 年上半年业绩情况简介 

2022 年第一季度承压前行，第二季度迅速恢复扭亏为盈，

经营趋好：公司第一季度受疫情影响承压，第二季度生产和交

付从年初疫情中迅速恢复，经营趋好。部分国产原材料价格回

落，各厂区生产效率基本恢复正常，中高端产品占比提升。 

1、营业收入：13.61 亿元，同比+12.23%。其中，第二季

度收入 7.4 亿元，同比+5.60%，环比+19.38%。 

2、毛利率 14.85%，同比-1.60 个百分点；其中，第二季



度毛利率 15.90%，同比基本持平，环比+2.31 个百分点。  

3、2022 年上半年费用总额 1.93 亿元，同比上升 56.72%；

费用率 14.15%，同比+4.02 个百分点，主要原因为管理费用和

研发费用增大： 

·管理费用增加：管理费用达 9,426.34 万元，管理费用

率 6.92%。主要是由于上半年股权激励摊销费用 3,333.36 万

元、第一季度发生购买资产的一次性费用等。 

·研发费用增加：研发费用达 9,024 万元，研发费用率

6.63%。主要是由于公司自去年四季度开始加大投入，近两季

度费用支出趋稳。  

4、剔除股权激励费用影响后，EBITDA 为 9,145.24 万元，

同比-11.17%，折旧增加主要是因为布设新产线、新厂房及购

买房产。 

5、2022 年上半年实现净利润 529.67 万元，净利率 0.39%。

剔除股权激励费用影响，经营性净利润 3,863.03 万元，净利

率 2.84%。其中，第二季度实现净利润 3,470.83 万元，同比-

5.79%，净利润率 4.69%；剔除股权激励费用影响，第二季度

经营性净利润 5,137.51 万元，同比+ 39.45%，净利率 6.93%，

盈利能力在第二季度逐步修复。 

三大业务板块表现： 

（1）电源适配器 

·营业收入 9.42 亿元，同比+6.36%。笔记本、网络通信、

安防监控均同比增长。 

·毛利率为 13.14%，同比-2.91 个百分点；第二季度毛利



率有所改善，环比+2.85 个百分点。 

·公司上半年优化产品结构，平均单价提升，拓展新客户

资源 

（2）服务器电源：  

·营业收入达 2.33 亿元，同比+149.67%。 

·毛利率 17.99%，同比+3.15 个百分点。 

·收入增速最快、盈利能力最强、技术提升受客户认可、

中高端产品出货占比提升带动毛利率提升。 

（3）其他电源： 

·营业收入为 1.84 亿元，同比-20.25%。 

·毛利率 18.84%，同比+0.78 个百分点。 

·第一季度疫情影响越南工厂运营效率和原材料带来成

本压力。已向下游客户完成调价，优化产品结构占比实现毛利

率水平提升。 

未来，公司将继续提升技术，增加服务器电源的中高端产

品出货、加快新能源及储能领域客户，持续加强公司综合竞争

力。 

二、问答环节 

1、公司服务器业务毛利率水平？ 

公司服务器电源业务毛利额达 4,182.28 万元，同比增长

202.52%；毛利率 17.99%，同比上升 3.15 个百分点。主要是

得益于公司坚持提升技术水平，提高产品附加值，2022 年上



半年内产品结构持续改善，中高端产品出货占比提升带动毛

利率提升，盈利能力持续优化。 

2、公司是否有信心完成股权激励增长目标？ 

在股权激励计划中，公司设定了 2022-2024 年的业绩增

长指标，公司上下将全力以赴，力争完成经营目标。 

3、未来服务器业务发展规划？ 

公司的服务器电源产品可应用于数据中心的边缘计算服

务器及人工智能服务器、存储器、交换机、5G 微基站等，并已

成为多家头部企业的电源供应商。目前公司的技术水平、产品

质量、响应速度均处于国内领先地位，产品覆盖 60w 到 4,000w

瓦数段，能充分满足客户的定制化需求。未来，在数据中心扩

张需求以及国产替代需求涌现的背景下，公司产品将更多地

向高功率密度、高转换效率布局，开发适用于多种设备与多个

终端需求的产品，拓展多种功率的平台以及独特的电源软件

和硬件设计，不断改善产品结构，进一步提高收入规模。 

4、公司上半年毛利率波动的原因？ 

公司上半年毛利率 14.85%，同比下降 1.60 个百分点；第

二季度毛利率 15.90%，同比基本持平、微跌 0.06 个百分点，

环比增长 2.31 个百分点。第一季度原材料维持涨价走势、美

元汇率走低，叠加公司深圳总部受“慢生活一周”影响，越南

工厂产能持续低位，对公司第一季度造成成本压力。第二季度

部分国产原材料供应趋缓、价格回落，美元汇率走高，各厂区

生产效率基本恢复正常；同时，公司积极调整产品结构，中高

端产品板块的服务器电源收入占比提升，成为第二大收入板



块，规模扩大带动毛利率提升，因此公司第二季度整体毛利率

环比实现提升。 

5、公司服务器客户有哪些？ 

公司的服务器电源产品可应用于数据中心的边缘计算服

务器及人工智能服务器、存储器、交换机、5G 微基站等，目前

公司的技术水平、产品质量、响应速度均处于国内领先地位，

产品覆盖 60w 到 4,000w 瓦数段，能充分满足客户的定制化需

求，并已成为多家头部企业的电源供应商，如浪潮、星网锐捷、

富士康等。 

6、公司新业务布局领域情况？ 

公司积极拓展新领域业务，进一步加深在智能家居、新型

消费电子设备、数据中心、动力电池设备、纯电交通工具等细

分领域市场的开拓力度，助力布局多层次市场和建设多元产

品线。同时，充分挖掘现有客户需求，提升大客户的供应份额、

提升中高端产品销售占比。 

7、公司电源适配器业务中各细分领域情况？ 

公司于 2004 年开始开展电源适配器业务，布局覆盖 3瓦

-400 瓦，应用领域广泛，主要应用包括办公电子、网络通信、

安防监控、智能家居、新型消费电子设备等领域。2022 年上

半年，电源适配器业务继续保持稳定增长，实现营业收入 9.42

亿元，同比增长 6.36%；外销占比为 55.19%。在办公电子领

域，第二季度笔记本电脑电源适配器收入及毛利率均环比提

升，克服市场疲软困境，实现正增长；网络通信电源适配器收

入同比增长 23.04%；安防监控电源适配器营收同比增长

11.53%。此外，公司积极开拓更多其他领域产品，已逐步研发、



生产并交付了智能家居相关以及无人机等新型电子领域的电

源适配器。 

8、公司是否有横向拓展产业链的其他领域？ 

公司聚焦开关电源产品的研发、生产与销售，积极关注市

场机遇，围绕主营业务进行业务和技术拓展。 

本次活动没有涉及应披露重大信息的情况。 

 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2022 年 8 月 26 日 

 


