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华明电力装备股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活

动类别 

■特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访     □业绩说明会 

□新闻发布会   □路演活动 

■现场参观 

□其他 电话调研 

参与单位名称

及人员姓名 
尚正基金：石竟成 

时间 2022年 9 月 1日  16:00-17:00 

地点 公司 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书 夏海晶 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、电力工程未来的业务规划？ 

回复：公司对于电力工程业务的定位，主要是基于去协同

分接开关业务，开展工程业务能够增强与客户的关系和资金周

转的效率，公司会从自身的现金流和整体规划的角度上来考虑，

把工程业务规模控制在一定改的范围内。同时电力工程业务是

公司的主营业务之一，可以为公司带来一定的利润。 

 

2、开关业务国内有其他的竞争对手吗？ 

公司目前在国内还没有成规模的竞争对手，主要的竞争对

手还是海外的公司。分接开关产品最早也是由变压器厂家自己

生产，但是由于市场规模相对不大，但是产品的规格种类较多，



涉及到上万种零件、数千副模具，产品工艺从铸钢、铸铝、表

面处理、精密铸造到金属加工和高分子材料的开发，跨越不同

行业领域，制造难度很大，生产很难形成规模效益，所以慢慢

演变成专业厂家生产的格局。 

 

3、特高压领域的能否实现国产替代？ 

公司的产品在技术方面与竞争对手不存在明显的差异，目

前主要还是一个市场认可的过程，需要时间去逐步推进。 

 

4、海外市场的竞争战略？ 

公司现在海外积累和沉淀相比竞争对手还有很大差距，目

前策略上公司还是希望通过自身的布局一步一个脚印逐步提高

市场占有率，从个别优势市场出发逐步的打开市场。 

 

5、公司经营情况一直在改善，为何一直以来没有股权激励

的计划？ 

公司目前尚未实施股权激励，公司如有股权激励计划会根

据相关法律法规及时履行信息披露义务。 

 

6、公司产能提升主要是在遵义吗？ 

是的。公司遵义生产基地本身的成本比上海的生产成本低

很多，相对于上海生产基地具备成本、人力资源资源等方面的

优势，为了更好的发挥两大生产基地的协同效应，公司也会考

虑把上海地区部分利润率比较低的产品转移到遵义基地，这样

也可以提升整个分接开关业务的利润率。 

 

7、新能源发电相对于火电厂对公司产品需求的影响？ 

虽然理论上新能源电站需要变压器组数量大于火电机组对

变压器的需求，为分接开关需求提供了新的市场空间，但是由



于每年能够新建光伏电站的数量相对是有限的，所以这是一个

需求长期释放的过程，并不会带来短期的巨大需求变化。 

 

8、用电侧需求量比较大的用户有哪些？ 

主要的客户还是来源于光伏行业和汽车新能源汽车的上游

企业以及一些高能耗的企业。 

 

9、与英利合作的目的？ 

公司与英利的合作，主要还是考虑通过与其合作开拓海外

市场，希望通过与英利的合作提高公司电力设备产品在国际上

的品牌知名度和国际影响力，得到更多国际客户的认识，帮助

公司打开分接开关的海外市场。另一方面，公司希望通过与英

利的合作寻找出新的利润增长点 

 

10、公司内部华明和长征两个销售团队的关系？ 

公司收购完长征后保留了长征和华明两个品牌和团队，这

有利于保持合理的内部竞争，提高员工对产品质量和服务的意

识，但是公司制定了合理的内部竞争规则。公司收购完长征

电气时虽然整体毛利有所下降，但是通过公司近几年的

努力，公司分接开关的整体毛利在这两年在逐步上升，

说明公司的管理还是起到了成效。  

 

11、公司新产品研发的情况？ 

公司新产品的研发一直在进行，客户对分接开关也会有很

多定制化的需求。通过技术创新和新产品的研发，会提升公司

的竞争力。 

 

附件清单 无 



日期 2022年 9 月 1日 

 


