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星期六股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                              编号：2022007 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

☑其他（投资者网上集体接待日） 

活动参与人员 投资者 

时间 2022年 9 月 22 日 15:50-16:50 

地点 
公司通过全景网“投资者关系互动平台”（ https://rs.p5w.net）

采用网络远程的方式召开投资者网上集体接待活动 

上市公司接待

人员姓名 

副董事长兼财务总监 李刚 

董事兼董事会秘书 何建锋 

形式 网络远程的方式 

交流内容及具

体问答记录 

1. 何总好，请您介绍一下星期六业务剥离进度情况，按目前进

展情况，2022年财报能否顺利出表该业务，谢谢 

答：目前公司尚未与浙江乐飒签订产权交易合同，公司将与

浙江乐飒推进后续事宜，包括进一步协商交易条款等。公司将严

格按照中国证监会及深圳证券交易所的相关规定及时披露交易

进展情况，敬请广大投资者注意投资风险。 

 

2. 何总，想请问一下“脱鞋”现在进展如何？这一次中胤洽谈

会到什么时候有结果？如果这一次失败之后是何计划？如何可

以关注最新动态？ 

答：目前公司尚未与浙江乐飒签订产权交易合同，公司将与

浙江乐飒推进后续事宜，包括进一步协商交易条款等。公司将严

格按照中国证监会及深圳证券交易所的相关规定及时披露交易

进展情况，敬请广大投资者注意投资风险。 

 

3. 李总你好，我想问一下贵公司第三季度已完成多少 Gmv 多

少？预计第三季度能达到 Gmv？对于第四个季度计划多少 gmv？

今年全年相比去年能完成多少倍的业绩增长？ 
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答：关于公司三季度及全年完成 GMV 以及具体业绩情况敬请

持续留意公司后续披露的定期报告，谢谢。 

 

4. 请问贾乃亮、黄圣依、扬子等知名主播是公司旗下签约主播

吗？ 

答：贾乃亮、黄圣依、扬子等明星是公司直播业务的签约艺

人。 

 

5. 公司旗下遥望科技已建立起拥有百余位明星+达人的多层次

专业化主播矩阵，公司与主播的如何进行利润分配？ 

答：公司与签约达人明星的具体分配模式不便披露，总体来

说经过近年来公司在直播行业的运营经验，公司制定出合理并具

有挑战性、激励性的考核分配方案，以满足公司目前业务快速发

展的需求。 

 

6. 何总你好，想请问一下贵公司对于第三第四季度除了直播，

是否还有其他新业务来增加利润？贵公司对于国外直播是否已

经开始，如果有业绩如何？ 

答：公司今年以来除了不断加快发展直播相关业务以外，还

在以下方面进行相关布局： 

1.）数字资产方面。遥望在 4 月 15日交付了第一个标准化数

字虚拟影棚，在短剧 、短视频以及影视内容制作和外部市场的

广告和影视内容制作里都可以起到 降本增效的作用。22年 3月

“孔襄”面世，接到了包括欧莱雅旗下的几个品牌的代言，同时，

在 NFT 领域发行的尝试，结果也还不错。另外一个是孪生主播，

现在可以做到支持一个人同屏的更换、多人同屏只更换一人的模

式， 同时通过深度学习的算法模式，可以实现“换脸”。接下来

将给直播领域带来更多的新可能及丰富内容。 

2.）海外市场方面。今年一季度逐步进入海外市场，3 月在

英国与 TikTok合作，实现了短视频及直播业务的落地。  

3.）新切入非标商品业务，签约大量成熟的、中腰部以上的

主播形成基础量，同时整合服装类的供应链以及工厂资源，形成

平台上供应链的商品池。利用 SaaS 平台提供供应链管理，服务

市场上的海量服装类主播。  

4.）成立品牌营销部门。整合内部的广告资源包括广告位、

刊例等，与直播业务相结合，打通去做品牌的全案营销业务。 

 

7. 何总，请介绍一下遥望科技的业务模式和未来经营目标 
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答：遥望网络通过与各类互联网流量渠道建立合作关系，聚

集流量资源，依托优秀的流量资源整合能力、丰富的互联网营销

经验及较强的营销方案策划能力，通过多样化的广告形式实现流

量变现。聚集优质的流量资源是提供互联网营销业务的基础，为

此遥望网络积极跟踪互联网行业的流量变化趋势，及时布局互联

网行业的主要流量入口。近年来，在移动互联网快速发展的背景

下，遥望网络积极抢占各类移动互联网流量入口，构建流量矩阵，

满足广告主日益多样化的营销需求。遥望网络近年来抓住短视频

平台的崛起，积极布局短视频及直播电商领域，以短视频广告为

众多品牌种草曝光等营销服务，以直播带货为众多品牌提供曝光

与销售服务，已经成长为该领域相对领先的公司。 

 

8. 遥望科技已建立起拥有百余位明星+达人的多层次专业化主

播矩阵，建立超过 2万个国内外品牌入驻的供应链体系，覆盖美

妆、生活、食品、服饰等全品类，并通过构建独有数字化“遥望

云”平台，实现了直播流程在线化、分析规模化、选品智能化。

公司旗下多个主播如贾乃亮、扬子稳居抖音带货榜前三，销售能

力强劲，既然有这么好的带货能力，何必要剥离鞋业呢？不如取

消线下渠道，利用公司鞋类品牌优势、线上带货优势，专做直播

渠道 

答：感谢您的建议，根据战略转型及业务需要，公司拟整合

并转让公司鞋类销售相关业务及资产，上述转让并不包含鞋类业

务商标，此举的目的是以公司最终实现专注向品牌管理、供应链

管理的“轻”资产运营模式转型。 

 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件） 

无 

 


