
证券代码：002965                                 证券简称：祥鑫科技 

祥鑫科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-034 

投资者关

系活动类

别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 电话会议 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位

名称及人

员姓名 

华鑫证券：谭倩 杜飞 傅鸿浩 尹斌 刘嘉俊         

创金合信基金：寸思敏 王鑫 谢天卉 周智敏        

融通基金：张文玺 张鹏 张婷 蒋秀蕾          

招商基金：李世伟 徐张红          银华基金：江珊 王浩 

华商基金：高兵                   磐耀资产：辜若飞 

广发基金：顾益辉                 瑞信致远：邵莹莹 

摩根华鑫基金：李子扬             平安理财：韩笑  

时间 2022 年 09 月 27 日 

地点 广东省东莞市长安镇建安路 893 号祥鑫科技股份有限公司办公室 

上市公司

人员姓名 
董事、副总经理兼董事会秘书：陈振海先生 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

一、 介绍公司基本情况及非公开发行项目的基本情况 

公司专业从事精密冲压模具和金属结构件研发、生产和销售，坚持

以精密冲压模具为本，不断提升模具的自动化和智能化水平，为汽车、

动力电池、通信等行业客户提供整体解决方案，是国家高新技术企业、

国家知识产权优势企业、模具出口重点单位，并建立了广东省汽车大型

零部件模具工程技术研究中心和企业技术中心。公司在汽车轻量化成形

方面（比如超高强度钢板和铝镁合金冷冲成型技术）拥有先进的模具开

发技术，能够为新能源汽车行业客户提供轻量化的整体解决方案。 

本次募投项目所涉及产品领域主要包括动力电池箱体、汽车结构

件、光伏及储能逆变器等，属于对公司现有产品的产能扩充，在工艺技



术、下游应用领域和客户资源上与公司现有业务具有较高的一致性，是

公司基于新能源汽车、动力电池、储能和光伏等领域快速发展的市场机

遇，及公司未来发展规划的基础上进行的产能升级，有利于公司完善产

业布局，提升市场占有率，促进公司业务的快速发展。 

二、提问环节 

Q1：请公司详细介绍下非公开项目的具体情况？ 

本次非公开发行股票募集资金总额（含发行费用）预计不超过 

183,814.75 万元，扣除发行费用后拟用于以下项目： 

（1） 东莞储能、光伏逆变器及动力电池箱体生产基地建设项目 

根据行业发展趋势和公司发展战略，公司拟以本次募集资金投

资东莞储能、光伏逆变器及动力电池箱体生产基地建设项目，以支

撑储能、光伏逆变器及动力电池箱体市场快速扩张带来的产能需

求。项目建设总投资为 67,227.69 万元，其中建设投资 51,200.67

万元，铺底流动资金 16,027.02 万元，建设期为 2年。 

（2） 广州新能源车身结构件及动力电池箱体产线建设项目 

根据行业发展趋势和公司发展战略，公司拟以本次募集资金投

资广州新能源车身结构件及动力电池箱体产线建设项目，以提高公

司车身结构件和动力电池箱体产品生产能力和产品市场供应能力。

项目建设总投资为28,878.55万元，其中建设投资20,505.26万元，

铺底流动资金 8,373.28 万元，建设期为 2年。 

（3） 动力电池箱体生产基地建设与扩建项目 

根据行业发展趋势和公司发展战略，公司拟以本次募集资金投

资常熟动力电池箱体生产基地建设项目与宜宾动力电池箱体生产

基地扩建项目，布局华东与西南地区市场，与区域客户协同发展，

提高动力电池箱体产品的订单响应速度。 

常熟动力电池箱体生产基地建设项目建设总投资为 33,679.11

万元，其中建设投资 25,533.21 万元，铺底流动资金 8,145.90 万

元，建设期为 2年。 

宜宾动力电池箱体生产基地扩建项目建设总投资为 54,029.41



万元，其中建设投资 38,046.31 万元，铺底流动资金 15,983.10 万

元，建设期为 2年。 

Q2：请问公司未来会采取哪些措施去提高毛利率？ 

公司会通过提升技术创新能力，提高生产效率和精益化生产水平，

不断提高公司产品竞争力与盈利能力，优化产品结构，通过规模化生产

来降低生产成本，提升公司的产能利用率，提高公司的毛利率。 

Q3：请问公司的墨西哥工厂主要客户有谁？ 

公司的墨西哥工厂为延锋进行配套，未来的目标战略客户有特斯

拉、奔驰、宝马、佛吉亚、博泽等。公司将来会以墨西哥为国外的主要

基地，开拓更多的客户。 

Q4：请问公司如何把控原料端的波动？ 

公司已经与主要客户建立了价格联动机制，与客户按月度或季度更

新铝料价格。同时，公司与供应商也达成了价格联动共识，按照市场月

度均价调整铝料价格。通过上述措施，可有效地减少原材料价格波动对

公司的影响。 

Q5：请问公司的竞争优势有什么？ 

金属结构件细分领域众多，特别是汽车零部件，公司主营业务包括

了汽车模具、汽车车身结构件、动力电池箱体等产品。不同公司主营业

务产品结构并不一致，运用的生产工艺和金属成型技术也不相同，公司

的技术竞争优势有先进的模具技术、钢铝连接技术、自冲铆接(SPR)技

术和热融自攻丝技术(FDS)技术、搅拌摩擦焊（FSW）技术、热成型及拼

焊板技术等。公司能够根据不同客户的需求，为客户提供从模具到结构

件的新能源产品整体解决方案。同时公司围绕客户进行产业就近配套，

并且在项目初期就与客户共同开发。 

同时公司和华南理工大学共建“新能源汽车动力电池系统联合研究

中心”有利于公司抓住新能源动力电池产业的发展机遇，提高创新能力，

提升产品附加值。公司将组织相关专家开展技术攻关，包括但不限于电

动汽车电池箱体产品结构设计、电池 PACK 结构件开发、电池热管理系

统系统的开发。公司目标成为客户的核心供应商，提供集成化、平台化



的产品。 

本次调研过程中，公司严格依照《深圳证券交易所股票上市规则》

等规定执行，未出现未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单

（如有） 
无 

 


