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投资者关

系活动类

别 

特定对象调研  □分析师会议  

□媒体采访      □业绩说明会  

□新闻发布会    □路演活动  

□现场参观      □其他（电话会议） 

参与单位

名称及人

员姓名 

华福证券 魏征宇 

前海辰星投资 严冬冬 

中邮证券 麦梓轩 

时间 2022 年 9 月 27 日 

地点 润贝航空科技股份有限公司会议室 

上市公司

接待人员 

董事会秘书：徐烁华 

副总经理：田野 

证券事务代表：陈晓宇 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

一、 润贝航科简介环节 

 

二、 互动交流环节 

1. 可否介绍下公司与中国商飞及在 C919 项目的合作情况是怎样

的？ 

润贝航科是中国商飞的三类合格供应商，目前主要业务合作

是为商飞提供我们分销的航空材料、消耗件和航空化学品等。在

C919 试验机型的生产过程中我们已经为商飞提供了相关航材的供

应。2020 年商飞为公司前五大客户之一，2021 年为前十大客户。 

公司在 2017 年 C919 飞机首飞成功后被商飞授予“C919”项

目首飞先进集体称号。子公司润和新材料部分产品已经获得中国

商飞工艺材料产品批准书。 



 

2. 公司对商飞的销售中，哪些是用于 C919，哪些是用于 ARJ21

的？比例分别占多少？ 

首先，商飞未明确按照 C919 项目和 ARJ21 项目区分采购。

其次，民用飞机从设计、制造、验证到最终交付，需要成千上万个

部门的协同合作。C919 也采用了国际上民用飞机主流的“主制造商

-供应商”研制模式，即中国商飞作为主制造商，将发动机、机体、

机载系统等各大部分悉数外包，再进行统筹组合。润贝作为商飞的

三级供应商，既有直接向商飞及其下属子公司供货，也有为商飞的

部分一二级供应商进行供货。这些供应商向润贝的采购也没有按

照项目进行细分。所以公司向商飞提供的航材具体用于 C919 和

ARJ21 的金额和比例无法准确统计，这也是大飞机产业链的业务

模式决定的。 

 

3.公司与同行业公司相比优势在于哪些方面？ 

公司经过十多年的行业积累，在中国的航材分销细分行业内

已成为经营规模较大的企业之一，具有规模成本优势。公司累计销

售 6000 多个件号，拥有多样的产品种类、可靠的产品渠道，可以

更好的满足下游客户的需求。公司在全国建立多个服务网点，贴近

客户的服务网络能及时响应航空领域客户时效性要求。另外，航空

业客户对于技术服务要求较高，公司有经验丰富的销售、采购团

队，有利于提升公司的专业服务水平，保持良好的客户满意度。 

 

4. 公司对海航的应收账款情况？ 

截至 2021 年 12 月 31 日，公司对海航控股破产重整日之前的

应收账款已按照补充协议或《重整计划》规定约定全部得到清偿。 

2022 年上半年，公司对于海航控股及其子公司截至上期末的应收

账款（属于 2021 年海航破产重组公告后新增的正常业务往来的货

款）基本收回。 



5. 根据公司招股书的披露，2019、2020、2021 年期末存货普遍在

一亿左右，请问公司的存货管理模式？ 

首先，公司三年报告期末，存货占总资产的平均比例没有超过

30%，处于较为合理的水平。公司的备货是结合项目的各阶段和经

验航材清单，并且整合所有客户的需求，统一进行规划。航空业高

度强调供应链安全与及时性，要求供应商给与稳定的供应保障。公

司结合对未来市场趋势的判断，基于客户数据分析需要保有一定

量的安全库存。 

 

6．行业数据显示上半年航班量整体下降较大，为什么公司的营收

下降幅度没有航班下降的幅度大，并且利润还有所增长？ 

从公司客户结构来看，主要分为航空公司、飞机维修公司、飞

机制造商及 OEM 厂商等。以 2021 年数据为例，航空公司客户占

公司营收的 58.83%，剩下是其他类型客户。其中由于飞机维修和

飞机制造类型的客户受航班量下降的影响程度相对航空公司类型

客户来说较小。利润方面，公司上半年自研自产的航材国产化产品

销售收入占比提升，相关产品毛利相对分销业务而言更高，对维持

公司整体利润的稳定有正向作用。 

附件清单 

（如有） 

无 

日期 2022 年 9 月 27日 

 


