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编号：2022-001 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       □业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                       √电话会议 

参与单位名称  

及人员姓名 

安华农业保险股份有限公司 张放； 

安信基金管理有限责任公司 曾博文； 

百嘉基金管理有限公司 鞠一啸、黄艺明； 

宝盈基金管理有限公司 陈金伟； 

北京保险机构奔私领导 程海泳； 

北京禹田资本管理有限公司 张宇； 

博道基金管理有限公司 吴子卓； 

财通证券资产管理有限公司 吴志豪； 

大成基金管理有限公司 敬思源、齐炜中、汪政、朱倩； 

德邦基金管理有限公司 李悦瑜； 

德邦证券资产管理有限公司 沈广杰； 

东方基金管理股份有限公司 孙嘉琦、方瑞投资、肖海燕； 

光大永明资产管理股份有限公司 李辰； 

广东溢嘉私募证券投资基金管理有限公司 黄喜昆； 

广银理财有限责任公司 于珊； 

国海证券股份有限公司证券资产管理分公司 张溥钦； 

国金基金管理有限公司 吴佩苇； 

国联证券 马群星； 

国泰基金管理有限公司 谢泓材、高亮、曾彪； 

海通证券股份有限公司 屈嘉骁； 

杭州兆石投资管理有限公司 郝彪； 

和合资产 倪文炜； 

恒越基金管理有限公司 高楠； 

红杉资本股权投资管理（天津）有限公司 Hongyu Qiu； 

华安基金管理有限公司 周阳； 

华富基金管理有限公司 范亮； 

华商基金管理有限公司 李卓健、马良旭； 



华西基金管理有限责任公司 李健伟、王宁山； 

华夏久盈资产管理有限责任公司 俞朕飞； 

汇丰晋信基金管理有限公司 董令飞； 

家族财富办公室 黄艳玲； 

交银施罗德基金管理有限公司 张春雷； 

景顺长城基金管理有限公司 詹成； 

南方基金管理股份有限公司 周承川； 

南华基金管理有限公司 刘斐； 

南京青云合益投资管理有限公司 许昆； 

宁波市鄞州象舆行碳果创业投资中心（有限合伙） 胡婷婷； 

诺安基金管理有限公司 葛家南、杨靖康； 

鹏华基金管理有限公司 柳黎、李可颖、李韵怡； 

平安证券股份有限公司 李峰； 

平安资产管理有限责任公司 戴亚雄； 

前海人寿保险股份有限公司 李济伟； 

仁桥（北京）资产管理有限公司 李晓青； 

山高国际资产管理有限公司 王子健； 

上海巴沃投资控股有限公司 张春； 

上海保银投资管理有限公司 李璇； 

上海东方证券资产管理有限公司 郑华航； 

上海混沌投资（集团）有限公司 罗钊； 

上海景林资产管理有限公司 蒋文超； 

上海名禹资产管理有限公司 陆冬冬； 

上海盘京投资管理中心（有限合伙） 乔磊； 

上海钦沐资产管理合伙企业（有限合伙） 张龙； 

上海勤辰私募基金管理合伙企业（有限合伙） 崔莹； 

上海秋晟资产管理有限公司 周越； 

上海睿扬投资管理有限公司 屈霞； 

上海途灵资产管理有限公司 赵梓峰； 

上海胤胜资产管理有限公司 王青； 

申万宏源证券有限公司 李正强； 

深圳市红筹投资有限公司 郭荣琛； 

慎知资产 李浩田； 

拾贝投资 杨立； 

太平养老保险股份有限公司 刘伟刚； 

泰康基金管理有限公司 陆建巍； 

泰康资产管理有限责任公司 王栋； 

天弘基金管理有限公司 陈祥、邢少雄； 

西部证券 李启文 

新华基金管理股份有限公司 周晓东； 

新疆前海联合基金管理有限公司 龙若朴； 

信达澳亚基金管理有限公司 马绮雯、邹运、李泽宙； 

信银理财有限责任公司 薛 潇； 

兴业基金管理有限公司 姜涵予； 



兴业证券股份有限公司 丁志刚、冯辰、方晨、张珍岚； 

兴证国际 刘思岐； 

永赢基金管理有限公司 于航； 

远信（珠海）私募基金管理有限公司 袁迦昌、钟思怡、谢振东； 

长城基金管理有限公司 翁善根、杨维维、周诗博； 

长江证券股份有限公司 蔡念恒； 

长信基金管理有限责任公司 孙亦明； 

招商基金管理有限公司 朱红裕、朱红裕、高岩； 

浙江浙商证券资产管理有限公司 赵媛； 

中国人保资产管理有限公司 田垒； 

中国太平洋人寿保险股份有限公司 张世杰； 

中航证券有限公司 郑常斌； 

中加基金管理有限公司 苗超、刘海彬； 

中泰证券 谢校辉； 

中信保诚基金管理有限公司 常峪宁、俞崴； 

中信建投证券股份有限公司 刘岚、叶天鸣、丰亮、杨雅静； 

中信证券股份有限公司 杨晓宇； 

中邮理财有限责任公司 陶俊； 

中邮人寿保险股份有限公司 朱战宇； 

时间 2022 年 10月 12日 15:30-16:30 

地点 电话、网络 

公司接待人员 

姓名 

财务总监、董事会秘书：徐高尚 
证券事务代表：杨欢 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

本次电话会议通过兴业证券机械军工研究团队提供的电话会议平

台，各投资机构连线参与，公司财务总监、董事会秘书徐高尚和证券事

务代表杨欢在线交流解答，主要内容如下： 

1、公司的发展历史、核心产品、发展战略以及今年经营情况概述介绍？ 

锡装股份前身系最早成立于 1984 年的村办集体企业，经过几轮改

制，2014 年 10 月 30 日整体变更设立为股份有限公司。自成立以来，公

司主要从事金属压力容器的研发、设计、制造、销售及相关技术服务，

目前已形成以换热压力容器、反应压力容器、储存压力容器、分离压力

容器和海洋油气装置模块为主的非标压力容器产品系列，产品主要应用

于炼油及石油化工、基础化工、核电及太阳能发电、高技术船舶及海洋

工程等领域。 

公司一直以“科技强企，服务全球”作为发展战略，以“高端产品、

高端市场”作为发展定位。始终坚信公司产品技术和品质的提升将有效



带动公司发展，从而提升公司的核心竞争力。 

2022 年度公司新增订单持续增长，产能利用充足。 

 

2、募投项目情况介绍，目前的项目进展以及预期的投产时间？ 

（1）“年产 300 台金属压力容器及其配套建设项目”，为进一步扩

充产能，公司已利用自有资金先行投入建设该募投项目，该项目已于 2

021 年建成并逐步投入使用，该项目设计产能约为年产 4,000 吨金属压

力容器产品。 

（2）“年产 12,000 吨高效换热器生产建设项目”，目前正处于招标

过程，预计建设至开始投产约需 1-2 年时间，项目实施完成达产后将逐

步释放新增约 12,000 吨高效换热器产品的产能。 

（3）“补充营运资金项目”，补充公司日常运营对流动资金的需求。

此外公司正在建设生产物料配送中心建设项目并筹建高效传热技术及

产品研发制造基地建设项目，这些项目的投入是为了进一步提升公司的

研发实力和整体供应链能力。这也需要一定的资金储备。 

本次募集资金投资项目全部围绕公司的主营业务和发展战略展开，

募投项目是为了扩大公司在金属压力容器产品上的产能，优化产品结

构，提高生产效率，特别提升公司在高效节能换热器领域的产能，增强

公司的综合竞争力，资金投向与公司业务发展目标一致。 

 

3、公司的核心竞争优势，相比于行业内其他企业，公司盈利能力显著

高于同行，高毛利的核心原因以及技术难度（比如核心产品高通量换热

器的核心难点等）如何体现？ 

2019 年度至 2021 年度的报告期内，公司主营业务毛利率较高的主

要原因如下： 

第一，公司在金属压力容器行业耕耘超过三十年，一直以“高端产

品、高端市场”作为发展目标，公司在技术实力、品牌知名度等方面在

国内外市场具有较强的竞争优势，在行业内具有较高的知名度和较好的

声誉，客户资源优势明显。 

第二，公司高附加值合同比重上升，拳头产品高通量换热器具有技

术优势，在中国石化、中国石油、中国海油、浙江石化的多个国内大型

炼化项目上得以成功运用，高效节能，替代进口，受到业主的高度认可，

由于技术要求高，毛利率水平也高于普通换热压力容器，从而提高了整



体毛利率水平。 

第三，公司境外订单占比相对较高，且境外主要客户均为能源、化

工以及海洋工程领域的国际巨头企业，境外销售毛利率相对较高。 

第四，公司注重成本控制和资产使用效率，固定资产周转率高于同

行业可比公司的平均水平。 

公司与华东理工大学合作研制了烧结型高通量换热管及高通量换

热器，烧结型高通量换热管沸腾换热系数为光管（普通换热管）的 3 倍

以上，高效节能，公司成功将这一技术实现产业化，建成了世界上为数

不多的具有自主知识产权的烧结型高通量换热管及高通量换热器产业

化基地之一，填补了国内相关领域的空白，并在国内外大型企业成功应

用，获得了客户的高度认可。 

高通量换热器的技术特点主要在于换热管：一种具有显著强化沸腾

传热效果的烧结型表面多孔管；在沸腾侧烧结形成多孔层；同时强化沸

腾和冷凝: 一侧烧结多孔层、另一侧开槽。 

多孔表面的作用：强化沸腾传热。大量的人造气化核心显著地增大

沸腾传热系数；降低沸腾所需的传热温差，大幅降低了传热驱动力；单

位换热面积能够承受的热负荷大幅提高。 

表面多孔管换热器的优点：可以在远低于光管换热器所需的小温差

下稳定工作；传热系数可达光管的三倍或更高，减少换热面积及设备台

数；利于系统热集成或低品位热能利用，实现节能。 

 

4、下游市场分析，石化、新能源光伏光热、船舶等下游市场对公司产

品的需求空间大小以及行业景气度判断？ 

公司的产品应用领域较为广泛，公司下游客户在新建项目、扩产改

造或更换设备时，会对公司的产品产生需求，下游客户所在行业包括炼

油及石油化工、基础化工、核电及太阳能发电、高技术船舶及海洋工程

等行业。2017 年至 2021 年期间炼油及石油化工和基础化工行业占比较

高，这与下游行业市场需求增长，以及公司成功参与到国内外多个大型

炼油项目有关。2021 年开始公司下游客户结构会有所变化，除了在传统

石油炼化、基础化工领域继续获取订单外，在光伏发电领域公司也陆续

获得大额订单。其中高纯多晶硅是太阳能光伏产业的基础原材料，是主

流太阳能电池生产工艺的核心物料。多晶硅的生产需要大量使用金属压

力容器产品，而且对设备的质量以及可靠性要求极高，这为高端压力容

器制造厂家创造了较多的市场机会。公司在 2021 年度的新增订单约 10.

32 亿元，其中多晶硅领域的新增订单约 3.99 亿元。2022 年度公司继续



获得该领域的新增订单。 

总的来说，公司通过经验技术的不断积累，根据不同行业客户需要

并结合公司产能利用情况及公司竞争优势等，获取优质订单为公司发展

成长提供新的动力。 

 

5、主要客户分析及商业模式？ 

公司客户相对集中，主要原因是公司下游行业为炼油及石油化工、

基础化工、核电及太阳能发电、高技术船舶及海洋工程等，在这些行业

中，行业龙头企业通常占有较高的市场份额，公司的主要客户大多为上

述行业中的龙头企业，因而客户相对较为集中，具有一定的行业普遍性。 

公司采用直接销售的模式，由销售部负责直接向客户销售。 

公司的压力容器设备属于下游行业相关工程项目的核心设备，通常

由业主或工程承包商以公开招标、邀请招标、商务洽谈、框架协议合作

等方式直接进行采购。对于大型企业集团业主，公司通常需要通过严格

的认证程序，取得合格供应商资格，才能对其供应产品。 

 

6、公司目前的在手订单情况；订单交付周期；定制化属性是否较高，

影响产能的核心瓶颈？ 

公司在 2021 年度的新增订单约 10.32 亿元，2022 年度新增订单持

续增长。公司目前的在手订单充沛，产能利用充足。 

公司订单交付周期一般为 6-12 月；有些技术要求高、工艺复杂的订

单，交付周期可能会超过 12 个月。 

公司生产和销售的金属压力容器产品具有较高的非标属性。 

影响产能的瓶颈：生产场地与设备投入以及熟练的技术工人。 

 

7、请问人民币贬值对贵司产生什么影响？ 

公司出口收入主要以美元进行结算，人民币兑美元汇率的贬值有利

于公司出口业务。如果人民币贬值，在手以美元计价的订单，会产生汇

兑收益，同时也会提高公司外销订单的竞争能力。近期人民币兑美元汇

率持续承受贬值压力，但公司也认识到，汇率双向浮动是常态，公司更

关注汇率波动给企业经营带来的风险，以便于制定合理的措施规避风



险。 

 

8、2019 年至 2021 年公告的参与招投标的中标率不高的原因？ 

公司会根据产能情况、投标标的情况并结合公司的竞争优势等，综

合考虑投标策略。公司中标比例相对稳定。 

 

9、光热发电产品的前景如何？ 

公司光热产品主要还是看下游新建投资项目的情况，公司有成熟的

技术和产品参与市场竞争，但具体还得结合公司产能利用及订单质量而

决定。 

附件清单 无 

日期 2022 年 10月 12日 

 


