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证券代码：300482                                   证券简称：万孚生物 

债券代码：123064                                   债券简称：万孚转债 

广州万孚生物技术股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 

√其他：电话会议，投资者线上交流会 

参与单位名称及

人员姓名 

方正证券股份有限公司、中信建投证券股份有限公司、华创证券有限责任公

司、太平洋证券股份有限公司等机构。 

时间 2022年 10 月 28日 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：胡洪 

财务总监：余芳霞 

证券事务代表：华俊 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

今年三季度，财政贴息贷款购置医疗设备的政策实施为行业增长注入新

的活力，国内院内市场的门诊量和样本量环比复苏，国际市场“一带一路”国

家涌现出更多结构性的对中国产品的市场需求。行业及政策面的因素仍然驱

动着体外诊断行业整体向好发展。公司在第三季度，从收入层面上，常规业务

同比增长 18%，但新冠业务和去年相比明显回落。从总收入的维度来看，今年

三季度和去年同期相比略有增长。从利润端来看，新冠业务的波动对利润带来

负面影响。  

从业务层面上看，国内事业部目前免疫荧光、发光和胶体金，仍是收入和

利润的主要来源。荧光平台目前正在做技术平台升级，公司对于荧光业务中长

期的增长充满信心。化学发光平台是国内事业部今年重点发力的平台，从产品

线来讲，分为管式发光和单人份发光。今年前三季度，发光业务销售收入同比

大幅增长，尖刀产品血栓项目增长幅度更大。单人份发光也在今年三季度开始

在国内、国际陆续出货。今年国内胶体金平台的常规业务恢复的趋势还是比较
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明显的。流感疫情今年国内在二、三季度也在持续，流感检测产品的业务显著

恢复。其他的常规传染病，包括术前四项、艾滋、幽门螺旋杆菌等等，同比也

有比较好的增长。  

海外市场分为两个销售事业部，国际部和美国子公司。今年前三季度国际

上主流的新冠毒株已经从德尔塔变为奥密克戎，新冠重症率大幅度降低。因此

国际市场上对于荧光平台的新冠辅助诊断指标的市场需求下降比较明显。如

剔除掉新冠辅助诊断指标的影响，国际部的其他常规业务前三季度仍然实现

了正向增长。 今年国际部的业务重点要做发光业务的导入，前三个季度单人

份发光的产品在海外若干个国家实现了仪器的快速出货。美国子公司前三季

度快速增长，毒检业务占业务体量最大且实现平稳增长，妊娠检测的产品实现

翻倍增长，宠物业务相对比较稳定。  

公司的战略发展平台，分子平台前三季度新冠核酸检测产品贡献较多。在

产品层面上，今年前三季度取得了若干突破性进展，优博斯全自动核酸扩增分

析仪获得了国内注册证。优卡斯今年已经开始在国际市场进行商业化推广。万

孚卡蒂斯的全自动核酸分析仪，在今年 9 月份也获得了仪器的注册证。这是

在中国国内首次把全自动一体化的理念引入了肿瘤、精准医疗的领域。除了仪

器已经获证以外，其他的一些检测项目，比如说像肺癌、结直肠癌、黑色素瘤

等 10 多个伴随诊断的产品，公司也在积极的注册当中。 病理平台，公司近一

年积极的推动病理业务的战略布局，通过自研与外延投资相结合的方式，搭建

其组织病理、细胞病理、分子病理以及相关原材料研发的技术平台，同时也通

过外延投资去布局数字化病理平台，针对肿瘤患者来提供贯穿生命周期的整

体性解决方案。今年病理业务商业模式已经从探索期进入到了落地阶段，公司

具有自主知识产权的全自动免疫组化机和配套的一抗、二抗，目前已经在全国

多家标杆终端进院试用，病理业务已经初步搭建起了渠道框架，目前正处于仪

器的导入期，仪器的装机也将带动后续一抗、二抗相关试剂的销售。目前国内

病理市场的外资品牌仍占据绝对优势，如果公司能够成功实现突围，后续有望

实现国产替代，促进公司的病理业务的良性增长。 

 

Q1：对于常规业务，今年四季度或者明年的展望？ 国内、国际业务可能
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会恢复到什么样的增速水平？  

A:第三季度常规业务同比增长了 18%，三季度常规业务恢复趋势还是比较

明显的，公司后面会继续的采取措施，促进常规业务积极发展。对于公司的产

品线布局来讲的，poct 产品线也会更加全面。  

公司业务精于 poct，不止于 poct，随着公司客户群体逐渐拓展，公司目

标市场也从基层市场、二级医院逐步的要上升到三甲医院。发光的产品，今年

很多装机已经在往三甲医院去渗透了。新平台，比如发光、分子、病理，公司

在医院的急诊和检验科现在是一个均衡化的布局。另外在精准医疗的领域，分

子病理、数字化病理公司都有布局，这也是公司重要的业务增长点。从战略新

平台的角度来看，发光业务今年放量非常明显，分子和病理今年也已经开始产

生一些收入，今年战略新平台的表现可圈可点。分子平台明年会有些检测项目

获证。检验项目的注册证逐渐丰富，对于分子平台从疾控、科研领域拓展到医

院终端，能带来很大助力。另外病理平台，渠道也日趋完善，从收入以及出货

量的角度来看，病理业务的发展趋势良好。  

公司的基础平台，荧光、胶体金面临的竞争比前两年更多，公司积极采取

应对措施，荧光平台正在做平台升级和仪器、试剂注册，目前从注册的进度上

来讲，符合公司预期。胶体金平台的传统业务在国内有明显恢复，国际上随着

新冠疫情的管控逐渐放松后，一些国家的常规传染病的标也逐渐恢复，胶体金

平台的常规传染病业务也会逐渐恢复。  

总体上讲，四季度常规业务恢复的趋势是比较明确的，但是疫情仍将带来

一定的不确定性。明年的常规业务相比于今年，我们相信也会有所改善。  

 

Q2：毛利率受新冠影响较大，常规业务的毛利率大概是怎么样的，后续毛

利率变化趋势的判断？费用率下降比较明显，后续对费用率情况的判断？  

A：关于毛利率，核心的原因主要就是新冠产品成本的因素，且价格一直

在下行，所以对第三季度毛利率的影响大一些。剔除新冠因素的影响，常规业

务的毛利率基本是稳定的。 从全年来看，常规业务的毛利率水平预计相对稳

定。未来对常规业务的毛利率预期，公司通常会是在年底的时候，基于市场竞

争、市场策略、降本措施等因素，确定公司整体毛利率的目标。 明年随着化
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学发光平台销售占比逐步提高，且化学发光毛利率相对要高些，尽管受竞争因

素的影响，可能金标平台、荧光平台，毛利率会略有下滑，但是综合毛利率能

够维持相对稳定。  

关于费用的情况，公司今年在费用上去做更聚焦的投入，比如研发费用，

会聚焦在重点发力的几个平台里面，去做重点产品的投入，提升费用投入的有

效性。 对市场端和研发端，公司对未来的投入不会减少，公司会根据产品结

构的变化，对营销端、研发端做到有效投入。整体来看，研发费用占销售收入

比例的 10%，这点不会变，销售费用可能会随着销售规模和市场策略变化进行

一些调整。 

 

Q3：血栓项目占发光业务多大比例？血栓项目明年的预期是怎样的？ 

A：血栓项目，万孚在国内是最先推广的厂商之一，公司在国内花精力去

做学术推广，经过两三年左右的摸索，以血栓作为特色项目去撬动终端的市场

策略，在今年业绩呈现上也是得到了证实。  

今年前三季度化学发光平台收入血栓占了近一半。 因为公司是已经在临

床推广层面上，形成了一定的先发优势，明年会继续去以血栓项目作为特色项

目去实现发光平台的装机，除了血栓以外，肿瘤标志物、传染病、甲功、性激

素相关的常规项目也会逐步导入。常规项目补足后，对于化学发光的增项上

量，也会起到比较明显的推动作用。 另外在仪器层面，现在公司在市面上主

打的是管式发光的 200 速仪器，公司也会开发一些测速更高的仪器。 

 

Q4:关于集采方面，去年安徽 IVD 集采降幅比较大，最近也有生化集采的

文件征求意见稿，目前看起来整体比较缓和，请问公司怎么看待后续生化集

采对 IVD 检测，包括免疫或者其他检测方法学的影响，后续是否还可能有类

似的 IVD 集采？  

A:去年安徽集采短期对于资本市场以及行业从业人员的信心造成了一些

动荡。但是目前来看，安徽集采所带来的对行业影响没有那么大。 安徽集采

的模式是比较激进的，但是从后续发展来看，其他省份包括河南省、四川省，

采取的是阳光集采，没有参照安徽的模式。今年江西的生化集采，行业也认为
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比预期的要缓和一点，集采政策虽然在陆续推进，但是总体上看，政策上还是

缓和了很多。短期来讲，对于医疗行业也有些利好的政策，包括像贴息贷款的

政策等，行业政策也是向好的方面发展。 

 

Q5:财政贴息贷款政策对公司业务的影响？  

A：财政贴息政策出来后，公司积极的对政策做了调研，进行内部研讨。

目前可能是从政策当中会受益的，一个是新冠重症相关的仪器及产品，在新冠

定点医院建设中会有一些增长点。另外一块就是病理业务，现在国内病理领域

比较强的还是进口品牌，在国内病理业务处于半垄断的地位，但现在国产替代

是大的趋势。从政策导向上讲，还是尽量的鼓励国产，所以在病理业务，公司

可能会有所获益。  

 

Q6:公司非常重视研发，明后年会有哪些新产品上市？  

A:明年重点产品有几个方向，首先是血气，公司目前正在积极布局湿式血

气产品，湿式血气获证后对于公司收入和利润应该也会带来比较好的增量。 

第二个是荧光平台升级，明年仪器和试剂都会陆续获证。第三个是化学发光疫

仪器，测速更高的发光仪器，公司也在做积极的研发。未来两年更高通量的仪

器也会陆续获证。另外分子平台的优卡斯已经在国际上做商业化推广了，优博

斯在国内也在加紧的拿注册证，希望通过检测试剂的获证，能够把优博斯的应

用场景从疾控拓展到医院终端。目前主要就是这四个方面。 

 


