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安徽辉隆农资集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-11 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 √电话会议 

参与单位名称及

人员姓名 

海通证券：刘威；银河国际：刘颖；方正富邦：刘蒙；浙商证券：

宁浮洁；明泽投资：叶志刚、丁睿婧；天治基金：张歌；同犇投

资：龚小乐：海创基金：陆陈伟、王艳程；鸿竹资产：王磊；汇

安基金：任望宇；方正资管：董博；中加基金：于成琨；光大资

管：应超；磐耀资产：辜若飞；光大保德信：张禹；泓澄资本：

朴柱松；阳光保险：张鹏；百年保险：王文心；华夏基金：常亚

桥；新华基金：蔡春红；名禹资产：王益聪；泰康资产：张钟文；

国海富兰克林：黄海鹏；光大永明：王申璐；睿亿资产：李敬尧；

九方智投：周亮亮；投资者若干。 

时间 2022 年 11 月 2 日-3 日 

地点 会议室、电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理兼董事会秘书：董庆 

证券投资部经理兼证券事务代表：徐敏 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、董庆先生介绍公司经营情况。 

二、互动问答 

（一）简单介绍下安徽省供销社的相关情况？ 

答：安徽省供销社是党领导下的为农服务的集体所有制的综

合性合作经济组织，属于安徽省政府直属事业单位。2016 年-2021

年，安徽省社在总社综合业绩考核中均获一等奖。近年来，安徽

省供销合作社坚持立足流通主业，通过积极开展农资供应、配方

施肥、统防统治、收储加工等系列化服务，服务领域已延伸到农



 

业全产业链；同时，日用消费品、农技培训、金融信息、文体娱

乐等服务，可以满足农民多样化、个性化的服务需求。旗下企业

业务涉及农资、农产品、再生资源、金融、冷链物流、园林绿化、

茶产业等。 

（二）作为供销社属企业，公司在为农服务领域发挥了哪些

作用？ 

答：公司始终牢记“为农服务”的宗旨，围绕新时代“三农”

需求，进一步提升“为农服务”水平与质量。一是公司积极运用

现代流通方式和信息技术改造升级传统经营网络，打造集农资供

应、农技服务、仓储物流、农村金融服务和农产品收储为一体的

现代农业综合服务平台；二是丰富服务渠道，创新服务方式。通

过开展培训会、技术服务推广会、观摩会、电台讲座、编写各类

专业技术资料等方式是传统模式服务农户；通过“云课堂”“云配

送”“云备产”等方式，在“抖音”等新型媒体加大宣传，搭建畅

通农业生产“云平台”。逐步打造了“先提供服务，再提供产品”

的新型农化服务营销模式，三是拓宽服务领域。将金融服务引入

“为农服务”体系，稳步推广“辉隆贷”，切实解决农户“资金难”

的痛点。 

（三）公司传统主业板块发展现状？ 

答：公司作为具有“为农、务农、姓农”本质属性的供销

社企业，一直在“为农服务”的路上前行。一是充分发挥了农资

供应主渠道作用，贸易网络覆盖全国 32 个省区，出口遍及 60 多

个国家和地区，构建了以 70 多个配送中心、3000 多家加盟店为

基础的辉隆连锁网络。在化肥、农药经营上，始终保持行业领先

水平，成为郑商所“商储无忧”项目首批试点企业，完成国家和

省两级化肥储备、省级农药储备任务，为稳价保供作出积极贡献；

二是从贸易立企走向工贸融合发展，从单纯的贸易商向生产、供

应、服务相结合转变，以“生态、环保、绿色”为“辉隆制造”



 

标签，生产、销售自主品牌肥药；三是为顺应现代农业发展，助

力乡村振兴，公司积极探索打造农业全产业链综合服务平台，在

安徽庐江、全椒、涡阳、六安、含山、太和等六个区域建设了标

准化的辉隆现代农业综合服务中心。 

（四）能具体介绍下公司打造的“农事服务中心”吗？ 

答：公司近年来逐步形成了以“种得好、管得好、收得好、

加工好、卖得好”的辉隆“五好”模式为链栓，将碎片化的服务

整合成为“耕种管收储”一站式综合服务，有效解决农业生产中

的实际问题，助力农民增产增收。农事服务中心结合本土优势、

辉隆的肥药资源，嫁接优质种子资源，着力开展种肥药一体化的

订单种植、土地托管、农技培训、示范基地建设、飞防植保等综

合服务，真正把种植端和消费端有效衔接起来。农事服务中心增

强与农户的粘性，践行做给农民看、带着农民干的服务宗旨，进

一步提升了提高服务的完整性、便捷性、有效性和持续性。目前，

农事服务中心已实现盈利。未来，公司将加快农事服务中心建设，

在条件成熟地区复制推广。 

（五）公司前三季度经营的亮点是什么？ 

答：第一公司盈利能力持续提升，前三季度归属于母公司净

利润再创历史新高，实现归属于上市公司股东的净利润5.14亿元，

同比增长15.14%；经营性现金流持续向好，财务费用持续下降，

运营质量稳步提升；第二以薄荷醇为龙头的一批重点项目稳步推

进。其中，3000吨薄荷醇项目、1万吨间甲酚扩产项目、1.5万吨

BHT扩产项目均陆续顺利投产。海华科技成为全球唯一一家拥有从

“甲苯—氯化甲苯—间甲酚—百里香酚—L-薄荷醇”核心产业链

的企业。新建项目的产能陆续达产对公司有积极影响；第三基于

对未来发展前景的信心和内在价值的认可，同时为维护广大投资

者利益、增强投资者信心，公司实施回购股份和董监高增持计划。 

（六）海华科技未来的发展定位是什么？ 



 

答：海华科技是目前全球唯一一家拥有从“间甲酚-百里香酚

-L薄荷醇”核心产业链的企业，其研发生产的间甲酚、百里香酚、

薄荷醇先后打破国外长期的技术垄断，实现了进口替代。2022年

3000吨薄荷醇项目、1万吨间甲酚扩产项目、1.5万吨BHT扩产项目

均陆续顺利投产。海华科技致力于进一步延伸甲酚产业链，成为

国内领先、全球一流的香精香料供应商。目前，海华科技已成立

了安徽海华香料有限公司，对薄荷醇下游的香精香料品种进行技

术开发与储备。 

（七）公司作为供销社企业，未来对员工的怎么进行激励？ 

答：公司作为供销社控股企业，虽然是国有背景，但激励机

制比较灵活，上市前管理层和骨干员工就持有原始股份；2017 年，

公司实施了股票期权激励计划；2021 年，公司实施员工持股计划；

2021 年 7 月公司成立安徽韶美生物科技有限公司公司持股 55%，

管理层和骨干员工持股 45%。海华科技创始人团队和上市公司管

理层团队持股比例均为 10%，充分绑定核心人才共同发展；公司

于今年实施了回购，不排除未来会继续实施员工持股或股权激励。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2022-11-3  


