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广州达安基因股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2022003 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信建投证券黄文欣、陈舒欣 深圳菁英时代廖泽略、朱可、

何雯婧、高建翔 华美国际投资傅浩、李广生 深圳高益资产余

维念 

时间 2022-11-02（下午 14:30-下午 18:00） 

地点 广州市高新技术开发区科学城香山路 19 号（公司总部） 

上市公司接待人

员姓名 

董事长薛哲强、董秘张斌、证券事务代表曾宇婷、投资者关系

专员王平原 

投资者关系活动

主要内容介绍 

调研公司经营和产品的情况（以调研机构提问，公司高管回答

的方式展开） 

问题一：从分子诊断向IVD方面全面进攻，公司构建核心竞争

力如何考量？如何打造达安的竞争力？ 

答：从公司内部来看主要有三个方面：1、公司具备近三十年

的研发基础，并且研发团队具有从原料、试剂到仪器耗材完整

贯通的竞争优势；2、公司多年专注于广州这一IVD产业比较发

达的地区，包括广州市政府及院校研究机构能够给我们这一类

企业提供较丰富的研发资源，所以今年下半年以来我们继续在

和一些新的合作机构联系，以自己研发为主同时加强与外部合



作，推进“没有围墙的研究院”，从而不断加强研发；3、公

司具备完善的工业化能力，在新冠的检测上，公司从注册报批、

生产体系到产能供给都能够满足市场的需求。 

问题二：公司内部各个板块核心考核最关键的指标是哪些？对

国际化、走出去怎么看？ 

答：达安拥有充分市场化的管理机制，不仅业务板块，每个部

门负责人所带领的团队都有相应的考核指标。这几年，由于疫

情的不确定性，内部考核在新冠方面有一定的考核弹性，但是

常规业务仍然按照成熟的考核模式来强化部门的考核。对于海

外业务，走出去是所有具有国际化视野的企业都面临的一个挑

战，目前，达安具备走出去的基本条件及业务开展的可能性，

我们也在考虑去选择优质区域、优质合作伙伴，力图能够把海

外业务做的更好。 

问题三：公司在化学发光、免疫生物方面有没有考虑在内生发

展的前提下进行外延并购来迅速充实业务板块？ 

答：不排除有这方面的考虑。目前暂未找到合适的标的，并且

考虑到公司目前的状况，将更加注重企业的整合，尤其是团队

文化的融合。 

问题四：我们从贵公司三季报和半年报中了解到，公司的应收

账款不断在增加，想问问会不会给公司带来什么风险呢？ 

答：客观上来说，公司的应收账款情况是正常的，现金流也很

正常。销售额增加，导致我们的应收账款余额增加，由于公司

采取的是直销模式，不是代理商系统，这也跟其他的公司是有

区别的。其次，我们主要客户以公立医院、大中型第三方医学

检验机构和政府防疫、检验检疫等机构为主，应收账款的回款

还是有保障的。 

问题五：公司的核心原材料，比如说酶，都是自主设计和生产

的。公司自己设计的酶有什么特点呢？ 

答：酶是需要花大量时间去筛选和工艺化的。平时我们需要从



几百个样品中筛选出一株酶，整个筛选周期比较长，而且难度

也比较大。其次，我们对工艺的设计水准、产品的质量和成本

控制，细化到生产原料，都是采用很高的技术标准和管理要求

的。 

问题六：近期有留意到资讯，公司一直在全国各地建设仓储物

流中心，想问问为什么呢？ 

答：是的，公司目前还在不断完善和布局这类基础设施的建设，

目前在北京、上海、成都和武汉等地都有建设仓储物流中心，

陆续已开始使用。核酸检测类产品的体积都比较小，我们对仓

库会设置相应的安全库存，如果市场有需求，就能从仓库迅速

发货。而免疫和生化类的产品，体积都比较大，运输成本和周

期会比较长，所以我们对仓储和物流都提前做好布局，在市场

需要的时候，不但能快速响应客户的需求，而且能节省时间和

成本。 

附件清单（如有） 照片 

日期 2022-11-02 

 

注：若想了解更多公司资讯欢迎您关注“达安人报”微信公众平台（darb2004）或公司网站

www.daangene.com。欢迎您与我们互动交流，您的建议、期望和关心的问题，我们会在工作

时间与您单独解答和交流。真诚地希望您向更多的朋友推荐《达安人报》，更多人的关注与

建议有助我们成长，也就能更好地服务于您！ 


