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证券代码：300041                                   证券简称：回天新材 

湖北回天新材料股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                         编号：2022-06 

投资者关系活

动类别 

■ 特定对象调研        ■ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

■ 现场参观            □ 其他________ 

参与单位名称

及人员姓名 

中信证券 王喆、刘同心     申万宏源 马昕晔 

国金证券 陈屹             高盛高华证券 林妍 

天风证券 杨滨钰、张文星   国信证券 徐文辉     

中邮证券 钟浩             兴业证券 刘梓涵 

西部证券 卞丽君           兴全基金 李楠竹、季文华、任相栋、谢书英 

腾跃基金 马思远、李淘     上汽颀臻 王凌力 

博时基金 周龙             长江养老保险 马睿 

西部利得基金 梁晓明       德邦基金 张培栋 汪晖 袁之渿 

中银国际证券 叶志成       银华基金 施航 罗婷 

达诚基金 刘浩             安信基金 胡双 

冲积资产 葛新宇           西藏东财基金 周威     

兴业银行 陈亚龙等 40 余家机构投资者代表 

时间 2022 年 11 月 1 日—11 月 4 日 

地点 上海回天会议室、电话会议等 

上市公司接待

人员姓名 

董事长、总经理章力，董事、研发平台总裁赵勇刚，董事会秘书章宏建，投资

总监华臻，投关经理陈慧敏 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

公司与投资者就公司 2022 年三季度整体经营情况、三大主赛道进展情况、

上游原材料价格和公司毛利率等问题进行了交流。主要问题如下： 

1、公司今年三季报营收速度放缓，主要是什么原因？ 

三季度，公司部分主营胶粘剂产品上游原材料下降较多，整体维持在相对
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低位，随着上游原材料价格下来我们之前对客户的涨价也随之降下来一些，在

出货量稳定提升的基础上整体营收会有些影响；同时光伏业务领域因为三季度

上游硅料价格处于高位，个别下游组件厂商的产能没有拉满也有一定影响。但

公司三季度整体毛利率环比二季度有了明显提升。 

 

2、三季度利润增幅低于营收增幅，主要是费用增加了一些，为何三季度费

用较多？ 

三季度费用增加主要是研发费用、二期/三期员工持股计划计提、半年度调

薪等方面费用增加导致。但公司营收同比环比、利润同比均实现了稳定的增长，

整体经营稳健。  

 

3、三季度有机硅上游原材料价格明显下降，对公司毛利有改善吗？整体毛

利率变化如何？ 

随着三季度有机硅胶上游原材料价格下降，公司的毛利率逐步得到了提升，

从今年三季度的情况来看，整体毛利率环比上涨2个百分点左右。 

 

4、公司在锂电新能源汽车领域的客户突破情况如何？ 

公司产品在锂电行业主要应用于电池组件、电芯等板块。在新能源电池组

件板块，Top10 客户占了行业 90%以上份额，目前 TOP10 客户我司导入了 9 家，

我司结构胶、导热胶、灌封胶等优势产品上量明显，同时三防漆、热压膜、泡

棉等产品陆续在标杆客户突破和供货，助力公司在动力电池板块业绩的快速稳

定提升。 

在电芯负极胶板块，目前 PAA 产品量产工艺流程打通，产品在多家动力锂

电池客户中通过技术测试验证，获得核心客户审厂通过，已实现头部客户部分

供货；SBR 产品持续补强研发实力，产品持续打磨中，目前在几家标杆客户进

行产品技术验证中。 

 

5、公司现有光伏硅胶的产能是多少，产能利用率如何，市场份额是否还有

进一步提升空间？ 

公司目前光伏有机硅密封胶产能约 8 万吨/年，产能利用率持续提升。光伏
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新能源业务领域是公司主赛道之一，目前光伏硅胶产品市占率约 45%，公司紧

抓光伏产业高速发展机遇，聚焦行业头部客户提升市场份额，产品结构进一步

优化，在稳定提升前十大客户占有率的同时，借助标杆客户和品牌效应快速推

广其他客户，实现全面的主导优势，市场份额有望进一步提升。 

 

6、公司在乘用车板块主要是哪些客户在合作？主要有哪些产品？ 

公司在汽车领域深耕多年，近两年乘用车业务实现较大突破，目前与 BYD、

东风日产、奇瑞、神龙、本田等客户均已开始合作，乘用车上使用的胶粘剂产

品主要有玻璃胶、焊装胶等，今年在多家客户处于快速上量阶段。 

 

7、能否介绍一下公司在 ICT 通信电子领域进展？ 

公司在通信电子板块不断实现客户突破，今年销售业绩保持高速增长，与

行业标杆客户 H 公司在数字能源、终端等领域合作深化，上量显著，份额稳步

提升；同时也通过其标杆效应成功复制导入中兴、小米、荣耀等多家客户，正

逐步上量，三季度超额完成销售目标。 

 

8、公司今年海外业务发展迅速，海外主要销往哪些国家，主要销售什么产

品？ 

目前公司海外业务主要集中在东南亚、中东、印度、美国等地，海外市场

销售产品有光伏新能源用胶、光伏背板、电子用胶、汽车用胶、医药和食品软

包装用胶等，综合毛利率水平比国内业务综合毛利率略高。今年二、三季度，

我司外贸核心销售人员逐步重返一线，抢抓海外订单，受益于多年的渠道基础

和稳固的客户关系，今年公司出口业务实现快速增长。公司目前也在日本等多

地持续布局，力争逐步拓展海外动力电池等新兴市场，为未来海外业务继续稳

健增长做好铺垫，进一步扩大海外市场份额，保障公司盈利水平。 

 

9、公司往年第四季度费用都较多，今年及以后是否会有好转？ 

公司每年四季度业绩稍低的原因会有区别，主要是客户结构及年底各项费

用增加，例如年终奖、科研项目奖、销售项目奖等各种奖励兑现等都集中在四

季度等因素所致。我们也意识到了这个问题，随着公司客户结构的优化，并且
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今年以来我们也关注在费用等口径进行调整和优化，整体会相对平滑一些。 

 

10、看公司可转债项目 10 月已发行，请问本次募集资金运用对公司财务状

况及经营成果有哪些影响？ 

本次募集资金到位后公司的资金实力将得到提升，能够满足生产经营的资

金需求。募集资金重点投资项目建成后，将扩大公司现有产能规模，有效降低

生产成本，提升公司综合实力，巩固市场竞争优势。此次募集资金及其投资项

目的方案实施有利于提升公司的运营和抗风险能力，进一步拓展胶粘剂产品领

域，进一步提高公司盈利能力和可持续发展能力，符合公司的战略规划。 

本次发行完成后，公司资产规模将有所增加，自有资金实力和偿债能力将

得到提高，为公司的后续发展提供有力保障。本次可转债转股前，公司使用募

集资金的财务成本较低，利息偿付风险较小；本次可转债的转股期开始后，若

可转债持有人陆续实现转股，公司的资产负债率将逐步降低，公司净资产规模

将有所增加，资产负债率相应降低，财务结构更趋合理。募集资金用于锂电负

极胶、通讯电子等投资项目建成后，公司的主营业务收入与利润水平将有相应

增长，盈利能力和净资产收益率随之提高。 

 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2022 年 11 月 4 日 

 


