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安徽辉隆农资集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-12 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 √电话会议 

参与单位名称及

人员姓名 

国金证券：陈屹、杨翼荥、王明辉；浙商证券：宁浮洁、付相铮；

建信保险：班培琪；趣时资产：施桐；申万宏源：屈玲玉；沣京

资本：冯飞洋；上海禾其：王祥麒；红筹投资：赵嘉；财通证券：

朱乾栋、杜旷舟、王宇璇；东恺投资：余济穷；光大资管：应超；

中信资本：杨大志；域秀：许俊哲；华泰柏瑞基金：刘芷冰；湖

南万泰华瑞：喻培林；睿亿投资：张延明、李敬尧；海创私募：

陆陈伟；聚鸣投资：周南；中银国际资管：陈冠雄；深圳融捷资

管：梁凯荣；东方自营：罗小翼；北京金安：詹鑫；南方工业资

管：李更；汇丰晋信：韦钰；中庚基金：刘晟；上投摩根：杨安

乐；途灵：赵梓峰；华宝信托：顾宝成；益民基金：张树声；国

金证券：杨燕萍；道仁资产：黄鋆浩；红猫资产：孙斌；银鹭投

资：汤开宏；华安基金：辛大伟；上海方御投资：朱俊；东吴基

金：梁辰希；巨杉资产：张宇欣；东方证券：韩冰；中信建投：

刘岚；方正资管：董博；红土创新：郑泽滨；华富基金：张娅；

开源证券：张习方；交银康联资管：王玉英；太平资产：赵洋；

弘毅远方：韩笑；大成基金：马越洋；前海开源：曲羿铭；珠江

投资：王钟杨；横琴人寿：郭雅绮；瑰铄投资：程海永；浦银理

财：王雨琪等。 

时间 2022年 11 月 3日- 4日 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理兼董事会秘书：董庆 

证券投资部经理兼证券事务代表：徐敏 



 

证券投资部：袁静 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、董庆先生介绍公司经营情况。 

二、互动问答 

（一）简单介绍下安徽省供销社的相关情况？ 

答：安徽省供销社是党领导下的为农服务的集体所有制的综

合性合作经济组织，属于安徽省政府直属事业单位。2016年-2021

年，安徽省社在总社综合业绩考核中均获一等奖。近年来，安徽

省供销合作社坚持立足流通主业，通过积极开展农资供应、配方

施肥、统防统治、收储加工等系列化服务，服务领域已延伸到农

业全产业链；同时，日用消费品、农技培训、金融信息、文体娱

乐等服务，可以满足农民多样化、个性化的服务需求。旗下企业

业务涉及农资、农产品、再生资源、金融、冷链物流、园林绿化、

茶产业等。 

（二）公司目前农资业务发展怎么样？ 

答：公司作为中国农资流通行业第一家上市公司、供销社“新

网工程”示范企业，行业综合竞争力排名省内第一、全国第四。

目前公司化肥业务产销两旺，自主品牌复合肥年产能 125 万吨，

磷酸一铵年产能 20万吨，在建的 30万吨/年复合肥项目将于 2022

年年内投产，全年化肥销售总量超过 400 万吨；公司农药业务主

要是作为先正达、拜耳等国际知名农药企业的全国平台代理，掌

控优质农药进口资源，农药制剂年分销量超过 25亿元，位列全国

前三。公司农资业务发展稳中有进，销售规模和利润水平继续保

持良好发展态势，市场影响力不断提升。 

（三）能具体介绍下公司打造的“农事服务中心”吗？ 

答：公司近年来逐步形成了以“种得好、管得好、收得好、

加工好、卖得好”的辉隆“五好”模式为链栓，将碎片化的服务

整合成为“耕种管收储”一站式综合服务，有效解决农业生产中



 

的实际问题，确保粮食增产农民增收。农事服务中心结合公司的

肥药资源，嫁接优质种子资源，着力开展种肥药一体化的订单种

植、土地托管、农技培训、示范基地建设、飞防植保等综合服务，

真正把种植端和消费端有效衔接起来。农事服务中心大大增强了

与农户的粘性，践行做给农民看、带着农民干的服务宗旨，进一

步提升了提高服务的完整性、便捷性、有效性和持续性。目前，

农事服务中心已实现盈利。未来，公司将加快农事服务中心建设，

在条件成熟地区复制推广。 

（四）公司如何将种植端和消费端进行衔接？ 

答：公司有涉及粮食收购、储存、加工、销售等方面的业务。

一是公司获批国家最低收购价粮食委托收购库点资质，拥有原粮

烘干设备，粮食可入储备库，享受相关补贴政策；二是通过订单

农业的方式，帮助下游农产品加工企业、养殖企业提供统一标准

的原粮和饲料；三是旗下农业公司拥有大米生产线并从事农产品

深加工服务，经营自有品牌农产品。目前，已推出“辉隆好”品

牌大米和面条，品质优良，市场反响较好。 

（五）公司在其他省份的供销社有合作吗？ 

答：公司业务网络布局全国，在其他省份与当地供销社社有

企业合作。上市后，公司收购了海南省供销合作联社控股的海南

省农业生产资料有限公司。公司自收购海南农资股权后，积极开

展产品销售、扩大基层网络，着力构建“配送中心+基层零售店”、

“配送中心+农村新型经营主体”的农资供应网络，经过几年的发

展，已建成覆盖全海南的现代化农资流通网络。在夯实海南省主

营业务的同时，加快华南市场开拓。目前，海南农资进一步加强

种肥药一体化经营，业务发展态势良好。除此之外，公司先后与

蚌埠市供销投资有限责任公司、黄山市供销农业发展投资管理有

限公司等共同投资五禾生态肥业、黄山新安农资等下属公司。 

（六）公司是不是政府指定的农药集中配送实施主体？ 



 

答：公司下属公司黄山新安农资在黄山市经政府公开招标，

先后中标成为第一轮和第二轮全市“零差价”农药集中配送实施

主体，2022年再次中标成为第三轮项目配送经营主体，负责全市

农药集中配送的布点、采购、配送、废弃农药包装物的回收与无

害化处置等工作。黄山新安按照“面向三农、依靠基层”的原则，

采取自建、加盟等形式，实行“有进有出”动态管理，在全市共

建设规范化农药集中配送网点 462 个，实现了乡（镇）级农药集

中配送覆盖率 100%，村级农药集中配送覆盖率 80%以上。黄山新

安参与农药集中配送有利于减少了农业面源污染，保护了生态环

境,积极探索了一条农业面源污染防控新路，呈现了环境改善、节

本增效、农民增收等多赢局面，为深化新安江流域生态补偿机制

试点工作作出了积极贡献。 

（七）公司是否有布局“数字农业”？ 

答：建设农业强国离不开科技赋能，而科技的有效落地应用

离不开农业数字化，公司着力打造农业数字化平台。近几年，公

司已建设集协同办公系统、粮食收购系统、合同管控系统、销售

管理系统、费控报销系统、备品备件系统等为一体的信息化平台，

实现内部信息化精准管控；公司的部分农事服务中心已搭建“智

慧农业”平台，整合科技、资源、人才和网络等优势，致力于给

种植大户、新型农业经营主体等提供“智能、高效、可视、可控”

的数字农业服务，也为政府部门决策提供可靠的数据信息，为当

地品牌的打造从种子筛选、到药肥施用量和使用过程的溯源管理

提供了技术支撑和品质保障。 

（八）海华科技发展现状的情况？ 

答：海华科技主要有四类产品生产线：甲醚系列产品、甲基

苯酚系列产品、氯化甲苯系列产品以及香精香料产品。海华科技

是全球唯一一家拥有从“间甲酚-百里香酚-L薄荷醇”核心产业

链的企业，其研发生产的间甲酚、百里香酚、薄荷醇先后打破国



 

外长期的技术垄断，实现了进口替代。2022年3000吨薄荷醇项目、

1万吨间甲酚扩产项目、1.5万吨BHT扩产项目均陆续顺利投产。海

华科技致力于进一步延伸甲酚产业链，成为国内领先、全球一流

的香精香料供应商。目前，海华科技已成立了安徽海华香料有限

公司，对薄荷醇下游的香精香料品种进行技术开发与储备。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022-11-4 
 


