
证券代码：002011                                                         证券简称：盾安环境 

浙江盾安人工环境股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-005 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

天风证券、前海开源基金、鹏华基金、申万宏源、汇添富基金、中海基

金、华夏久盈基金、东证资管、大家资产、国泰基金、永赢基金、长信

基金、平安基金、中金公司、尚峰资本、浙商证券、招银理财、万家基

金、嘉实基金、海通证券、中融基金、华富基金、兴业基金、浦银安盛、

中加基金、澄金资产、方正证券、信达澳银、景顺长城、中欧基金、慧

实基金、国联安、上海勤辰、博时基金、兴证全球、南方基金、博道基

金、国盛证券 

时间 2022 年 11 月 4 日 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

副总裁、董事会秘书章周虎、财务总监徐燕高、汽车热管理副总经理沙

海建 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

问题 1：公司在汽零领域客户进展？目前公司产能建设的情况如何？  

答：公司在汽零领域中，国内主要客户基本已覆盖，目前以比亚迪及吉

利为主，其他客户相对平均。产能方面，主要设备已于今年上半年调试

到位，包括大口径电子膨胀阀、电磁膨胀阀、电磁阀等生产线，产能基

本满足目前的需求。同时公司也在针对新产品规划新设备，产能建设在

稳步推进。 

 

问题 2：盾安汽车热管理的大口径电子膨胀阀的技术优势以及应用？ 

答：盾安的大口径电子膨胀阀技术水平领先全行业，公司也是目前唯一

进入量产阶段的厂家。产品采用内平衡设计，有独特的轴承和软密封结

构，具备低内漏、流量调节覆盖范围广、噪音小、体积小、耐杂质、高



寿命等优势，且对压力不敏感，可以适应二氧化碳新冷媒系统，使其具

备更多应用场景。 

大口径电子膨胀阀核心优势在于产品兼容性，小开度时满足流量精度调

节，能替代小口径电子膨胀阀，同时具备电磁阀全开功能及双向截流截

止功能，在热泵系统中可以替代电子膨胀阀+电磁阀+单向阀，具备较强

的经济性。 

 

问题 3：公司大口径电子膨胀阀目前的年产能是多少？  

答：目前公司大口径电子膨胀阀产能是 150 万个/年，小口径电子膨胀阀

产能是 450 万个/年，电磁阀产能是 450 万个/年。明年将根据计划对产

能进行扩充。 

 

问题 4：随着新能源汽车热管理订单以及产能需求的增加，后续公司如

何确保经营层面顺利推进？ 

答：一是持续加大人力资源投入，目前公司在新能源汽车热管理板块有

员工 300 余人，计划明年将提升至 700 余人，加大技术、品质、营销等

各部门的人员引入及培训，保障梯队发展；二是强化激励机制，保证团

队的稳定性和创造性；三是持续加快市场拓展，公司将在国内更多重要

城市有序设立热管理业务办事处，海外市场团队亦在组建中；四是做好

未来产能布局，新工厂建设已在推进当中，以应对未来产能需求的增长。 

 

问题 5：商用制冷配件业务以及海外业务情况？ 

答：分业务看，公司商用业务营业收入占公司总营业收入约 20%，家用业

务营业收入占公司总营业收入约 80%；分地区看，公司海外业务营业收入

占公司总营业收入约 20%，国内业务营业收入占公司总营业收入约 80%。

公司将积极提升商用业务和海外业务比重，稳增长、调结构，逐步提升

整体盈利能力。 

 

问题 6：公司今年盈利能力大幅改善，明年还能继续提升吗？ 

答：随着公司海外业务和商用业务收入比例的提升，以及热管理业务的

快速发展，公司的收入结构将持续优化，整体盈利水平稳步提升。 



 

问题 7：公司制冷配件业务毛利率偏低的原因？ 

答：公司制冷配件业务毛利率与竞争对手的差异主要是由产品结构与市

场渠道等存在差异造成的，公司未来将继续优化产供销与技本效的经营

策略，通过不断优化产品结构、加强市场拓展、打造差异化产品优势，

实现毛利率的稳步增长。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 11 月 4 日 
 


