
证券代码：300239                                            证券简称：东宝生物  

包头东宝生物技术股份有限公司 
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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

 其他(电话会议)          

参与单位名称及

人员姓名 

长城证券 刘  鹏 

长城证券 黄淑妍 

东方基金 杨贵宾 

建信基金 郑丁源 

时间 2022 年 11 月 8 日 15：30-16:30 

地点 线上交流 

上市公司接待人

员姓名 
董事、副总经理 刘燕     董秘 单华夷 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次交流采用电话会议的形式，主要沟通内容如下： 

1 、 前 三 季度 公 司业 绩保 持了 较快 的 增长 ，目 前内 蒙 疫 情               

比较严重，公司生产经营是否受到影响？ 

2022 年 10 月以来，内蒙古发生新一轮的新冠疫情，全区疫情防控形势

严峻。因疫情突发的常态化管控、政策管控趋严，公司主要原料市场供应、

物流运输趋紧，对于 10 月当月的影响较大。面对疫情带来的挑战，公司迅

速启动应对预案，密切关注疫情的发展，强化销售、物流供应链和库存优化

管理，强化客户关系管理，做好与客户沟通，积极协调政府部门取得车辆通

行证，保证物流运输通畅，应对疫情带来的挑战，全面防控公司经营风险，

保障公司生产经营正常运转，从目前看，对全年的生产经营不会形成重大影

响。 

2、今年前三季度的业绩变动因素主要是哪些？公司在业绩增长方面做

出了哪些努力？  



公司前三季度实现营业收入 706,043,743.51 元，比上年同期增加

71.26%，实现归属于上市公司股东的净利润 87,784,562.99 元，比上年同期

增加 538.68%，实现归属于上市公司股东的扣非后净利润 83,076,138.59 元，

比上年同期增加 1,176.44%，公司运营效率、创效能力稳步提升，经营效果

创新高。在经营管理方面，公司在前期多年的经验积累基础上，从去年股东

结构优化以来，创新管理理念、优化管理模式、全面提升市场运营能力，提

升整体运营效率。对外秉持“扩市场、增收入”、对内秉持“控成本、保质

量”的经营方向，全面提升各项资产利用效率。在具体的经营措施上，体现

在产品品类多样化、产品结构优化、生产运行模式灵活化，资源共享、协同

管理、供应商优化管理等方面。今年，公司建立了经营指标动态监控体系，

以业绩为导向，以月度经营目标为主要抓手，重点关注主营业务收入、净利

润、毛利率、期间费用等指标达成情况，动态监测经营目标完成结果，同时，

公司结合重点指标完成情况，每日/周/月详细分析经营环境和内部资源，根

据需要开展多项专项研究工作，突出经营质量管控，打破部门界限，提升协

作效率，强化目标管理，预判可能影响目标完成的难点问题并提出备选解决

方案，确保后续经营指标达预期的连续性。此外，公司注重文化引领，树立

“以奋斗者为荣”的理念，建立高度统一的核心价值观，强化责任意识，创建

勇担当的文化环境，包括今年推出的员工持股计划，公司及子公司的核心骨

干都参与了，极大提升了企业的凝聚力及向心力，更加关注公司整体经营目

标，助推公司盈利能力大幅提升。 

3、未来公司明胶业务的成长空间如何？各区域的毛利率的差异原因是

什么呢？ 

明胶作为一种基础的生物基材料，其应用领域广泛，在医疗(药)、食品、

保健品等领域均得到广泛应用，公司明胶产品主要包括药典二部明胶(代血

浆明胶)、胶囊用明胶、食品添加剂明胶，其中，药典二部明胶(代血浆明胶)

可应用于注射液、止血海绵、可溶性微针基材等领域。目前，除原有的应用

领域外，明胶产品已覆盖到火锅底料、医疗器械、香精爆珠等应用领域。公

司同时加大对原料品类细分管理工作，通过产品细分进一步拓宽市场应用领

域，目前已实现特殊用途明胶(抗交联专用明胶)的销售和药典二部明胶(代血

浆明胶)的定向销售，产品附加值进一步提升。随着下游医疗(药)、大健康行

业的稳步发展，明胶业务也将迎来稳定、广阔的发展空间，加之公司属明胶

行业领先企业，明胶业务能够得到相对更多的发展机遇。各区域的毛利率的

差异主要和产品结构相关。 

4、公司原材料价格怎么样？公司如何控制采购价格波动带来的风险？  



随着国家相关监管力度加大，上游主要原材料生产企业规范性投入成本

增加，价格波动加大，加之受疫情反复的影响，造成上游主要原料采购价格

波动，物流成本增加。 

公司考虑到外部经营环境和内部经营实际情况，通过多举措降低原材料

价格波动给公司带来的影响。一是加大原料供应商储备，并寻求替代原料；

二是推进差异化采购策略，通过进一步优化主要原辅料的采购结构，推进分

级管理，降低综合采购成本；三是通过签署长期稳定供应合同的形式，阶段

性锁定价格，以应对主要原辅料价格波动对生产经营带来的影响，保障全年

生产经营目标的实现；四是制定严格的采购管理程序，对于供应商的选择与

采购成本的控制建立起一套完整的筛控机制；五是强化主要原辅料市场研究

工作和采购预算执行分析工作，掌握价格波动走势，合理安排采购工作，控

制采购成本。 

5、中报里面，明胶客户新增较多，目前主要的应用结构是怎样呢？ 

公司明胶主要应用于医疗(药)、食品、保健品等领域，从目前的情况来

看，主要是应用在医疗(药)领域(胶囊用明胶)。存量客户的业务发展比较稳

定。 

6、公司胶原蛋白 B 端业务快速提升的原因是什么？公司对胶原蛋白市

场的展望？ 

胶原蛋白市场处于高速发展期，胶原蛋白及其衍生品在医药健康、食品

饮料、化妆品等功能领域的应用均与日俱增。2022 年 10 月，商务部国际贸

易经济合作研究院课题组发布了《国内高品质胶原蛋白行业发展白皮书》，

建议胶原蛋白行业应该走高质量发展之路，提高生产工艺和产品附加值，延

伸产品链和升级产品，推动国内消费升级。 

公司胶原蛋白应用领域涵盖保健食品、功能食品、化妆品、工业应用等。

根据浙商证券研报分析，2020 年我国保健食品市场零售额为 2,887.76 亿元，

同比增长 3.52%，其中运动营养零售额为 37.77 亿元。预计 2020-2025 年我

国保健食品市场零售额 CAGR 将保持 6.55%增长，运动营养、体重管理与健

康类增速较快。从增速来看，中国保健食品行业增速领先全球，2015-2020

年 CAGR 为 7.5%。中国市场人口基数大，消费者注重产品品质和产品内涵，

尤其近年来，国货潮涌起，对于打造国货品牌、培养国货消费文化和习惯是

难得的机遇。公司目前拥有充足的胶原蛋白产能和近 20 种终端系列产品，

今年以来，公司胶原蛋白系列业务稳步发展，在原料类业务开发方面，除原

有的客户群体，加大力度开发贸易商业务和出口业务，在青岛等地设立国际

贸易团队，此外，进一步强化业务团队力量，充分挖掘业务人员的积极性，



提高整体业务开发能力，取得了较好的效果。在终端系列产品市场推广和品

牌建设方面，快速推进“胶原+”策略的落地，公司分别在杭州、青岛设立

子公司，组建专业团队，专门从事终端系列产品的营销推广工作。深耕电商

渠道，加大直播电商的投入，增加品牌营销费用，通过自播、邀请网红带货、

明星助力等方式提升品牌知名度，促进销量的提升，积极打造“圆素”优质

国货胶原品牌。后续公司将结合市场需求和公司实际情况进一步做好产品和

市场开发工作，早日将终端业务板块打造成为新的业务增长点。 

7、公司代血浆明胶的主要应用领域有哪些？还需要履行哪些审批手续

能够全面开展销售？ 

药典二部明胶(代血浆明胶)可应用于注射液、止血海绵、可溶性微针基

材等领域。主要应用产品有琥珀酰明胶注射液等，该类注射液可用于低血容

量时的胶体性容量补充剂、血液稀释、体外循环（心肺机、人工肾）等适应

症，是民族企业首家实现此项技术突破，进一步奠定了公司在胶原应用领域

的领导地位。目前，药典二部明胶(代血浆明胶)在琥珀酰明胶注射液领域的

应用已经通过下游部分客户的审评，后续能够逐步实现在该领域的定向销

售，在止血材料领域，也有相应的应用试验；在药用辅料方面，需要做 CDE

激活，待完成 CDE 激活后可在更多领域开展销售。公司将抓住药典二部明

胶的快速发展机遇期，全面深入挖掘高端应用市场，促进该品类产品的差异

化销售，实现更好的效果。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 11 月 8 日 

 


