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金发拉比妇婴童用品股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                       编号：20221115 

投资者关系活动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 金世富盈（北京）投资有限公司 

时间 2022 年 11 月 15 日 

地点 线上调研 

上市公司接待人员姓名 
薛平安（副总经理、董事会秘书）；苏煜灿（证券事务代

表）。 

投资者关系活动主要内容介绍 

公司董事会秘书薛平安先生首先介绍了公司的发展历

程、品牌、渠道和业务布局，随后，公司就调研方提出

的问题进行了一一回复，具体如下： 

1、 公司为何布局医美领域，如何产生协同？ 

答：公司在“产品+服务+互联网”总体战略框架下，围

绕消费者的需求及时调整公司战略，聚焦“母婴产品+医

疗、医美服务”领域。在持续做优做好母婴消费品的同

时，尽力满足母婴消费群体对服务的需求，坚持以市场

需求为导向，提供“产品+服务”综合需求解决方案。公

司通过投资韩妃医美，向能够满足母婴消费者消费需求

的医美领域拓展，进行产品与服务相互协同、相互促进



的新探索。韩妃医美扎根粤港澳大湾区并深耕医美行业

十余年，是广东省三级整形专科医院，拥有四级手术资

质，在专业资质、团队学术、规范管理、品牌口碑、服

务体系、硬件设备、客群维护等方面都具有领先优势，

具备行业整合、模式复制和产业扩张的能力。而金发拉

比拥有大量母婴会员和粉丝，且以年轻妈妈居多，产后

修复和保养的需求巨大，这与韩妃医美目标消费群体重

叠颇多。目前，公司与韩妃医美在客群引流、合作推广

等领域尝试进行协作和探索，值得一提的是，公司目前

已就旗下贝比拉比品牌自产面膜、面霜等洗护产品向韩

妃医美试点供货，逐渐加深双方在产品、品牌、营销等

各方面的协作。 

2、目前公司主要的销售渠道有哪些？ 

答：公司拥有近千家终端零售形象店面，销售网络遍布

全国，销售渠道多为优质商场和购物中心品牌专柜和品

牌专卖店，其品牌形象鲜明，在市场中具有主流销售渠

道分布的明显优势。目前来自公司线下销售渠道的业绩

贡献仍占主要地位，其中华南、华东、华中、华北是主

要贡献区域。近两年来，公司积极拓展电商渠道，包括

天猫、京东、唯品会、抖音、小红书等多个电商平台，

公司还积极培育自己的直播团队，新建多个直播间并设

立了拉比直播基地，公司已形成线上线下相互协同的全

渠道营销模式。 

附件清单（如有） 无 

日期 2022 年 11 月 15 日 

 


